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l. INTRODUCCION
1.1 Antecedentes

Durante las ultimas dos décadas, Ecuador ha experimentado avances notables
en el ambito del reciclaje y la exportacién de bienes elaborados a partir de plastico
reciclado. Sin embargo, esta industria alin se encuentra en sus etapas incipientes y
ofrece perspectivas y obstaculos.

En los primeros afos del siglo XXI, Ecuador experimenté un aumento de la
conciencia sobre el reciclaje y la sostenibilidad. Esto impulsé al pais a iniciar iniciativas
de reciclaje a escala local y nacional. A pesar de estos esfuerzos, el desarrollo de la
infraestructura y la tecnologia de reciclaje de plastico aun se encontraba en sus etapas
incipientes.

Fua a partir de la década 2010s, en donde se observaron avances notables en el
ambito del reciclaje. Tanto los organismos gubernamentales como las ONG tomaron
medidas activas para abogar por métodos de reciclaje mas eficaces y respetuosos con
el medio ambiente. Se establecieron instalaciones de reciclaje de ultima generacion y
surgieron productos innovadores elaborados a partir de plastico reciclado. A mediados
de la década, Ecuador se embarcO en una aventura para explorar mercados globales

para estos productos sustentables.

"El pléstico reciclado es mas que un material reutilizado; es una apuesta por un
futuro donde la sostenibilidad se convierte en la norma y no en la excepciéon." (Morgan,
2020)

El sector de productos hechos con plastico reciclado en Ecuador esta en una
etapa de crecimiento y presenta significativas oportunidades tanto a nivel ambiental
como econdmico. Con la correcta inversion en infraestructura, tecnologia y la promocién
de politicas sostenibles, Ecuador puede consolidarse como un jugador clave en el
mercado internacional de productos reciclados. Los beneficios son numerosos: desde la
reduccién de residuos y la disminucién de la huella de carbono, hasta la generacién de

empleo, la diversificacion de exportaciones y el fomento de la innovacion tecnoldgica.



Exportacion de Plastico reciclado en Ecuador

La demanda mundial de bienes sostenibles experimentd un aumento debido a la
pandemia de COVID-19, lo que llevé a las empresas ecuatorianas a incursionar en la
produccion y exportacion de una amplia gama de productos, que incluyen, entre otros,
envases, embalajes, muebles y materiales de construccion. “En 2021, el plastico
reciclado en Alemania fue el producto nimero 1199to mas comercializado en el mundo,
siendo comercializado por un total de $39M.” (OEC, 2021)

En el &mbito internacional, Ecuador se encuentra en competencia directa con
otras naciones latinoamericanas como Brasil, México y Colombia, asi como con actores
globales como China, India, Alemania, Paises Bajos y Reino Unido. Estos paises
cuentan con sectores de reciclaje mas avanzados y han establecido una sélida posicién
en el mercado global. "Transformar desechos plasticos en nuevos productos es una
muestra tangible de cémo las empresas pueden liderar el cambio hacia un mundo més
sostenible." (Torres, 2022)

Ecuador puede obtener varias ventajas al exportar productos reciclados. Desde
un punto de vista medioambiental, esta practica ayuda a reducir los residuos y minimiza
la huella de carbono, ya que la fabricacion con materiales reciclados suele consumir
menos energia.

"El plastico reciclado en Ecuador represen ta una oportunidad clave para impulsar
la economia circular, convirtiendo residuos en recursos que pueden ser reutilizados tanto

a nivel local como en mercados internacionales.” (Ortega, 2023)



llustracién 1 Plastico reciclado de exportaciéon en Ecuador.
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Tomada por: revistagestion.ec

Tabla 1.
PAISES A LOS QUE ECUADOR LE EXPORTA PLASTICO RECICLADO

PAISES MILLONES
ESTADOS UNIDOS $2,5M
CANADA $1,80M
ALEMANIA $1,15M
PERU $1,25M
CHILE $1,39 M

Fuente: Villacreses, (2023)



1.2 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

¢, Como puede la exportacion de Plastico reciclado mejorar significativamente en

la economia ecuatoriana sobre todo en una época tan complicada y competitiva?

La exportacion de plastico reciclado tiene un gran potencial para mejorar la
economia ecuatoriana, especialmente en tiempos dificiles. Esto se debe a que la
industria del reciclaje permite diversificar la economia, reduciendo la dependencia de
productos tradicionales como el petroleo y el banano, y ofreciendo una alternativa mas
sostenible y estable. Ademas, el plastico reciclado puede transformarse en productos de
mayor valor agregado, lo que genera mas ingresos en comparacién con la simple

exportacion de materias primas.

A nivel internacional, los mercados valoran cada vez mas la sostenibilidad, lo que
convierte a Ecuador en un proveedor atractivo al exportar productos reciclados. Innovar
en procesos de reciclaje y desarrollo de nuevos productos puede mejorar la
competitividad del pais en estos mercados, especialmente si se obtienen certificaciones

ecoldgicas que refuercen la imagen de responsabilidad ambiental.

“El plastico reciclado es una herramienta poderosa para mitigar el impacto
ambiental, demostrando que los materiales de desecho pueden tener una segunda vida

atil y significativa.” (Méndez, 2018)

El impulso de la industria del reciclaje también puede tener un impacto social
positivo, generando empleos en diversas etapas del proceso, desde la recoleccion hasta
la comercializacion. Esto no solo contribuye a la economia, sino que también promueve
la inclusién social, involucrando a comunidades locales y pequefios emprendedores, o

gue ayuda a reducir la pobreza.

Desde el punto de vista ambiental, fomentar el reciclaje de plastico reduce la
contaminacion y mejora la calidad de vida de los ciudadanos. Esto también ayuda a
cumplir con las normativas internacionales de los paises importadores, abriendo asi mas

mercados para los productos reciclados ecuatorianos.



Por otro lado, el acceso a nuevos mercados se ve facilitado por la creciente
demanda global de productos sostenibles. El enfoque en la economia circular y la
sostenibilidad ofrece oportunidades comerciales que Ecuador puede aprovechar
exportando plastico reciclado a regiones con alta demanda. Esto podria ser ain mas
eficaz si el gobierno implementa politicas de apoyo, como incentivos fiscales y mejoras

en la infraestructura, para fortalecer la industria del reciclaje.

Finalmente, promover el plastico reciclado como un producto de calidad y
sostenible "Hecho en Ecuador" puede mejorar la reputacion del pais en el mercado
internacional, atrayendo consumidores Yy empresas comprometidas con la
responsabilidad ambiental. Esto refuerza la marca pais y abre nuevas oportunidades
economicas, contribuyendo al desarrollo sostenible y a la competitividad global de

Ecuador.

1.3 OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

1.4 Objetivo General

Analizar el proceso de exportacion de botellas de plastico reciclado hacia el

mercado de Alemania, bajo el régimen de exportacion definitiva determinado su correcto

proceso
1.5 Objetivos Especificos
o Recolectar informacién referente a exportacion bajo régimen de
exportacion definitiva que permita el buen proceso aduanero.
o Identificar todas las normativas y requisitos legales para la exportacion de

Plastico reciclado tanto del pais que se enviara como el de origen,

abarcando aspectos aduaneros, sanitarios y medioambientales.



o Determinar el proceso de exportacion adecuado para asi garantizar el
cumplimiento de la normativa ecuatoriana y regulaciones alemanas bajo el

régimen 40 de exportacion definitiva.

1.6 Preguntas Cientificas

o ¢ Qué diferencias hay entre las normativas aduaneras de Alemaniay las de
Ecuador con relacion a la exportacion de Plastico Reciclado?

o ¢, Como se comparan los diferentes métodos de recoleccion y transporte en
la cadena logistica para la exportacion de plasticos reciclados, teniendo en
cuenta aspectos como costo, tiempo y sostenibilidad?

o ¢,Cudles son los principales desafios a la hora de establecer
procedimientos de exportacion eficaces y sostenibles de Plastico Reciclado
a Alemania y cémo pueden abordarse eficazmente estos obstaculos

mediante medidas estratégicas?

1.7 Descripcion del Caso

Para exportar plastico reciclado al mercado de Alemania, se debe seguir un
proceso detallado y bien estructurado. Primero, es esencial realizar una investigacion
exhaustiva del mercado aleman, identificando tendencias, demandas especificas y
evaluando la competencia. Se debe entender a fondo las normativas ambientales y de
reciclaje vigentes en Alemania, asi como las expectativas del consumidor en relacién con
productos sostenibles. Esto incluye familiarizarse con las regulaciones y certificaciones
necesarias, como las directrices de la Unidon Europea sobre residuos y reciclaje, y obtener

las certificaciones adecuadas, como el European Union Eco Label.



Una vez realizada la investigacion, el siguiente paso es preparar el producto para
la exportacion. Esto implica adaptar el disefio y las especificaciones del plastico reciclado
para cumplir con los requisitos del mercado aleman, asegurando que el producto esté
alineado con las preferencias locales y los estandares de sostenibilidad. Se deben
realizar pruebas de calidad para garantizar que el producto cumpla con los estandares
alemanes y europeos. Ademas, es fundamental preparar toda la documentacion
necesaria, que incluye certificados de origen, informes de pruebas y declaraciones de

conformidad, para cumplir con las regulaciones aduaneras de Alemania y la UE.

"El plastico reciclado es una herramienta poderosa para mitigar el impacto
ambiental, demostrando que los materiales de desecho pueden tener una segunda vida

atil y significativa.” (Rodriguez, 2019)

Establecer una red de distribucion efectiva es crucial para el éxito en el mercado
aleman. Esto implica identificar y contactar a distribuidores y agentes comerciales en
Alemania que tengan experiencia en la venta de productos reciclados. Se deben
establecer acuerdos de distribucion y contratos comerciales que definan claramente
responsabilidades, precios y términos de venta. La logistica y el transporte también
juegan un papel importante. Se debe seleccionar empresas especializadas en la
exportacion de productos reciclados, organizando el transporte desde Ecuador a

Alemania y gestionando los aspectos relacionados con aduanas.

El desarrollo de una estrategia de marketing adaptada al mercado aleméan es otro
componente clave. La estrategia debe resaltar los beneficios ambientales y de
sostenibilidad del producto, y los materiales de marketing deben estar en aleman y
alineados con las expectativas del mercado. La promocién del producto puede incluir la
participacion en ferias y eventos comerciales en Alemania relacionados con el reciclaje
y la sostenibilidad, asi como la implementacion de campafias publicitarias en medios

digitales y prensa especializada.



Finalmente, es importante monitorear y evaluar el desempefio del producto en el
mercado aleman. Esto implica recopilar datos sobre ventas, satisfaccion del cliente y
retroalimentacion para ajustar la estrategia de marketing y distribucion segun sea
necesario. A lo largo del tiempo, se debe asegurar que el producto continle cumpliendo
con las normativas y estandares alemanes y europeos, actualizando y renovando

certificaciones y documentacion conforme a los requisitos vigentes.

Tabla 2 Ficha Técnica

Plastico reciclado

Descripcion plastico trozado, molido o triturado, en trozos de pocos milimetros
de tamafio, obtenido de articulos reciclados, ya sea lavado o sin lavar.

Subpartida 3907.60.90.10
Peso neto 12,739.00
Peso Bruto 12,739.00

Fuente: Villacreses, (2023)



En este caso, el pedido de plastico es de 12,739 kg para la empresa “ALBA
GROUP*” la cual sera enviada por la empresa Plasticos Duran ubicada en Duran, la cual

se llegd a una negociacion fructifera en cuestion econdmica para ambas empresas.

llustracién 2 Subpartida Arancelaria Plastico reciclado

|5e|:{ on: ”l ||F'Iaﬁt|cc|5 y sus manufacturas; caucho y sus manufacturas
|Capitulo: Jpe  |Pasticoy sus manufacturas
Partida: 3920 Las demas placas, l3minas, hojas y tiras, de plastico no

celular v sin refuerzo, estratificacidon ni soporte o
combinacion similar con otras materias.

- De policarbonatos, resinas alcidicas, poliésteres alilicos o
demas poliésteres:

SubPartida: pazo0s: ||~ De poli(tereftalato de etileno).

Fraccion: 19206201 Peliculas, bandas o tiras de poli {tereftalato de etilena),
excepto lo comprendido en la fraccidn 3920.62.02.

Fuente: Aranceles Ecuador, (2020)

1.8 Negociacion

Creados por la Camara de Comercio Internacional, los Incoterms constituyen un
conjunto de reglas opcionales que explican los términos comdnmente utilizados en
transacciones comerciales internacionales. Estas normas reflejan las practicas actuales

en el transporte internacional de mercancias (Icontainers, sf).

Esta negociacion se lleva a cabo bajo el Incoterm FOB "Free On Board" que se
aplica sélo a envios maritimos y establece que el vendedor es responsable de cargar la
mercancia en un barco de eleccion del comprador. Segun este Incoterm, el vendedor
corre con los costos y riesgos hasta que la mercancia se encuentra a bordo del barco,

momento en el que el riesgo pasa (Santander, sf)



llustracion 3 FOB

INCOTERM FOB

FABR|CA PRIMER ALMACENAJE CARGA LLEGADA ALMACENAJE LLEGADA ALMACEN

ENVIO MERCANCIA MERCANCIA A DESTINO
- - -
l u B L1 L L]
Bl =h _us == . ﬁ ﬁ
OBLIGACION OBLIGACION TRANSFERENCIA
VENDEDOR COMPRADOR DE RIESGO

incoterms.online

Fuente: incoterms (2024)

1.9 Cotizacién

Una cotizacién de exportacion es una estimacion del precio de los bienes de
exportacion basada en negociaciones comerciales. Implica determinar el valor de un

producto considerando los costos de produccion, los costos de exportacion y los

margenes de beneficio deseados.

La cotizacion incluye informacion legal sobre la empresa y una descripcion
detallada del producto utilizando Incoterms estandar. También especifica el producto, las
condiciones de pago, el tiempo y lugar de entrega y el precio en la moneda de la
transaccion (OEA, SF).
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.10 Costos y Gastos

La cotizacion proporciona detalles legales sobre la empresa junto con una
descripcion exhaustiva del producto, utilizando Incoterms estdndar para definir las
responsabilidades de entrega. Incluye especificaciones del producto, condiciones de
pago, plazos y ubicacién de entrega, asi como el precio en la moneda acordada para la

transaccion. En este caso se dejo pactado término de negociacion FOB.

"FOB (Free on Board) es un término comercial que define la responsabilidad del
vendedor de entregar la mercancia a bordo del barco, tras lo cual el comprador asume

los costos y riesgos asociados al transporte.” (Alvarez, 2023)

11



2.1 Empaque y embalaje

ANALISIS

Para la exportacion de este material, se enviara compactado (Aplastado en forma

de cuadrado) para que llegue en buen estado, la carga va al contenedor al granel.

llustracion 4

Fuenter: Plan V (2020)

2.2 Costos de Exportacién
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Los gastos relacionados con la logistica del producto son aspectos clave para la

competitividad. Es esencial maximizar el uso de todos los recursos disponibles sin

sacrificar la calidad, con el fin de alcanzar una rentabilidad con un margen positivo y

beneficioso (MUNDI, 2022).

Tabla 3 Costo de Exportacion

Detalle USD

Transporte local 2.318,00
Despacho de aduana 2.000,00
Terminal portuario 4.000,00
Inspeccion Intrusiva 5.550,00

Candado Satelital 500,00
Estiba de contenedores 5.000,00

Recepcion de contenedores 632,00
TOTAL 20.000,00

Fuente: Villacreses, (2023)
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2.3 DAE (Declaracién Aduanera de Exportacion)

Una declaracion aduanera de exportacion es un documento oficial exigido por las
autoridades aduaneras al enviar productos fuera del pais. Este formulario detalla
aspectos como la naturaleza, cantidad, valor y destino de los bienes exportados.
Ademas, puede incluir informacién sobre el exportador, el tipo de transporte utilizado y

documentos relacionados, como facturas comerciales o certificados de origen.

llustraciéon 5 DAE
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2.4 Factura Comercial

La factura comercial es un documento oficial que detalla la venta de productos o

servicios entre un vendedor y un comprador. Incluye informacion especifica sobre la

transaccion, como la cantidad y descripcidn de los bienes o servicios vendidos, el precio

unitario, el monto total a pagar, los impuestos aplicables, la fecha de la transaccion, y los

datos de contacto del vendedor y del comprador.

llustracion 6 Factura comercial

COMMERCIAL INVOICE

Invoice n. 005 - 567893
DATE: 18/01/2024

Invoice Addres:
Urb. Villa del Rey Etapa Rey Arturo

Delivery Terms: (incoterms)
FOB

Ship to:
Hamburg Port. - Alemania

Delivered under:
Order 567893 from Guayaquil 15/01/24

Contac person:
Hector Salamaca Fring

Payment terms
CARTA DE CREDITO

Phone Contac:

Raw material company:

3205188818 ALBA GROUP
No. Item Description Country Origin Net Weitght HS CODE PRICE PER KG TOTAL PRICE|
Plastico reciclado al granel
ECUADOR 12,739 kg 3907.60.90.10 1kg x 1666.66 20000
TOTAL USD 20000,

Fuente: Villacreses, (2024)
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. RECOMENDACIONES

El proceso de exportacion de pléstico reciclado de Ecuador a Alemania se basa
en un fuerte compromiso con la calidad y la sostenibilidad. Hace hincapié en minimizar
el impacto ambiental a través de métodos ecoldgicos, promoviendo practicas que
fomenten una economia circular y mejoren la salud de nuestro planeta. EI material
exportado se adhiere a los mas altos estdndares internacionales, respaldados por
certificaciones que garantizan su seguridad y pureza, cumpliendo asi con las estrictas

regulaciones europeas.

Una ventaja clave radica en nuestra competitividad de precios, que permite a las
empresas alemanas reducir costos manteniendo una alta calidad del producto. Ademas,
nuestro compromiso con la transparencia en el proceso de reciclaje permite a los clientes
rastrear el origen y la gestion responsable de los materiales, mejorando asi su confianza
y su alineacion con las iniciativas de sostenibilidad. “Los Paises Bajos, Turquia y
Alemania son los principales importadores de residuos plasticos. A pesar de las
reducciones generales en las exportaciones de residuos plasticos por parte de muchos
paises en el dltimo afio, como una disminucién del 28% por parte de Estados Unidos y
del 6% por parte de Alemania, algunos paises han visto aumentos. Las exportaciones de
Japon crecieron un 7%, las de Canada un 10% y las de los Paises Bajos aumentaron un

69% en los ultimos cuatro afios.” (Packnote, 2023)

La planificacion de la logistica est4 organizada meticulosamente para garantizar
entregas puntuales en condiciones ideales, respaldadas por un servicio al cliente
personalizado que cumple con los requisitos especificos de cada negocio
responsabilidad social y la eficiencia sostenible "Cumplir con las normativas aduaneras,
sanitarias y medioambientales en el comercio de plastico reciclado es esencial no solo
para evitar sanciones, sino también para promover la sostenibilidad y la responsabilidad

corporativa.” (Villacis, 2023)

15



V. CONCLUSIONES

Tras evaluar el proceso de exportacion de Plastico reciclado al mercado de

Alemania, se identificaron las siguientes conclusiones:

Cumplimiento Normativo: Es esencial adherirse a las regulaciones tanto del pais
de origen como de Alemania para asegurar el éxito en la exportacion. Se requiere una
inversion considerable en recursos para garantizar el cumplimiento de todas las

normativas en cada fase del proceso.

Gestion Logistica: Una coordinacion efectiva en logistica es clave para asegurar
la entrega puntual del Plastico reciclado en Alemania. Es necesario un planeamiento
detallado y la cooperacién con socios y agentes locales para optimizar el transporte y la
distribucion del material. Al ser exportado bajo el régimen 40 se cumplen todos los
requisitos para un libre mercadeo, El proceso de exportacion definitiva en régimen 40 en
Ecuador comienza con el registro del exportador en el Servicio Nacional de Aduana del
Ecuador (SENAE), un paso esencial para cualquier actividad exportadora. A
continuacion, se requiere la obtencion de los permisos y documentos necesarios,
dependiendo del tipo de mercancia, lo que puede incluir certificados especificos como
fitosanitarios, zoosanitarios o de calidad. La clasificacion arancelaria es otro aspecto
critico, ya que permite identificar posibles restricciones o beneficios para el producto en

los mercados de destino.

La elaboracién de la Declaraciéon Aduanera de Exportacién (DAE) es una de las
etapas clave del proceso, en la cual el exportador, o su agente aduanero, presenta todos
los detalles de la mercancia a través del sistema Ecuapass del SENAE. Aunque la
exportacion definitiva no esté sujeta a aranceles, es posible que existan otros tributos o
tasas que deban ser pagados antes de avanzar. La mercancia puede ser objeto de
verificaciones fisicas o documentales por parte de la aduana, garantizando que todo

cumpla con las normativas vigentes. (Pro Ecuador, 2024)
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Una vez aprobada la DAE y superados todos los controles, la aduana autoriza el
despacho de la mercancia. En este punto, la mercancia es cargada en el medio de
transporte, y se emite el documento de transporte correspondiente, como el conocimiento
de embarque en el caso del transporte maritimo. La salida efectiva de la mercancia del
pais marca la transferencia del control sobre la carga, que varia segun los términos

acordados entre el vendedor y el comprador, como lo es el Término FOB.

Finalmente, el proceso culmina con la confirmacion de la salida de la mercancia 'y
la recepcién de los documentos de exportacién por parte del comprador en el destino
final. Este proceso es fundamental para asegurar que las exportaciones se realicen de
acuerdo con las normativas ecuatorianas e internacionales, garantizando el
cumplimiento de todas las obligaciones legales y facilitando el comercio exterior de

manera eficiente y ordenada.

Estandares del Producto: Mantener altos estandares de calidad en el desperdicio
de hojalata es crucial para satisfacer las expectativas del mercado aleman y garantizar
la satisfaccion del cliente. Esto incluye un cuidado meticuloso en el embalaje y
etiquetado, asi como en los procedimientos de produccion. El Estandar de Material
Reciclado (RMS, por sus siglas en inglés) permite a las marcas y proveedores poner de
manifiesto y celebrar los esfuerzos de sostenibilidad que promueven colectivamente el

uso de materiales reciclados. (Plastic Technologies, 2022)

Formacion y Conocimiento del Mercado: El personal encargado de la exportacion
debe estar adecuadamente capacitado y conocer las regulaciones y practicas
comerciales en Alemania para asegurar una ejecucion eficiente y sin contratiempos. En
2022, Alemania export6 un total de $1,6B, siendo el exportador nimero 3 en el mundo.
Durante los ultimos cinco afios reportados, las exportaciones de Alemania han cambiado
por $207MM desde $1,39B en 2017 a $1,6B. (OEC, 2022)

Innovacién y Seguimiento: La adopcidn de tecnologias avanzadas, como sistemas

de rastreo de envios y plataformas de gestibn de la cadena de suministro, puede
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optimizar la visibilidad y eficiencia del proceso de exportacion. "El apoyo continuo a los
exportadores ecuatorianos, especialmente en sectores estratégicos como el reciclaje, es
esencial para el desarrollo econémico y la creaciéon de empleo en el pais." (COMEX,
2024)

En el proceso de exportacion de plastico reciclado desde Ecuador hacia Alemania,
se puede concluir que la recoleccién exhaustiva de informacién sobre el régimen de
exportacion definitiva es fundamental para garantizar un proceso aduanero eficiente.
Esta informacion no solo permite entender las etapas del proceso, sino que también
facilita la correcta preparacion de la documentacién y la identificacion de posibles
obstaculos que puedan surgir durante el despacho aduanero. "La diversificacion de
mercados y la promocion de productos ecuatorianos en el exterior son pilares
fundamentales de nuestra politica comercial, buscando siempre expandir el alcance de

nuestras exportaciones." (Ministerio De Comercio Exterior, 2022)

Ademas, la identificacion de todas las normativas y requisitos legales, tanto en
Ecuador como en Alemania, es esencial para asegurar que la exportacion se realice
conforme a las leyes aplicables en ambos paises. Este analisis debe abarcar los
aspectos aduaneros, sanitarios y medioambientales, los cuales son particularmente
relevantes en el caso del plastico reciclado, un producto que esta sujeto a estrictas
regulaciones en cuanto a su manejo y traslado internacional. Cumplir con estas
normativas no solo evita sanciones, sino que también promueve la sostenibilidad y la
responsabilidad corporativa. "La recoleccion exhaustiva de informacion sobre el régimen
de exportacion definitiva es fundamental para garantizar un proceso aduanero eficiente,
permitiendo la correcta preparacion de la documentacion y la identificacion de posibles
obstaculos durante el despacho." (Gémez, 2023)

Finalmente, al determinar el proceso de exportacion adecuado, se garantiza que
todas las etapas se desarrollen conforme a la normativa ecuatoriana y a las regulaciones
alemanas bajo el régimen 40 de exportacion definitiva. Este enfoque integral asegura
que la exportacion no solo cumpla con los requisitos legales, sino que también sea

competitiva y eficiente, permitiendo que el plastico reciclado llegue al mercado aleman
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en condiciones éptimas. Por tanto, un conocimiento profundo y detallado de todo el
marco normativo y operativo es clave para el éxito de la exportacion y para fortalecer la

relacion comercial entre Ecuador y Alemania.
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