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I. INTRODUCCIÓN 
 

 

 
 

Antecedentes. 
 

La relación comercial entre Ecuador y Estados Unidos se erige como un pilar estratégico, 

donde el transporte de productos médicos juega un papel vital. En particular, el sector de 

equipos y componentes médicos ha adquirido una importancia significativa en la dinámica 

económica de Ecuador. Este intercambio comercial refleja la contribución esencial de este 

sector al crecimiento y la productividad del país sudamericano y su capacidad operativa 

logística. Analizar la exportación de productos médicos hacia Estados Unidos no solo 

arrojará luz sobre las complejidades del comercio exterior sino también resaltará la 

importancia estratégica de este flujo comercial para el desarrollo económico sostenible de 

Ecuador. 

La relación comercial entre Ecuador y Estados Unidos se ha beneficiado de acuerdos 

bilaterales que han facilitado y fortalecido el intercambio comercial. La permanencia de 

acuerdos como el Tratado de Libre Comercio entre Estados Unidos, Colombia y Ecuador 

(TLC) ha creado un marco propicio para la exportación de productos médicos desde 

Ecuador hacia Estados Unidos. Este tratado, vigente desde 2012, ha eliminado barreras 

arancelarias y ha promovido un ambiente propicio para el comercio. Además, se han 

establecido sólidas operaciones logísticas para garantizar la eficiente exportación de 

productos médicos, destacando la importancia de una cadena de suministro eficaz y 

procesos aduaneros agiles. Este entorno comercial sólido ha contribuido al crecimiento 

continuo de las exportaciones de productos médicos desde Ecuador hacia Estados Unidos.
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Objetivo General: 
 

Describir detalladamente el proceso de exportación de magnetos para equipos de 

resonancia desde Ecuador hacia Estados Unidos, abordando aspectos 

normativos, logísticos y de calidad. 

 

 
Objetivos Específicos: 
 

1. Examinar y documentar las regulaciones y requisitos de exportación de 

productos médicos entre Ecuador y Estados Unidos, proporcionando los detalles 

de las normativas comerciales aplicables. 

2. Investigar y describir las operaciones logísticas involucradas en la exportación 

de componentes para equipos de resonancia, hasta la entrega en destino, 

identificando socios logísticos especializados y evaluando las mejores prácticas. 

3. Detallar las características esenciales del producto a exportar y los estándares 

de calidad y procesos de control que se implementan en los mismos, asegurando 

que cumplan con las normativas internacionales y los requerimientos específicos 

del mercado meta. 

 

 
Pregunta de Investigación: 

 

¿Cómo se lleva a cabo el proceso de exportación de magnetos para equipos de 

resonancia desde Ecuador hacia Estados Unidos, considerando las normativas 

comerciales, las operaciones logísticas y los estándares de calidad? 

 

 
Preguntas Específicas: 

 
 

● ¿Cuáles son las normativas comerciales que rigen la exportación de productos 

médicos desde Ecuador a Estados Unidos?



3  

● ¿Cómo se gestionan y ejecutan las operaciones logísticas relacionadas con la 

exportación de estos productos, desde su origen en Ecuador hasta su destino final 

en Estados Unidos? 

● ¿Cuáles son los estándares de calidad aplicados en la exportación de componentes 

médicos, y cómo se asegura su cumplimiento a lo largo de todo el proceso? 

 

 
Descripción del tipo del caso de estudio 

 

 
El propósito de este caso de estudio es analizar en detalle el proceso de exportación de 

repuestos de equipos médicos a Estados Unidos. Se busca identificar y describir los pasos 

clave y las interacciones involucradas en cada etapa del proceso, desde la selección de la 

mercancía hasta el embarque hacia el destino final. 

Se prestará especial atención a la descripción de la mercancía, incluyendo sus 

características técnicas y nomenclatura, así como al proceso de negociación comercial 

necesario para concretar la exportación. El alcance del caso abarca todas las etapas del 

proceso de exportación, desde la planificación inicial hasta la entrega de la mercancía en 

el país de destino. 

El objetivo principal es proporcionar una comprensión detallada de los aspectos logísticos, 

comerciales y operativos involucrados en la exportación de repuestos de equipos médicos 

a Estados Unidos.
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II. Análisis 

 
 
Producto 

 

Los sistemas de resonancia magnética (IRM) han experimentado notables avances desde 

la introducción de las primeras unidades comerciales en la década de 1980. 

El componente más costoso del sistema de resonancia magnética es el imán (magneto) 

del equipo, y la mayoría de estos imanes son del tipo superconductor. 

 

 

 Nota. Iman Blueseal para operaciones de RM sin helio.  
 Tomado de (Medimaging, 2022) 

 

 
Nomenclatura  

 

La estructura arancelaria utilizada en Ecuador es la NANDINA, de acuerdo a la 

Nomenclatura Arancelaria Común de los Países Miembros de la Comunidad Andina del 

año 2012 y está basada en el Sistema Armonizado de Designación y Codificación de 

Mercancías

Figura 1 

Magneto dentro de un MRI 
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Descripción: Magneto para equipo de resonancia magnética. 
 

Características: Un magneto superconductor es un electroimán hecho con alambre 

superconductor. 

Partida arancelaria: 9018130000 
 

Código complementario: 0000 
 

Código suplementario: 0000 
 

Designación de la mercancía según PA: - - Aparatos de diagnóstico de visualización por 

resonancia magnética 

Origen: Estados Unidos 

 
 

Figura 2 

Ficha técnica de equipo de resonancia (incluido imán) 
 

Especificaciones 

Sistema magnético sellado  

Campo de fuerza 1,5 toneladas 

Diseño de orificio 70cm 

Peso del imán 3660 kilogramos 

Homogeneidad típica V-RMS ≤ 1,1 ppm (a 45 cm DSV) 

Tecnología de microenfriamiento Sí 

Campo de visión máximo 55cm 

Tipo de controladores magnéticos Digital, adaptativo-inteligente 

Tasa de ebullición del criógeno No aplicable, completamente sellado 

Requisitos de la tubería de ventilación No aplicable, completamente sellado 

  
 Fuente: Philips N.V., 
 Autor: Tutiven, C. (2024)
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Figura 3 

Embalaje de madera para embarque de magneto. 

 
 

Planteamiento de la Operacion 
 

Ecuador Overseas, una empresa proveedora de equipos médicos con sede en Ecuador, 

ha estado adquiriendo durante varios años equipos de resonancia magnética de última 

generación de Philips, un proveedor en los Países Bajos con distribuidores de varias partes 

del mundo incluyendo Estados Unidos. 

 

 
El producto a exportar en este caso son dos componentes para equipos de resonancia 

magnética, específicamente magnetos modelos MAGNET-3.0T-REX y MAGNET-F2000D, 

1.5T 4K respectivamente. Ambos ítems habían sido previamente importados desde 

Estados Unidos, pero no cumplieron su propósito comercial en territorio ecuatoriano, por lo 

que acogiéndose a una clausula negociada por el proveedor se facilita el retorno de las 

mismas en el régimen aduanero compensatorio correspondiente. 

 

 
El embalaje para un envío marítimo de un equipo de resonancia magnética suele ser 

personalizado y robusto para garantizar la protección del equipo durante el transporte. Esto 

puede incluir cajas de madera o contenedores de carga especializados, y se utilizan 

materiales de amortiguación y soporte interno para minimizar el riesgo de daños por 

impacto y vibraciones.  

 

 Fuente: Ecuador Overseas Agencies 
 Elaborado ´por: C, Tutiven. (2024) 
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En este caso los magnetos se embarcan en un contenedor tipo open top debido a que 

simplifican el proceso de carga y descarga y la agilizan en el caso de que la mercancía sea 

movilizada por grúa. 

 

 
Documentos de operación comercial: 

 

Figura 4 

Factura comercial 
 

 

  Fuente: Ecuador Overseas Agencies  
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Figura 5 

PACKING LIST 
 

 
 

  

  
Fuente: Ecuador Overseas Agencies  
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Figura 6 

BILL OF LADING 
 

 

 

 
Fuente: Ecuador Overseas Agencies  
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Figura 7 

Poliza de seguro 
 

 

 

Fuente: Ecuador Overseas Agencies  
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III. PROPUESTA 

 
 
Proceso de negociación y embarque 

 

 

Se detalla el proceso de contacto y negociación con agentes de carga internacional para la 

reserva y traslado de maquinaria en contenedores open top. 

 

 
Investigación de Agentes de Carga Internacional: 

 

Se llevó a cabo una búsqueda exhaustiva de agentes de carga internacional a través de 

diversas fuentes, como directorios en línea, referencias de colegas y redes profesionales. 

Se identificaron varios agentes potenciales en función de su reputación, experiencia y 

cobertura geográfica. 

 

 
Contacto Inicial y Solicitud de Información: 

 

Se estableció contacto con los agentes seleccionados mediante correo electrónico y 

llamadas telefónicas. 

Se solicitó información detallada sobre los servicios ofrecidos, incluyendo opciones de 

transporte, cotización de tarifas y términos de contrato. 

 

Descripción de la Carga y Cotización: 
 

Se proporcionaron especificaciones precisas sobre las dos máquinas a transportar, 

incluyendo dimensiones, peso y requisitos especiales de embalaje. 

Se solicitó una cotización detallada para el transporte de las máquinas en contenedores 

open top, teniendo en cuenta el origen y destino del envío, así como cualquier servicio 

adicional requerido. 

Evaluación y Comparación de Cotizaciones:
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Se recibieron varias cotizaciones de diferentes agentes de carga y se analizaron 

cuidadosamente. 

Se evaluaron los precios, servicios incluidos y términos de contrato para determinar la opción 

más conveniente y confiable. 

 

Negociación de Términos y Condiciones: 
 

Se inició un proceso de negociación con el agente de carga seleccionado para alcanzar 

términos mutuamente beneficiosos. 

Se discutieron aspectos como el tiempo de tránsito, condiciones de pago, seguros de carga 

y responsabilidades en caso de daños o pérdidas. 

Confirmación de la Reserva: 

 
 

Una vez acordados los términos y condiciones, se procedió a confirmar la reserva con el 

agente de carga seleccionado. 

Se proporcionaron todos los documentos necesarios y se coordinaron los detalles logísticos 

para la recolección y entrega de las máquinas. 

Seguimiento del Envío: 

 
 

Se mantuvo una comunicación regular con el agente de carga durante todo el proceso de 

transporte. 

Se realizó un seguimiento del progreso del envío para garantizar la seguridad y la 

puntualidad de la entrega.



13  

 
 

 
 

 

Normativas Comerciales: 

 

Se identificó que la exportación de productos médicos desde Ecuador a Estados Unidos 

está sujeta a regulaciones específicas, tanto en el país de origen como en el país de 

destino. Es crucial cumplir con los requisitos legales y normativos relacionados con la 

exportación de dispositivos médicos para garantizar el acceso al mercado estadounidense. 

 

 
Operaciones Logísticas: 

 

Se encontró que las operaciones logísticas involucradas en la exportación de magnetos 

para equipos de resonancia son complejas y requieren la colaboración de socios logísticos 

especializados. Desde el embalaje y etiquetado adecuado hasta la coordinación del 

transporte terrestre, marítimo o aéreo, es fundamental asegurar una gestión eficiente de la 

cadena de suministro para garantizar la entrega oportuna y en condiciones óptimas de los 

productos en destino. 

 

Estándares de Calidad: 

 

Se evidenció la importancia de cumplir con los estándares de calidad internacionales y los 

requisitos específicos del mercado estadounidense en cuanto a la fabricación y control de 

calidad de los magnetos para equipos de resonancia. Se resaltó la necesidad de 

implementar procesos de control de calidad rigurosos a lo largo de todo el proceso de 

exportación, desde la producción hasta la entrega final, para garantizar la satisfacción del 

cliente y el cumplimiento de las regulaciones pertinentes.

IV.  CONCLUSIONES
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