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I. INTRODUCCIÓN 

Descripción del caso de Estudio 

      Dentro de este caso de estudio se pretende plasmar de forma explicativa la 

exportación 1080 cajas de bananos orgánicos Fairtrade de Ecuador al mercado europeo. 

Estos plátanos fueron cultivados y cosechados de acuerdo con las regulaciones y 

estándares del sector orgánico. La exportación se realizó dentro de un contexto legal 

para garantizar el comercio justo y la trazabilidad entre los mercados ecuatorianos y 

europeos. La producción de bananos orgánicos de comercio justo ayuda a mejorar las 

condiciones ambientales y las vidas de los pequeños agricultores locales en Ecuador. 

 

     La exportación de esta marca superior sería entonces una forma de proporcionar una 

mayor disponibilidad de frutas orgánicas de alta calidad en el mercado europeo. Además, 

mi intención es seguir enviando cargamentos semanalmente con vistas a desarrollar 

relaciones comerciales estables y difundir el respeto por una agricultura respetuosa con 

el medio ambiente. 

 

     El cultivo de bananos orgánicos no requiere el uso de herbicidas, pesticidas o 

fertilizantes químicos que normalmente las grandes industrias utilizan para sacar máximo 

provecho. Para nutrir el suelo, los campesinos aplican métodos naturales como la 

rotación de cultivos, el control biológico de plagas y el compostaje de la tierra. Los 

racimos de banano se cosechan manualmente una vez que alcanzan la madurez ideal. 

Los bananos se lavan, se seleccionan y luego se empacan en cajas de cartón en una 

empacadora orgánica certificada que los produce.  

 

    Las cajas se colocan en pallets de madera y se llevan al puerto en un camión 

refrigerado contratado previamente para estivar el contenedor en el lugar de acopio, finca 

o asociación bananera. Sea el lugar determinado en este la fruta orgánica será 

empacada en recipientes refrigerados específicos en nuestra exportación se está 

utilizando cajas de cartón para la exportación con una medida estándar para el cliente 

como el mercado destino para su exportación. Desde la siembra hasta el envío, los 

inspectores orgánicos supervisan el cumplimiento de cada paso del proceso. 



2  

Objetivos 

Objetivo General 

     Desarrollar el análisis y describir el proceso global de exportación de banano orgánico 

certificado fairtrade al mercado de la Unión Europea.  

 

Objetivos Específicos. 

 Establecer el termino de negociaciones conveniente y como aprovechar las 

condiciones comerciales utilizando preferencias arancelarias de los acuerdos de 

la UE con Ecuador. 

 Señalar los permisos de exportación y los requisitos para la correcta exportación 

de banano orgánico a la Unión Europea. 

 Estructurar porqué los productores son beneficiados con precios mayores a los 

precios mínimos del gobierno y porqué pagar más. 

 Calcular los costos y gastos relacionados en la exportación de banano orgánico 

certificado fairtrade desde Ecuador al mercador de la UE. 
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Pregunta de Investigación: 

 

¿Cuál es el proceso global de una exportación de banano orgánico fairtrade a UE y           

cuáles son sus procesos integrales dentro de la operación de comercio exterior? 

 

Preguntas Específicas: 

 

 ¿Cuáles son los términos de negociación convenientes establecidos dentro 

de este proyecto de investigación? 

 

 ¿Cuáles son las características comerciales entre la UE y el Ecuador, como 

la carga de este proyecto se ve beneficiada?  

 

 

 ¿Cuáles son los costos involucrados en el proceso de exportación de frutas 

procesadas hacia al mercado europeo y cómo pueden ser optimizados? 
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II. Análisis 

     Antecedentes 

     Debido a la creciente conciencia de los consumidores sobre los beneficios para la 

salud y el medio ambiente de los productos orgánicos, el banano orgánico certificado 

está ganando popularidad en los mercados globales. La demanda de banano orgánicos 

una demanda considerable, especialmente en los países desarrollados de América del 

Norte, Europa y Asia así lo afirma la fuente de investigación (Mordor Intelligente, 2023).  

“En los últimos años, la demanda de banano orgánico ha aumentado. Entre 2024 y 2029, 

se espera que el mercado mundial de banano orgánico crezca a una tasa compuesta 

anual del 11,04%, según un informe de Mordor Intelligence.” 

 

    Mientras tanto, los pequeños productores de banano en naciones en vías de desarrollo 

han trabajado arduamente para lograr un acceso justo y equitativo a estos mercados en 

expansión como asegura el (Ministerio de Comercio Exterior, 2019) con cifras reales de 

los pequeños productores presentes en el país. “Según un informe de 

Producción.gob.ec, el 78% de los productores de banano del país son de pequeñas 

empresas, y si se suma a los medianos (>30 ≤100 hectáreas) se alcanza el 95.6%” 

 

     Muchos productores reciben los precios mínimos de venta de banano establecidos 

por gobierno, sin embargo, estos no representan ganancias significativas como lo señala 

el (Diario El Universo, 2023)“Los productores rechazaron la propuesta del sector 

exportador de mantener el precio actual de $ 6,50 y fijarlo en $ 6,85”. Aun así, no sigue 

siendo un precio significativo mientras que dentro de este proyecto se plantea un precio 

de 7,25 por caja de banano. Esto los obliga con frecuencia a vender sus productos a 

intermediarios a precios que están por debajo de los costos de producción y esta 

explotación de cierta manera directa o indirectamente contribuye en mantener la pobreza 

en el ecuador según el (Intituto nacional de estadisticas y censos. (INEC), 2020) esta se 

establece en; En diciembre de 2020, la pobreza en las zonas rurales de Ecuador alcanzó 

el 47,9%, según el Instituto Nacional de Estadísticas y Censos (INEC). La diferencia entre 

las zonas urbanas y rurales es del 23,2%, y en cuanto a la extrema pobreza, las zonas 
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rurales lideran con un 27,5%. 

     El sello Fairtrade se estableció para abordar estas disparidades comerciales. 

Fairtrade ofrece a los productores un precio mayor al mínimo establecido 

gubernamentalmente que cubre los costos de producir productos sostenibles. Además, 

otorga Prima Fairtrade adicional para invertir en el progreso de sus comunidades.  La 

intención del proyecto es establecer relaciones directas y a largo plazo con asociaciones 

de pequeños productores o productores individuales de banano orgánico en la zona. Se 

les pagará un precio justo que cumpla con los criterios de Precio Mínimo y Prima 

Fairtrade por su producción de banano orgánico certificado, la empresa que representa 

o ofrece esta certificación en el Ecuador se llama FLOCERT la cual trabaja con la marca 

certificadora internacional (Fair Trade, 2024) la cual señala que: 

  La idea es beneficiar a los productores con ingresos estables y mejores condiciones 

comerciales. Al mismo tiempo, el proyecto obtendrá un suministro confiable de banano 

orgánico de alta calidad certificado por Fairtrade. Esto agregará valor a la marca y 

satisfacer la demanda de los consumidores por productos éticos y sostenibles. 

 

    El proyecto buscará aprovechar estos cambios en el régimen comercial al tener 

establecido relaciones bilaterales comerciales con la UE para exportar bananos 

ecuatorianos con aranceles reducidos con la intención de satisfacer la demanda estable 

de banano en la UE. Los convenios comerciales reducen los costos de acceso para 

competir en igualdad de condiciones en este atractivo mercado como nos señala 

(Ministerio de producción., 2017) “El Acuerdo Comercial Multipartes es una relación 

económica entre Ecuador y la Unión Europea (UE) que entró en vigencia el día de enero 

del 2017”. 

“El  sistema  Fairtrade  supervisa  la  adquisición  y  venta  de  productos 

hasta  que  se  empacan  y  etiquetan  para  el  consumidor.  Los 

productores,  comerciantes  y  empresas  son  auditados  por 

certificadores  independientes  para  verificar  el  cumplimiento  de los 

estándares económicos, sociales y ambientales.” 



Descripción del tipo del caso de estudio 

Subpartida arancelaria. 

     La subpartida arancelaria identificada dentro de este caso de exportación esto se la 

determino tomando en cuenta las normas de clasificación arancelaria y analizando el arancel 

de manera de clasificar las frutas dentro del caso que serán exportadas con mayor precisión 

y detalle es mediante el uso de subpartidas arancelarias. Son subdivisiones de las partidas 

arancelarias del Sistema Armonizado y la nomenclatura nacional. 

 

     Las subpartidas permiten distinguir las variedades, presentaciones y características más 

precisas de los productos, mientras que las partidas arancelarias categorizan los productos 

en grupos amplios. La partida arancelaria 08.01, por ejemplo, se refiere genéricamente a 

cocos, nueces de Brasil y nueces de marañón. Sin embargo, hay subpartidas dentro de esa 

partida que distinguen entre productos secos, frescos o con cáscara. 

 

     El propósito de las subpartidas es brindar una descripción aduanera detallada de las 

mercancías para determinar el correcto trato, valoración y condiciones para una correcta 

exportación en el (Servicio Nacional de Aduana del Ecuador (SENAE), 2024)no denomina a 

la sub partida arancelaria del banano orgánico certificado como; 

Imagen 1 

 

 

Descripción arancelaria digitada la subpartida en el arancel web. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: (Senae Mesa de servicios, 2024). 
Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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De empaque y embalaje. 

    El trato para el banano para la exportación normalmente se utilizan cajas de cartón 

certificado y procesado para la exportación y condiciones, existe otro método donde se utilizan 

recipientes de plástico reutilizables en vez de cajas de cartón, aunque este otro método se 

necesita una inversión mucho más grande para invertir en estos recipientes y además al 

finalizar la exportación estos mismos recipientes deben ser reimportados para ser reutilizados. 

Esto genera un tránsito donde el tiempo te juega en contra para la realización de nuevos 

embarques de exportación. 

 

    Es por eso que se está tomando en cuenta dentro de este caso de exportación son las cajas 

de un solo uso Kraft para exportación compradas en la empresa ecuatoriana IncarPalm, la 

cual nos puede crear una caja con nuestro propio diseño y especificaciones como así se 

determinó en la subpartida arancelaria como lo dice el (SENAE, 2024) arancel “0803.90.11.10 

(0000) (0012) --------Orgánico Certificado. Solamente para exportación de bananas frescas. 

Caja 22XU (42.5 Lb)”  

 

     Con precio por unidad de cada una de estas cajas kraft para la exportación multiplicado 

por la cantidad de 1080 cajas nos da un precio de referencia solo en cajas, donde se le suma 

también los pallets, sellos y soportes de esta estiva del embarque para la exportación. La 

página nos proporciona un claro ejemplo (IncarPalm, 2024) de una de estas. 

 
 
    Tipo de formato de caja de exportación que ofrece IncarPalm 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente: (IncarPalm, 2024).        
Elaborador por: Macías, J. (2024). 

Imagen 2 
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Pallets y carga. 

   Dentro del llenado del contenedor se utilizó cajas Kraft capaces de soportar de 18 a 19 

kilogramos de peso y antes mencionadas además de utilizar un pallet para la correcta 

distribución de la carga, se apilaron en pallets previamente sellados y preparados para la 

exportación previamente tratados por medio de Agrocalidad por una empresa privada a la cual 

se le compra estos para la preparación de la mercancía. 

 

    Para transportar esta mercancía se utilizaron 22.5 pallets para apilar y organizar estas 1080 

cajas. Con la ayuda de una página especializada de comercio exterior (Sea Rates By Dp 

World, 2024)  la cual nos ayudara a poder generar de forma gráfica en la cual se estivaría 

dentro del pallets esta misma cantidad de cajas antes mencionadas. 

Imagen 3 
 
 

      Imagen de la paletización de la mercadería en web especializada. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
    Cabe recalcar que la mercadería va ser transportada refrigerada dentro del buque bajo 

cubierta como L/C/L, es por eso que no se describe un contenedor, ciertos tipos de buques 

ofrecen la posibilidad de transportar carga por medio de almacenes refrigerados grandes que 

existen bajo cubierta de estos mismos. 

  
 
 

Fuente: (Sea Rates, 2023). 
Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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Logística del contenedor para exportación 

     Para poder hacer la estiva de la carga se debe previamente hacer un proceso logístico 

operativo de solicitud a la naviera con los datos de la carga con el destino y disponibilidades 

de la naviera, en esta parte de la logística del contenedor en este caso de investigación se 

plantea varios escenarios, que se va planear; 

 

 Solicitud de inspección de contenedor; 

      La inspección antinarcóticos puede ser llevada acabo de forma aleatoria o por medio 

de solicitud previa al embarque de la mercancía, sea por aleatoriedad o por solicitud esta 

inspección está sujeta a costos, así nos explica en el blog de comex. (Valenzue, Inspección 

antinarcóticos en contenedores de exportación., 2018) “La mercancía se traslada a un 

almacén temporal establecido en el puerto o cualquier otro almacén autorizado con la 

SENAE durante una inspección. Un representante de la empresa exportadora supervisa 

las operaciones en el almacén temporal.” 

 

 BOOKING, O/R y AISV; 

     Estos dos documentos transitorios, se general el primero al solicitar la reserva de cupo 

para transporte booking como su significado en español “reserva”, mientras que el O/R es 

un documento que se genera para retirar el contenedor que transportara la carga, en este 

caso es transporte bajo cubierta, entonces esta orden de retiro  o/r del contenedor es para 

el transporte de los 1080 cajas de banano hasta el lugar designado por la naviera en el 

puerto hasta su posterior embarque bajo cubierta en el buque, este transporte debe 

ingresar al puerto previamente se debe haber llenado la Solicitud de  Ingreso y Salida de 

Vehículos (AISV) con los datos del transportista y de la carga para el ingreso al puerto. 

 

 Carta de temperatura; 

     La carta de tempera se establece mediante solicitud de correo mientras se hace la 

reserva del transporte y la coordinación de la carga con la naviera, con la información 

detallada de la temperatura, trato que se requiere en la carga, esta no tiene un formato en 

especifico y depende del formato establecido de la naviera contratante. Esta debe ser 

llenada de forma correcta y especifica para evitar errores mayores. 
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Trayecto. 

     Se es tima que el trayecto después del llenado desde la finca al puerto puede ser un 

promedio de 6 horas, además de que llegando al puerto se debe hacer manipuleo o revisiones 

previas como aforo, pesaje, etc. Para después salir está en el buque, normalmente las 

navieras tienen todo planificado y este contrato de transporte genera un documento llamado 

BL que nos ayuda a identificar ciertos parámetros de esta operación dentro del comercio 

exterior para así llegar sin ningún problema al puerto destino que en este caso es Rotterdam 

Países bajos Europa. 

 

      Ya habiendo tomando en cuenta las características anteriores hacemos la trazabilidad y 

estimación de llegada del buque con nuestra carga al puerto destino para su posterior 

nacionalización, esta aplicación (Sea Rates By Dp World, 2024) especializada en esto nos 

calcula un tránsito del buque de aproximadamente 21 días, mientras que uno con el contexto 

actual y la experiencia calcula que un buque a Europa puede tardar hasta 35 días. 

 Elaborador por: Macías, J. (2024). 

Fuente: (Sea Rates , 2023)

Imagen 4 

Imagen generada por medio de un aplicativo web especializado.
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Términos de negociación.  

  Bajo mi concento existen varios tipos de incoterms convenientes para utilizar para cada tipo 

de operación, pero el termino más común y más utilizado a nivel mundial para el transporte 

marítimo es el termino FOB, mundial mente este término es utilizado para describir el precio 

de venta de la mercancía más el costo de llevar esa mercancía arriba del buque para su 

transporte al extranjero. 

 

      Es así que por términos de facilitación entre el comprador y vendedor de negocia en un 

término donde el comprador pueda pactar su propio seguro y transporte, así también 

librándose este proyecto de responsabilidades más allá del puerto en origen.    

 

      Para entrar en contexto de forma cualitativa vamos a identificar este término de 

negociación por medio de una imagen extraída de una fuente especializada en comercio 

exterior que nos muestra gráficamente los niveles de responsabilidad en este incoterm, 

Imagen 5 

 

 

   Imagen descriptiva del incoterm FOB. 

 

 

 

 

 

 

 

 
Fuente (Partida Logistics, 2024)
Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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III. Informe Final 

Factura 

     Para hacer de forma formal esta venta se necesita una factura comercial que nos deje 

claro las condiciones de compra y para poder cumplir estas se debe hacer una venta para 

exportación y cumplir con ciertos estándares para que esta sea para la exportación, para 

poder desarrollar esta se tomó en cuenta (Comunidad Andina de Naciones, 2003) no 

señala cada uno de los parámetros a tomar en cuenta para la correcta elaboración de esta; 

Imagen 5 
 
 
      Factura ejemplo con las características jurídicas. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

“Resolución 1684. Artículo 9: Factura comercial como poco debe contener 

los  datos:  a)  Número  y  fecha  de  expedición:  b)  Lugar  de  expedición  de  la 

factura:  c)  Nombre  y  dirección  del  vendedor;  d)  Nombre  y  dirección  del 

comprador; e) Descripción de la mercancía; f) Cantidad; g) Precio por unidad y

total:  h)  Identificación  de  menada  utilizada;  i)  Incoterms  lugar  y 

condiciones; j) Otros establecidos por la legislación nacional.” 

Fuente (CAN, 2011)
Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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DAE 

     La declaración aduanera de exportación es un documento que se genera en Ecuapass 

el sistema de la aduana para subir, monitorear, para poder cumplir con el procedimiento 

aduanero como lo desea la  (Asamble Nacional de la República del Ecuador, 2024) copci 

“Art. 139.- Del Despacho y sus Modalidades. -  El procedimiento administrativo de 

despacho al que deben someterse las mercancías que ingresan o salen del país comienza 

con la presentación de la DAU y culmina con el levantamiento.” 

 

    Todo eso quiere decir que el procedimiento culmina con la subida de la mercadería al 

buque y eso sucede con la presentación de la declaración aduanera de exportación y sus 

debidas precauciones logísticas en el trasporte y en el procedimiento portuario de la 

mercancía. 

    La siguiente imagen nos presenta la Declaración Aduanera de Exportación que debe 

ser llenada y cumplida como establece así, la página especializada nos ayuda a 

comprender esta de manera cualitativa para entender parte vital de este proceso logístico. 

Imagen 6  
 

     Imagen de una Declaración Aduanera de Exportación. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente (Tapia, 2014)
Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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Certificado de Origen 

      El certificado de origen se hace o se procesa su emisión por medio de la Ventanilla 

Única Ecuatoriana que nos ayuda con autorizaciones, requerimientos y entre ellos las 

DJO, la Declaración Juramentada de Origen la cual es un juramento de origen verificado 

por la institución gubernamental certificando que el producto es de origen ecuatoriano, es 

así una vez generada la DJO se podrá solicitar un certificado de origen y se deberá 

cancelar un valor correspondiente para la emisión del mismo. 

Imagen 6   

 Certificado de Origen euro 1 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente: ( Ministerio de Producción, Comercio Exterior, Inversiones y Pesca (MPCEIP) , 2024) 

Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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Certificación Orgánica 

     La certificación orgánica para esta clasificación arancelaria es primordial porque así lo 

identifica el ejercicio, es por eso que se compra banano certificado de asociaciones o fincas 

donde se cumplan las normas, por medio de (CEREST AGRO, 2024)con alianza 

certificadora en Europa se puede llevar un monitore por medio de este tercero auditor 

intermediario que certifica aquí y en Europa que el producto es orgánico y con trato de 

buenas prácticas FairTrade  

 

     Para poder contar con este tipo de certificaciones se requiere enviar la información 

semanalmente por embarque para que la empresa auditora pueda verificar los códigos de 

las certificaciones, certificados de transacción, factura y entro otros documentos que 

caracterizan analizar para que nuestra operación se lleve acabo de la manera correcta. 

Imagen 7 
 

 
Certificación orgánica fairtrade para la unión europea. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Fuente: (Fair Trade, 2023).

Elaborador por: Macías, J. (2024).  
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Fitosanitario 

      El certificado Fitosanitario es un certificado de control previo que nos garantiza que la 

carga como producto cuenta con todos los estándares requeridos por agro calidad como 

así lo especifica la institución;  

 

      La siguiente imagen es un certificado fitosanitario de control tomado de la pagina 

dedicada al comercio exterior, que nos idéntica ciertos puntos comunes en este tipo de 

procedimientos de control que podemos ver en la siguiente imagen tomada para la 

interpretación y análisis del caso de estudio. El blog profesional d (Valenzue, 

comunidad.todocomercioexterior.com.ec, 2018) de diferentes actores del comercio 

nacional ecuatoriano no muestra este documento 

Imagen 8  
 Imagen descriptiva del control fitosanitario. 

Fuente: secundarias (Agrocalidad, 2023)

Elaborador por: Macías, J. (2024). 
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Lista de empaque 

      En la lista de empaque podemos identificar información vital de proceso logístico, es 

por eso que es esencial elaborar para poder generar una correcta identificación como 

también estiva y desestiba de la carga. 

 

     Entre la información que podemos identificar es la fecha, cantidad de la carga, peso de 

la carga, pallets, comprador, vendedor, descripción, numero de booking, numero de 

contendor, identificación de la naviera, entre otros; 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Imagen 9 

Packing list de la carga para la exportación mencionada 

Fuente: (Alvarez, 2014)
Elaborador por: Macías, J. (2024). 

EXPORT PACKING LIST

FAIRTRADE ORGANIC 

BANANA BOXES

46

KILOS NET WEIGHT

PACIFIC REEFER SR21049EB

DESCRIPTION

Total BOXES 1080 19591,20  

 

TOTAL 1080,00  19591,20

21 48 18,14 870,72

22 48 18,14 870,72

23 24 18,14 435,36

16 48 18,14 870,72

17 48 18,14 870,72

18 48 18,14 870,72

19 48 18,14 870,72

20 48 18,14 870,72

13 48 18,14 870,72

14 48 18,14 870,72

15 48 18,14 870,72

12 48 18,14 870,72

10 48 18,14 870,72

11 48 18,14 870,72

1 48 18,14 870,72

2 48 18,14 870,72

3 48 18,14 870,72

4 48 18,14 870,72

5 48 18,14 870,72

6 48 18,14 870,72

7 48 18,14 870,72

8 48 18,14 870,72

9 48 18,14 870,72

KG
NET TOTAL KG

BAGS

NET WEIGHT 
PALLET

BOXES/

PRODUCTOR: FINCAS EL ORO

  Puerto de Rotterdam

LOADING DETAIL: Países Bajos

LOADING WEEK: ORIGIN: Guayaquil, Ecuador

DESTINATION: Puerto marítimo

CARRIER: LOAD DATE: 19/11/2021

CONTAINER: SGNV284PBO1111111 PLANT:  ORGANIC FOODS

BOOKING: SGNV284PBO1111111 CUSTOMER: GmbH
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Plan de embarque 

     El plan de embarque es uno de los documentos solicitados por al certificadora orgánica 

donde este documento nos verifica los códigos orgánicos, cantidades código MAG de la 

finca proveedora del banano orgánico certificado como también asociaciones de los 

proveedores o de las asociaciones de los proveedores de nuestras exportaciones para así 

poder auditar que realmente se llevó a cabo y contar con la certificación (Fair Trade, 2023) 

como así lo describe la página de fairtrade donde describe sus procesos de certificación. 

Imagen 10 

 

 

Imagen ejemplo de plan de embarque para el caso de estudio 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Fuente: (Fair Trade, 2023)
Elaborador por: Macías, J. (2024). 



 

Calendario logístico 

 

    Dentro de este calendario intentaremos resumir las actividades normales dentro de una 

semana de embarque para la exportación de la mercadería, en este caso, es una, pero 

por cantidades puede variar las actividades. Este cuadro es de elaborado de forma 

primaria y es un ejemplo cualitativo en forma de diagrama de gran para poder describir el 

proceso logista de exportación de banano certificado a la Unión Europea cumpliendo los 

estándares nacionales e internacionales para poder realizar una operación exitosa como 

lo podremos ver en el siguiente cuadro; 

LUNES MARTES MIERCOLES JUEVES VIERNES SABADO DOMINGO LUNES MARTES MIERCOLES

ARRIVAL LOADING SET SIL

compra del 

cliente en el 

lugar de destino 

(UE) *factura del 

cliente en el 

lugar de destino

Compra 

de 

materiales

. 

(etiquetas, 

cartón, 

etc) 

*facturas 

de 

materiale

Confirmación de 

embarque a la 

finca y asociación 

proovedora por 

correo electrónico y 

factura de 

proveedor.

Confirmación que 

incluye 

información sobre 

mi embarque. 

Carta de 

temperatura O/R

Dae, VUE 

para 

Fitosanitari

o.    *dae             

*fitosanitrio

Confirmar al 

transportista 

con los 

detalles del 

embarazo 

por correo 

electrónico.

Retira el 

transportist

a el 

contenedor 

con el.     

*O/R

Ingreso del 

contenedor a 

las 3am al 

puerto, con el 

aisv y 

transportista 

emite la guía.        

*AISV        

*guía de 

remisión

Responde la 

naviera con 

manifiesto de 

carga y BL con 

factura.           *BL            

*factura

Los documentos 

de embarque 

#27 se enviaron 

a la certificadora.    

*Facturas*Guía 

de 

entrega*Certifica

ción del 

proveedor

Flete por correo Se genera mi 

turno y puedo 

generar mi AISV 

con o/r

Embarque 

en bodega 

de 

asociación.    

11pm.

Solicitud de 

Cerest 

Organic 

Fairtrade     

*Certificación

El pago de 

embarque va por 

cuenta de la 

asociación, 

debido al termino 

contratación.

Confirmación de 

los materiales y 

abastecimiento de 

la mercancía en el 

lugar de embarque 

por correo 

electrónico.

Solicitud de 

transportista de 

camión con 

información sobre 

el embarque. 1 

día para corregir. 

*Correo 

electrónico

Genero mi 

AISV para 

ingreso de 

contenedor.  

*AISV

Envíe el DAE, 

el Fito, la 

factura, la 

lista de 

empaque y el 

manifiesto de 

carga.

Los gastos se 

pagan, pero se 

reducen al pagar 

al proveedor.

Fuente: (CANVA, 2024)
Elaborador por: J Macías, J. (2024). 

Cuadro 1
Calendario logístico empresarial semanal

 19 

    Hay que darnos cuenta que existe una línea de color amarillo esta representa el 

calendario del buque con la intención de identificar la llegada al zarpe de este es importante 

siempre tomar en cuenta los tiempos para evitar retrasos y/o gastos extras generados por 

estos mismos dentro de la exportación.
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Descripción de los costos involucrados en la operación 

 

     Dentro de este primer cuadro de Excel podremos identificar nuestros costos de cada 

punto a tomar en cuenta para poder desarrollar las cuentas que al final son las que nos 

dice los datos numéricos de la operación logística, aquí podemos identificar como 

desgranamos puntos como transporte, gastos adiciones, empaque y embalaje como 

también el de los costos fijos y variables que tiene un efecto en toda operación empresarial 

como lo señala las reglas básicas de contabilidad, pero que saber que esta es solo una 

operación que puede llevar una empresa exportadora dentro de su calendario mensual o 

semanal donde pueden haber varias ventas o ingresos que varían en la ganancia y en los 

gastos de la empresa en si 

 

 

Descripciones puntuales de los gastos anexos a la operación 

transporte interno/gastos 

origen 

Gastos adicional transporte y 

t. bodega al puerto de 

embarque 

Empaque y embalaje Costos Fijos y Variables 

Estiva/Desestiba THC Tiras de Plástico Cert. Ori. 

Flete Handling Caja Premium Cert. Fito. 

Visto bueno Aforo Físico Etiquetas Sueldos 

 Electricidad Candado y Sello alquiler 

 Pesaje Pallets otros 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

Fuente: (Excel, 2024)
Elaborador por: Macías, J. (2024). 

Cuadro 2 



 

Costo, costos fijos, costos variables y margen de ganancia. 

 

      Ya una vez identificado las características de estos valores presentados se podrá ir analizando su determinación de 

precio según el termino de negociación en la cual la operación de comercio exterior fue llevada a cabo y previamente 

analizado como determinado que el valor FOB será el valor de transacción de la exportación. Se le sumo a este valor de 

transacción los gastos anexos y como también los costos fijos y variables de la empresa en sí, estos costos son un 

promedio para poder calcular un margen de utilidad y un precio de venta, hay que tomar en cuenta como antes mencionado 

y como nos podemos percatar esta es solo una operación dentro del calendario, es entonces que no se le puede poner un 

valor de cotos fijos y variables total mensual debido a que solo es parte de la actividad mensual de la empresa exportadora.  

 

Cuadro 3 

 
 
Análisis de costos, margen de ganancia y precio de venta 

Subpartida 
Descripción 
comercial 

Cantidad 
Unidad 
Comercial 

Cantidad 
unidad 
Física 

transporte 
interno / 
gastos 
origen 

Gastos 
adicional 

transporte y 
t. bodega al 
puerto de 
embarque  

Empaque 
y 

embalaje 

Promedio 
Costos 
Fijos y 

Variables 

Precio de 
compra 

FOB  
Costo de 

venta  

Margen 
de 

ganancia 

Precio de 
venta 

9403700000 
Banana 
Orgánica 

48 1080  $ 369,00   $      460,00   $267,00   $ 300,00   $7.830,00   $9.226,00   $9.226,00  40%  $ 15.376,67  

Fuente: (Excel, 2024)
Elaborador por: Macías, J. (2024)

TOTAL TOTAL                      
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IV. CONCLUSIONES 

Conclusión 

 

 

 Se pudo contextualizar el proceso logístico de comercio exterior de este proyecto 

para la correcta exportación de bananas orgánicas certificadas fairtrade al 

mercado de la UE. 

 
 

 Dentro de este proyecto se pudo establecer precios convenientes para ambas 

partes para el beneficio y desarrollo común por medio del desempeño de las 

buenas prácticas fairtrade. 

 

 

 Se cumplió estableciendo el contexto legal entre ambas partes al existir al existir 

tratado comercial entre ambas partes y cumplir con el requerimiento para el 

beneficio de estos tratados. 

 

 Se calculo los costos y gastos relacionados en la exportación de banano orgánico 

certificado fairtrade desde Ecuador al mercador de la UE. 

  

.
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