UL

VR

UNIVERSIDAD LAICA VICENTE ROCAFUERTE

DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE ADMINISTRACION
CARRERA DE COMERCIO EXTERIOR

PROYECTO DE INVESTIGACION

PREVIO A LA OBTENCION DEL TITULO DE
LICENCIADO EN COMERCIO EXTERIOR

TEMA

PLAN DE EXPORTACION DE BUZOS A BASE DE CABUYA AL MERCADO DE
VANCOUVER - CANADA

TUTOR
Mgtr. SOZORANGA SANDOVAL HERMAN VLADIMIR

AUTORES

BRIONES NARVAEZ PAULINA GERMANIA
VILLACRES RUIZ ANGEL PAULO

GUAYAQUIL
ANO
2023



f 'k ¥ Presidencia . . -
' a | de ln Bepablica B annaconal e _senEscyT
del Ecuador Innovacion y Saberes S D Lttt op Eammsion Ssarier, Ovnse,

REPOSITARIO NACIONAL EN CIENCIA Y TECNOLOGIA

FICHA DE REGISTRO DE TESIS

TITULO Y SUBTITULO:
Plan de Exportacion de Buzos a base de Cabuya al mercado de Vancouver-Canada

AUTORI/ES: REVISORES O TUTORES:

Briones Narvaez Paulina Germania Mgtr. Sozoranga Sandoval Herman Vladimir
Villacrés Ruiz Angel Paulo

INSTITUCION: Grado obtenido:

Universidad Laica Vicente Licenciado en Comercio Exterior
Rocafuerte de Guayaquil

FACULTAD: CARRERA:
ADMINISTRACION COMERCIO EXTERIOR
FECHA DE PUBLICACION: N. DE PAGS:

2023 107

AREAS TEMATICAS: Educacion comercial y Administracion

PALABRAS CLAVE: Exportacion, buzos, investigacion, mercado.

RESUMEN: En el presente trabajo investigativo se da a conocer un plan de exportacion
con la finalidad de poder ayudar a los artesanos ecuatorianos a obtener nuevos ingresos y
que nuestro pais sea reconocido internacionalmente con la calidad de nuestro producto
como lo es los buzos a base de Cabuya

N. DE REGISTRO (en base de N. DE CLASIFICACION:
datos):




DIRECCION URL (tesis en la web):

ADJUNTO PDF: S NO

. [ ]
CONTACTO CON AUTORV/ES: Teléfono: E-mail:
Briones Narvaez Paulina Germania 0994561836 pbrionesn@ulvr.edu.ec
Villacres Ruiz Angel Paulo 0984571065 avillacresr@ulvr.edu.ec

CONTACTO EN LA
INSTITUCION:

Decano: Mgtr. Oscar Machado Alvarez
Teléfono: 2596500 Ext. 201

E-mail: omachadoa@ulvr.edu.ec

Director/a: PhD. Monica Margot Villamar
Mendoza

Teléfono: 2596500 Ext. 264

E-mail: mvillamarm@ulvr.edu.ec



mailto:kchavezr@ulvr.edu.ec
mailto:omachadoa@ulvr.edu.ec

CERTIFICADO DE ANTIPLAGIO ACADEMICO

PLANDEEXPORTACIONDEBUZOSABASECABUYA

INFORME DE ORIGINALIDAD

o S, Os A,

INDICE DE SIMILITUD FUENTES DE INTERNET ~ PUBLICACIONES TRABAJOS DEL
ESTUDIANTE

FUENTES PRIMARIAS

villaduana.blogspot.com

Fuente de Internet

dspace.uazuay.edu.ec 4%

Fuente de Internet
4,

Excluir citas Activo Excluir coincidencias < 4%

Excluir bibliografia Activo

Firma:
Magtr. Sozoranga Sandoval Herman

VladimirC.C. 0703440842



DECLARACION DE AUTORIA Y CESION DE DERECHOS
PATRIMONIALES

Los estudiantes egresados BRIONES NARVAEZ PAULINA GERMANIA,
VILLACRES RUIZ ANGEL PAULO declaramos bajo juramento, que la autoria del
presente proyecto de investigacion, PLAN DE EXPORTACION DE BUZOS A BASE
DE CABUYA AL MERCADO DE VANCOUVER - CANADA, corresponde totalmente
a los suscritos y nos responsabilizamos con los criterios y opiniones cientificas que en el

mismo se declaran, como producto de la investigacion realizada.

De la misma forma, cedemos los derechos patrimoniales y de titularidad a la
Universidad Laica VICENTE ROCAFUERTE de Guayaquil, segin lo establece la
normativa vigente.

Autor(es)

Firma: o

ot aa

Paulina Briones Narvaez Paulina

C.1. 0926518697

Firma: A/&fﬂ @LMM@ /? |

Villacrés Ruiz Angel Paulo

C.1. 0955724026



CERTIFICACION DE ACEPTACION DEL TUTOR

En mi calidad de Tutor del Proyecto de Investigacion PLAN DE
EXPORTACION DE BUZOS A BASE DE CABUYA AL MERCADO DE
VANCOUVER - CANADA, designado por el Consejo Directivo de la Facultad de
Administracion de la Universidad Laica VICENTE ROCAFUERTE de Guayaquil.

CERTIFICO:

Haber dirigido, revisado y aprobado en todas sus partes el Proyecto de
Investigacion titulado: PLAN DE EXPORTACION DE BUZOS A BASE DE CABUYA
AL MERCADO DE VANCOUVER - CANADA, presentado por los estudiantes
BRIONES NARVAEZ PAULINA GERMANIA, VILLACRES RUIZ ANGEL PAULO
como requisito previo, para optar al Titulo de Licenciado en Comercio Exterior

encontrandose apto para su sustentacion.

Firma:
Mgtr. Sozoranga Sandoval Herman

VladimirC.C. 0703440842

VI



AGRADECIMIENTO

Agradezco infinitamente a Dios por darme las fuerzas y motivaciones necesarias
para culminar todo el proceso extracurricular de mi carrera, solo gracias a él pude destacar

dichosa y exitosamente este trabajo de tesis.

Agradezco a mi madre por ser la guia necesaria para poder encaminar con pie
derecho toda esta trayectoria universitaria, gracias a su apoyo a su esfuerzo pude lograr

con éxito esta importante etapa de mi vida profesional.

Agradezco a mi padre por ser mi pilar fundamental en todo este camino de éxito,

por ser siempre un espejo y un modelo para seguir.

Agradezco también a mis hermanos quienes me alentaron y me encaminaron en
esta travesia profesional, siendo ellos las piezas principales quienes me ayudaron
econdémicamente para que este momento pueda llegar, por sus consejos y sus guias de
vida adquiridos en todos los afios que llevan siendo profesionales y siendo muy buenos

hermanos.

A mi querida amiga y compariera de tesis quien siempre estuvo empujandome y
recordandome la importancia de continuar con un suefio que empezé afios atras, gracias

a ese esfuerzo hoy podemos culminar con éxito ese suefio inicial.

Agradezco a mi querida novia Mimi, gracias a su comprension, su apoyo
emocional y a su dureza pude continuar sin rendirme, quien estuvo diariamente

brindandome lo necesario para poder culminar mi etapa profesional.

A nuestro tutor de tesis y docente de nuestra distinguida universidad por
habernos guiado en este proceso y haber compartido su conocimiento para que este
trabajo de tesis pueda ser aprobada con exito.

Villacrés Ruiz Angel Paulo

Vil



AGRADECIMIENTO

Agradezco a Dios por darme fuerzas para seguir adelante a pesar de que mi

mamita no esté a mi lado.

A mi madre Isabel Alexandra Narvéaez Ledn le agradezco por siempre ser una

persona incondicional en mi vida y por guiarme en mi camino.

A mi padre Pablo Javier Briones Villafuerte por estar ahi cuando mas lo eh

necesitado.

Agradezco a mis hermanos Mayra Briones y Xavier Briones por estar ahi

escuchandome y dandome aliento para avanzar en mi carrera.

A mis sobrinos los més chiquitos de la casa por estar atrds mio dandome su amor

para no decaer.

A mi familia de la Sierra que siempre ha estado conmigo especialmente a
Viviana Narvéez, Javier Almeida, Alexander Almeida entre otros muy importantes.

A mi compafiero de tesis que a pesar de todo mas que un amigo lo considero mi
hermano esa persona que me inspira a seguir adelante que me lleva de la mano para poder

terminar este trabajo con éxito.

A mi perrita Luna quien se quedaba conmigo las noches en mis pies hasta poder

terminar mi tesis

A nuestro tutor de tesis y docentes gracias a su guia y su apoyo se pudo realizar

un suefio hecho realidad.

Briones Narvaez Paulina Germania

VIl



DEDICATORIA

Dedico el presente trabajo investigativo principalmente a Dios, por darme la

bendiciones y fuerzas necesarias para continuar y culminar este momento tan anhelado.

Le dedico este logro a mi madre Mayilla Cecibel Ruiz, a mi padre Angel
Medardo Pilco, a mis hermanos Angel Villacrés, Juan Villacrés, Katheryn Villacrés, por
ser siempre mi pilar y mi modelo por seguir a lo largo de toda mi vida personal y
profesional, sin su apoyo no hubiera culminado con éxito este proceso importante en mi
vida, por su amor, por su unién y sacrificio en todos estos afos, gracias a todos ustedes

puedo culminar mi etapa profesional.

Dedico este trabajo en especial a mi debido a que me ayudo a recordar que todo
se puede lograr y que no debo rendirme antes las adversidades que se presenten en el

camino.

Villacrés Ruiz Angel Paulo



DEDICATORIA

Dedico el presente trabajo investigativo a Dios por estar siempre conmigo y
acompafiarme en cada pasa que doy a pensar de las situaciones dificiles el ah estado ahi

dandome una mano para seguir.

También se lo dedico a mi madre Isabel Alexandra Narvaez Leon que desde
cielo me sigue guiando, desde el primer dia de mi carrera ella estuvo conmigo

apoyandome en todo y mas que nadie ella es el pilar que siga adelante.

A mi padre Pablo Javier Briones Villafuerte que con su amor y paciencia pude
continuar en mi vida universitaria, a mi enamorado Leo Raul que siempre estuvo ahi en
los dias méas dificiles acompafiandome en las madrugadas, mis hermanos Mayra
Alejandra Briones Narvdez y Xavier Benji Briones Narvaez que no me dejaron
desvanecerme y me apoyaron en todo, a mis sobrinos Dylan Campoverde, Jesley
Alejandra, Emiliano Benites y Axel Briones mis pequefios que con su sonrisa y su carifio

me hicieron dar cuenta que todo se puede logar si uno se lo propone.

Me dedico este trabajo debido a mi esfuerzo brindado cada dia que a pesar de las
adversidades presentadas en estos 4 afios y medios sigo en pie siendo orgullo para toda

mi familia.

Briones Narvéez Paulina Germania



INDICE

CERTIFICADO DE ANTIPLAGIO ACADEMICO ..o v
DECLARACION DE AUTORIA Y CESION DE DERECHOS PATRIMONIALES ...V
AGRADECIMIENTO ..ottt sttt st nn s VI
DEDICATORIA ...ttt sttt sttt bt neere st IX
INDICE DE ILUSTRACIONES. ..ottt e XV
INDICE DE TABLA ..ottt sttt e et e et e e s aaeeannee e XVI
(@ 2 o 1 1 I SR 1
1. DISENO DE LA INVESTIGACION ... 1
Ll TEMA 1
1.2 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA ........ccccotiiiiiieceee e 1
1.21  FORMULACION DEL PROBLEMA .......cccooieietieseieeeesieeeesenennsenianens 4
1.2.2  SISTEMATIZACION DEL PROBLEMA........coocovieeeieeeesieesrenssnienienes 4
123 OBJETIVO GENERAL .....cocoviiiiiictsesietse e 4
124 OBJETIVOS ESPECIFICOS ...ttt 4
125 DELIMITACION O ALCANCE DE LA INVESTIGACION................... 4
12,6 IDEA PARA DEFENDER ... 4
1.2.7 LINEA DE INVESTIGACION FACULTAD/INSTITUCIONAL ............... 5
(07N =] I 11 | N OSSPSR 6
2. MARCO TEORICO ... ses s tesae st ses et nenes 6
2.1 QUEES A CADUYA ....ceveiieece e 6
2.1.1  Generalidades de 1a Cabuya ..........cccccveiuiiiiiiiii e 7
2.1.2  FIbrade Cabuya .......cccooveiiiii e 7
2.2 PRODUCTO.....ciiiitiititett ettt sttt b ettt aebesre s 8
2.2 1 BUZOS......o et 8
2.3 Diversidad de telas para la fabricacion de prendas textiles............ccccoocevirvnnnnnne. 9
2.4 Mercado deSting FICNa.........c.ccviieiiiie e 13
2.4.1  Breve descripCion de Canada..........ccccovevieeiiiiie i 13
2.4.1  Principales Ciudades De Canada............ccceecueieeiieiiiieieese e 14
2.5 Balanza comercial de Canada..........ccccooiveieiiieieie it 16
2.6 Comercio exterior de Canada ..........ccocveieieieieiieie e 16
2.7 Consumo de textil en Canada ..........ccocuviriiieieiiie s 17
2.8 Tendencias De Mercado En Canada..........cccceovienininiiiniiieeesese s 18



2.9  Comercio exterior importaciones de Canada............cccevveveieereiiieieese e 18

2.10 Ruta via maritima entre Ecuador y Canada............cccccvevvriieieeriiiie e 20
2.12  Mercado ECUATON ........cviiiieiecie s 20
2.14  Clasificacion AranCelaria ..........ccocooveiiiiiiiiiieie e 28
2.15 Subpartida Arancelaria Canada ............cooeeiiieiiiiiiie e 28
2.17  Cadena de SUMINISIIOS ......ccuvieiiieeieiiesieeie e siee e sree e te e te et sreeee e e sneenee s 30
2.18 Modelo de un plan de eXPOrtaCion ............coceoerrirerieine e 31
2.19 Balanza Comercial Entre Ecuador Y Canada...........cccccoeveiveiveieinienene s 34
2.20  Acuerdos INternacioNAles ..........ccccviieiierieiieesiese e 35
2.21  MARCO LEGAL oottt sttt 36
2.21.1 Constitucion de la replblica............cccoovveiiiiiiie e 36
2.21.2 COPCI. Cdadigo Organico de la Produccién, Comercio e Inversiones......... 36

2 Reglamento al Titulo de la Facilitacion Aduanera para el Comercio, del Libro V
del Cadigo Organico de la Produccidon, Comercio e inVErsiones ...........cccccveeerveenne. 40
(O A o 8 1 I 1 1 PR 43
3 METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION .......coveeeeieeeeeeeeeeeeeeeree 43
3.1 METODOLOGIA ...ttt 43
3.2 TIPO DE INVESTIGACION ..ot 43
321  INVESTIGACION DOCUMENTAL. ....covvieirerieereieeeeeeee s 43
3.22  INVESTIGACION EXPLORATORIA .......coovevieerreeeeeeee e 44
3.3 ENFOQUE DE LA INVESTIGACION .....c.ooooveieeeieeeeeeeevesese s 44
3.3 1  ENFOQUE MIXTO ..iiiiiieiiiiieiee et 44
3.4  TECNICAS DE INVESTIGACION .....coooiiiiriniineireisieeinsineeesesiesee s 45
3.5  POBLACION Y MUESTRA ..ottt 45
351 POBLACION ..ottt 45
3.5.2 MUESTRA .o e s 45
3.6 TECNICAS € INSIIUMENTOS .......eeiureieeiesieeie e e e se e ee e sre e reeae e sneeeas 45
T T8 A - Tod o o USSP 45
3.6.2 INSTFUMENTOS ...t 46
4, ENCUESTA oottt sttt ettt neerenne s 46
4.1 ENCUENTAS A DISTRIBUIDORES........ccccoviitrieiieieesee e 46
411  Diagrama de ISRIKAWA .........cccoiiiiiiiiiieiees e 55
4.2 ANALISIS DE ENCUSTAS A LOS PRODUCTORES ECUATORIANOS. 56
4.1  Diagrama de Ishikawa sobre [0S productores..........cccccveveerveresiieseernsenens 62
5.1 PROPUESTA. ..ottt ettt 64



5.2 JUSTIFICACION DE LA PROPUESTA........cocoiieieieieteeieeese e 64

5.3 FINANCIAMIENTO DEL PROYECTO DE EXPORTACION ........cccco...... 64
5.3.1  Estimacion de gastos INIr€CtOS.........cccverueriereeriecieseese e 65
5.3.2 PROYECCION DE COSTOS DE EXPORTACION .......cccovevvevrerrinnn. 67
5.3.3 PROYECCION EN VENTAS EN 5 ANOS ......ccoovvviveeiceeeeere e 69
534  FLUJO DE EFECTIVO ...oooiiiiiiieieceeeees et 70
53,5  FLUJO DE CAJAPROYECTADO.......cccoiiirrirsrersesiensss e 71
5.3.6  TIR VPN ..ottt 71

5.4  DIAGRAMA DE GANTT ..ottt s esnessenesnens 73

55 PROCESO DE EXPORTACION ......cccooiieirieeeiieestesisseseeeesseesessesissessenssnenns 74
55.5 ELEMENTOS QUE COMPONEN EL PROCESO DE EXPORTACION

74
CONCLUSION ..ottt s s 84
RECOMENDACION ..o ses et teses st sas st san s, 85
BIBLIOGRAFIA ..ottt sttt 86

X1



INDICE DE ILUSTRACIONES

Hustracion 1 Arbol del ProbIEMA............c..ceveevceeieieeeseeeeee e 3
HHUSEFACION 2 CADUYA. ... ecviiviieieiieieiesie ettt snesbestesneeneeneas 6
lustracion 3 Cultivo de 1a CabuYa ..........ccoveiieiiiccece e 8
HUSEFACION 4 BUZO.......iiiiieiciicieeee ettt bbb ene s 9
HHUSEFACION 5 TEIA JEISEY ....viieiiieieieieste ettt 10
HHUSLrACiON 6 TElA GAMUZA.......c.uevereeieiiesie sttt ane e 10
HUSErACiON 7 TeIA POIAI........cciiiiiiiee e 11
Hustracion 8 Tela Talan LiSO ........covieiiiiiiiinieieie et e 12
lustracion 9 Tela Poli microfibra...........cocooviiicciicc e 13
HUStracion 10 Tela POI0........cucieieriece e 13
lustracion 11 Crecimient0 PIB REAL .........cccoiiiiiiieie e 16
lustracion 12 Crecimiento del PIB 2021 ........c.ccoeiiieiiieneseseseeeee e 16
lustracion 13 Productos mas exportados de Canada ..........ccocveveeeieiierenevese e 17
[lustracion 14 Exportaciones de MErCanCias .........ccocuveerererieenesieiesese s 17
llustracién 15 Participacion de gasto por tipo de prenda de Vestir...........ccccoeeeeiievnenee. 18
lustracion 16 Importaciones Sistema Moda ...........cccccvevvieieiiere e 19
llustracion 17 Productos importados América Latina..........cccvevvevevievereneieseseseenenns 19
[lustracion 18 Ubicacion Geografica Canada...........coceveereiieeneniine e 20
lustracion 19 Ruta Via Maritima..........ccoceiiiiiiiieieiese e 20
lustracidon 20 Exportaciones de MErCanCias..........ccecvvevuverieieesieeriesiese e 22
[lustracion 21 Productos de exportacion Tradiciones y no Tradicionales...................... 22
[ustracion 22 Ubicacion de ECUAAON ..........cccveeeierieriese e 23
lustracion 23 PIB Industrial pOr SECION..........ccveieeiieiie e 25
Hustracion 24 PIB SECLOr TEXLIl........ccviiiiiiiieicieie e 26
[HUSEracion 25 EXPOIACIONES ......cveiveiverierieiiisieeieie ettt sttt bbb 26
llustracion 26 Principales paises de Exportacion Sector Textil ..........ccccoecvvvvviiveieieennn. 27
lustracion 27 Balance Situacional Sector Textil ... 27
llustracidon 28 Ventas Y EXPOrtaCiONES ...........ccveieeieiieriieiie e cie et 28
llustracidn 29 Subpartida Arancelaria Canada............cccccveveiieie e 28
lustracion 30 Ruta Acuerdos COMErCIAlES ..........cooiriiiriiiiirieeee e 35
HUSEracion 3L PregUNTa L.......cc.ccieiieie ettt sne e 46
HUSLrACION 32 PrEQUNLA 2.....ecveeeieeieieie ettt st nre e 47
HUSEraCiON 33 PregUNLA 3.....ecuieieieieeiie ettt st st 48



HUSEFrACION 34 PregUNTA 4 ..........ooveiieeie ettt be e e e 49

HHUSEFracion 35 PregUNTa 5........couiiiiiiiiiiie e s 50
HHUSEFraCion 36 PrEQUINTA B........cueuiiiiieiiiiiiieisie e s 51
HHUSEFACION 37 PrEQUINTA 7 ......ecviieieiieeie ettt sttt nne e 52
HUSEracion 38 PregUNTa 8..........ccvviieieiieie ettt nas 53
HUSEracion 39 PregUNTa 9........cviiiiiiiiiiieee e e 54
Hustracion 40 Pregunta 10.........ccooiiriiirieiei et 55
lustracion 41Diagrama de ISNIKAWA ...........ccocviiieiii i 56
lustracion 42 Pregunta 1 ProdUCTOIES.........coviieiieeie e 56
[ustracion 43 Pregunta 2 PrOQUCTOIES.........cccuieieirienieine e 57
[ustracion 44 Pregunta 3 ProdUCIOTES .........ccvieieirierieese et 58
lustracion 45 Pregunta 4 ProdUCLOTES .........ccveiveieeieiierirerieseesie e sreesre e sreesre e 59
llustracion 46 Pregunta 5 ProdCULOTES .........ccveiieiieeieiie e 60
[Hustracion 47 Pregunta 6 ProdUCLOTES ..........coierieirierieene e e 61
[ustracion 48 Pregunta 7 ProdUCLOTES .........cuierieirierieiee et 62
lustracion 49 Diagrama de ISNIKAWA .............ccoveiieiiiieiecc e 63
lustracion 50 Diagrama de Gantt.............cccoiiieiieiiiiee i 73
lustracion 51 Referencia AranCelaria.........cccvevveveviereseie s 75
Hustracion 52 INCOLEIrM EXW .......ooviiiiiiieieeeceeeee e 76
lustracion 53 Flujograma de eXportaCion ...........ccccceieeiieieieeie e 77
lustracion 54 Transmision de 1a DAE ..o 80
HHUSEFACION 55 DAE ......oiieiciecieeeee ettt e e sre s aesnenneene e 81
[ustracion 56 Declaracion en ECUAPASS ..o s 82

XV



INDICE DE TABLA

Tabla 1 :Caracteristicas mecénicas de las diferentes fibras naturales y sintéticas ........... 8
Tabla 2 Arancel Nacional del ECUAOT ...........ccooviiiiiieiiiieee e 28
Tabla 3 Tabla estadistica pregunta L ..........cccooveieiiieiieie e 46
Tabla 4 Tabla estadistica Pregunta 2 ...........ccceoveieiieieese e 47
Tabla 5 Tabla estadistica Pregunta 3 ..o s 48
Tabla 6 Tabla estadistica PreguNa 4 ..........ccocooeiiiniieiie s 49
Tabla 7 Tabla estadistica pregunta S .........ccccooveiiiie i 50
Tabla 8 Tabla estadistica Pregunta 6 ............ccccvevieeieiiece e 51
Tabla 9 Tabla estadistica Pregunta 7 ...........cccocveieiie i 52
Tabla 10 Tabla estadistica pregunta 8 ...........ccoevererereiie i 53
Tabla 11 Tabla estadistica pregunta 9 .........cccooeiiriieiie s 54
Tabla 12 Tabla estadistica pregunta 10 ..........cccceeeiieiieii e 55
Tabla 13 Tabla estadistica pregunta 1 produCtores ...........ccccevveveeviereeseeieeseese e 56
Tabla 14 Tabla estadistica pregunta 2 productores ...........ccccvvvevevereeriereresese e seeeeens 57
Tabla 15 Tabla estadistica Pregunta 3 ..........ccooeeeirireire e s 58
Tabla 16 Tabla estadistiCa Pregunta 4 ..........c.ccveceiieiieee e 59
Tabla 17 Tabla estadistica pregunta b .........cccccveiiiieieece e 60
Tabla 18 Tabla estadistica Pregunta 6 ...........ccoeveerrreiie e 61
Tabla 19 Tabla estadistiCa PreguNta 7 ..........ccooeeiireieiie e 62
Tabla 20 Tabla de calculo de inversion iNICial ... 65
Tabla 21 Tabla de gastos INAIFECLOS ........cc.ecveiieiieiieie e 66
Tabla 22 Tabla de cOStoS de eXPOrtaCioN...........cccuririerierierie et 67
Tabla 23 Tabla de proyecCion €N VENTAS ..........ccecviieieereeiee e eee e e see e esee e eas 69
Tabla 24 Tabla de flujo de efeCtiVO........c.coovi i 70
Tabla 25 Tabla de flujo de Caja .......cccveiiiiiii e 71
Tabla 26 ANALISIS FINANCIERO VAN .....oooiiiieeeeeeeeee et e e, 72
Tabla 27 ANALISIS FINANCIERO TIR ..ot 72
Tabla 28 Clasificacion aranCelaria ...........ccocooviveiiiiieieiece e 74
Tabla 29 COSt0S [0QIStICOS ......viviirieieieiiesie sttt 76

XVI



CAPITULO I

1. DISENO DE LA INVESTIGACION

1.1 TEMA
Plan de exportacion de buzos a base de cabuya al mercado de VVancouver-

Canada.

1.2 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

El estudio de la investigacion radica en dificultades que cuentan los artesanos,
para poder comenzar el proceso de exportacion de buzos a base de cabuya
aumentando la productividad y el ingreso de divisas en el mercado ecuatoriano, el
Ecuador cuenta con una gran cantidad de artesanos que tienen el suefio de

comercializar o promocionar sus productos en el exterior.

Se debe de tener en consideracién contar con acciones que ayuden en la
exportacién de buzos de cabuya desde Ecuador hasta el mercado de Canada,
verificando los procesos y requisitos que se deben de considerar para que el producto
ingrese al pais deseado, tomando en cuenta los términos de negociacion mas factibles

y lograr una exportacion eficiente.

Una de las problemaéticas esta ligada con la cantidad de contactos con las que se
cuenta en el pais de destino, para hacer llegar el producto, la falta de conocimiento en
procesos de exportacion, el poco conocimiento de la cabuya en diversos paises, la
escasa de capacitacion al sector artesanal sobre los procesos de exportacion y asi
incrementar la productividad de las empresas, la poca experiencia que tienen en temas

de comercio internacional para poder lograr una exportacion eficiente.

El gremio de artesanos se enfoca al mercado nacional, con los resultados que se
obtengan con la propuesta de investigacion podran expandirse a mercados
internacionales y posicionar el producto en el mercado canadiense, teniendo como
destino especifico la ciudad de Vancouver donde se encuentra el puerto mas
importante de Canadé, colaborando con las microempresas y la asociacion de gremios

artesanales, el cual representa una gran oportunidad para el crecimiento de



exportacion al pais. Ecuador necesita obtener una cultura hacia la exportacion de
artesanias que en este caso vienen hacer los buzos de cabuya, con el objetivo de
generar ingreso de divisas que ayudaran al desarrollo del pais y de los
emprendimientos que pueden surgir por parte de las asociaciones de gremios

artesanales.

El mercado de Vancouver es exigente para el ingreso de prendas de vestir, se
deben de cumplir leyes y margenes que se encuentran establecidos dentro de sus
normas, como lo son la ley de empaque y etiquetado del consumidor, ley de etiquetado
de textiles, requerimiento de marca de pais de origen, contenido de la fibra, etiquetado
de cuidado, como también las prendas deben de cumplir con ensayos de seguridad
mecanica, ensayos de inflamabilidad, por la tanto el gremio de artesanos deberan
cumplir a cabalidad las exigencias que imponen para que el producto ingrese al pais,
generando un compromiso para su cumplimiento y aumentando la calidad de su
producto. Por este motivo es necesaria la investigacion sobre un plan de exportacion

de buzos de cabuya al mercado canadiense a la ciudad de VVancouver.



1.2.1. Arbol de resumen del problema

Falta de conocimiento en
proceso de exportacion

Escasa exportacion de
productos artesanales

Desconocimientos de la
legislacion internacional

BASE DE CABUYA AL MERCADO DE

PLAN DE EXPORTACION DE BUZOS A

Sector artesanal sin
capacitacion

Contactos limitados
en el pais de destino

producto internacionalmente

Pérdida de oportunidades de distribucion del

llustracion 1 Arbol del problema
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)




1.2.1 FORMULACION DEL PROBLEMA

¢Que beneficio genera para los artesanos ecuatorianos la implementacion de un
plan de exportacion de buzos a base de cabuya?

1.2.2 SISTEMATIZACION DEL PROBLEMA

e ;Cual es el modelo de asociatividad 6ptimo para que el gremio artesanal exporte
su producto?
e ;Cuales son los requisitos para realizar un proceso de exportacion?

e ;Cuales son las normativas legales que deben de cumplir el producto para el
proceso de exportacion?

e ;Cudl seria el modelo 6ptimo de exportacion para el buzo a base de cabuya?

1.2.3 OBJETIVO GENERAL
Realizar un plan de exportacion de buzos a base de cabuya para impulsar al sector

textil y fomentar la internacionalizacion hacia el mercado de Canada-Vancouver

1.2.4 OBJETIVOS ESPECIFICOS

e Determinar el estado situacional del mercado objetivo para la exportacion de
buzos a base de cabuya.

e Verificar las normativas legales de comercio exterior que cuentan el mercado de
Canada para la entrada de producto.

e Disefiar un plan de exportacion de buzos a base de cabuya hacia el mercado de

Vancouver.

1.2.5 DELIMITACION O ALCANCE DE LA INVESTIGACION

e Campo: Textil

o Area: Tejidos

e Aspecto: Exportacion de buzos a base de cabuya hacia la ciudad de Vancouver-
Canada.

e Espacial: El proyecto sera presentado en la Universidad Laica Vicente

Rocafuerte de Guayaquil.

1.2.6 IDEA PARA DEFENDER
Realizar un plan de exportacion de buzos a base de cabuya que fomente la

comercializacion hacia el mercado de Canada-Vancouver.



1.2.7 LINEA DE INVESTIGACION FACULTAD/INSTITUCIONAL

La investigacion se realiza acorde a la Sublinea 2 “Desarrollo e innovacion de
productos y servicios” de la Facultad de Administracion, Carrera de Comercio Exterior,

correspondiente a la Universidad Laica Vicente Rocafuerte de Guayaquil.



CAPITULO I

2. MARCO TEORICO

Es la seleccion de investigaciones anteriores y precedentes tedricos en los cuales se
fundamenta un trabajo de investigacion. EI mismo se encuentra estructurado con la
presencia de antecedentes, bases tedricas, bases legales (no aplica en todos los tipos de
investigacion) y la presencia de variables.

Con esta recopilacion de informacion, también se intenta demostrar cudl es el aporte
novedoso que el proyecto de investigacion va a hacer en su area de conocimiento
respectiva. (RAMIREZ T. M., 2021)

Antecedentes

2.1 Que es la cabuya
Es una fibra natural de origen vegetal extraida de la hoja de la planta que es conocida

también con el nombre tradicional de cabuya, agave, pita, fique, mezcal, maguey. Es muy
popular en América Tropical sobre todo en las regiones andinas de Venezuela, Colombia
y Ecuador. Esta planta produce una fibra natural dura, aspera y resistente, y es utilizado
para diferentes productos, entre estas la artesanal y su cultivo estd localizado en las
provincias de Azuay, Chimborazo, Guayas, Manabi, Imbabura, Pichincha, Carchi, Cafiar,
Loja y Tungurahua. (Masabalin Soxo, 2019)

llustracion 2 Cabuya
Fuente: (tierra, 2018)

Las hojas tienen un color verde son carnosas, dentado-espinosas, llegando a medir
hasta 1,50 metros y 25 cm de ancho, desde los 3 0 4 afios las plantas pueden dar 2 cosechas
anuales, pero depende de la variedad. Existen diferentes escritos corroborando que esta
planta fue utilizada desde tiempos prehispanicos y tuvo gran importancia para los
colonizadores espafioles. Ademas, la fibra de la cabuya es empleada mayormente en la



produccién de sacos que servian de embalaje para productos agricolas de la costa

ecuatoriana destinados a la exportacion, como el café y cacao. (Masabalin Soxo, 2019)

2.1.1 Generalidades de la Cabuya
La cabuya (Furcracea Andina /pita / cabuya blanca), este es un vegetal es de variados

usos entre ellos se destaca su fibra ya que a partir de esta se hacen hilos, de sus hojas se
produce papel, de las espinas agujas, y también de sus hojas con aspecto jabonoso se lo
utiliza como detergente, ademas de esto el zumo fermentado da forma a una agradable
bebida. La cabuya tiene origen prehispanico. Misma que fue una de las primeras fibras
vegetales que fueron procesadas y manufacturadas. (TIXI, 2019)

La cabuya es conocida como una fibra, proviene de las hojas de la planta del género
furcraea su origen es en América Tropical, ante todo en la region andina de Colombia y
Venezuela. Posteriormente se extendié a la costa oriental de Brasil, Centro Américay las
Antillas. La cabuya es una planta fuertemente rdstica, que se ha utilizado en Ecuador
desde tiempos antiguos. Su nombre proviene del quechua “Chahuar” o también
“Chuchau”. Esta planta es de multiples utilidades pese a que es muy poco apreciada, solo
una minoria conoce de lo rica en beneficios que nos brinda la cabuya. (T1XI, 2019)

e Las primordiales caracteristicas morfoldgicas de la cabuya son:

Planta: Tiene forma de roseta de hojas usualmente compactadas, con tallo corto y raices
fasciculadas estas llegan a profundizarse al interior de la tierra hasta tres metros. (TIXI,
2019)

e Tallo: Posee yemas terminales, yemas laterales y adventicias, generalmente

durmientes.

e Hojas: Son firmes, sésiles de forma lineal lanceoladas, 10 veces més largas que

anchas y terminadas en punta. sus bordes suelen ser lisos o0 espinosos. La lamina

follar es lisa, cerosa, con nervaduras paralelas. (TIXI, 2019)

2.1.2 Fibra de cabuya
La fibra de la cabuya proviene de las hojas de la planta con el mismo nombre,

conocida también como agave o fique, ésta es sumamente rastica, que se viene explotando
en Ecuador desde la época pre Incaica. En el campo es una planta que tiene muchas
funciones, por ejemplo, se la utiliza para elaboracion de géneros textiles y cuerdas,
detergente, division de territorios, como alimento del ganado y de las personas, de sus

flores se obtiene las alcaparras. (Sanchez Nufiez, 2020)



Tabla 1 :Caracteristicas mecanicas de las diferentes fibras naturales y sintéticas

FIBRA DENSIDAD RESISTENCIA ELASTICIDAD ELONGACION ADSORCION

CABUYA 1,3 305.15 7.5 4.96 0
YUTE 1,3 393-773 26.5 1.5 12
coCco 1,2 175-220 4 15 10
ABACA 1,3 400-1289 45 2.7 8
SISAL 1,5 511-635 9.4 2.0 0
ALGODON 1,5 393-773 27.6 7
RAMIO 1,5 400-938 61.4 3.6 12
LINO 1,5 345-1035 27.6 2.7 7
CANAMO 1,4 690 35 1.6 8
VIDRIO-S 2,5 2000-3500 70 2.5 0
VIDRIO-E 2,5 4570 86 2.8 0
ARAMIDA 1,4 3000-3150 63 3.3 0
CARBONO 1,4 4000 230 1.4 0

Fuente: (Duque, 2019)

En el Ecuador esta planta se cultiva principalmente en la sierra centro, en las
Provincias de Imbabura, Pichincha, Cotopaxi, Tungurahua y Bolivar, debido a la
eficiencia en sus raices y la caracteristica de desarrollarse en laderas con pocos nutrientes
permite un sistema econémico e ideal para la conservacién del suelo. (Sanchez Nufiez,
2020)

llustracién 3 Cultivo de la Cabuya
Fuente:(Ortiz, 2022)

2.2 PRODUCTO

221 BUZOS
Este es un tipo de prenda de vestir que utilizan los seres humanos con el objetivo de

protegerse del clima frio. Por esa razén es que los buzos se deben colocar sobre el resto
de las prendas que se utilizan normalmente, Por lo general se encuentran elaborados de
una tela gruesa o de la propia lana y suelen ser de manga larga. Es importante sefialar que
al abrigo también se lo suele llamar dependiendo de la prenda de abrigo que se trate, es
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decir: tapado, campera, sobre todo, por solo mencionar algunos de los mas populares. El
vocablo abrigo proviene del latin “apricus”. Otro uso del término se aplica para referirse
a un lugar, bien sea natural o artificial, el cual mantiene una temperatura mayor a su
entorno y que impide que entre el viento, es decir que funciona como especie de refugio
de las inclemencias del tiempo. (DEFINISTA, 2021)

llustracion 4 Buzo
Fuente: (Giive, 2019)

2.3 Diversidad de telas para la fabricacion de prendas textiles

e Jersey algoddn

La tela de algodon Jersey es un tejido de punto que se hace utilizando una trama
plana o una maquina de punto circular. Las maquinas tienen una serie de agujas que
producen bucles entrelazados de hilo. Debido a que las puntadas son pequefias,
constantes y uniformes, el algoddn Jersey tiene una cara plana y lisa, con una parte
posterior con mas textura. La tela de algoddn Jersey suele ser ligera y comoda. La tela
se extiende facilmente y es por lo general muy suave. El algoddn Jersey viene en una
variedad de colores, y esta ampliamente disponible en las tiendas de tela. Puede estar
hecha de 100% algodon, o con una mezcla de algodén y materiales sintéticos. Es un
componente comun en la ropa casual.

El algododn jersey es ampliamente utilizado para ropa y otros articulos de tela. Es un
tejido favorito para fabricar camisetas, y a veces es utilizada para hacer ropa de cama
suave. Debido a que ésta es elastica y puede tomar forma sin apretar, es una tela que se
utiliza frecuentemente para hacer vestidos de verano para mujeres. La tela también es

muy utilizada para hacer pantalones elasticos y otras prendas comodas. (Potter, 2021).



llustracion 5 Tela Jersey
Fuente: (textil, 2022)

e Gamuza

La tela de gamuza tiene un acabado velloso que asemeja la piel de gamuza o ante.
Con frecuencia esta tela tiene una delgada vellosidad y su apariencia cambiara
dependiendo de la forma en que se cepille o frote. La tela de gamuza ofrece muchos
beneficios sobre la piel de gamuzay es mucho mas fécil de usar y de mantener como
nueva.

La tela de gamuza tiene muchas ventajas sobre la piel de gamuza, que es dificil de
limpiar y se mancha con facilidad con sustancias tan suaves como el agua. La mayoria
de las telas de gamuza pueden lavarse en lavadoras y muchas de estas telas son
cubiertas con quimicos contra las manchas. (Wagner, 2021)

Esta compuesta de 50% algodon, 50% poliéster Textura mas suave y gruesa que el
jersey. Antipirina (no se forman motas). Tela nacional de alta calidad, no destifie y no

encoge.

llustracion 6 Tela Gamuza
Fuente: (Aliexpress, 2019)

e Polar

El forro polar es un tejido de punto sintético de aislamiento térmico generalmente
fabricado con PET. Fue desarrollado por Polartec y presentado como sustituto de la
lana. Si bien la lana es una fibra ‘caliente’, que incluso mantiene sus caracteristicas

estando mojada, una prenda de fibra polar, un forro, tiene algunas ventajas sobre la lana:

10



con la misma capacidad aislante tiene un peso menor, por ser una fibra sintética el
tiempo de secado también disminuye, tiene mayor transpirabilidad, y el aire interior se
calienta antes. Asi, su funcion principal es la de retener el calor generado por el cuerpo
impidiendo el enfriamiento de este al mismo tiempo que permite la evacuacion de la
humedad. (uniforma, 2015)

Compuesto por 100% poliester Tela antipiling de origen importado. Amplia variedad de
colores disponibles. Existe en calidad estandar o normal y en calidad Premium (micro

polar), esta ltima de mayor densidad y calidad.

llustracién 7 Tela Polar
Fuente: (Uniforma, 2021)

e Taslan liso

La fibra TASLAN identifica una gama de hilados de poliamida 6,6 que ofrecen
beneficios tactiles similares a los del algodon, manteniendo las propiedades técnicas de
las fibras sintéticas. Las prendas realizadas con TASLAN son ideales para el deporte y
el tiempo libre. El Taslan engomado es una tela impermeable, que por su textura lisa
tiene muy buena presentacion para distintos tipos de confeccion. (FAQ-ANS, 2021)

Composicion 100% nylon Tela de baja impermeabilidad, por lo que no es
recomendable para ambientes lluviosos. Amplia variedad de colores disponibles. Es la

mas econdmica entre todas sus similares.
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llustracion 8 Tela Talan Liso
Fuente: (Aliespress, 2022)

e Poli microfibra

La microfibra es un tipo de fibra sintética compuesta por poliéster mayoritariamente
y por poliamida, y es utilizada para crear materiales textiles. Estos se caracterizan por ser
realmente suaves, resistentes e indeformables. El hilo de microfibra es realmente
minusculo, es cien veces mas fino que el cabello humano. Suele ser utilizada para la
fabricacion de productos de uso humano que necesiten tener un ciclo de vida largo, como
puede ser la ropa o los productos de limpieza, como bayetas o fregonas.

La microfibra goza de una serie de propiedades que la hacen superior al resto de los
tejidos y, por lo tanto, los textiles creados a base de microfibra poseen multitud de
ventajas. Tienen una gran resistencia, tanto al paso del tiempo como a cambios de
temperaturas. Pueden utilizarse y lavarse a temperaturas de hasta 95°, lo que les hace
realmente higiénicos. Son muy absorbentes, suaves y flexibles, aunque no deformables.
No pierden propiedades, encogen o se hacen mayores. Solo se van desgastando con el uso
diario, por lo que duran muchisimo. Tampoco dejan residuos o pelusas al limpiar o secar
con ellos, retienen la suciedad, las manchas, la humedad y el polvo con facilidad y
permiten limpiar en menos tiempo y pocas pasadas. Los productos de limpieza 100%

microfibra, como los de Bayeco, poseen todas estas virtudes. (bayeco, 2015)
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llustracion 9 Tela Poli microfibra
Fuente: (Bayexo, 2019)
e Polo

Los polos normalmente estan hechos de tela punto piqué o jersey, pero antes de
explicar la diferencia entre las dos, es importante que entendamos la diferencia entre
tejido de calada y de punto. Los hilos se ubican horizontal y verticalmente, casi como
un tablero de ajedrez, para que se mantengan sujetados. Por ejemplo, el denim y el
algoddn siempre van calados. Este patron puede ser apreciado en una cesta de paja. La
calada puede ser simple 0 muy complicada dependiendo de lo que se escoja hacer.
(meyer, 2017)

[ustracion 10 Tela Polo
Fuente: (Publimarka, 2019)

2.4 Mercado destino Ficha

2.4.1 Breve descripcion de Canada
Canada es actualmente uno de los paises mas grandes del mundo (es efectivamente el

segundo mas grande detras de Rusia), localizado en el extremo norte de América y
lindante con Estados Unidos en gran parte de su frontera al sur y al oeste (con el estado
norteamericano de Alaska). Debido a su extensién, Canada es bafiado por las aguas tanto
del Océano Pacifico como del Océano Atlantico y tiene también cercania a la isla méas

grande del mundo, Groenlandia, que pertenece a Dinamarca. (Bembibre, 2020)
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La poblacion de Canada es de 36 millones de habitantes, concentrados a la largo de
la frontera con Estados Unidos. Es un pais escasamente habitado, con tan solo cuatro
personas por kilébmetro cuadrado. Canadé posee una identidad muy particular, resultado
de la combinacién de los pueblos nativos en su mayoria esquimales o inuits y de los
pueblos europeos que llegaron en diferentes momentos de la historia de este territorio a
poblar las tierras virgenes. Estos pobladores europeos (tanto ingleses como franceses y
holandeses) fueron los que llevaron adelante el proceso de colonizacion y urbanizacion
de gran parte del territorio canadiense, estableciendo en numerosas partes centros urbanos
que luego crecerian para convertirse en las imponentes ciudades que conocemos hoy.
(Bembibre, 2020)

2.4.1 Principales Ciudades De Canada
Canada es el pais mas grande de América. Asi que no es facil hacer una lista de las

mejores ciudades de Canada, ya que hay tantas interesantes que muchas se quedaran
fuera. En sus 9.900.000 kilometros cuadrados hay una infinidad de destinos por visitar y,
sobre todo, ciudades muy atractivas. Esta claro que lo mas interesante del pais es su
naturaleza, pero también hay urbes que merecen mucho la pena. En este post te contamos
cudles son las 10 mejores ciudades de Canadéa para que no te las piedras. (Serratac, 2022)

e Vancouver

Del este del pais nos pasamos al oeste. Para muchos, Vancouver es la ciudad mas
bonita de Canada. ;'Y no es para menos! Los paisajes que la rodean son increibles. Se trata
de una ciudad enorme, pero muy conectada con la naturaleza. Enormes montafias la
custodian al norte, el Océano Pacifico al oeste y sus enormes parques son protagonistas.
De hecho, es una de las ciudades més verdes del mundo. Entre ellos, Stanley Park es el
méas famoso. Vancouver, ciudad ubicada en la provincia canadiense de Columbia
Britanica (sobre las costas del Pacifico), cuenta con unos 700.000 habitantes. (Serratacd,
2022)

e Montreal

Montreal es la segunda ciudad méas grande de Canada y también la cuarta ciudad
francéfona més grande del mundo, solo por detras de Paris, Kinshasa y Abiyan. Fue
fundada por franceses en 1642, siendo una de las primeras ciudades del pais. Después de
tantos afios, Montreal todavia conserva parte de su pasado, especialmente si paseas por el
Vieux-Montreal. Sin embargo, es una ciudad de contrastes. Es uno de los centros

financieros mas importantes de Norteamérica y tiene un skyline que contrasta a la
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perfeccidn con los edificios y barrios mas antiguos del casco historico, que conservan su
arquitectura europea. Hoy en Montreal cuenta con 1665561 habitantes. (Serrataco, 2022)

e Toronto

Toronto es la ciudad més grande de Canada. jY también la més turistical Aunque
curiosamente, no es su capital. De todos modos, no podia faltar en esta lista de las mejores
ciudades de Canada. Se trata de una ciudad muy moderna, en la que se puede observar
facilmente que es el principal centro financiero del pais. La Torre CN es su principal
icono. Esta ubicada en el Downtown, donde los rascacielos de oficinas dominan el
panorama. Pero al margen de ser una ciudad de negocios, Toronto tiene otros atractivos.
iEspecialmente relacionados con el deporte! Puedes ir a ver un partido de los Raptors de
la NBA, de los Blue Jays de la MLB, o de los Toronto Maple Leafs de la NHL. Toronto
sigue siendo la ciudad mas poblada de Canada, con 6 202 225 habitantes. (Serratacd,
2022)

e Ofttawa

Visitar la capital de un pais siempre es interesante, ya que te ayuda a comprender
su historia. Probablemente Ottawa no sea la ciudad mas bonita de Canada, pero si tiene
atractivos que merece la pena conocer. Entre ellos, el impresionante edificio del
Parlamento, ubicado en Parliament Hill. Alli podréas aprender mas sobre la historia del
gobierno canadiense. Y si quieres tener las mejores vistas de la ciudad, no olvides ir al
Nepean Point. jLa panoramica del Parlamento es inmejorable!

Ademas, la ciudad también tiene varios de los mejores museos y galerias artisticas
del pais. Entre ellos, el atractivo Museo Canadiense de la Guerra, la Galeria Nacional de
Canada, el Museo Canadiense de Historia, entre otros. Tiene una poblacion de 1,4
millones de habitantes, el 66% de los cuales vive en el centro de la ciudad. (Serrataco,
2022)

e Calgary

Calgary es la ciudad mas soleada de Canada. Aunque los inviernos son frios, la
ciudad tiene 333 dias soleados al afio. Asi que, si te gustan los rayos de sol, viajar a
Calgary es una apuesta segura. Te recomendamos hacerlo especialmente durante la
famosa Estampida de Calgary, en julio. Se trata de un festival de 10 dias que presenta
eventos de rodeo, conciertos, actividades especiales y muchas exhibiciones. Es uno de
los festivales mas importantes de todo el pais. La ciudad tiene aproximadamente

150.000 habitantes, mientras que su area metropolitana (incluyendo Elmas, Assemini,

15



Capoterra, Selargius, Sestu, Monserrato, Quartucciu, Quartu Sant'Elena y otros ocho

municipios) tiene méas de 450 000 habitantes. (Serratacd, 2022)

2.5 Balanza comercial de Canada

En 2021 Canada registré un superdvit en su Balanza comercial de 3.512,6 millones
de euros, un 0,21% de su PIB, lo que supone un cambio importante respecto al afio
anterior, en el que la balanza comercial fue negativa y registré un déficit, de 20.885,6
millones de euros 23.037,8 millones de ddlares, el 1,45% del PIB. La variacion de la
Balanza comercial se ha debido a un incremento de las exportaciones de Canada superior
al de las importaciones. (Macro, 2021)

e Variables macroecondmicas de Canada

4.7
<
c
©
(&)
8
©
>
5,3
2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021p
Afio
Fuente: FMI
llustracion 11 Crecimiento PIB REAL
Fuente: (Macro, 2021)
a 2.016
n
)
w
O 1828 1847
o .
= 1.742
3 1.644
w
o
= 1528
2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021p
ARo
Fuente: FMI

llustracion 12 Crecimiento del PIB 2021
Fuente: (Macro, 2021)

2.6 Comercio exterior de Canada
En 2021 las exportaciones en Canada crecieron un 24,35% respecto al afio anterior.
Las ventas al exterior representan el 25,29% de su PIB, por lo que se encuentra en el

puesto 90 de 191 paises del ranking de exportaciones respecto al PIB. Con una cifra de
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425.613,2 millones de euros Canada ocupa un lugar relevante en el ranking de paises por

volumen de exportaciones. Este afio hubo superavit en su Balanza comercial, ya que las

importaciones, aunque crecieron, fueron menores que las exportaciones.

Exportaciones Porcentaje total

64,3

62,3

30

4 Metales preciosos 18,7

5 Maquinaria Eléctrica 12,6

8 Aviones, naves espaciales 10,3

N® Concepto
1 vehiculos
2 Minerales
3 Ordenadores
5 Madera
7 Plasticos
9 Farmaceuticos
10 Aluminio

16.5%

16.0%

llustracion 13 Productos més exportados de Canada

Fuente: (Economipedia, 2019)

La tasa de cobertura (porcentaje de lo que se importa que puede pagarse con lo

que se exporta) fue del 100,83%. Si miramos la evolucion de las exportaciones en Canada

en los Gltimos afios se observa que se han incrementado respecto a 2020, como ya hemos

visto, al igual que ocurre respecto a 2011 cuando fueron de 324.234,6 millones de euros,

que suponia un 25,14% de su PIB. (macro, 2021)

Canada - Exportaciones de Mercancias Canada - Exportaciones de Mercancias

Fecha

2021

2020

2019

2013

2017

2016

2013

2014

2013

2012

llustracion 14 Exportaciones de Mercancias

Exportaciones

4256132 ME
342 281.5 ME
F96.535.3 ME
381.661.9 M
3723691 ME
352 327 4 ME
369.592.0 ME
3585245 M
3450525 ME

354 601 4 ME

Fuente: (macro, 2021)

Exportaciones % PIB

25,29%
23, 71%
25,61%
26,11%
25,45%
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26,34%
24 31%

24 92%

2.7 Consumo de textil en Canada
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200.000

400000

300.000

200000

100000

2005 2010 2015 2020

Canadd se ubicé como el decimotercer mercado consumidor de textiles y

confecciones del mundo en 2018 con importaciones por US$ 14.428 millones, teniendo

una participacion del mercado global de 2%. Este se vio superado por mercados como
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estados unidos (5.5% de la participacion) Alemania 7.2% Japon 4.9% china 4.4% reino
unido 4.3% y Francia 4.1% entre otros.

Las estaciones en Canada determinan que, segun la estacion se requieren diferentes
guardarropas, en particular, las prendas externas. Las marcas de moda rapida se han
posicionado con su modelo de negocio agil y una expansion agresiva en canales fisicos y

en linea.

2.8 Tendencias De Mercado En Canada

Se estima que la imdustria del vestido en canada tubo ventas de mas de $34.800
millones en el 2017 y que el valor de las importaciones de la industria de textiles fue de
mas de $2.600 millones. Ha habido aumentos constantes en la venta tanto de ropa para
caballeros como de ropa para dama, pero el aumento en prendas de vestir para caballeros
sobrepaso sorprendentemente el crecimiento de la venta de ropa para damas.

Participacion del gasto del gasto por tipo de prenda de ve

f ' A“

w

Abrigos y chaquetas

Pantalones y Shorts

\ 10%
% Opa
A@{’ 26% .
3% i
5%
5%

nfant

Trajes formales

' 6%‘ ; . = Vestidos
A 1% Faldas

[lustracion 15 Participacién de gasto por tipo de prenda de vestir
Fuente: (Slideshare, 2019)

2.9 Comercio exterior importaciones de Canada
Dentro de los principales productos importados, por Canada en productos del sistema

moda se destaca el calzado, los suéteres, jeans, t-shirts y calzado.
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Top 10 productos importados Sistema moda?

C6dig° DescriPCién o p’°duc'° mmm i m

Suéteres "jerseys", "pullovers",
cardiganes, chalecos y articulos  $641.135 $643.419 $639.482 $677.540 $712.401
simil., de punto, de fibras ...

Suéteres "jerseys”, "pullovers”,
cardiganes, chalecos y articulos $596.262 $555.770 $508.780 $555.933 $607.711
simil., de punto, de algodén ...

Sacos "bolsas” de vigje, sacos
"bolsas” aislantes para alimentosy  $479.552 $473.148 $450.277 $494.346 $513.796
bebidas, bolsas de aseo, ...

T-shirts y camisetas, de punto, de

10910 algoddén

$474.339 $427.402 $415.958 $452.753 $487.413

llustracion 16 Importaciones Sistema Moda
Fuente: (Slideshare, 2019)

e Proveedores de América latina

Dentro de los proveedores de Canada de América latina y el caribe, se destaca la
participacion de argentina (3.2%), seguido de republica dominicana (2.2%) y México
(1.6%).

Principales proveedores de sistemna moda de América Latina

Argentina $1.373.291 $1.059.949 $906.571 $1.077.468 $903.819

e $1.334.753 $637.830 $728208  $785.612  $609.849
$728.593 $465.032 $431.353  $411.001  $455.674

Brasil $245.267 $269.371 $393913  $256471  $444.986
Guyana $293.449 $199.754 $488.991  $490.149  $428.109
Perd $1897.828  $1825276  $1.089.124  $584.471  $403223
Honduras $77.729 $97.214 $101.538 $118.511 $133.789
Bolivia $15.250 $11.932 $6.601 $57010  $58.060

llustracién 17 Productos importados América Latina
Fuente: (Slideshare, 2019)

2.10 Ubicacién geografica de Canada

Canadé es el segundo pais mas grande del mundo. En su geografia se distinguen el
Gran Norte y la zona Sur, que constituye una octava parte del territorio, y que se extiende
por varios miles de kilémetros a lo largo de la frontera con los EEUU. EIl Sur es la zona
cultivada donde se encuentran la mayor parte de los habitantes y las ciudades mas
importantes: Toronto (capital de Ontario), Montreal y Quebec City (en Quebec),
Vancouver (en la Columbia Britanica), Calgary (en Alberta), Winnipeg (en Manitoba), y,
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finalmente, Ottawa, capital federal, a orillas del rio Ottawa, entre Ontario y Quebec, que
esta considerada como la segunda capital — después de Ulan Bator — més fria del mundo.
(comunicacion, 2022)

Q. 9le \

llustracion 18 Ubicacion Geogrfica Canada
Fuente: (maps, 2022)

2.10 Ruta via maritima entre Ecuador y Canada

En las rutas maritimas se resalta que saldran del puerto de Guayaquil/ Ecuador con
destino de llegada al puerto de VVancouver/Canada con duracion de 14 dias de transito con
la naviera Mediterranean Shipping Company (M.S.C)

OWERDUE 2020-12-31
MSC 1D 5171132

- 1,298 g CO2

Guayaguil Vancouwver % 2167 -
14 days Request
=

ECGYE CanvAN View Details

Tariff Map

UNITED 3
STATES OF ESPARLA
AMERICA

MOROCCO

MEXICO CLIBA
MLALURITAMLA,
NG
GLIATEMALA, T WAALT
PAMLA R COTE MIGER
. D TWOTRE

GUYANA

COLOMELA GL)
5 ECLIA

lHustracion 19 Ruta Via Maritima
Fuente: (SeaRates, s.f.)

2.12 Mercado Ecuador

e Anélisis del mercado ecuatoriano
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La economia ecuatoriana crecié 3,8% durante el primer trimestre de 2022 en
comparacion con el mismo periodo de 2021, reflejando una recuperacion de las
actividades economicas y productivas en el Ecuador. En términos interanuales, el
incremento de 3,8% fue impulsado por la variacion positiva de los componentes del
Producto Interno Bruto (PIB) como: Gasto de Consumo Final de los Hogares de 6,7%; el
Gasto de Consumo Final del Gobierno de 6,5%; y la Formacién Bruta de Capital Fijo
(FBKF) de 4,0%. (BCE, 2022)

El comportamiento del consumo de los hogares en el primer trimestre de 2022
respondio al incremento de remesas, importaciones y créditos de consumo. Este trimestre
alcanz6 un nivel superior con respecto a los afios anteriores, superando niveles
prepandemia. Cabe destacar que la recuperacion sostenida del consumo de los hogares ha
sido un elemento fundamental en el desempefio de la economia, ya que representa mas
del 60% del PIB.

Adicionalmente, el crecimiento del Gasto de Consumo Final del Gobierno se basé en
el aumento de las remuneraciones del sector publico y en la compra de bienes y servicios.
Por otro lado, el componente de la FBKF se vio impulsado por los aumentos en la
adquisicién de maquinaria, equipos de transporte, muebles y productos metéalicos. (BCE,
2022)

e Exportacion En El Ecuador

En 2021 las exportaciones en Ecuador crecieron un 26,67% respecto al afio anterior.
Las ventas al exterior representan el 25,15% de su PIB, un bajo porcentaje comparado
con el de otros paises, que le sitda en el puesto 91 de 191 paises del ranking de
exportaciones respecto al PIB. Con una cifra de 22.574,8 millones de euros Ecuador
ocupa el puesto nimero 68 en el ranking de paises segun el importe de sus exportaciones.
(MACRO, 2022)

Este afio hubo superavit en su Balanza comercial, ya que las importaciones, aunque
crecieron, fueron menores que las exportaciones. La tasa de cobertura (porcentaje de lo
que se importa que puede pagarse con lo que se exporta) fue del 103,94%. Si miramos la
evolucion de las exportaciones en Ecuador en los Gltimos afios se observa que se han
incrementado respecto a 2020, como ya hemos visto, al igual que ocurre respecto a 2011
cuando fueron de 16.036,2 millones de euros, que suponia un 28,13% de su PIB.
(MACRO, 2022)
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Ecuador - Exportaciones de Mercancias Ecuador - Exportaciones de Mercancias

Fecha Exportaciones Exportaciones %PIB e Exportaciones
2021 225745 M£ 25,15%
2020 17.821.2 ME 20,45% | 25.000
2019 19.945.9 M£ 20,65%
2018 18.313.3 ME 20,10% 20.000
2017 16.927.0 M£ 18,29%
15.000
2016 15.175.4 ME 16,80%
2015 16.521.5 M£ 18 45%
10000
2014 19.363.5 ME 25,25%
2013 18.709.3 M 26,11% | [£Goo 2020
- m Exportacicnes: 17.821,2ME
2012 15 4969 ME 27.03%

2005 2010 2015 2020

llustracion 20 Exportaciones de Mercancias
Fuente: (MACRO, 2022)

e Principales Productos De Exportacion En Ecuador

Las exportaciones del Ecuador en 2021 superaron los niveles prepandemia de 2019
en USD 4,4 mil millones, al registrar USD 26,7 mil millones en el Gltimo afio, debido a
la recuperacion de las exportaciones petroleras en 64%, con respecto a 2020, que
corresponde a USD 8,6 mil millones, nivel inferior al de 2019 en USD 72 millones, y al
importante crecimiento de las exportaciones no petroleras de 20%, que las impulso a un
valor de USD 18,1 mil millones. La dinamica comercial a su vez resulta de gran
relevancia para el pais, por su caracter de atraer recursos nuevos a la economia que
permiten fortalecer su reserva internacional y el esquema monetario de dolarizacién,
ademas de que implica el acceso a un mercado mas grande y dindmico para el desarrollo
de sus productos, que a su vez promueven empleo y actividad econdémica en el pais.
A continuacion se podra observar los productos mas exportados del ecuador ya sean
tradicuionales y no tradicionales. (ekos, 2022)

PRODUCTOS DE EXPORTACION PRODUCTOS DE EXPORTACION
TRADICIONALES > NO TRADICIONALES

i

L= —]

llustracion 21 Productos de exportacion Tradiciones y no Tradicionales
Fuente: (ekos, 2022)
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e Ubicacion Geogréafica Del Ecuador

La Republica del Ecuador, es un pais soberano ubicado en la regién noroccidental de
América del Sur, compuesto por veinticuatro provincias. Limita al norte con Colombia,
al sur y al este con Per( y al oeste con el océano Pacifico, el cual lo separa de las islas
Galapagos por 972 kilometros entre la peninsula de Santa Elena y la isla San Cristobal.
Por medio de su mar territorial correspondiente a las Islas Galapagos, también posee
limites maritimos con Costa Rica. Una seccion volcéanica de la cordillera de los Andes
divide el territorio de norte a sur, dejando a su flanco occidental el golfo de Guayaquil y

una llanura boscosa, y al oriente, la Amazonia. EI Ecuador ocupa un é&rea de 256 370 kmz2.

Cuenta con una poblacion aproximada de 17.268.000 habitantes.
(cancilleria, 2021)

llustracion 22 Ubicacién de Ecuador
Fuente: (Maps, 2022)

e Comercio Internacional En El Ecuador

Entre enero y noviembre de 2021, las exportaciones totales del pais alcanzaron USD
24 167 millones, cifra mayor en 31%, respecto al mismo periodo de 2020, segun datos
del Banco Central del Ecuador (BCE). En el 2021, el sector camaronero se convirtio en
el primer proveedor a escala mundial a los Estados Unidos. Entre enero y noviembre de
2021, las exportaciones totales del pais alcanzaron USD 24 167 millones, cifra mayor en
31%, respecto al mismo periodo de 2020, segun datos del Banco Central del Ecuador
(BCE). (SERRANO, 2022)

Los datos demuestran que los envios no petroleros no mineros representaron el 60%
del total exportado y crecieron en 12% en comparacion al valor exportado durante los
primeros once meses de 2020. Felipe Ribadeneira, presidente de la Federacion

Ecuatoriana de Exportadores (Fedexpor), sefialdé que las cifras generan positivismo, a
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pesar de los graves problemas que enfrentd el comercio exterior en materia logistica
durante 2021, con la falta de espacios para importaciones y exportaciones y los altos
costos en fletes. El sector tradicional que tuvo mejor desempefio entre enero y noviembre
de 2021 fue el camaronero con un crecimiento del 33%. En el 2021 se convirtio en el
primer proveedor a escala mundial de dicho producto a los Estados Unidos y una sola
empresa alcanzo el logro historico de superar los USD 1 000 millones en exportaciones.
Otros de los sectores no petroleros no mineros tradicionales que tuvieron desempefio
positivo fueron el atin y pescado con crecimiento del 12% y el cacao y elaborados con
3%. En cambio, el banano sigue con un decrecimiento, en este periodo del 7%. En cuanto
a los sectores no tradicionales con un buen desempefio en exportaciones estan los aceites
y vegetales con crecimiento del 27%, flores del 12% y frutas 10%. (SERRANO, 2022)

2.13 Industria Textil

Esta industria abarca entonces la confeccion de prendas, calzados y otras piezas que
usan las personas para vestirse. La industria textil destaca, frente a otros sectores, por la
gran cantidad de mano de obra que emplea a lo largo de todo el mundo. Ademas, al
necesitar maquinaria liviana, puede instalarse en cualquier lugar del globo donde pueda
aprovechar el menor coste por hora hombre de trabajo.

Esto Gltimo es motivo de preocupacién por ciertos analistas que consideran que las
grandes empresas textiles pueden explotar, pagando salarios bajos, a trabajadores en
paises en vias de desarrollo. (WESTREICHER, 2020)

e Sector Textil En El Ecuador

La industria textil y de confecciones es una de las industrias mas importantes del pais
por la cantidad de empresas que la componen, los puestos de trabajo formales que se
generan y su contribucion al Producto Interno Bruto (PIB) de Ecuador.

Hablar del sector textil y de confecciones es referirse a una de las principales
industrias del pais, ya que es la tercera mas grande en el sector manufacturero, aportando
un 7% al PIB manufacturero nacional. (Ecuador., 2021)

El sector textil y confeccion aporta cerca del 1% al PIB nacional, pero las limitaciones
de produccion y distribucion por las medidas para evitar los contagios de covid-19 le
generaron fuertes estragos. En el 2020 el sector cayo en -9,9% entre enero y septiembre,

mientras las ventas se redujeron en -40% entre marzo y diciembre. Junto a ello se
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perdieron mas de 10 mil empleos formales de enero a agosto del 2020. Ante esta situacion
se ha propuesto un Plan de Mejora Competitiva. (lucero, 2021)

Los efectos de la crisis sanitaria han golpeado a la mayoria de los sectores de la
economia. En el caso del sector textil han sido profundos, ocasionando una contraccion
importante del sector. La industria textil y de confeccion es de suma importancia en la
economia nacional, representa 5,9% del sector industrial y aporta cerca de un punto
porcentual al PIB (0,8%). (lucero, 2021)

Pero, ademas, es el sector que tiene mas encadenamientos productivos. Javier Diaz,
presidente ejecutivo de la Asociacidn de Industriales Textiles del Ecuador (AITE), indica
que este sector tiene encadenamientos con 33 sectores, convirtiéndose en el mas
encadenado de todas las industrias. Sin embargo, tuvo fuertes restricciones durante el
2020 por el confinamiento. Esta medida implico que muchas empresas textiles no puedan
producir por un tiempo, pero tampoco podian distribuir sus productos al no ser
considerados bienes de primera necesidad. Aquello fue una prueba de liquidez y
resiliencia. (lucero, 2021).

PIB industrial y variacién por rama del sector

B variacion ene-sep 2020

Fabricacion de equipo de transporte

Fabricacidon de otros productos minerales no metdlicos
Fabricacion de maguinaria v equipo

Fabricacion de productos textiles, prendas de vestir,
fabricacion de cuero y articulos de cuero

Fabricacion de metales comunes y de productos
derivados del metal

Fabricacion de muebles
Fabricacion de sustancias y productos quimicos

Elaboracion de aceites y grasas origen vegetal y animal

Procesamiento y conservacion de carne

[lustracion 23 PIB Industrial por sector
Fuente: (lucero, 2021)

e PIB Del Sector Textil

El sector de Fabricacion de productos textiles, prendas de vestir; fabricacion de cuero,
productos de cuero y calzado registré en el periodo comprendido del 2016 al 2020 una
participacién promedio sobre el PIB total del 0.77%, existiendo para el 2020 un
decrecimiento del 10.17% con respecto a 2019.

En especifico, el sector de Fabricacion de prendas de vestir report6 entre 2016 y 2019
una participacion promedio del 0.31% del PIB total, existiendo para el 2019 un
decrecimiento del 0.52% en comparacién con 2018. (nacional, 2021)
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Fabricacién de
productos textiles,

Fabricacion de
de prendas de | PIB Total (MM $| Participacion prendas de PIE Total (MM $| Participacion
wastir, de cuaro y de 2007) [=]]=]
articulos de cuero

(MM $ de 2007)

vestir (MM $ de de 2007) PIB
2007)

2016 sd 559.39 69,314.07 0.81% 2016 sd 227 .64 69,314.07 0.33%
gg:; g %ggg ;ﬁ'-g?g-gg g-;gx 2017 p 22475 70,955.69 0.32%
2019p 538.72 71,879.22 0.75% 2018 p 216.52 71,.870.52 0.30%
2020 prelim| _ 483.94 66,308.49 0.73% 2019 p 215.39 71,879.22 0.30%
Crecimiento interanual del sector de fabricacién de Crecimiento interanual del sector de fabricacion de
productos textiles, prendas de vestir, de cuero y articulos prendas de vestir
de cuero
2016 sd 2017 p 2018 p 2019 p 2020 prev 2016 sd 2017 p 2018 p 2019 p
0.69% 0.52% A.27% -0.52%

P
_S'M\Mas -
] \j"l 7%

llustracion 24 PIB sector Textil
Fuente: (nacional, 2021)

e Exportaciones Del Sector Textil

Durante el periodo comprendido del 2016 al 2020, se reportd el mayor monto de
exportaciones en el afio 2019 por $25.16 MM FOB, mientras que el menor valor se
detecto en el afio 2017 por $14.89 MM FOB. Para el afio 2020 las exportaciones sumaron
$18.42 MM FOB, valor inferior en 27% respecto al afio 2019.

A Octubre de 2021 las exportaciones representan mas del 100% del valor total FOB
del afio 2020. (nacional, 2021).

Exportaciones Exportaciones Nacionales
FOB (Miles $)

Costo
promedio por 25,160

TON (Miles) | FOB (Miles $)

tonelada en .
dolares 18877 20,842 s 20,335
2016 1.20 18,876.55 15,723.38 14,893
2017 0.95 1489254 | 15,749.72
2018 1.25 20,641.59 16,535.34
2019 1.32 25,160.04 19,004.21
2020 0.94 18,417.66 19,620.45
Ene-Oct 2021 1.16 20,335.17 17,577.49
2017 2020

2016 2018 2019 Ene-Oct 2021

llustracién 25 Exportaciones
Fuente: (nacional, 2021)
e Principales Paises De Exportacion De Ecuador En El Sector Textil

Estados Unidos con una participacion del 42% en promedio entre 2016 y 2020
ocupa el principal destino de las exportaciones. A continuacién, se dard a conocer los
paises mas importantes de exportacion en el sector textil. (nacional, 2021)
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Exportaciones Participacion de los paises de destino de

FOB en Miles $ las Exportaciones
) 2020
Area
Econémica | 2016 ‘ 2017 ‘ 2018 2019 22 | EneOct
_ 2021
Destino
Eﬁ:z‘f 479644 | 496628 945288 1191060 | 1056526  8.267.08
Pert 277522 91530 108255 | 387363 | 220031 350328
Colombia 312421 233260 | 176064 | 148202 95412 123356 |
Chile 144398 | 122884 120525 | 1,049.51 688.52  1,260.80
Bolivia 101638 95561 | 120874 | 112044 57156 1,729.68
Alemania 242.04 194.67 500.15| 113070 |  609.89 879.59
Resto del
i sas2p 42016 451338 0.0, | 270890 343200
Total 1887655 14,892.54 20,641.59 | 25160.04 18.417.66 20,335.17

llustracion 26 Principales paises de Exportacion Sector Textil
Fuente: (nacional, 2021)

e Balance situacional del sector textil

Desde 2016 hasta 2019 el sector present6 una ratio de endeudamiento entre el 61% y
63%, significando que mas de la mitad de la actividad se ha financiado con recursos
ajenos. En cambio, para el afio 2020 el sector reportd un indice de 59.6%, ubicandose
dentro del rango éptimo (40% y 60%). Para el afio 2020, las cuentas de activo, pasivo y
patrimonio disminuyeron, después del crecimiento suscitado entre 2018 y 2019.
(nacional, 2021)

Variacién interanual (%)

Principales cuentas del Balance de Situacion
Cuentas |y | 2017 | 2018 | 2019 | 2020
(MM $)
2017 2018 2019 2020
Activo 42144 | 41584 | 45126 46419 407.80 ) 12%
4%
Pasivo 26452 | 25216 | 28161| 29365 24310 )

Patrimonio | 15692 | 163.68 | 169.65| 170.54  164.68

7%
~o-Variacion Activo  =0=Variacion Pasivo  =e=Variacion Patrimonio

llustracion 27 Balance Situacional Sector Textil
Fuente: (nacional, 2021)

e Ventas Y Exportaciones Del Sector Textil

Las ventas y exportaciones disminuyeron de $968.68 MM en 2017 a $621.99 MM en
2020, significando una disminucion del 36% respecto al afio inmediatamente anterior. De
enero a octubre de 2021, las ventas y exportaciones representan el 84% del total del afio
2020. (nacional, 2021)
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968.68

2017

Ventas y Exportaciones

(MM $)
996.28 984.88
621.99
I 521.40
2018 2019 2020 Ene-Oct 2021

llustracion 28 Ventas y Exportaciones
Fuente: (nacional, 2021)

2.14

Clasificacion Arancelaria

Tabla 2 Arancel Nacional del Ecuador

Seccién XI

Capitulo 61

Partida Arancelaria 61.10

Subpartida Arancelaria
Nacional 6110.90.00.00

MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS

Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

Suéteres (Jersey), puldveres, cardigan, chalecos y articulos
similares, de punto

e De las demas materias textiles.

Fuente: (Ecuador, 2020)

2.15

Filter. | Latest available 3 years, bound tariffs included

Subpartida Arancelaria Canada

peives @)
+ |5310 Find

HS92 |+ Select all Deselect all

=1 JBotswana
(] Brazil

(1] Brunei Darussalam
(J Bulgaria

() Burkina Faso

(J Burundi

() cabo Verde

(J cambodia

(J cameroon

Canada

() central African Republic

L = B e B S

Select all Deselect all All

Clear

I () 5308 - Yarn of other vegetable textile fibres; paper yarn.
([ 5309 - Woven fabrics of flax.

0D 8B B

4 5310 - Woven fabrics of jute or of other textile bast fibres of heading No. 5303.
531010 - Unbleached
531090 - Other
# [ 5311 - Woven fabrics of other vegetable textile fibres; woven fabrics of paper yam.
@ [ 54 - Man- made filaments
& [ 55 - Man- made staple fibres

+ D 56 - Wadding, felt and nonwovens; special yarns; twine, cordage, ropes and cables and articles
thereof

Canada 2021, 2020, 2019, bound tariffs

# (Js7- Carpets and other textile floor coverings

HS12, HS517

5310xx Woven fabrics of jute or of other textile bast fibres of heading No. 5303.

llustracion 29 Subpartida Arancelaria Canada

Fuente (organization, 2022)
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2.16 Teorias del comercio internacional

Las teorias del comercio exterior pretenden encontrar las causas de este fendmeno y
estudiar sus efectos sobre la produccion y el consumo. Segin Raquel Gonzalez Blanco
estas teorias se pueden clasificar en tres categorias: (EALDE, 2018)

e Teorias tradicionales del comercio internacional.

Estas teorias parten de que el comercio exterior esta causado por las diferencias

existentes entre paises. Entre ellas se encuentran las siguientes:

e Modelo de la Ventaja Absoluta de Adam Smith (“La mano invisible”): Se
caracteriza por la poca regulacion del comercio. Aporta como ventaja que cada
pais puede especializarse en la produccion de bienes en los que tiene una ventaja
absoluta. (EALDE, 2018)

e Modelo de la Ventaja Comparativa de David Ricardo: Los costes son relativos. El
intercambio es posible y mutuamente beneficioso. Se trata de especializacion en
ventaja comparativa. (EALDE, 2018)

e Modelo Heckscher-Ohlin: Los paises se especializan en la exportacion de los
bienes cuya produccion es intensiva en el factor en el que el pais es abundante.
(EALDE, 2018)

e La“nueva” teoria del comercio internacional.

Estas teorias se sustentan sobre la competencia imperfecta. Entre ellas se encuentran

las siguientes:

e Teoriadel Coste de Oportunidad, de G. Haberler: El trabajo no es el Unico recurso
ni es homogéneo. Se basa en el coste de oportunidad de un bien. (EALDE, 2018)

e Modelo de Competencia Monopolistica, de Paul Krugman. (EALDE, 2018)

Los “novisimos” desarrollos recientes que incorporan las diferencias entre empresas.

En esta categoria se consideran las diferencias entre las empresas para comprender

este &mbito. Entre ellas se encuentran:

e Conclusiones de Bernard, Redding y Schott: Aumenta la productividad de toda
la industria. La expansion de la produccion de las empresas exportadoras implica
un aumento de la demanda de factores y subida del precio de los inputs. (EALDE,
2018)

e R. E. Baldwin y R. Forslid: La liberalizacion conlleva ganancias de bienestar.
(EALDE, 2018)
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2.17 Cadena de suministros

Este proceso, originalmente denominado Supply Chain Management (SCM), debe ser
correctamente entendido para llevar a cabo cualquier estrategia empresarial con éxito.
Empecemos por el principio explicando en qué consiste para después profundizar en su
optimizacion y ventajas. (ESTAUN, 2021)

e Actores De La Cadena De Suministro
Los siguientes son los actores en la cadena de abastecimiento (SC):

e Proveedores
Elemento inicial de la cadena de Abastecimiento, se definen como las personas fisica u
organizaciones que habitual o periédicamente ofrece, distribuye, vende, arrienda o
concede el uso o disfrute de bienes, productos y servicios. Un proveedor certificado
permitira ofrecer productos con los requerimientos necesarios por el fabricante y
permitira asegurar su calidad y el tiempo de entrega en el momento y lugar adecuado.
(jaical, 2018)

e Fabricantes
Un fabricante se dedica a transformar materia prima para la construccion de un producto.
La fabrica se dedica a elaborar productos o servicios que se encuentran regidos por los
requerimientos y especificaciones de los clientes. La fabrica es parte esencial en la calidad
en la elaboracion de productos terminados. (jaical, 2018)

e Distribuidores
Es aquella persona u organizacion que se encarga de distribuir los productos terminados
en los puntos de venta que tienen contacto consumidor final. Es una parte vital de la
cadena de abastecimiento debido a que una inadecuada manipulacién del producto puede
anular todo el proceso de calidad realizado en la fabrica. (jaical, 2018)

e Detallistas
Es un Comerciante que vende al por menor o detal una mercancia. Es el punto de contacto
directo con el cliente o consumidor final, por esto es necesario ofrecer un 6ptimo servicio
y una presentacion adecuada del producto a ofrecer. (jaical, 2018)

e Clientes o Consumidor
Es la persona u organizacion que adquiere, realiza o disfruta de bienes, productos o
servicios. Parte vital de la cadena de abastecimiento, debido a que estos son la razén de

ser del negocio. (jaical, 2018)
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2.18 Modelo de un plan de exportacion

Un plan de exportacion no tiene una estructura predeterminada ya que varia en
funcion de los productos, servicios y caracteristicas particulares de cada empresa. Segln
detalla la publicacion titulada Plan de negocios internacional de exportacion de pro
México, “Lo que se busca con la planificacion de un negocio de exportacion es penetrar
sistematicamente un producto o servicio en los mercados internacionales maximizando la
eficiencia y la rentabilidad”. (ConnectAmericas, 2017)

O sea, darles continuidad a nuestras exportaciones con menores costos, mayores
ganancias y optimizando el negocio. El plan de negocios de exportacion no es mas que
una forma organizada de exponer: lo qué queremos exportar, a dénde queremos exportar,
cémo lo vamos a hacer y con qué recursos contamos para hacerlo. (ConnectAmericas,
2017)

e Puntos clave para el plan de exportacion
Descripcion del negocio

Es importante exponer informacion detallada acerca de la empresa. En especial

una descripcion de su capacidad, experiencia y habilidades para poner en préactica el
proyecto. Segun detalla Con tu negocio, definir las fortalezas y debilidades de la empresa
también es recomendable. Ademas, debemos incluir los objetivos a largo y corto plazo,
si hay antecedentes de un plan de negocios de exportacion, la estrategia de insercion al
mercado meta, y la descripcién del producto o servicio. (ConnectAmericas, 2017)
Este altimo punto debe abarcar desde las clasificaciones arancelarias, descripcion del
consumo y segmentos de mercado, principales productos competidores, tecnologias,
normas de calidad, adaptaciones del producto, costos y precios para el cliente hasta
investigaciones y desarrollo de nuevos productos. (ConnectAmericas, 2017)

e Analisis de mercado
Todo plan de exportacion debe incluir a donde se quiere exportar y las caracteristicas de
dicho mercado. Esto incluye aspectos politicos, legales, econdémicos y socioculturales.
Segun Pro México, es importante que se incluya “una descripcion de la industria en el
mercado a exportar, analisis de la competencia, segmentacion de mercado y barreras
arancelarias.” (ConnectAmericas, 2017)

e Recursos humanos
En la publicacidn titulada, Elaboracion del plan de Negocio de exportacion de Promperd,
el Lic. Paredes Bullon detalla que es valioso “exponer el capital humano con los que

cuenta la empresa para enfrentar el proyecto de exportacion”. Cualquier informacion
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relacionada a la experiencia y competitividad en los diferentes aspectos del comercio
internacional, la estructura organizacional de la empresa y del area internacional es
beneficioso. Ademaés, es importante detallar si su empresa cuenta con asesores externos
en el area de comercio internacional como asi también las alianzas estratégicas.
(ConnectAmericas, 2017)

e Operativa
Segln pro México, esta es la parte principal del plan de exportacion. En esta seccion se
define una estrategia de penetracién al mercado meta compatible con los objetivos de
largo plazo que tenga la empresa. Se debe exponer que es factible de llevar a cabo la
operacion desde el punto de vista administrativo, técnico, financiero, y comercial. Es
necesario incluir todo aquello relacionado a los aspectos internacionales de la operativa
como también de la produccion. A continuacion, estan detallados los elementos que
deberian contener estos dos segmentos. (ConnectAmericas, 2017)

e Aspectos Internacionales:
-Precio de Exportacion
-Logistica internacional
-Requisitos formales para exportar/importar
-Barreras arancelarias y no arancelarias
-Cotizaciones (INCOTERMYS)
-Contratos, formas de pago, negociaciones
-Envase/embalaje
-Seguros
-Promocién
-Distribucion
-Actividades de desarrollo del mercado
-Contactos en el extranjero
Aspectos de Produccion:
-Materias primas
-Calidad y normas
-Capacidad
-Instalaciones
-Localizacion
-Mano de obra

-Subcontratacién
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-Proveedores
-Tecnologia

-Inventarios

e Riesgos

Segun Promperd, un aspecto importante del plan de exportacion es “la Identificacion de
los problemas potenciales que puedan tener un efecto negativo en el proyecto”. Ademas,
se deben detallar los planes de contingencia para contrarrestarlos. Una de las formas mas
faciles de mitigar los riesgos que pueda llegar a tener la operacion contratando un seguro
de crédito a la exportacidn. Este seguro otorga cobertura a las ventas a crédito realizadas
en el mercado internacional (exportaciones en cobranza). Por ejemplo, la pagina de
Internet de la Compafiia de Seguros de Crédito Continental sefiala que el seguro protege
al exportador de los siguientes riesgos: (ConnectAmericas, 2017)

e Guerra, guerra civil, revolucion u ocupacién del territorio por fuerzas extranjeras
e Expropiacion o confiscacion, requisicion de mercaderia
e Retraso en la transferencia de divisas por falta de divisas o instrucciones de
gobierno
e Cancelacion de permisos de exportacion o importacion
e Cancelacion unilateral del contrato por el gobierno del importador
(ConnectAmericas, 2017)
Proyecciones financieras
Segun detalla Con Tu Negocio, muchas pequefias y medianas empresas carecen
de proyecciones financieras adecuadas para elaborar un plan de exportacion solido. Con
respecto a las finanzas, el empresario debe exponer: con qué recursos cuenta para llegar
a cabo el proyecto de exportacién, informacidn financiera historica, flujo efectivo, estados
financieros, principales razones financieras de liquidez, de actividad y de rentabilidad.
(ConnectAmericas, 2017)
Sumario
Este segmento contiene ni mas ni menos que un resumen del plan de exportacién.
Su propdsito es presentar en una manera concisa la situacion actual de la empresa y los

planes para la nueva operativa. Segun detalla Con Tu Negocio, debe incluir el perfil de la
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empresa, una descripcion precisa de qué consiste el negocio, descripcion del producto o
servicio que se ofrece, ventajas competitivas, y requerimientos financieros.
Indudablemente un plan de exportacion es una herramienta fundamental para que las
pequefias y medianas empresas de Latinoamérica y el Caribe se integren cada vez mas y
de mejor manera al mercado internacional. Muchas pequefias y medianas empresas
cuentan con la mayoria de la informacion anteriormente mencionada pero la
desorganizacion y falta de experiencia puede llevar a que no prospere la expansion hacia
el mercado internacional. (ConnectAmericas, 2017)

Elaborar adecuadamente el plan de exportacion no solo ayudara desde un punto
de vista comercial, sino que le permite a la empresa a evaluarse a si misma, generando
mayor participacion y conciencia de la operativa. Como todo instrumento de gestion, el
plan debe ser flexible y adaptable, permitiendo su revision a medida que avanza la

operativa. (ConnectAmericas, 2017)

2.19 Balanza Comercial Entre Ecuador Y Canada

Ecuador tiene una balanza comercial deficitaria con Canada. Las exportaciones a ese
pais representan USD 190 millones al afio, mientras que las importaciones llegan a USD
544 millones. EI ministro de Produccion y Comercio Exterior, Julio José Prado, y su
homologa de Canadd, Chrystia Freeland, se reuniran de forma telematica. EI encuentro
estaba planificado para el 4 de marzo de 2022, pero se ha aplazado para la proxima
semana. Asi lo confirm6 el Ministerio de Produccion a PRIMICIAS. (Sylvie Bédard,
2022)
“Con Canada seria un tratado de libre comercio, como el que se negocia con México. Ese
tratado incluiria inversiones, comercio exterior, ambiente y proteccion de derechos “,
explica Prado. Canada es uno de los 10 mercados que figuran en la hoja de ruta comercial
gue se ha planteado lograr el Gobierno del presidente Guillermo Lasso hasta el final de
su mandato. (Sylvie Bédard, 2022)
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USD 1.100 MM
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USD 45 MM 10 paises en negociacion

Potencialidad total exportaciones
mayor a USD 5.000 millones

llustracion 30 Ruta Acuerdos Comerciales
Fuente: (Sylvie Bédard, 2022)

2.20 Acuerdos Internacionales

Canada y Ecuador han tenido relaciones diplomaticas bilaterales formales desde
1960. Sin  embargo, nuestra relacion bidireccional comenz6a principios de
1900, cuando los ingenieros ferroviarios, mineros y misioneros eran humanos. Canada
trabaja en Ecuador. Hoy, nuestra relacién sigue creciendo en areas como los negocios, la
politica y la cultura: cerca de 25.000 ecuatorianos viven en Canada y 3.000 canadienses

viven en Ecuador.
e Acuerdos de libre comercio Canadé / ecuador

El comercio bilateral, que alcanzé los $952.53 millones de ddlares canadienses en
2021, crece rpidamente y es una es una dimension cada vez mas relevante de la relacion
bilateral. La relacion comercial entre Canada y Ecuador es complementaria sobre todo en
la mayor parte del comercio de productos agricolas: frutas tropicales, flores, cacao y
mariscos a Canada; y trigo, lenteja, avena, cebada y arvejas a Ecuador. En el 2002 entré

en vigor el tratado de doble tributacion entre Canada y Ecuador. (School, 2022)

La inversion directa de Canada en Ecuador, que en 2021 ascendi6 a $3.7 mil millones
de doélares canadienses, se ha triplicado en los Gltimos cinco afios, convirtiendo asi a
Canada en el mayor inversionista extranjero en Ecuador, debido principalmente a

inversiones para el desarrollo responsable del sector de recursos naturales.

Las Camaras de Comercio Ecuatoriano Canadiense (con sedes en Quito y Guayaquil)

promocionan el intercambio comercial y cultural entre Ecuador y Canada. (School, 2022)
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2.21 MARCO LEGAL

2.21.1 Constitucioén de la republica
En el Articulo 319 de la (Constitucion de la Republica, 2008) De la Parte VI, EI Camino

al Desarrollo, Capitulo Sexto, Parte Primera, Formas de Organizacion y Direccién de
la Produccion... (Ver Anexo 1. Constitucion de la Republica del Ecuador),
este articulo nos permitir& reconocer las diferentes formas de organizacion de produccion
en la economia, sefialando que el Estado sera el encargado de promover estas formas de
produccién y velar por el bienestar de la poblacion en su conjunto, protegiendo con ello
aquellos derechos vulneradores o contra natura, de manera que se

garantice la participacion del Ecuador en el comercio internacional.

En el Articulo 320 de la (Constitucion de la Republica, 2008) Del Titulo VI
Régimen de Desarrollo, capitulo sexto, parte primera “Formas de organizacion de la
produccion y de la gestion...” (Ver Anexo 2. Constitucién de la Republica del Ecuador),
este articulo nos da a conocer que las diferentes formas de organizacion que existen en el
proceso productivo son diferentes aspectos como la transparencia y la eficiencia. Cabe
sefialar que la produccion estaré sujeta a una serie de normas y estandares de calidad,

manteniendo la economia eficiente del pais.

En el Articulo 334 de la (Constitucién de la Republica, 2008)Del Titulo VI Régimen
de Desarrollo, Capitulo sexto, parte cuarta Democratizacion de los factores de

produccion... (Ver Anexo 3.  Constitucion de la  Republica del Ecuador),
este articulo menciona que el Estado facilitard el acceso a los demas factores de

produccion entre si, evitando asi la concentracion de diferentes elementos.

Contribuira a reducir la desigualdad entre los productores, se promovera el desarrollo

del conocimiento centrado en los procesos productivos y en definitiva los servicios

financieros publicos y la democratizacion del crédito.
2.21.2 COPCI. Codigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones

Por Articulo 2 del Decreto Ejecutivo No. 338, publicado en Registro Oficial

Suplemento 263 de 9 de junio del 2014 se Sustituye las denominaciones del "Instituto
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Ecuatoriano de Normalizacion” por "Servicio Ecuatoriano de Normalizacion™ y la de
"Organismo de Acreditacién Ecuatoriana™ por "Servicio de Acreditacion Ecuatoriana”.
El articulo 18 del Decreto Ejecutivo No. 64, publicado en el Registro Oficial Suplemento
36 de 14 de julio del 2017, dispone incluir a los ministerios a cargo de las relaciones
exteriores y al de hidrocarburos, en la integracion del Comité de Comercio Exterior
(COMEX), conforme lo dispuesto en el literal K) del articulo 71 de este Cadigo.

Art. 46.- Del tratamiento aduanero y de comercio exterior.- Por tratarse de una
estructura juridica de excepcion, las zonas especiales de desarrollo econémico gozaran
del tratamiento de destino aduanero que les otorga el régimen legal aduanero, con la
exencion del pago de los tributos al comercio exterior excepto tasas por servicios
aduaneros, de las mercancias extranjeras que ingresen a dichas zonas, para el
cumplimiento de los procesos autorizados, tanto para administradores como para
operadores. Los procedimientos para ingreso y salida de mercancias de las ZEDE, asi
como el uso de los desperdicios, mermas y sobrantes, su posible nacionalizacion,
reexportacion o destruccion de mercancias en estado de deterioro, serdn regulados en el
reglamento al presente Caodigo.

Art. 78.- Medidas no arancelarias. - EI Comité de Comercio Exterior podra
establecer medidas de regulacion no arancelaria, a la importacion y exportacion de
mercancias, en los siguientes casos: a. Cuando sea necesario para garantizar el ejercicio
de un derecho fundamental reconocido por la Constitucion de la Republica; b. Para dar
cumplimiento a lo dispuesto en tratados o convenios internacionales de los que sea parte
el Estado ecuatoriano; c. Para proteger la vida, salud, seguridad de las personas y la
seguridad nacional; d. Para garantizar la preservacion del medio ambiente, la
biodiversidad y la sanidad animal y vegetal; e. Cuando se requiera imponer medidas de
respuesta a las restricciones a exportaciones ecuatorianas, aplicadas unilateral e
injustificadamente por otros paises, de conformidad con las normas y procedimientos
previstos en los respectivos acuerdos comerciales internacionales y las disposiciones que
establezca el érgano rector en materia de comercio exterior; f. Cuando se requieran aplicar
medidas de modo temporal para corregir desequilibrios en la balanza de pagos; g. Para
evitar el trafico ilicito de sustancias estupefacientes y psicotropicas; y, h. Para lograr la
observancia de las leyes y reglamentos, compatibles con los compromisos
internacionales, en materias tales como controles aduaneros, derechos de propiedad
intelectual, defensa de los derechos del consumidor, control de la calidad o la

comercializacion de productos destinados al comercio internacional, entre otras.
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Art. 81.- Procedimientos. - Se reconocerdn como validos los procedimientos
electronicos para la aprobacion de solicitudes, notificaciones y tramites relacionados con
el comercio exterior y la facilitacion aduanera. El Estado promoverd el sistema
electronico de interconexion entre todas las instituciones del sector publico y privado, que
tengan relacion con el comercio exterior, para facilitar y agilizar las operaciones de
importacion y exportacion de mercancias, el que se ejecutara por parte de la autoridad
aduanera nacional. La autoridad aduanera estard a cargo de la implementacion y
desarrollo de este sistema.

Art. 83.- Nomenclatura.- Para la aplicacion de medidas arancelarias y no
arancelarias a la importacion y exportacion de mercancias, asi como para las estadisticas
de comercio exterior, se utilizard la nomenclatura que defina el 6rgano rector en materia
de comercio exterior, de conformidad con el Convenio sobre el Sistema Armonizado de
Designacion y Codificacion de Mercancias (Sistema Armonizado), asi como de cualquier
otro sistema reconocido en los tratados internacionales debidamente ratificados por
Ecuador. El 6rgano rector en materia de comercio exterior podré crear codigos adicionales
0 suplementarios para la aplicacion de medidas comerciales especificas, respecto de
productos que no puedan ser clasificados, total o parcialmente, en las nomenclaturas
vigentes.

Art. 85.- Certificacion de Origen. - Correspondera a la unidad gubernamental que
se designe en el reglamento a este Cadigo, regular y administrar la certificacion de origen
de las mercancias nacionales. La administracion de la certificacion podra efectuarse de
manera directa o0 a través de entidades habilitadas para el efecto, publicas o privadas; y la
autoridad competente podra actuar de oficio o a peticion de parte interesada, nacional o
extranjera, en la investigacion de dudas sobre el origen de un producto exportado desde
Ecuador. La entidad habilitada para el efecto certificara también el origen de las
mercancias sujetas a operaciones de perfeccionamiento activo, que se produzcan en una
Zona Especial de Desarrollo Econdmico, que cumplan las normas que se establezcan para
el reconocimiento del origen del producto procesado, o de conformidad con los acuerdos
s internacionales aplicables, tanto para su exportacion como para su introduccion al
territorio aduanero nacional.

Art. 112.- Normativa y tributos aplicables. - La normativa aplicable para el
cumplimiento de la obligacion tributaria aduanera es la vigente a la fecha de aceptacion

de la declaracién aduanera. Sin embargo, los tributos aplicables son los vigentes a la fecha
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de presentacion de la declaracion aduanera a consumo de las mercancias en la importacion
y en la exportacion serédn los vigentes a la fecha de ingreso a la zona primaria aduanera.

Art. 154.- Exportacion definitiva. - Es el régimen aduanero que permite la salida
definitiva de mercancias en libre circulacion, fuera del territorio aduanero comunitario o
a una Zona Especial de Desarrollo Econdmico ubicada dentro del territorio aduanero
ecuatoriano, con sujecion a las disposiciones establecidas en el presente Codigo y en las
demaés normas aplicables.

Art. 155.- Exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado. - Es el
régimen aduanero que permite la salida temporal del territorio aduanero de mercancias
en libre circulacion con un fin y plazo determinado, durante el cual deberdn ser
reimportadas sin haber experimentado modificacion alguna, con excepcion del deterioro
normal por el uso que de ellas se haga.

Art. 156.- Exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo.- Es el régimen
aduanero por el cual las mercancias que estan en libre circulacion en el territorio aduanero
pueden ser exportadas temporalmente fuera del territorio aduanero o a una Zona Especial
de Desarrollo Economico ubicada dentro de dicho territorio para su transformacion,
elaboracion o reparacion y luego reimportarlas como productos compensadores con la
exencion de los tributos correspondientes conforme las condiciones previstas en el

reglamento al presente Cadigo.

En el Articulo 3 del (CODIGO ORGANICO DE LA PRODUCCION, COMERCIO
E INVERSIONES, COPCI, 2018) Titulo Preliminar Del Objetivo y Ambito de
Aplicacion... (Ver Anexo 5. Codigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones,
Copci), Este articulo menciona que su objeto es regular los procesos productivos gque se
desarrollan en la etapa productiva hacia el buen vivir, ya que el objeto de esta norma es
fortalecer y crear normas para mejorar la produccién para facilitar adn mas una mayor
productividad mediante la transformacion de la matriz productiva. En una herramienta de

tal manera que cree puestos de trabajo de alta calidad a través del desarrollo sostenible.

En el Articulo 19 del (CODIGO ORGANICO DE LA PRODUCCION,
COMERCIO E INVERSIONES, COPCI, 2018) Titulo I; Del Fomento, Promocion y
Regulacion de las Inversiones Productivas Capitulo IlI; De los derechos de los
inversionistas... (Ver Anexo 6. Codigo Organico de la Produccion, Comercio e

Inversiones, Copci), Esta establece que se deben reconocer los derechos de los
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inversionistas, uno de los cuales es la libertad de producir y comercializar, sean 0 no
sostenibles de producir estos bienes o servicios, el derecho a acceder a todos los procesos
administrativos o a sus actividades de control establecidos por el Estado. Otro derecho es
la libre importacion y exportacion de bienes y servicios, la celebracion de convenios
internacionales, la libertad de transferir productos o servicios al exterior, la libre
transferencia de recursos y finalmente la libertad de continuar el acceso al sistema de

mercado financiero interno.

En el Articulo 20 del (CODIGO ORGANICO DE LA PRODUCCION,
COMERCIO E INVERSIONES, COPCI, 2018)Titulo I; Del Fomento, Promocion y
Regulacion de las Inversiones Productivas Capitulo Il; De los derechos de los
inversionistas... (Ver Anexo 7. Codigo Organico de la Produccion, Comercio e
Inversiones, Copci), Este articulo enumera todas las inversiones, tanto nacionales como
extranjeras, que estaran sujetas a la misma tasa de impuesto, con algunas excepciones

establecidas en este codigo.

En el Articulo 21 del, (CODIGO ORGANICO DE LA PRODUCCION, COMERCIO
E INVERSIONES, COPCI, 2018) Titulo I; Del Fomento, Promocién y Regulacién de las
Inversiones Productivas Capitulo II; De los derechos de los inversionistas... (Ver Anexo
8. Codigo Organico de la Produccién, Comercio e Inversiones, Copci), Este articulo deja
en claro que los inversionistas, tanto nacionales como internacionales, tendran diversos
grados de obligacion de cumplir con las leyes nacionales aplicables, especialmente
aquellas relacionadas con aspectos laborales o de seguridad social.

2 Reglamento al Titulo de la Facilitacion Aduanera para el Comercio, del
Libro V del Cédigo Orgéanico de la Produccion, Comercio e inversiones

En el Articulo 27 del Reglamento al Titulo de la Facilitacion Aduanera para el
Comercio, del Libro V del Cédigo Organico de la Produccién, Comercio e inversiones
Capitulo III Operaciones Aduaneras Seccion I Cruce de la Frontera Aduanera... (Ver
Anexo 9. Reglamento al Titulo de la Facilitacion Aduanera para el Comercio, del Libro
V del Codigo Organico de la Produccion, Comercio e inversiones), Este articulo
menciona que todos los medios de transporte que salgan del territorio aduanero del
Ecuador estaran sujetos al control aduanero ya que el movimiento internacional de

mercancias para esta operacion se sustentara en las operaciones que realicen las
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autoridades aduaneras encargadas del control del transporte. Naciones de aire, mar y

tierra, migraciones.

En el caso de exportacion de mercancias que se movilizan por sus propios medios, la
creacion del manifiesto serd realizada por el funcionario aduanero competente o por su
propietario debidamente autorizado, al momento de su salida del Distrito Final. Art. 33.-
Elementos del Manifiesto de Carga.- Sin perjuicio de los demas requisitos previstos en
normas especiales o internacionales, el manifiesto de carga electronico deberad contener
la siguiente informacion: a) Identificacion del medio de transporte, y transportista; b)
Identificacion del lugar de salida y de destino de las mercancias; c) Fecha de salida y de
llegada de las mercancias; d ) (Sustituido por el Art. 6 del D.E. 651, R.O. 490-S, 29-1V-
2015).- Informacion completa de cada uno de los conocimientos de embarque, guias
aéreas o cartas de porte, segun corresponda; €) La identificacion de la unidad de carga, en
el caso del transporte maritimo; f) Cantidad de bultos, o mercancias a granel, segln
corresponda; g) El peso e identificacién genérica de las mercancias; y, h) La indicacién
de carga consolidada en caso de que existiere, sefialando el nimero de documento de
transporte que la contiene. En caso de existir mercancia peligrosa, esta debera estar
expresamente identificada como tal; y en caso de existir mercancias en transito, deberan
constar por separado. Cuando el medio de transporte ingrese o salga sin carga ni
pasajeros, se presentard el documento respectivo de lastre o su equivalente. En el caso
que se trate de mercancias que arriben o salgan del pais via trafico postal 0 mensajeria
acelerada o Courier, el manifiesto de carga contendrd la informacion de la guia
master/principal. Cada una de las guias de correo rapido o postal que lleguen o salgan a
bordo del medio de transporte, deberan ser transmitidas por la empresa de correos rapidos
0 postal responsable de dicha carga.

Art. 37.- Carga y descarga. - La mercancia que provenga del exterior, por cualquier
via, debera estar expresamente descrita en el manifiesto de carga. Cuando por motivos de
cantidad, volumen o naturaleza de las mercancias, resulte necesario, la directora o el
director Distrital podran autorizar la descarga fuera de los lugares habilitados para el
efecto, de acuerdo a las disposiciones contenidas en esta seccion del presente reglamento.
Las mercancias destinadas a la exportacion estaran sometidas a la potestad de la
Autoridad Aduanera hasta que la autoridad naval, aérea o terrestre que corresponda,

autorice la salida del medio de transporte.
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Declarante. - La Declaracion Aduanera es Unica y personal, consecuentemente, sera
transmitida o presentada por el importador, exportador o pasajero, por si mismo, o a traves
de un Agente de Aduanas. En los casos de trafico postal y mensajeria acelerada o Courier,
el declarante podra ser el operador publico, o los operadores privados debidamente
autorizados para operar bajo estos regimenes. En las exportaciones la Declaracion
Aduanera podré ser transmitida o presentada por un Agente de Carga de Exportacion
autorizado para el efecto.

Declaracion Aduanera Simplificada. - (Reformado por el Art. 6 del D.E. 1343, R.O.
971-S, 27-111-2017). Las Declaraciones Aduaneras Simplificadas para la exportacion que
se generen dentro del régimen de excepcion de mensajeria acelerada podran, dentro del
plazo de 15 dias luego del embarque de las mercancias, ser regularizadas conforme lo
establezca el Servicio Nacional de Aduana del Ecuador, en lo que respecta a la
Declaracion Aduanera de Exportacion, para que puedan ser consideradas para efectos
tributarios como una exportacion efectiva.

Art. 71.- Documentos que acompafian a la declaracion. - Se consideran documentos
que acompafian a la Declaraciéon Aduanera los siguientes: a) Documentos de
acompariamiento b) Documentos de soporte.

Art. 72.- Documentos de acompafiamiento. - Constituyen documentos de
acompariamiento aquellos que denominados de control previo deben tramitarse y
aprobarse antes del embarque de la mercancia de importacion. Esta exigencia debera
constar en las disposiciones legales que el organismo regulador del comercio exterior
establezca para el efecto. Los documentos de acompafiamiento deben presentarse, fisica
o electronicamente, en conjunto con la Declaracion Aduanera, cuando estos sean
exigidos. La aplicacion de la sancion que contempla el articulo 190, literal
i) del Cddigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones, no eximira de la
presentacion del documento de acompafiamiento para el levante de las mercancias, por
consiguiente, la sancion sera impuesta Unicamente en los casos que dicho documento no
se presente en conjunto con la Declaracion Aduanera.

Art. 73.- Documentos de soporte. - Los documentos de soporte constituiran la base
de la informacion de la Declaracion Aduanera a cualquier régimen. Estos documentos
originales, ya sea en fisico o electronico, deberan reposar en el archivo del declarante o
su Agente de Aduanas al momento de la presentacion o transmision de la Declaracion

Aduanera, y estaran bajo su responsabilidad conforme a lo determinado en la Ley.
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CAPITULO 111

3 METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

3.1 METODOLOGIA

El marco metodologico, segin (Sampieri) lo define como la agrupacion de acciones
que se tomaran con el fin de describir y analizar profundamente el problema que esta
siendo objeto de investigacion cientifica mediante procesos especificos que integran a
técnicas como la de observacidn, recoleccion de datos, pudiendo asi determinar la manera
en la que se realizara el estudio.

Utilizando el marco metodoldgico, es posible determinar el enfoque de la
investigacion a realizar, los diferentes métodos de investigacion y las diferentes
herramientas que se utilizaran para visualizar con mas detalle el avance del proyecto y
luego demostrar las respuestas a las preguntas de los objetivos planteados. Durante el
proceso en cada punto desarrollado de la investigacion, las caracteristicas y la adecuacion
de los métodos de investigacion establecidos suelen ser utilizados para comprender como
utilizar las herramientas que guian el estudio, todo ello con el fin de que los artesanos

tengan una comprension mas profunda del tema propuesto. Se realizara el estudio.

3.2 TIPO DE INVESTIGACION

Durante la investigacion se utilizaron métodos de investigacion exploratoria y de
investigacion descriptiva.

La investigacién exploratoria tiene como finalidad dar a conocer ampliamente el
tema investigado y asi introducir a las personas en los temas més actuales que ayuden a
comprender el tema, los antecedentes del andlisis e investigacion, los resultados ya
obtenidos de diversas fuentes. Autor de investigacion relacionada en la propuesta de
analizar un problema o tema que no ha sido estudiado antes.

La parte descriptiva de la investigacion tiene como finalidad la medicion exacta
de cada una de las variables estudiadas, con un conjunto de datos antes recopilados de la

Poblacion seleccionada.

3.2.1 INVESTIGACION DOCUMENTAL.
Segun (SAMPIERI, 2020) Este tipo de estudio es importante porque ayudara a

encontrar informacion mientras se desarrolla la investigacion, se busca apoyo en libros,
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revistas, articulos cientificos. La recoleccion de informacion y datos debe ser veridica
para poder facilitar el anélisis, la sintesis y clasificacion de los datos correctamente.

En el presente proyecto se detallard una investigacion tipo documentaria que se
encuentra relacionado con un enfoque mixto se detallara de una forma mas explicativa y

detallada con los recursos empleados al momento de la indagacion.

3.2.2 INVESTIGACION EXPLORATORIA

Se basa en explorar un tema que no esta netamente definido, se usa para extender
el conocimiento del problema existente pero no se brindan resultados decisivos. Se
empieza con el estudio de la idea general para la identificacion del problema existente.
(Metodologia De La Investigacién - Sexta Edicion, 2020)

La investigacion exploratoria cuenta con métodos para ayudar al investigador como
la recoleccidn de datos y analisis de la informacion, ayudando al investigador a identificar
si son datos cualitativos o cuantitativos. Los métodos de investigacion primaria es la
informacion resumida derechamente del sujeto o grupo de personas ya sean con
encuestas, entrevistas o grupos de enfoque.

De igual manera esta investigacion nos permitira indagar y comprender el
planteamiento del problema y entorno de la investigacion, asi mismo se identificaron los
diferentes actores involucrados, permitiendo obtener un acercamiento con menos recursos

y presion de tiempo

3.3 ENFOQUE DE LA INVESTIGACION

3.3.1 ENFOQUE MIXTO
La investigacion realizada cuenta con un enfoque cuantitativo, que permite realizar

un analisis exhaustivo, correcto sobre el tema investigado con la finalidad de verificar la
viabilidad del proyecto como tal, los datos cuantitativos daran a conocer la eficacia y
rentabilidad de lo estudiado.

“El enfoque cuantitativo de investigacion se caracteriza por privilegiar la 16gica
empirico-deductiva, a partir de procedimientos rigurosos, metodos experimentales y el
uso de técnicas de recoleccion de datos estadisticos” (Solis, 2019)

El enfoque cuantitativo en el proyecto tiene como finalidad determinar de manera
mas exacta y razonable los datos que se han recopilado durante el desarrollo de la
investigacion, realizando un analisis y reporte de todos los resultados obtenidos plantear
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una solucidn al sector al sector artesanal para que se pueda ofrecer su producto al mercado

exterior de la mejor manera posible.

3.4 TECNICAS DE INVESTIGACION
Las técnicas de investigacion son los recursos que el investigador puede utilizar para

abordar problemas o fendmenos y extraer informacion de ellos: formularios en papel,
dispositivos mecanicos y electrénicos que se utilizan para recoger datos o informacion
sobre un problema o fendmeno determinado. La técnica de investigacion cualitativa se

basa en la observacion, investigacion bibliogréfica, estudios de casos y la visualizacion,

3.5 POBLACION Y MUESTRA

35.1 POBLACION
El pais seleccionado para este proceso es Canada, el cual hemos elegido un punto de

destino que es la ciudad de Vancouver, la cual se caracteriza por tener un crecimiento
comercial progresivo a lo largo del tiempo, ademas de ser considerada como una zona

populista y cuenta con una poblacién 662248 habitantes.

3.5.2 MUESTRA
En relacion con nuestro proyecto de investigacion no se realizar4 un muestreo, ni se

establecera una muestra matematica, debido a que es un mercado nuevo que se
implementara, para la segmentacion del cliente a los que van dirigidos los buzos de

cabuya.

3.6 Técnicas e instrumentos

3.6.1 Teécnicas
La técnica utilizada fueron las entrevistas el cual permitir un campo visual amplio

sobre el tema tratado que se requiere investigar. Dicha entrevista fue realizada a diversos
distribuidores de ropa en Canada y a varios artesanos que conforman la asociacion, tras
ello se logré obtener una gran cantidad de informacion y analizar las falencias que se
mencionan en la misma, las preguntas realizadas fueron estructuradas para ambos campos
de estudio y asi lograr tener una informacion mas concisa. Las encuestas con una técnica
cuantitativa muy importante en el campo de la investigacion, esta permite examinar

opiniones de una gran cantidad de personas.
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3.6.2 Instrumentos

Los instrumentos que fueron utilizados durante la investigacion fueron los
siguientes: las encuestas; diagramas de Gantt; dispositivos mdviles, correos
electronicos, computadoras, el internet es una herramienta que permite obtener una
gran cantidad de informacién y fue de gran utilidad para que los distribuidores puedan
Ilenar su encuesta

4. ENCUESTA

4.1 ENCUENTAS A DISTRIBUIDORES
¢Conoce sobre las artesanias textiles que se realizan en ecuador?

Tabla 3 Tabla estadistica pregunta 1

NUmero de

RESPUESTA
encuestados

Pregunta 1

Sl NO

¢ Conoce sobre las
artesanias textiles que 20 14 6
se realizan en ecuador?

100% 70% 30%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢{CONOCE SOBRE LAS ARTESANIAS TEXTILES
QUE SE REALIZAN EN ECUADOR?

mS| mNO

llustracién 31 Pregunta 1
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Observando la tabla y grafica realizada se puede comprobar que en Canada tienen

un amplio conocimiento sobre las artesanias que se fabrican en el Ecuador teniendo un
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porcentaje del 70% de los distribuidores canadienses y un desconocimiento del 30%, por

lo tanto, se puede inferir que en Canada las artesanias ecuatorianas si tienen aceptacion.

¢Considera usted que la calidad de las artesanias textiles fabricadas en el ecuador
cumpla con las exigencias del mercado?

Tabla 4 Tabla estadistica pregunta 2

Pregunta 2 Numero de RESPUESTA
encuestados

¢Considera usted que la S| NO

calidad de las artesanias 20 17 3

textiles fabricadas en el

ecuador cumpla con las 100% 85% 15%

exigencias del mercado?

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢CONSIDERA USTED QUE LA CALIDAD DE LAS
ARTESANIAS TEXTILES FABRICADAS EN EL ECUADOR
CUMPLA CON LAS EXIGENCIAS DEL MERCADO?

mS| mNO

llustracién 32 Pregunta 2

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Acerca de las exigencias de calidad en el mercado canadiense los distribuidores
tienen seguridad sobre las artesanias ecuatorianas como lo es en el caso del buso de
cabuya teniendo un porcentaje de valides de un 85%, sin embargo, algunos distribuidores
todavia se encuentran en desconfianza sobre la calidad que tienen nuestros productos con

un porcentaje del 15%.
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¢Consideras que las empresas comerciales de ropa canadienses se encuentren
interesado en los productos fabricados en ecuador?

Tabla 5 Tabla estadistica pregunta 3

Pregunta 3 Numero de encuestados RESPUESTA

¢Consideras que las S NO
empresas comerciales de
ropa canadienses se

encuentren interesado en los 20 15 5
productos fabricados en
ecuador? 100% 75% 25%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢CONSIDERAS QUE LAS EMPRESAS COMERCIALES
DE ROPA CANADIENSES SE ENCUENTREN
INTERESADO EN LOS PRODUCTOS FABRICADOS EN
ECUADOR?

mS| mNO

llustracion 33 Pregunta 3
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Como se puede observar las respuestas por parte de los distribuidores canadienses
las prendas que se fabrican en el ecuador tendran una aceptacion del 75% para el ingreso
del producto al mercado, sin embargo, un 25% de los distribuidores todavia no cuentan

con la confianza de dicho producto.

¢Considera que las artesanias textiles fabricadas en ecuador se deban
comercializar en varios mercados de Canada?
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Tabla 6 Tabla estadistica pregunta 4

Pregunta 4 Numero de RESPUESTA
encuestados

¢Considera que las

artesanias textiles S| NO
fabricadas en ecuador se 20 16 4
deban comercializar en

varios mercados de 100% 80% 20%

Canada?

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

& CONSIDERA QUE LAS ARTESANIAS TEXTILES
FABRICADAS EN ECUADOR SE DEBAN
COMERCIALIZAR EN VARIOS MERCADOS DE
CANADA?

ENO

llustracion 34 Pregunta 4
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Considerando la respuesta de los encuestados se puedo observar que las artesanias

que se fabrican en el Ecuador podran ser distribuidas a varios mercados de Canada

teniendo una aceptacién del 80% y luego tenemos el lado el lado negativo de las

respuestas con un 20%.

¢Considera que las artesanias textiles del ecuador seran de agrado para los

canadienses?
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Tabla 7 Tabla estadistica pregunta 5

Pregunta 5 NUmero de encuestados RESPUESTA
¢Considera que las S NO
artesanias textiles del
ecuador seran de agrado 20 18 2
para los canadienses?
100% 90% 10%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONSIDERA QUE LAS ARTESANIAS TEXTILES DEL
ECUADOR SERAN DE AGRADO PARA LOS
CANADIENSES?

Sl ENO

llustracion 35 Pregunta 5
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Podemos observar que las artesanias textiles que se fabrican en Ecuador son de

agrado por las personas que residen en Canada, ya sea por el agrado de la cultura la calidad

del producto entre otros, desde luego también se debe tener en cuenta un indice muy

pequefio de negacién del producto solo con un 10% total.

¢Considera que ecuador cuentan con una diversidad de artesania textiles y lograra

satisfacer la necesidad de Canada?
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Tabla 8 Tabla estadistica pregunta 6

Pregunta 6 Numero de RESPUESTA
encuestados
¢Considera que ecuador Sl NO
cuentan con una

d|_ver5|dad de artes:anla 20 18 2
textiles y lograra satisfacer

la necesidad de Canada?

100% 90% 10%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONSIDERA QUE ECUADOR CUENTAN CON UNA
DIVERSIDAD DE ARTESANIA TEXTILES Y LOGRARA
SATISFACER LA NECESIDAD DE CANADA?

ENO

llustracion 36 Pregunta 6
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Sobre la variedad de artesanias textiles que cuenta Ecuador los distribuidores
estan seguros de que se van a poder cubrir las necesidades que poseen los consumidores,
ya sea en moda, calidad, gustos, entre otros, sin embargo, con un indice menor de una

10% consideran que no se va a poder cumplir con dichas necesidades presentadas.

¢Considera que las artesanias textiles del ecuador se deben comercializar en mercados

internacionales?
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Tabla 9 Tabla estadistica pregunta 7

Pregunta 7 Numero de RESPUESTA
encuestados
¢Considera que las
artesanias textiles del Sl NO
ecuador se deben
comercializar en 20 18 2
mercados 100% 90% 10%

internacionales?
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢CONSIDERA QUE LAS ARTESANIAS
TEXTILES DEL ECUADOR SE DEBEN
COMERCIALIZAR EN MERCADOS
INTERNACIONALES?

mSI mNO

llustracion 37 Pregunta 7
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Por parte de los distribuidores canadienses consideran que las artesanias
ecuatorianas pueden distribuiser a mas mercados internacionales no tan solo en Canada y
tendran una aceptacion similiar a la que podran tener en el pais, sin embargo una minima
cantidad no esta de acuerdo que se envien artesanias a diversas parte del mundo.

¢Conoce cudl es el proceso se fabricacion de las artesanias textiles del ecuador?
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Tabla 10 Tabla estadistica pregunta 8

Pregunta 8 Numero de RESPUESTA
encuestados
¢Conoce cudl es el Sl NO
proceso se fabricacion de
las artesanias textiles del 20 8 12
I)
ecuador’ 100% 40% 60%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONOCE CUAL ES EL PROCESO SE FABRICACION DE
LAS ARTESANIAS TEXTILES DEL ECUADOR?

msl ENO

llustracion 38 Pregunta 8
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

En esta pregunta se puede observar que el proceso para poder fabricar un buso
artesanal es desconocido por gran parte de los distribuidores con un porcentaje del 60%
y luego tenemos la otra parte que conocen un poco sobre cémo se fabrica una artesania
en el ecuador con un 40%.

¢Considera que se deben mejorar la presentacion de las artesanias textiles
ecuatorianas?
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Tabla 11 Tabla estadistica pregunta 9

Pregunta 9 NUmero de encuestados RESPUESTA
¢Considera que se deben Sl NO
mejorar la presentacion
de las artesanias textiles 20 14 6

ecuatorianas?
100% 70% 30%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢CONSIDERA QUE SE DEBEN MEJORAR LA
PRESENTACION DE LAS ARTESANIAS TEXTILES

ECUATORIANAS?

mS| mNO

lustracion 39 Pregunta 9
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Sobre la presentacion de las artesanias, se tendra que realizar una innovacion sobre

disefio y estilos que se encuentran a la moda en el mercado propuesto teniendo un

porcentaje del 70%, desde luego otra parte de los distribuidores consideran que las

artesanias deben de seguir teniendo su disefio actual dando a conocer lo propio de cada

pais.

¢Considera que Canada deberia promover las artesanias con regularidad?
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Tabla 12 Tabla estadistica pregunta 10

Pregunta 10 NUmero de encuestados RESPUESTA
¢Considera que Canada Sl NO
deberia promover las
artesanias con 20 15 5

regularidad?
100% 75% 25%

Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONSIDERA QUE CANADA DEBERIA PROMOVER
LAS ARTESANIAS CON REGULARIDAD?

ESI ENO

[lustracién 40 Pregunta 10
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Con las respuestas obtenidas se debe considerar que los distribuidores canadienses
consideran que los mercados canadienses podran promover con mas frecuencia nuestras
artesanias y se lograra dar a conocer ain mas los productos ecuatorianos, luego de esto
tenemos las respuestas negativas con un indice menor de algunos distribuidores que adn

no le tienen una confianza total al producto propuesto.

4.1.1 Diagrama de Ishikawa

Analizando las respuestas de los distribuidores en Canada utilizaremos una
herramienta como lo es el diagrama de Ishikawa para poder ver de manera
general las problematicas que se generan para la exportacion de buzos a base de
cabuya.
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Diagrama de Ishikawa
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llustracion 41Diagrama de Ishikawa
Fuente: Distribuidores Canadienses
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

4.2 ANALISIS DE ENCUSTAS A LOS PRODUCTORES ECUATORIANOS

¢La produccion de artesanias textiles ha tenido un aumento considerable en afios
anteriores?

Tabla 13 Tabla estadistica pregunta 1 productores

Pregunta 1 NUmero de encuestados RESPUESTA
¢La produccion de
artesanias textiles ha SI NO
tenido un aumento
considerable en afios 10 7 3
anteriores? 100% 70% 30%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ LA PRODUCCION DE ARTESANIAS TEXTILES HA
TENIDO UN AUMENTO CONSIDERABLE EN ANOS
ANTERIORES?

HS|I EmNO

llustracion 42 Pregunta 1 Productores

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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ANALISIS

Considerando las respuestas de los productores de artesanias podemos observar
que la produccion que han tenido ha ido en aumento sobre la produccidn obtenida en afos
anteriores, tras la pandemia ha dado un duro golpe al sector, sin embargo, un 30% de los
productores consideran que aun no se ha aumentado de manera considerable su

produccion.

¢Las artesanias textiles poseen alguna caracteristica que se puedan diferenciar de

la competencia?

Tabla 14 Tabla estadistica pregunta 2 productores

Pregunta 2 Numero de RESPUESTA
encuestados
. Sl NO
¢Cuentan con una guia
para exportar artesanias 10 0 10
I rior?
al exterio 100% 0% 100%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ LAS ARTESANIAS TEXTILES POSEEN ALGUNA
CARACTERISTICA QUE SE PUEDAN DIFERENCIAR DE
LA COMPETENCIA?

ESI mNO

llustracién 43 Pregunta 2 Productores
Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Los productores consideran que las artesanias se diferencian de las demas prendas

que se producen lo cual se tendréa una aceptacion en el mercado; sin embargo, un 20% de
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los productores consideran que las prendan cubren la misma necesidad de otras prendas

y no se caracterizan demasiado de las otras.

¢Cuentan con la capacidad de comenzar a exportar su producto al exterior?

Tabla 15 Tabla estadistica pregunta 3

Pregunta 3 Numero de RESPUESTA
encuestados
. Sl NO
¢Cuentan con una guia
para exportar artesanias 10 0 10
al exterior?
100% 0% 100%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CUENTAN CON LA CAPACIDAD DE COMENZAR A
EXPORTAR SU PRODUCTO AL EXTERIOR?

HS| WNO

llustracién 44 Pregunta 3 productores

Fuente: Sociedad de Artesanos
|[Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Una parte de los productores consideran que cuentan con la capacidad de poder
empezar a exportar su producto a mercados internacionales y dar a conocer sus productos,
sin embargo, un 40% considera que no cuentan con la capacidad de empezar a exportar
su producto ya sea por falta de maquinaria, mano de obra, conocimiento sobre exportacion
entre otras.

¢Considera que las artesanias textiles causaran impacto en mercados extranjeros?
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Tabla 16 Tabla estadistica pregunta 4

Pregunta 4 NUmero de encuestados RESPUESTA
. Sl NO
¢Cuentan con una guia
para exportar artesanias 10 0 10
al exterior?
100% 0% 100%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONSIDERA QUE LAS ARTESANIAS TEXTILES
CAUSARAN IMPACTO EN MERCADOS EXTRANIJEROS?

HS| WNO

llustracidn 45 Pregunta 4 productores
Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Una gran parte de los productores consideran que sus productos causan un

impacto positivo en los mercados extranjeros teniendo una aceptacion de los

consumidores de dicho pais, sin embargo, un 20% de los productores consideran que su

producto no causara el impacto suficiente para que el producto se establezca en el pais

seleccionado.

¢Considera que para realizar la exportacion del producto se debe de contar con un

plan previo de exportacion?
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Tabla 17 Tabla estadistica pregunta 5

Pregunta 5 Nimero de RESPUESTA
encuestados
i Sl NO
¢Cuentan con una guia
para exportar artesanias 10 0 10
al exterior?
100% 0% 100%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONSIDERA QUE PARA REALIZAR LA
EXPORTACION DEL PRODUCTO SE DEBE DE CONTAR
CON UN PLAN PREVIO DE EXPORTACION?

HSI ENO

llustracidn 46 Pregunta 5 prodcutores
Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Como podemos observar en la respuesta de los productores consideran que se
debe realizar un plan previo para poder analizar el producto y el pais de destino al que
sera enviado el producto y la aceptacion que tendra en el mismo y asi lograr una gran
satisfaccion al cliente y dar a conocer lo que son las artesanias que se fabrican en el

Ecuador.

¢Conoce las leyes y normativas que se necesitan para poder exportar artesanias
textiles al mercado extranjero?
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Tabla 18 Tabla estadistica pregunta 6

Pregunta 6 Numero de RESPUESTA
encuestados
SI NO
¢Cuentan con una guia
para exportar artesanias 10 0 10
al exterior?
100% 0% 100%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

¢ CONOCE LAS LEYES Y NORMATIVAS QUE SE
NECESITAN PARA PODER EXPORTAR ARTESANIAS
TEXTILES AL MERCADO EXTRANJERO?

HS| mNO

llustracidn 47 Pregunta 6 productores
Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Uno de los problemas con los que cuenta los productores de las artesanias es que
no conocen las leyes y normativas que se deben de tomar en cuenta y conocer al momento

de querer dar a conocer su producto en el exterior, generando una traba los productores.

¢Cuentan con una guia para exportar artesanias al exterior?
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Tabla 19 Tabla estadistica pregunta 7

Pregunta 7 NUmero de encuestados RESPUESTA
Sl NO
¢Cuentan con una guia
para exportar artesanias 10 0 10
al exterior?
100% 0% 100%

Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

éCUENTAN CON UNA GUIA PARA EXPORTAR
ARTESANIAS AL EXTERIOR?

HS| EmNO

llustracidn 48 Pregunta 7 productores
Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

ANALISIS

Como podemos observar los productores artesanales no cuentan con una guia para

poder enviar su producto al mercado exterior generando un problema al momento de

querer llegar a mas personas y dar a conocer su producto.

4.1Diagrama de Ishikawa sobre los productores

De la misma manera analizamos con un diagrama las problematicas
generales, que cuentan los proveedores en el proceso de exportacién de buzos a base

de cabuya.
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Diagrama de Ishikawa

Desconocimiento de las
necesidades del pais de

Falta de conocimiento leyes

Desconfianza del producto Falta de conocimiento de normativas
—
Falta de conocimiento de Falta de guia para exportacion

proceso de exportacién

Falta de maquinara para proceso productive
—

AT

ia sin mantenimiento

Ilustracion 49 Diagrama de Ishikawa
Fuente: Sociedad de Artesanos
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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CAPITULO IV

5.1 PROPUESTA

“Plan de exportacion de buzos a base de cabuya al mercado de VVancouver
Canada”

5.2 JUSTIFICACION DE LA PROPUESTA
El Ecuador cuenta con una variedad de productos no maderero que no se los esta

aprovechando en su totalidad uno de ellos es la Cabuya, las cuales estan siendo
reemplazadas por las fibras sintéticas. Existen varias provincias que se dedican a la
produccion elaboracion de la cabuya, ayudando en el crecimiento socioeconémico y
contribuyendo con el aumento de plazas de trabajo en las industrias.

Los artesanos no cuentan con un plan adecuado para la exportacién por lo tanto solo
han tomado en cuenta en vender sus productos localmente, se requiere de la ayuda de un
intermediario para que su producto sea exportado, lo cual genera un margen de ganancia
mas bajo para ellos.

Las limitaciones con las que cuenta los artesanos al no conocer el proceso de
exportacion, no conocer el mercado internacional, como conseguir clientes potenciales
para realizar el proceso de exportacion, los diferentes procesos y canales de distribucién,
todas estas causas hacen que no se realicen ventas directas con el exterior y no poder
obtener niveles de ingresos muchos mas altos y rentables, por lo tanto en el proyecto se
fija un pais de destino que serd Canada especificamente en la ciudad de VVancouver, para

generar un crecimiento y dar a conocer el buzo a base de cabuya.

5.3 FINANCIAMIENTO DEL PROYECTO DE EXPORTACION
Con el analisis del proyecto de exportacion realizado se debe de contar con una

inversion inicial del $7000 doélares estadounidenses, los cuales son la sumatoria de la
mano de obra directa que estd involucrada y los gastos de exportacion, dicho capital
requerido sera dividido para las 10 empresas seleccionadas para el estudio que forman
parte de la asociacion de artesanos, la inversion que deben de realizar cada uno de ellos
es de $700 dolares estadounidenses, luego de esto de invertir dicha cantidad para el primer
embarque las ganancias obtenidas supliran las exportaciones siguientes.

Sin embargo, se realizo la estimacion de un préstamo para obtener el capital necesario

para el primer embarque.
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Tabla 20 Tabla de calculo de inversion inicial

CALCULO DE
INTERESES-
AMORTIZACION
FECHA 25/1/2023
INTERES 7,0
PORCENTUAL 0,5833333 0,0058333
PLAZO(MESES) 12
CAPITAL 7.000,00
DIV. MENSUAL $ 605,69
PERIODOS INTERES ABONO CAPITAL | ABONO SALDO
CAPITAL CAPITAL
ACUMULADO
0 0 0 7.000,00
1 40,8 564,9 564,9 6.435,1
2 37,5 568,1 1.133,0 5.867,0
3 34,2 571,5 1.704,5 5.295,5
4 30,9 574,8 2.279,3 4.720,7
5 27,5 578,1 2.857,4 4.142,6
6 24,2 581,5 3.438,9 3.561,1
7 20,8 584,9 4.023,8 2.976,2
8 17,4 588,3 4.612,2 2.387,8
9 13,9 591,8 5.203,9 1.796,1
10 10,5 595,2 5.799,1 1.200,9
11 7,0 598,7 6.397,8 602,2
12 3,5 602,2 7.000,0 0,0
268,2 7.000

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

531

Estimacion de gastos indirectos

La estimacion de los gastos indirectos que se utilizaran para el proceso de

exportacion, se realizo una estimacion de valores que se utilizaran, llegando asi a un valor

final obtenido.
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Tabla 21 Tabla de gastos indirectos

Afio 1
Producto | Unidades Unitario Mensual | Anual
Expresado en doélares
Internet 32 1,0666667 32 384
Agua 20,83333333 0,8333333/17,361111 300
Luz 30 1 30 360
TotAL [ 29[re3euu1| 1044
Afio 2
Unidades Unitario ‘Mensual ‘Anual
Incremento 10
% Expresado en délares
Internet 35,2 1,1466667 | 40,362667 | 484,352
Agua 22,91666667 0,8958333|20,529514 | 246,35417
Luz 33 1,075 35,475 425,7
Afio 3
Unidades Unitario \Mensual \Anual
Incremento 10
% Expresado en ddlares
Internet 38,72 1,2326667 | 47,728853 | 572,74624
Agua 25,20833333 0,9675 | 24,389063 | 292,66875
Luz 36,3 1,161| 42,1443 | 505,7316
TOTAL | 33611667/11426222[1371,1466
Afo 4
Unidades Unitario Mensual | Anual
Incremento 10 | Expresado en
% dolares
Internet 42,592 1,3251167 | 56,439369 | 677,27243
Agua 27,72916667 1,0449|28,974206 | 347,69048
Luz 39,93 1,25388|50,067428 | 600,80914

>
13
o
ol

Unidades Unitario ’Mensual \Anual

Incremento 10

% Expresado en délares
Internet 46,8512 1,431126 | 67,04997 | 804,59965
Agua 30,50208333 1,128492 | 34,421357 | 413,05628
Luz 43,923 1,3541904 | 59,480105 | 713,76126

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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5.3.2

PROYECCION DE COSTOS DE EXPORTACION

Los costos de exportacion requeridos son los siguientes, realizando una

proyeccion de 5 afios tomando en cuenta un incremento del 10%.

Tabla 22 Tabla de costos de exportacion

Afo 1
Unidades Unitario Mensual | Anual
Expresado en
Producto ddblares
transporte interno 100 1 100 400
costo de caja master 250 1 250 1000
costo de hielo seco 79,8 1 79,8 319,2
costo pallet 360 1 360 1440
estiba 150 1 150 600
certificaciones 80 1 80 320
Agrocalidad 2500 1 2500 10000
honorario por
tramites 195 1 780
Ao 2
Unidades Unitario Mensual | Anual
Incremento 10 | Expresado en
% déblares
transporte interno 110 1,075 118,25 473
costo de caja méster 275 1,075| 295,625 1182,5
costo de hielo seco 87,78 1,075| 94,3635| 377,454
costo pallet 396 1,075 425,7 1702,8
estiba 165 1,075| 177,375 709,5
certificaciones 88 1,075 94,6 378,4
Agrocalidad 2750 1,075| 2956,25 11825
honorario por
tramites 2145 1,075| 230,5875 922,35
Afo 3
Unidades Unitario Mensual | Anual
Incremento 10 | Expresado en
% ddblares
transporte interno 121 1,161| 140,481| 561,924
costo de caja master 302,5 1,161 | 351,2025| 1404,81
costo de hielo seco 96,558 1,161|112,10384 | 448,41535
costo pallet 435,6 1,161 | 505,7316 |2022,9264
estiba 181,5 1,161| 210,7215| 842,886
certificaciones 96,8 1,161 | 112,3848| 449,5392
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Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

Agrocalidad 3025 1,161| 3512,025| 14048,1
honorario por
tramites 235,95 1,161]273,93795|1095,7518
Afio 4

Unidades Unitario Mensual | Anual

Incremento 10 | Expresado en

% dolares
transporte interno 133,1 1,25388 | 166,89143 | 667,56571
costo de caja master 332,75 1,25388|417,22857 | 1668,9143
costo de hielo seco 106,2138 1,25388|133,17936 | 532,71744
costo pallet 479,16 1,25388 | 600,80914 | 2403,2366
estiba 199,65 1,25388 | 250,33714 | 1001,3486
certificaciones 106,48 1,25388|133,51314 | 534,05257
Agrocalidad 33275 1,25388|4172,2857 | 16689,143
honorario por
tramites 259,545 1,25388 | 325,43828 | 1301,7531
TOTAL | 49443088 24798,731

Afo 5

Unidades Unitario Mensual | Anual

Incremento 10 | Expresado en

% dolares
transporte interno 146,41 1,3541904 [ 198,26702 | 793,06807
costo de caja master 366,025 1,3541904 | 495,66754 | 1982,6702
costo de hielo seco 116,83518 1,3541904 | 158,21708 | 632,86832
costo pallet 527,076 1,3541904 | 713,76126 | 2855,045
estiba 219,615 1,3541904 | 297,40052 | 1189,6021
certificaciones 117,128 1,3541904 | 158,61361 | 634,45445
Agrocalidad 3660,25 1,3541904 | 4956,6754 | 19826,702
honorario por
tramites 285,4995 1,3541904 | 386,62068 | 1546,4827
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5.3.3

anos.

PROYECCION EN VENTAS EN 5 ANOS
Se realiz6 una proyeccion sobre las ventas que se pueden generar en los proximos 5

Tabla 23 Tabla de proyeccion en ventas

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

BUZO DE

CABUYA 20,70 [ 3.000 [62.105,66

BUZO DE

CABUYA 22,23 3.300 73.352,26

BUZO DE

CABUYA 23,99 3.630 87.090,92

BUZO DE

CABUYA 25,90 [ 3.993 103.412,20

BUZO DE

CABUYA 27,96 | 4.392 122.795,06
62.105,66 | 73.352,26|87.090,921103.412,20| 122.795,06

Total, de ventas 448.756,10
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5.34

FLUJO DE EFECTIVO

A continuacion, se mostrara una tabla con un flujo de efectivo con una proyeccion en

5 afos.

Tabla 24 Tabla de flujo de efectivo

ESTADO DE RESULTADOS PROYECTADOS

EN DOLARES
Afio 1 Afio 2 Afio 3 Afo 4 Afo 5
Unidades| 11000 12100 13310 14641 16105
VENTAS 100% | 227.720,76 | 268.958,28 | 319.333,36 | 379.178,06 | 450.279,32
Costos Variables
Mano de Obra
Directa 108.240,00 | 127.993,80 | 152.056,63 | 180.643,28 | 214.604,22
Gastos de
Exportacion 14.859,20| 17.571,00| 20.874,35| 24.798,73| 29.460,89
TOTAL, COSTOS
VARIABLES 54% | 123.099,20 | 145.564,80|172.930,99 | 205.442,01 | 244.065,11
MARGEN DE
CONTRIBUCION 46% | 104.621,56 | 123.393,48 | 146.402,37 | 173.736,05 | 206.214,21
Costos Fijos
Costo Indirectos de
Fabricacion 1.044,00 1.156,41 1.371,15 1.625,77 1.931,42
GASTOS
FINANCIEROS 268 268 268 268 268
TOTAL, COSTOS
FIJOS 1% | 1.312,25| 1.424,65| 1.639,39| 1.894,02| 2.199,66
UTILIDAD
BRUTA 45% | 103.309,32 | 121.968,83 | 144.762,98 | 171.842,03 | 204.014,55

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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5.3.5

Tabla 25 Tabla de flujo de caja

FLUJO DE CAJA PROYECTADO
Se mostrara una proyeccion del estado resultado de 5 afos.

FLUJO DE CAJA PROYECTADO

EN DOLARES

ARIOS
RUBROS ARO 0 2023 2024 2025 2026 2027
INGRESOS
Ventas en 227.720,76 268.958,28 319.333,36 | 379.178,06|  450.279,32
efectivo
Cobranzas de
créditos a 0 0 0 0 0
clientes
Pregtar.noo. 0 0 0 0
capital invertido
Total, de
efectivo recibido 22172076 | 944 955 28 319.333.36| 37917806 45027932
EGRESOS
COSTOS DE
PRODUCCION 100.284.00|  129.15021 193.427.78 1 189 069.05| 21653564
GASTOS DE
o ORACON 14.859.20 1757100 2087435|  2479873| 2946089
GASTOS
S ANCEROS 268,25 268,25 268,25 268,25 268,25
IMPUESTOS 6.527.36 7.820,86 926075 1097133|  13.003 51
Otros
desembolsos 0 0 0 0 0
de capital
Desembolso
total 130938.81|  154.81032 183831131 5130736 25026828
SALDO
OPERATIVO 96.78195|  114.147.97 135.502.23 | 4087070  191.011,04
COSTO DE LA
NRRaION 3661432 442850 412850 412850 412850 412850
FLUJO DE
CAJA NETO 9265346  110.019.47 131.373.74 | 45674220  186.882,54

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

5.3.6

TIR VPN

A continuacion, se visualizaran 2 tablas para la demostracion del TIR Y VAN, con

una proyeccion de 5 afos.
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Tabla 26 ANALISIS FINANCIERO VAN

FLUJO DE VALOR TASA DE
ANO EFECTIVO PRESENTE INTERES: 8,00%
0 -366143,20 | (S 366.143,20)
1 92.653,46 $ 85.790,24
2 110.019,47 |  $94.323,96
3 131.373,74 | $104.288,71
4 156.742,20 | $115.210,20
5 186.882,54 | $127.189,12
$160.659,02
VALOR PRESENTE NETO
(VPN): $160.659,02
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
Tabla 27 ANALISIS FINANCIERO TIR
FLUJO DE TASA DE
ANO EFECTIVO | VALOR PRESENTE | INTERES: 8,00%
0| -366143,20| ($366.143,20)
1 92653,46 $85.790,24
2| 110019,47 $94.323,96
3| 131373,74 $104.288,71
4| 156742,20 $115.210,20
5| 186882,54 $127.189,12
$160.659,02

VALOR PRESENTE NETO
(VPN):

$160.659,02

TASA INTERNA DE
RETORNO (TIR):

21,54410%

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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5.4 DIAGRAMA DE GANTT

A continuacion, adjuntara un diagrama de GANNT el cual permitira ver el tiempo
que se tarda el proceso en si, hasta llegar a su destino que es VANCOUVER-
CANADA

1 27demarzode 2023 3de abril de 2023 10de abril de 2023 17 de abril de 2023 24.de abril de 2023 1de mayo de 2023
Semana para mostrar

278293031123 456 7 8 91011121314 151617 18 19 20 21 22 23 242526 27 82930 1 2 3 4 5 6 7

ASIGNADO
A

PROGRESO INICIO Ifmimfjlv|s|dfl|{mfm|j[v]s vis|d{l|m{m|j|v|s|d

Produccion fase 1

Tareal Produccion de buzos de cabuya por parte del productor ~ 100% 43 11423

Tarea2 Empaque y embalaje del producto 100% 11423 13423 .

Tramites de exportacion fase 2
Tareal Tramites y documentarin requerida para exportacion 100% 14423 16413 -

Llenado del contenedor 3

Tareal envio del contenedor por parte de lanaviera 100% 17423 17423 I
Tarea2 lenado del contenedor 100% 17423 17473 I
r
Tarea3 cerrado del contenedor 00% 17423 1743 I
Taread transporte interno del contenedor hacia el puerto 100% 17423 17423 I
Fase de exportacion fase 4
Tareal contenedor en deposito temporal dentro del puerto 100% 17423 18423 .
Tarea2 inspeccion por parte de la policia 100% 18423 18423 I
Tarea3 sellado del contenedor para exportacion 100% 18423 18423 I
Tarea4 embarque del contedor al bugue 100% 18423 18423 I
waws
Tareal tiempo de viaje del buque 100% 18423 2523 _
Tarea2 llegada del contenedor al puerto 100% 353 353 I
Tarea3 Tramites en destino 100% 353 353 I
Taread transporte interno en destino 100% 3583 353 I

lustracion 50 Diagrama de Gantt
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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5.5 PROCESO DE EXPORTACION
Las etapas que son fundamentales que estan constituidas el proceso de

exportacion son las de preembarque y post-embarque de las artesanias textiles que se esta
realizando en el proyecto. Tomando en referencia esto se deben de tomar en consideracion
las diferentes entidades que estan relacionadas en el proceso.

PLAN DE EXPORTACION DE ARTESANIAS TEXTILES PARA LA
ASOCIACION DE ARTESANOS DE GUAYAQUIL AL MERCADO DE
VANCOUVER-CANADA.

5.55 ELEMENTOS QUE COMPONEN EL PROCESO DE
EXPORTACION

e PRODUCTOS PARA EXPORTAR

Buzos a base de cabuya
e CLASIFICACION ARANCELARIA DE LOS BUZOS A BASE DE CABUYA

Tabla 28 Clasificacion arancelaria

Seccion XI MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS

Capitulo 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

Suéteres (Jersey), puldveres, cardigan, chalecos y articulos

Partida Arancelaria 61.10 .
similares, de punto

Subpartida Arancelaria

) e De las demas materias textiles.
Nacional

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

o PREFERENCIA ARANCELARIA DE LOS BUZOS A BASE DE CABUYA
ENTRE ECUADOR Y CANADA
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http://www.aduanet.gob.pe/servlet/AIScrollini?partida=1602319000

Products
Al - 5310 ] Find
Clear

HS92 |~ Select all Deselect all

# L) 5308 - Yarn of other vegetable textile fibres; paper yarn.
# [0 5309 - Woven fabrics of flax.
= 4 5310 - Woven fabrics of jute or of other textile bast fibres of heading No. 5303.
531010 - Unbleached
531090 - Other
# () 5311 - Woven fabrics of other vegetable textile fibres; woven fabrics of paper yam.
# [ 54 - Man- made filaments
# ([ 55 - Man- made staple fibres

3 m) 56 - Wadding, felt and nonwovens; special yarns; twine, cordage, ropes and cables and articles
thereof

# ()57 - Carpets and other textile floor coverings

5310xx Woven fabrics of jute or of other textile bast fibres of heading No. 5303.

llustracion 51 Referencia Arancelaria

e MEDIO DE TRANSPORTE

El medio de transporte sera via maritima:
Pais: CANADA

Estado: VANCOUVER

Ciudad: VANCOUVER

Puerto de Arribo: VANCOUVER

Dias de transito: 28 dias tanto FCL como LCL. (De acuerdo con la linea naviera los dias

pueden variar)

e INCOTERM
Bajo el Incoterm EXW, el importador tiene el control casi total del transporte

maritimo, por lo que puede ser extremadamente competitivo.

En cuanto a costes y riesgos, el Incoterm EXW requiere de una implicacion minima

del vendedor y mayores responsabilidades del comprador.

Dicho esto, trabajar en condiciones EXW es méas recomendable para aquellos
compradores con experiencia que estén familiarizados con los procedimientos en el pais

de origen y pueden gestionar todo el proceso de importacion.
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INCOTERM EXW

FABRICA  PRIMER LLEGADA =~ AL MACEN
ENVIO Q A DESTINO
=
— *
I u = 1] 1]
W ,o—_B — S . L |uuu|
EXW) EXwoRks @ ENTREGA EN FABRICA

. OBLIGACION OBLIGACION TRANSFERENCIA
* VENDEDOR COMPRADOR DE RIESGO

llustracion 52 Incoterm EXW

e FINANCIAMIENTO DEL PROYECTO DE EXPORTACION
Para el presente proyecto de exportacion se requiere de una inversion de
7.000,00 los mismos que se obtendrd sumando los gastos extra y los gastos de la
exportacién misma que financiara las mismas asociaciones quien tome de ejemplo este

plan de exportacion.
e PROYECION DE COSTOS LOGISTICOS DEL PRIMER EMBARQUE

Tabla 29 Costos logisticos

COSTO DE EXPORTACION LCL

COSTOS ADMINISTRATIVOS
BL 250,00

$
PICK UP $ 7980
COSTOS PORTUARIOS CONT $ 360,00
$
$

SERVICIO ADUANA DE

EXPORTACION 150,00
HANDLING 80,00
TOTAL, ORIGEN $ 919,80

FLETE MARITIMO $ 2.500,00
THC $ 195,00
TOTAL, FLETE $ 2.695,00
SUBTOTAL FLETE + ORIGEN | $3.614,80
IVA $ 100,80

TOTAL, APROX

EXPORTACION $3.715,60

Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
e FLUJOGRAMA DEL PROCESO DE EXPORTACION
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Carga

Exportador
Aduana
P
Terminal
_ UL
S .
2 W ‘ 4= II ..-
Y -LL
: |+ |k L |} ! |
Proceso 1 Proceso 2 Proceso3 Proceso 4 Proceso 5 Proceso 6
Proceso df, Proceso Procesode  proceso de
Proceso'de Proceso de Documentacién . | Cargaa Transporte
Produccién Transporte Interno quesegenera . ... mediode |nternacional
en Aduana transpone
llustracion 53 Flujograma de exportacion
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
e OBTENCION DEL TOKEN Y REGISTRO DE

IMPORTADOR/EXPORTADOR

Todas las personas naturales o juridicas, ecuatorianas o extranjeras radicadas en el
pais que requieran realizar importaciones o exportaciones deben registrarse en el sistema
informatico ECUAPASS para que puedan realizar sus operaciones de comercio exterior,
dicho registro es aprobado por la Servicio Nacional de Aduanas del Ecuador.

Los requisitos para poder obtener el token:

1. Contar con el Registro Unico de Contribuyentes — RUC ante el Servicio de Rentas

Internas - SRI

2. Adquirir el Certificado Digital para la firma electronica y autenticacion otorgado

por las siguientes entidades:
« Banco Central del Ecuador: http://www.eci.bce.ec/web/guest/
e Security Data: http://www.securitydata.net.ec/

3. Instalacion del sistema Ecuapass, para tal efecto se cuenta con un navegador basado
en Mozilla Firefox, permite instalar y configurar complementos necesarios de JAVA,
Flash Player y PKI automéaticamente, el cual puede ser descargado desde

el link:www.aduana.gob.ec/senae-browser-descargas/
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4. Asociar cédula del representante legal
5. Asociar nombramiento del representante legal

Para el proceso de exportacion se debe tomar en consideracion 2 grandes etapas el
preembarque y la del post embarque.

ETAPAS DEL PRE-EMBARQUE
Nota de pedido

Todo proceso de exportacidn da su inicio una vez hecho la nota de pedido el cual
determina todas las anomalias tanto del importador como del exportador, también cuenta
con fecha de entrega en el pais de destino, las cantidades exportadas, etc. La nota de
pedido es un documento que se emite antes de la factura comercial o la factura autorizada
por el SERVICIO DE RENTAS INTERNAS (S.R.I).

FABRICACION

Luego que el importador haya emitié la nota de pedido al exportador, se procedera
con la fabricacion artesanal de los productos solicitados en este caso los buzos a base de
cabuya, este proceso suele ser demorado ya que el tiempo de la fabricacion puede ser
extensa, la duracion de la fabricacién de los buzos dependera de la cantidad solicitada por

el importador.
EMPAQUE Y EMBALAJE.

Al terminar la fabricacion de las cantidades solicitadas con la nota de pedido, los

artesanos y/o sociedades pasan por el proceso de empaquetado y embalaje del producto:

Que consiste en cubrir o envolver la mercancia para que no sufra ningun tiempo
de anomalias al momento del zarpe de la nave hacia el pais de destino, las cuales se
utilizara cajas estandar de 318mm x 190mm x 208mm cada caja contiene 24 unidades del

producto solicitado y su peso de cada caja seria 24.4kg.

Las etiquetas de cada caja de artesania contendran lo siguiente de acuerdo con las
normas ISO 780 y 7000:

+ Nombre del producto

+ Unidades que contiene cada caja
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+ Datos del Exportador
+ Ciudad y pais de origen
TRANSMISION DE LA DAE

Para comenzar el proceso de exportacion se transmite electronicamente la DAE
por parte del declarante, acompafiado de la factura comercial y documentacion que se
requiere previo a la exportacion; dicho documento no es una simple intencion de
exportacion, sino una declaracién que crea un vinculo legal y obligaciones a cumplir con

el Servicio Nacional de Aduana del Ecuador.

El declarante genera en el formulario correspondiente, la declaracion de las
mercancias con destino al extranjero conforme al procedimiento documentado. La
vigencia de la DAE es de 30 dias calendario, contados a partir de su generacién en el
sistema informatico, de no realizar el ingreso a zona primaria dentro del plazo indicado,

el Ecuapass procede a rechazar automaticamente.

+ Los datos que se consignan en la DAE son:
+ Del exportador

+ Declarante

+ Descripcion de la mercancia por item de factura
+ Datos del consignante

+ Destino de la carga

+ Cantidades

+ Peso

+ Valor

+ Tipo de carga

+ Cantidad de contenedores,

+ Y demas datos relativos a la mercancia
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Transferencia de bienes

Transferencia de dinero

Tributos al comercio exterior {

llustracion 54 Transmision de la DAE
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

Los documentos necesarios para este proceso son los siguientes:

= Factura comercial legalizada por el SRI

+ Lista de empaque

« Certificado de origen (previa a ello se debe de obtener la Declaracion Juramentada
de Origen el mismo que debe de ser autorizado por el MIPRO)
A continuacion, print del documento electronico de la DAE
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REPUBLICA DEL ECUADOR
DECLARACION ADUANERA DE EXPORTACION

Consulta del detalle de la declaracion de exportacion

| il

Informacion de general

men | EXFORTACION DEFINITIVA

g | 01903692

Informacion de Exportador

o e

OF | Edkcio Wirtd Trase Cacter

B | RUC 12004475300

| CAFE EN GRANO

1€ | Cosa itz

€ | caie surE wTERSECCION

Informacion de carga

na de | 15 enero 2013

8o | cLorns A

el | i san AT Y CALE 2

| | CARGA CONTENERIZADA

Iustracion 55 DAE
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)
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Declaracion de exportacion en ECUAPASS

Declaracion de Exportacion

Informacién de General

Informacion de exportador

IMFORMACION DE AGENTE

Comin |

Totales

Guardar temporal Traer Enviar certificado

Lllustracién 56 Declaracion en ECUAPASS
Elaborado por: (Briones & Villacres, 2023)

TRANSPORTE INTERNO HASTA EL PUERTO

Luego finalizado el proceso de empaque y embalaje del producto solicitado,
se coordina el transporte interno este paso se lo puede solicitar con la naviera o empresas
externas, La Unico que se necesita por parte del importador es que este correctamente

empaquetado y embalado para su transportacion segura.

Para el ingreso de la carga al puerto se necesita el AISV el mismo que lo

realiza la naviera, pero antes de esto se debe de generar la DAE.
TIPOS DE AFOROS

Luego se le informara al exportador (artesano) el tipo de aforo que aduana le

determino para su carga y que se realizara mediante los 3 tipos de canales para el mismo:

El canal de aforo automatico es la modalidad de despacho que se efectla
mediante la validacion y analisis electronico de la declaracion aduanera a travées del

sistema informatico con la aplicacion de perfiles de riesgo emitidos por la SENAE.
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El canal de aforo electrénico consiste en la verificacion de la declaracion
aduanera y de sus documentos de acompafiamiento y soporte, la declaracion registrada
determinaré la correcta liquidacién de tributos, esta verificacion se realizara unicamente

con documentos electronicos o digitales.

El canal de aforo documental implica la verificacion de la decision aduanera
y sus documentos de acompafiamiento y soporte, la informacion registrada en el sistema
de la ECUAPASS determine la correcta liquidacion de tributos y el cumplimiento de

disposiciones aduaneras.
CONSOLIDACION

Luego de que se concluye el aforo designado automéaticamente y la dae cuente
con salida autorizada se inicia el proceso de consolidacion, el mismo que se realiza con

el personal autorizado de la naviera o consolidadora de carga.
TRANSPORTE INTERNACIONAL

De acuerdo con el itinerario de cada naviera con el zarpe de la nave una vez
concluido la hora del cutt of se inicia el proceso de transporte internacional. Los dias de
llegada al punto de destino varia sus dias de transido de 25 a 28 dias dependiendo a las
navieras, este saldra del puerto CONTECON en guayaquil hasta el puerto VANCOUVER

Canada.
ETAPA POST-EMABRQUE

En esta fase, se requiere la siguiente documentacién y cumplimiento de

requisitos:

o Realizar la correccién de la Declaracion aduanera de exportacion con los datos

definitivos del embarque, asociando la factura comercial definitiva.

o Proceder con Regularizacién de DAE, procedimiento mediante el cual el
exportador confirma a la autoridad aduanera que los datos consignados en la
DAE son los definitivos. La declaracion cambia a estado “Regularizada”

siendo este el Ultimo estado de la declaracion.

» Realizar declaracion sustitutiva a través del sistema Ecuapass, esto en caso de
requerir corregir algun dato adicional la DAE debe de ser regularizada dentro

de los 30 dias desde el dia de la transmisién de la DAE.
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CONCLUSION

v Se concluye dando a conocer a empresarios 0 microempresarios una guia o

modelo a seguir como realizar una exportacion a consumo, este modelo de plan
de exportacion le ensefia a artesanos y asociaciones los pasos a seguir para poder
exportar de manera eficaz, despejando todas las dudas y miedos con todo lo que
conlleva la documentacion de aduana.

El mercado ecuatoriano es uno de los principales paises que comercializa las
exportaciones de productos de elaboracion artesanal segin el TRADE MAP, este
mercado escogido es de gran éxito para las ventas de los buzos a base de cabuya.
Este tipo de producto de elaboracion artesanal es muy apetecible para el ojo
extranjero, ya que encuestas realizadas se da un gran porcentaje de aceptacion del
producto, dando asi una nueva alternativa para el invierno canadiense,
compitiendo asi con los vendedores locales 0 marcas registradas a nivel nacional

dentro del territorio extranjero.
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RECOMENDACION

1.- Este plan muestra de una manera clara y muy sencilla como realizar la
exportacion de las artesanias, dando a mencionar los pasos a seguir para poder
exportar de manera acorde a la exigencia del mercado meta.

2.- Se Recomienda siempre validar los documentos de acompafiamiento previos,
para poder desaduanizar la mercancia en destino.

3.- Este proyecto impulsa al microempresario a internacionalizar su producto con
la exportacion de este.

4.- Se recomienda evaluar la competitividad del mercado, para poder tener una

mejor acogida con un valor agregado.
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