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INTRODUCCION

El presente trabajo de titulacion consta de cuatro capitulos de los cuales, el I capitulo hace
mencidn del problema a investigar sobre la factibilidad de exportar soya ecuatoriana hacia
México, aprovechando la inclusion del Ecuador en la Alianza del Pacifico. Se procedera
analizar y aprovechar las estrategias del gobierno para incrementar las exportaciones
principalmente a los paises que integran esta asociacion y a su vez incrementar las

relaciones comerciales entre ellos.

Del capitulo Il se realizaron una serie de investigaciones con fuentes primarias y
secundarias que nos da mas conocimiento sobre el tema y de esta manera poder marcar
un antes y un después para la exportacion del grano ecuatoriano como es la soya ya que
para exportar un producto se requiere conocer a profundidad potenciales mercados y en

este caso se analizara la exportacion del grano hacia el mercado de México.

En el capitulo 111 veremos el desarrollo del método de investigacion que utilizaremos
referente a la Alianza del Pacifico y como incide esto en la exportacion de soya
ecuatoriana hacia México, para de esta manera obtener el objetivo general que hemos

planteado en la presente investigacion.

También veremos las técnicas e instrumentos, asi también como la poblacion y muestra.

Analizaremos los resultados de las entrevistas y encuestas.

Para finalizar, en el capito IV tenemos el informe final donde analizaremos la propuesta,
el mercado mexicano, el incoterm a utilizarse y los pasos para la exportacion de soya
donde segun investigacion previa actualmente las empresas importadoras en México son
pocas, sin embargo, es una oportunidad para el negocio de la exportacion del grano si el

Ecuador se integra a la Alianza del Pacifico.



CAPITULO |
DISENO DE LA INVESTIGACION

11 Tema

"LA ALIANZA DEL PACIFICO Y SU INCIDENCIA EN LA EXPORTACION DE
SOYA ECUATORIANA HACIA EL MERCADO DE MEXICO”

1.2 Planteamiento del Problema

El problema de la presente investigacion esta enfocado en las oportunidades que puede
obtener Ecuador al integrarse a la alianza del pacifico en cuanto a las exportaciones
dirigidas hacia los paises que integran esta alianza. En este trabajo se analizara la
factibilidad de la exportacién de soya en grano ecuatoriano hacia al mercado de México.
La alianza del Pacifico es el mayor tratado de integracién comercial que se dio en América
latina, este naci6 con el proposito de fomentar el libre comercio. Por su posicion
geografica es evidente que Ecuador forme parte de la Alianza del Pacifico, con la
incorporacion de Ecuador a esta Alianza se da una gran oportunidad historica para
integrarse al libre comercio mundial ademas de prosperar y abrirse al mundo.

(Luis Espinosa Goded, 2018) “A nivel econémico, con la incorporacion de Ecuador, es
previsible que se rebajaran los aranceles para gran parte de los productos chilenos,
peruanos y colombianos (paises con los que Ecuador ya tiene algunos tratados
comerciales, aunque muy incompletos y mejorables), y ademas se accederd mucho mas
facilmente al inmenso mercado mexicano™.

Con Ecuador dentro de la Alianza del Pacifico se abriran mas llegadas de productos de
esos paises a menor precio, lo que significaria un beneficio significativo para los
consumidores ecuatorianos. Para que haya una mejor y mayor circulacion de mercancias
no basta s6lo con bajar los aranceles, también es necesario eliminar las barreras no
arancelarias, y métodos indirectos que tienen los estados para impedir la entrada de
productos extranjeros. La Alianza para Ecuador es una gran oportunidad no solo para
ampliar la produccion sino para las exportaciones al mundo, existen factores como el
intercambio comercial y los flujos de comercio e inversion que son de gran influencia
para que el Ecuador sea parte de este importante bloque comercial sin embargo Ecuador
debe mejorar mucho en sus niveles de competitividad para asi ser atractivo a la inversion
extranjera para asi aprovechar las ventajas de llevar a cabo procesos de apertura y

liberacion comercial. Y si bien Ecuador tiene acuerdos comerciales individuales con

2



Colombia, Peru y Chile, pero nos falta concretar con México por lo que necesitamos la
Alianza del Pacifico. En todo caso Ecuador debe continuar con el camino a la apertura
comercial que a largo plazo traera muchos beneficios para el pais y con la sociedad en
general.

Por otra parte, el producto que vamos analizar su exportacion es la soya. Este grano es
una leguminosa de ciclo corto que proviene del sudeste asiatico, Esta semilla contribuye
a la alimentacion humana, ganado y aves, se consume en forma de grano o en salsas,
también en comidas procesadas como harinas, pastas, chocolates, productos horneados,
entre otras. Las provincias que producen soya en el pais son Los Rios, Guayas, Santa
Elena, Bolivar, Loja y Morona Santiago. Guayas es una de las provincias con mayor
caracteristica productiva como es el tener suelos arcillosos de buena fertilidad y alta
retencion a la humedad, lo que lo destaca para cultivos extensivos y poco exigentes en
nutrientes es asi denominada como una de las zonas de alto potencial de produccion para
la soya.

Segun (El periddico del campo, El Productor, 2021) "Desde hace algunos afios el cultivo
de la soya ha perdido espacio en Ecuador y ahora los productores de ciclo corto piensan

retomar el camino degenerado’.

1.3 Formulacion del Problema

¢Como determinar la Factibilidad en la exportacién de soya hacia el mercado de México
y obtener la viabilidad para la comercializacion del grano con la integracién del Ecuador

en la Alianza del Pacifico?
1.4 Sistematizacion del Problema

¢Existe una demanda potencial de soya en el mercado de México?
¢Qué aspectos positivos 0 negativos se deben considerar al realizar el proceso de
exportacion de soya dentro de la Alianza del Pacifico?

¢El producto ofrecido tendra la acogida esperada en el mercado de México?

1.5  Objetivo General

e Analizar la factibilidad de la exportacién de soya hacia el mercado de México con

el aprovechamiento de la inclusion del Ecuador en la Alianza del Pacifico.



1.6 Objetivos Especificos
e Realizar un estudio de mercado con la finalidad de conocer la demanda de soya
en México
e Determinar las variables a considerar para la exportacion de soya hacia México
con la integracion de Ecuador en la Alianza del Pacifico

e Evaluar la rentabilidad de la negociacion del producto con el mercado de México

1.7 Justificacion

El presente proyecto propone realizar un estudio y analizar la factibilidad de la
exportacion de soya hacia el mercado de México, aprovechando la integracion del
Ecuador en la Alianza del Pacifico, esto nos podria traer maltiples beneficios al pais, con
impactos positivos sabiendo aprovechar esta asociacion.

En Latinoamérica Brasil es uno de los paises que mas exporta soya por esta razon
debemos aprovechar al maximo esta integracion ya que México también esta dentro de la
Alianza del Pacifico. Esto a su vez nos puede ayudar como impulso para que Ecuador se

especialice en productos terminados y exportar mas de lo que importamos.

1.8 Delimitacion del Problema

El presente proyecto, delimitard la recoleccion de informacion de las
exportaciones hacia el mercado de México teniendo en cuenta la integracion que
tiene Ecuador con la Alianza del Pacifico, y se desarrollaran los siguientes

aspectos.

e Campo: Exportacion.

e Lainvestigacion se desarrollard mediante un analisis de viabilidad
e Area: Internacionalizacion.

e Producto: Soya

e Lugar: Guayas— Ecuador

e Mercado Destino: México



1.9 Hipotesis

La exportacion de la soya ecuatoriana hacia el mercado de México aprovechando la integracion
del Ecuador en la Alianza del Pacifico, presenta un gran avance de participacion comercial

importante en el mercado extranjero generando un aumento en las exportaciones ecuatorianas.

Tablal. Variables de Investigacion

Integracion del Ecuador en la Alianza del | Exportacidn de soya ecuatoriana

Pacifico

Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

1.10 Linea de Investigacion Institucional/Facultad. Dominio

Tabla2. Linea de Investigacion

Dominio Linea institucional Lineas de Facultad

Dominio 1.

o Desarrollo empresarial y
Emprendimientos

) Desarrollo estratégico del talento humano
sustentables y sostenibles ) ) )
» empresarial y Marketing, comercio y
con atencion a sectores o )
. emprendimientos negocios glocales.
tradicionalmente
sustentables. Contabilidad, finanzas,

excluidos de la economia o _ -
. . auditoria y tributacion
social y solidaria.

Fuente: ULVR (2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)



CAPITULO II
MARCO TEORICO

2.1 Antecedentes de la Alianza del Pacifico

La Alianza del Pacifico fue creada el 28 de abril del 2011 es una iniciativa de integracion
regional fue formada por Chile, Colombia, Meéxico y Peru. El objetivo de la Alianza del
Pacifico es “Construir, de manera participativa y consensuada, un area de integracion
profunda para avanzar progresivamente hacia la libre circulacion de bienes, servicios,
capitales y personas; Impulsar un mayor crecimiento, desarrollo y competitividad de las
economias de las Partes, con miras a lograr un mayor bienestar, la superacion de la
desigualdad socioecondmica, la inclusién social de sus habitantes; y Convertirse en una
plataforma de articulacion politica, de integraciébn economica y comercial, y de
proyeccion al mundo, con especial énfasis al Asia Pacifico” tal y como se sefiala en el

(ACUERDO MARCO DE LA ALIANZA DEL PACIFICO)

La propuesta de esta alianza se dio a conocer en Lima-Peru el 28 de abril de 2011 a través
de la Declaracion de Lima. Este proyecto fue una iniciativa del ex presidente del
Per(, Alan Garcia Pérez, quien brindo la invitacion a los deméas paises que fueron
Chile, Colombia, México y Panama. Segun la (Declaracion de Lima, 2011) la intencién
de establecer la alianza es alentar la integracidn regional, asi como un mayor crecimiento,
desarrollo y competitividad con el compromiso de avanzar progresivamente hacia el

objetivo de alcanzar la libre circulacion de bienes, servicios, capitales y personas.

Panama se sumoO a esta Alianza en calidad de pais observador en el proceso de
incorporacion en la Alianza del Pacifico. La Alianza del Pacifico cuenta actualmente con
59 paises observadores de los 5 continentes.

Estos paises son potencias regionales que forman parte del foro de Cooperacion ASIA
PACIFICO, APEC y el Acuerdo Transpacifico de Cooperacion Econdémica TTP,
pertenecer a estos acuerdos abre oportunidades para una inclusion diversa de la Alianza

del Pacifico.

Segun él (Banco Interamericano de Desarrollo, 2006) dice que “La idea es liberalizar el
comercio, mas las acumulaciones de origen de cada pais y crear cadenas regionales de
valor, por ejemplo, Chile es un pais productor de celulosa, ademas de las fabricas de
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caucho de México/Colombia y Polietileno de Peru en el cual se fabrican productos de

aislamiento térmico para ser exportados a Asia”.

N\
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Figura 1: Estructura de la Alianza del Pacifico, Fuente: (Alianza del Pacifico, 2011)

2.2 La Alianza del Pacifico

“La Alianza del Pacifico es un mecanismo de integracion econémica y comercial, basado
en cuatro pilares: libre movilidad de bienes, servicios, capitales y personas y un eje
transversal de cooperacion. Es una estrategia de integracién innovadora y flexible, con
metas claras, pragmaticas y coherentes con el modelo de desarrollo y la politica exterior
colombiana. Este mecanismo no busca hacer contrapeso a otras iniciativas regionales”.
(Cancilleria de Colombia, 2019)

Por lo tanto, la Alianza del Pacifico se da como una iniciativa de integracion regional que
tiene como principal propdsito beneficiar a la poblacion a través de factores la libre
circulacion de bienes, servicios, capitales y personas. Por lo que cuenta con un Acuerdo
Comercial que facilitard el comercio entre los cuatro paises miembros que conforman esta

alianza a través de ciertos factores como la reduccion arancelaria, la disminucién de



obstaculos al comercio, la solucion de controversias, la agilizacion de las operaciones de

importacion y exportacion, la facilitacion del comercio de servicios.

“La agenda de la Alianza del Pacifico busca trascender el ambito comercial con el
objetivo de fortalecer la accion conjunta y coordinada entre las agencias de promocion,
asi como la cooperacion destinada a impulsar el fortalecimiento de la competitividad e
innovacion de las PYMES. De igual manera, busca impulsar la investigacion en materia
de cambio climatico, asi como facilitar la movilidad estudiantil y académica, el transito

migratorio, entre otros”. (Alianza del Pacifico)
2.3 Ecuador y la Alianza del Pacifico

Ecuador y la Alianza del Pacifico permiten a sus miembros asociarse con el regionalismo
Abrir y realizar aportes importantes al &mbito comercial, que le ayudaran a lograr En el
nuevo mercado, pymes, pymes, Esta es la fuerza impulsora del crecimiento econémico
del pais y también cred el plan En beneficio del nuevo sector productivo del pais, ademas

de los rubros buscados La implementacion es una oportunidad de trabajo dentro del pais.

Segun el Doing Business del (Banco Mundial, 2015) “En América Latina y el Caribe los
paises que forman parte de la Alianza del Pacifico son los que ocupan los primeros lugares
en el ranking de la facilidad para hacer negocios en estos se encuentran Colombia (1°),
Peru (2°), México (3°) y Chile (4°)”.

La participacion de Ecuador conducira a un cambio en la posicion del pais Las politicas
de alianzas y acuerdos a nivel internacional. La alianza del pacifico es un importante
grupo de poder regional que ayuda a fortalecer los lazos con los estados miembros, Sin
embargo, para terminar este proceso, Ecuador debera realizar mayores esfuerzos en las

siguientes areas 0 aspectos econémicos y comerciales.

2.4 Proceso de Ecuador para integrarse a la alianza del pacifico

El 4 de julio de 2018, Ecuador solicitd formalmente ser considerado como “estado
asociado de la Alianza del Pacifico". En julio del mismo afio, durante la XXI Cumbre de
la Alianza del Pacifico, los presidentes aprobaron la puesta en marcha de un proceso

conjunto para incorporar a Ecuador a la alianza como pais asociado. Como parte del



proceso preparatorio, en septiembre de 2018, el viceministro de Comercio de Ecuador

participé en la reunion del GAN para lanzar oficialmente el proceso de anélisis conjunto.

En noviembre de 2018 se realiz6 en Bogotéa una reunion de coordinadores nacionales para
continuar con la elaboracién de la hoja de ruta para el inicio de negociaciones, en esa
ocasion Ecuador presentd un dossier informativo sobre cambios en politica econdémica y

comercial, asi como estadisticas de comercio e inversion.

El 6 de julio de 2019, el ex presidente de la Republica del Ecuador, Lenin Moreno,
acompariado del ministro de la Produccion Ivan Ontaneda, asistieron a la Cumbre
Presidencial de la Alianza del Pacifico. Como resultado de este encuentro, en la
Declaracion de Lima, se aprobé a Ecuador como nuevo estado asociado de la Alianza del

Pacifico.

El 8 de septiembre de 2019, los jefes negociadores y coordinadores nacionales de la
Alianza del Pacifico se reunieron para determinar los términos de referencia para que
Ecuador se una a la alianza. Estos términos deben estar finalizados en la segunda mitad

de 2019 con miras a convertirse en un pais asociado.

2.5 La Soya

Figura 2 Soya, Fuente: (The Food Tech)

La SOYA o también conocida como SOJA es una especia de legumbre perteneciente a la
familia de las Fabaceae, Su nombre cientifico es Glycine max la cual se cultiva por sus

semillas.



La Soya es una planta que mide hasta 1,5 m de altura. Tallos erectos cubiertos de una
espesa pilosidad de color marronéaceo. Hojas alternas, trifoliadas con foliolos ovales y
pedunculos cortos; las basales, simples. Flores blanquecinas o blanco - violeta de 5-6 cm
de longitud agrupadas en racimos. Los frutos son legumbres de hasta 7 cm de longitud
con una o cuatro semillas en su interior. Estas presentan diferentes colores segun de la

variedad que se trate principalmente amarillas, negras o verdes.
2.6 Funciones de la soya

La soya (soja) en la dieta puede reducir los niveles de colesterol. Muchos estudios
cientificos apoyan esta afirmacion. La Administracion de Drogas y Alimentos (FDA, por
sus siglas en inglés) de los Estados Unidos coincide en que 25 gramos por dia de proteina
de soya pueden reducir el riesgo de una cardiopatia. Los beneficios para la salud de los
productos de soya pueden deberse a sus altos niveles de grasas poliinsaturadas, fibra,
minerales, vitaminas y bajo contenido de grasa saturada. (Biblioteca Nacional de
Medicina, 2022)

2.7 La Soya en Ecuador

La soya es una proteina que se emplea en la dieta ya que aporta un importante valor
nutritivo por sus diferentes propiedades nutricionales que posee, es consumido tanto
como ingrediente y como producto principal. En Ecuador la provincia de mayor
productividad de soya es Guayas ya que posee caracteristicas superiores a nivel nacional,
aungue existen también varias provincias que producen soya en el pais son Los Rios,

Santa Elena, Bolivar, Loja y Morona Santiago.

Es necesario resaltar que Guayas relne varios parametros adicionales a las caracteristicas
productivas, que le permitieron destacarse de las demas zonas de produccién. Uno de
ellos es que la provincia cuenta con suelos arcillosos de buena fertilidad y alta retencion
de humedad, que se consideran aptos para cultivos extensivos y poco exigentes en

nutrientes como es el caso de la soya.
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Tabla 3 Ficha Técnica de la soya

FICHA DE PRODUCTO

FECHA:
LOGO 19/11/2020
SOYA
CODIGO ARANCELARIO 1201

Habas (porotos, frijoles, fréjoles)

DESCRIPCION ARANCELARIA de soja  (soya), incluso
quebrantadas.
NOMBRE GENERICO Soja

Consumo humano en general,

USOS produccion de Leche de Soya y
derivados.
Bajo las condiciones de
VIDA UTIL almacenamiento establecidas el

producto debe tener 12 meses de

vida util.

ON

PROCEDENCIA/FABRICACION/ELABORACI

Provincia del Guayas

CARACTERISTICAS FISICAS

Cotiledones claros, tegumento
color amarillo palido, hilium

marron claro fondo blanco.

TIPO DE EMPAQUE

Bolsas polipropileno con micro-
perforado en bolsa nueva sin
vestigio de suciedad, libre de

plagas.

Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

2.8 Produccion de soya en Ecuador

Las zonas productoras se localizan en diferentes areas de la Cuenca Alta y Baja del Rio

Guayas. La primera esta circunscrita a los alrededores de las poblaciones de EI Empalme,

Quevedo, Buena Fe, Fumisa, Patricia Pilar, Valencia, San Carlos, La Man&a y Mocache.

La segunda zona, comprende a los alrededores de las poblaciones de Ventana, Urdaneta,




Pueblo Viejo, San Juan, Vinces, Baba, Babahoyo, Montalvo, Febres Cordero, Simon

Bolivar y Boliche. (Instituto Nacional de Investigaciones Agropecuarias INAP, 2014)
2.9 Materiales para la siembra de soya

El INIAP para las siembras comerciales dispone de las variedades ‘INIAP 307’ e ‘INIAP
308, de ciclo vegetativo de 110 120 dias, mismas que se cultivan sin dificultad en las
diferentes areas de la Cuenca Alta y Baja del Rio Guayas. (Instituto Nacional de

Investigaciones Agropecuarias INAP, 2014)

Tabla 4: Materiales de siembra

RENDIMIENTO (Grano al 13 % de humedad)

VARIEDADES Kg/ha qg/ha
INIAP 307 3601 79
INIAP 308 3984 88

Fuente: (Instituto Nacional de Investigaciones Agropecuarias INAP, 2014)
2.10 Propiedades Nutritivas de la soya

El cultivo de soya, requiere de la inoculacién con la bacteria Bradyrhizobium japonicum
gue son organismos que viven en simbiosis con esta planta formando nodulos en las
raices. Se emplea en suelos que no han sido sembrados anteriormente con soya, se
recomienda que se inocule la semilla a utilizarse por hectarea con 500 g de la bacteria
indicada. Posteriormente, en cada ciclo de siembra debe volver a inocular la semilla con
300 g.

Antes de la siembra es conveniente realizar un analisis quimico del suelo, para con base
a la interpretacion de los resultados realizar las aplicaciones de fertilizantes con
Nitrogeno, Fdsforo, Potasio y Azufre. (Instituto Nacional de Investigaciones
Agropecuarias INAP, 2014)
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2.11 Cosechay Almacenamiento de la soya

2.11.1 Cosecha

La cosecha es considerada como una de las labores fundamentales para tener el éxito
esperado, esta labor no solo afecta los rendimientos y la calidad del producto, sino que
repercute también en la rentabilidad del cultivo. La cosecha se debe realizar cuando las
plantas estén completamente secas y el grano contenga del 14 al 16% de humedad. Esta
labor se efectla directamente con el uso de combinadas que cortan, trillan y limpian los

granos de soya. (Instituto Nacional de Investigaciones Agropecuarias INAP, 2014)
2.11.2 Almacenamiento

Limpie y desinfecte el lugar donde va a almacenar la soya. Se recomienda que la
semilla no sobrepase el 13% de humedad, y que el sitio de almacenamiento se mantenga
a 15°C de temperatura y 40% de humedad ambiental. (Instituto Nacional de
Investigaciones Agropecuarias INAP, 2014)

2.12  Productos elaborados con soya

Existe una gran cantidad de productos que son elaborados con soya como los que se

nombra en la siguiente tabla:

Tabla 5: Productos elaborados de soya

Frijoles de soya enteros

Leche de soya.

Aceite de frijol de soya

Harina de soya.

Tofu.

Miso

Tempeh

Fuente: (Comite Nacional Sistema-Producto Oleaginosas, 2019)
Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)
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£ SOJA Y TIPOS DE DERIVADOS |
POCO PROCESADOS FERMENTADOS

- Edamame st - Tempeh
- Leche de soja ~ - Miso
- Germinados - Salsa de sojo &
ULTRAPROCESADOS NO FERMENTADOS
- Galletas - Tofu
- Muffins - Harina de soja e
fl - Bolleria,... - Soja texturizada = .J‘,

Figura 3 Productos elaborados con soya, Fuente: (Botanical, 2020)

2.13 Importancia mundial de la soya

La soya es la oleaginosa de mayor importancia en el mundo, por los volimenes
comercializados como semilla, es originaria de Asia, en el extremo oriente (China, Japon,
Indochina), se calcula que existen méas de 3,000 variedades de esta semilla en todo el
mundo, que se diferencian de acuerdo a su uso. La produccion de soya mundial se
encuentra concentrada en un grupo de pocos paises, que, por sus capacidades tanto de
superficie, como productivas y tecnoldgicas, se han transformado en proveedores de soya
para el resto del mundo. (Agencia de Servicios a la Comercializacion y Desarrollo de

Mercados Agropecuarios, 2020)

La soya tiene diferentes beneficios para la salud, ayuda a la circulacion de la sangre,
auxilia en el control de la diabetes, estimula la concentracién, disminuye los bochornos,
aporta un alto valor nutricional. (Agencia de Servicios a la Comercializacién y Desarrollo

de Mercados Agropecuarios, 2020)

2.14  Principales Exportadores de Soya en el mundo

En la siguiente tabla se muestra los principales exportadores de Soya en el mundo siendo

Brasil el principal exportador de soya.

14


https://www.gob.mx/cms/uploads/attachment/file/389400/INFOGRAFIA_DE_LA_SOYA-compressed.pdf

Tabla 6: Principales Exportadores de Soya en miles de dolares americanos

Mundo 52527229 | 58046994 | 59333087 | 55334108 | 64012022
Brasil 19331323 | 25717737 | 33190826 | 26117540 | 28564147
Estados Unidos de
América 22884621 | 21532003 | 17157753 | 18758288 | 25590175
Argentina 3233303 | 2732036 | 1454492 | 3471760 | 2343123
Paraguay 1819082 | 2132417 | 2205039 | 1576120 | 2146550
Canada 1895739 | 1919866 | 2222222 | 1547811 | 1931244

Fuente: (Trademap, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

En la tabla 5 se puede observar las exportaciones de soya por los 5 principales
paises en el periodo del 2016 al 2020 con la Subpartida 1201, el primer lugar en

exportaciones de soya en el mundo es Brasil.

Valor exportado en 2020

M Brasil
M Estados Unidos de América
m Argentina

Paraguay

M Canadd

Gréfico 1 Principales Importadores de Soya en el mundo, Fuente: (Trademap, 2021)
Elaborado por: Flores, Jy Quifibnez, E (2022)

En el Grafico 1 se puede observar la participacion porcentual de los 5 principales
paises exportadores de soya con la subpartida 1201 donde Brasil es el principal pais
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importador de soya en el mundo con una participacion del 47% seguido de Estados

Unidos de América con un 42% ocupando el 2do lugar en relacion a los demas paises.
2.15 Principales Importadores de Soya en el mundo

Los principales paises que registran importaciones de soya a nivel mundial estan

detallados en la tabla 7

Tabla 7: Principales Importadores de Soya en miles de dolares americanos

Mundo 55877870 | 62801576 | 65588299 | 60759635 | 68010435
China 33958260 | 39627274 | 38077974 | 35419586 | 39528004
México 1620224 | 1731805 | 2001519 | 1940412 | 2225842
Argentina 322420 701233 2505672 | 1605956 | 1982370
Paises Bajos 1863036 | 1563337 | 1715501 | 1531672 | 1743208
Tailandia 1221475 | 1182554 | 1155148 | 1273237 | 1614461

Fuente: (Trademap, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)

En la tabla 7 se puede observar las importaciones de soya por los 5 principales
importadores en el periodo del 2016 al 2020 con la Subpartida 1201, el primer lugar en
importaciones en el mundo es China, seguido de México, que es el mercado meta de

nuestra investigacion.

Valor importado en 2020

m China

B México

W Argentina
Paises Bajos

H Tailandia

Gréfico 2 Principales Importadores de Soya en el mundo, Fuente: (Trademap, 2021)
Elaborado por: Flores, Jy Quifionez, E (2022)
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En el grafico 2 se puede observar la participacién porcentual de los 5 principales
paises importadores de soya con la subpartida 1201 donde China es el principal pais
importador de soya en el mundo con una participacion del 84% seguido de México con

un 5% ocupando el 2do lugar en relacién a los demas paises.
2.16 Paises importadores de soya ecuatoriana

Tabla 8: Importadores de Soya Ecuatoriana en miles de dolares americanos

Mundo 7 18 7

Estados Unidos
de América 7 18 7

Fuente: (Trade map, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)

Como se observa en la tabla 8, Ecuador es un proveedor de la soya a importadores
como Estados Unidos de América en el periodo del 2018 al 2020 segun datos de Trade

Map.

2.17 Empresas ecuatorianas exportadoras de Soya

En la siguiente tabla se mostraran una lista las empresas ecuatorianas que en los Gltimos

afios han exportado soya al mercado de Estados Unidos de América
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Tabla 9: Empresas Exportadoras de Soya

Alimentos El Sabor
Alimensabor Cia. Ltda. - El

Sabor 50 | Ecuador | Guayaquil

Banano Y Frutas Tropicales

De Calidad Para EI Mundo

Frutical S.A. - Frutical S A 43 | Ecuador | Machala

Compafiia Agricola

Agripalcor Cia. Ltda -

Compafiia Agricola

Agripalcor 10 | Ecuador | Naranjal

Exportgrid S.A. - Exportgrid

Green Force 11 | Ecuador | Guayaquil
Santo

Favaye S.A. 3 | Ecuador | Domingo

GRUBAFAL S.A. 100 | Ecuador | Machala

Industrial Lingesa Sa - La

Cena 40 | Ecuador | Guayaquil

Quevexport S.A. 50 | Ecuador | Quevedo

Siquality S.A. 12 | Ecuador | Guayaquil

Fuente: (Trade map, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)

Como se puede observar en la tabla 9, se muestra una lista de empresas exportadoras

de soya en el periodo de 2018 al 2020.
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2.18 Paises Exportadores de Soya hacia México

Tabla 10: Paises Exportadoras de Soya a México en miles de délares americanos

Mundo 1620224 | 1731805 | 2001519 | 1940412 | 2225842
Estados Unidos de América | 1454363 | 1574688 | 1877625 | 1940412 | 1926278
Brasil 53115 99218 123894 0 299564
China 44 0 0 0 0
Paises Bajos 2 8 0 0 0
Paraguay 112700 57892 0 0 0

Fuente: (Trade map, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

Como se muestra en la tabla 10, Estados Unidos de América es el mayor proveedor
de soya a México, seguido de Brasil que es el primer exportador de soya en el mundo.

2.19 Acuerdos Comerciales de Ecuador con los paises que integran la Alianza del

Pacifico

Segun el (Ministerio de Economia y Finanzas) “Un tratado de libre comercio (TLC) es un
acuerdo comercial vinculante que suscriben dos 0 mas paises para acordar la concesién de
preferencias arancelarias mutuas y la reduccion de barreras no arancelarias al comercio de bienes
y servicios. A fin de profundizar la integracion econémica de los paises firmantes, un TLC
incorpora ademas de los temas de acceso a nuevos mercados, otros aspectos normativos
relacionados al comercio, tales como propiedad intelectual, inversiones, politicas de competencia,
servicios financieros, telecomunicaciones, comercio electronico, asuntos laborales, disposiciones

medioambientales y mecanismos de defensa comercial y de solucion de controversias”.
2.20 Acuerdos Comerciales entre Ecuador y Chile

Chile y Ecuador firmaron el Acuerdo de Complementacién Econémica (ACE No. 32) en 1994

para ampliar el espacio econdmico entre los dos paises.
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En octubre de 2004, los dos paises emitieron una declaracion conjunta anunciando que
negociarian un tratado de libre comercio. La iniciativa culmind con la firma del Convenio
Complementario Econémico N° 65 el 10 de marzo de 2008. El 25 de enero de 2010 entr6 en
vigencia el ACE N° 65, reemplazando al ACE N° 32 y ampliando los capitulos relacionados con

comercio de servicios, inversion y modernizacion de los mecanismos de solucion de controversias

Ecuador firm6 un acuerdo comercial con Chile, que incluye un area de libre comercio de bienes
y servicios, condiciones para la implementacion del comercio, gestion del acuerdo, y mas. El
objetivo del acuerdo comercial es mejorar las relaciones econdémicas entre los dos paises y crear
un mercado libre y estable propicio para los contratos privados, la inversion y las buenas practicas
regulatorias. Asimismo, los bienes son considerados nacionales en términos de aranceles,
mejorando la eficiencia de los procesos regulatorios, promoviendo leyes anticorrupcion y

ayudando a las pequefias empresas a lograr el crecimiento econémico.

(Ministerio de Produccion, Comercio Exterior, Inversiones y Pesca, 2021) El 4 de mayo de 2021,
la Asamblea nacional de Ecuador ratificd el Acuerdo de Integracion Comercial con Chile. (ver

anexo 2)

2.21 Acuerdos Comerciales entre Ecuador y México

El 22 de noviembre de 2004, en ocasion de la firma de una serie de acuerdos de cooperacion,

Ecuador y México discutieron la posibilidad de negociar un tratado de libre comercio (TLC).

El 1 de marzo de 2014, Ecuador y México se reunieron para poder profundizar el Acuerdo de
Alcance Parcial (AAP.R N © 29), que rige sus relaciones comerciales desde 1987. El 21 de enero
de 2022 concluyé la VI Ronda de Negociaciones del Acuerdo Comercial Ecuador y México que
concluy6 con positivos avances en las dos mesas que se reunieron dentro del proceso: la de Acceso
a Mercado, en la que se incluy6 productos de interés bilateral y plazos de desgravacion; y la de
Reglas de Origen, que negocio criterios, segn los que un producto puede considerarse originario

de la otra parte y, por lo tanto, beneficiarse de la reduccién de aranceles del acuerdo. (SICE, 2021)
2.22 Mercado objetivo en la exportacion de soya.

México es el 2do importador de soya a nivel mundial, despues de china. Su consumo en

México es de aproximadamente 5 millones de toneladas al afio

El 78 % de aceite crudo de soya es de produccion nacional, es por esta razon que México
importa la mayor cantidad de materia prima como la soya para poder realizar productos

terminados.
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Figura 4: Ficha de Mercado, Fuente: (PRO ECUADOR, 2021)
2.23 Incoterms
2.23.1 EXWORKS o en fabrica

Es el INCOTERM por el que el vendedor realiza la entrega cuando pone la mercancia a
disposicion del comprador en las instalaciones del vendedor u otro lugar designado, como

un taller o una fabrica, en la fecha o dentro del plazo acordado. (JCV, 2020)
2.23.2 FCA: Free Carrier o Franco Transportista

Significa que la empresa vendedora entrega la mercancia al transportista o a la persona
designada por el comprador en las instalaciones de la empresa compradora o en otro lugar

designado (es necesario especificar el lugar). (JCV, 2020)
2.23.3 CPT: Carriage Paid To o Transporte Pagado Hasta

Significa que el vendedor que debe contratar y pagar los costes de transporte hasta el lugar
convenido en destino. (JCV, 2020)

2.23.4 CIP: Carriage and Insurance Paid To o Transporte y seguro pagados hasta

Significa que el vendedor entrega la mercancia al transportista — o0 a la empresa designada
por él en un lugar acordado y que debe contratar y pagar los costes de transporte hasta el
destino designado. (JCV, 2020)
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2.23.5 DAP: Delivered at Place o Entregado en el lugar

Significa que el vendedor realiza la entrega de la mercancia cuando la pone a disposicion
del comprador en el medio de transporte de llegada, preparada para la descarga, pero sin
descargar, y en el punto de destino convenido. (JCV, 2020)

2.23.6 DPU: Delivered at Place Unloaded o Entregado en el lugar Descargado

Significa que el vendedor realiza la entrega de la mercancia y transmite el riesgo cuando
la pone a disposicion del comprador en el medio de transporte de llegada, descargada por
sus medios, y en el punto de destino convenido. Es la tnica regla INCOTERM que obliga

al vendedor a realizar la descarga en destino. (JCV, 2020)
2.23.7 DDP: Delivered Duty Paid o Entregado con Derechos Pagados

Significa que el vendedor realiza la entrega de la mercancia cuando la pone a disposicion
del comprador en el medio de transporte de llegada, preparada para la descarga (pero sin
descargar) y en el punto de destino designado, despachada para la importacion. (JCV,
2020)

2.23.8 FAS: Free Alongside Ship o Franco al costado del buque

Significa que el vendedor realiza la entrega cuando la mercancia se coloca al costado del
buque designado por la empresa compradora, en el puerto de embarque designado (JCV,
2020)

2.23.9 FOB: Free On Board o Franco a bordo

Significa que la empresa vendedora entrega la mercancia a bordo del bugue designado

por la compradora, en el puerto de embarque designado. (JCV, 2020)
2.23.10 CFR: Cost and Freight o Coste y Flete

Significa que el vendedor entrega la mercancia a bordo del buque y debe contratar y pagar

los costos v el flete hasta el puerto de destino designado. (JCV, 2020)
2.23.11 CIF: Cost, Insurance and Freight o Coste, seguro y flete

Significa que el vendedor entrega la mercancia a bordo del buque y debe contratar y pagar

los costos, el seguro y el flete hasta el puerto de destino designado. (JCV, 2020)
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2.24 Barreras Arancelarias

Las barreras arancelarias son los impuestos (aranceles) que deben pagar los importadores
y exportadores en las aduanas de entrada y salida de las mercancias. (SECRETARIA DE
AGRICULTURA, GANADERIA, PESCA Y ALIMENTACION, 2002)

2.25 Derechos Arancelarios

De acuerdo a lo estipulado en el Articulo 108, del Cédigo Organico de la Produccion,

Comercio e Inversiones COPCI, se consideran tributos al comercio exterior:

1. Los derechos arancelarios;
2. Los impuestos establecidos en leyes organicas y ordinarias, cuyos hechos
generadores guarden relacion con el ingreso o salida de mercancias; y,

3. Las tasas por servicios aduaneros.

Los tributos recaudados reflejan informacion de las prestaciones pecuniarias que el
Estado exige de los consignatarios y exportadores, con motivo de la realizacién de
operaciones aduaneras y por la prestacion de servicios pablicos inherentes a la actividad
aduanera. (Aduana del Ecuador, 2021)

2.26  Mercado Obijetivo

2.26.1 Breve Resefia Histérica

México, oficialmente los Estados Unidos Mexicanos, es un pais soberano ubicado en la
parte meridional de América del Norte; su capital y ciudad méas poblada es la Ciudad de
México. De acuerdo a la constitucién vigente, suforma de gobierno consiste en
una republica representativa, democratica, laica y federal, compuesta por 32 entidades

federativas (31 estados y la capital).

El territorio mexicano tiene una superficie de 1l 964 375km227 por lo que es
el decimotercer pais mas extenso del mundo y el tercero mas grande de América Latina.
Limita al norte con los Estados Unidos de América a lo largo de una frontera de 3155 km,
mientras que al sur tiene una frontera de 958 km con Guatemala y 276 km con Belice.
Las costas del pais limitan al oeste con el océano Pacificoy al este con el golfo de

México y el mar Caribe, sumando 9330 km de litoral. (Clavijero, Francisco Javier )

23


https://es.wikipedia.org/wiki/Pa%C3%ADs_soberano
https://es.wikipedia.org/wiki/Sur
https://es.wikipedia.org/wiki/Am%C3%A9rica_del_Norte
https://es.wikipedia.org/wiki/Ciudad_de_M%C3%A9xico
https://es.wikipedia.org/wiki/Ciudad_de_M%C3%A9xico
https://es.wikipedia.org/wiki/Constituci%C3%B3n_Pol%C3%ADtica_de_los_Estados_Unidos_Mexicanos
https://es.wikipedia.org/wiki/Forma_de_gobierno
https://es.wikipedia.org/wiki/Rep%C3%BAblica
https://es.wikipedia.org/wiki/Representaci%C3%B3n_(pol%C3%ADtica)
https://es.wikipedia.org/wiki/Democracia
https://es.wikipedia.org/wiki/Estado_laico
https://es.wikipedia.org/wiki/Federaci%C3%B3n
https://es.wikipedia.org/wiki/Organizaci%C3%B3n_territorial_de_M%C3%A9xico
https://es.wikipedia.org/wiki/Organizaci%C3%B3n_territorial_de_M%C3%A9xico
https://es.wikipedia.org/wiki/Kil%C3%B3metro_cuadrado
https://es.wikipedia.org/wiki/M%C3%A9xico#cite_note-28
https://es.wikipedia.org/wiki/Anexo:Pa%C3%ADses_por_superficie
https://es.wikipedia.org/wiki/Am%C3%A9rica_Latina
https://es.wikipedia.org/wiki/Estados_Unidos_de_Am%C3%A9rica
https://es.wikipedia.org/wiki/Guatemala
https://es.wikipedia.org/wiki/Belice
https://es.wikipedia.org/wiki/Oc%C3%A9ano_Pac%C3%ADfico
https://es.wikipedia.org/wiki/Golfo_de_M%C3%A9xico
https://es.wikipedia.org/wiki/Golfo_de_M%C3%A9xico
https://es.wikipedia.org/wiki/Mar_Caribe

MAPAMUNDI.ONLINE

CHIHUAHUA

COAHUILA DE
RA A
ZARAGOZ j’\'-

mexico =l

Figura 5: Mercado Objetivo, Fuente: (MapaMundi)

2.27 Principales destinos de exportaciones realizadas por México

Tabla 11 Principales Paises que importan desde México en miles de délares
americanos

Mundo 373904303 | 409476446 | 450920374 | 460603696 | 416982170
Estados Unidos de

América 302971281 | 327375073 | 344915168 | 358638540 | 330433646

Canada 10427799 | 11376542 | 14085955 | 14256339 | 11138782
Otros America 0 0 14257154 | 12695965 | 8746862

China 5405455 6711708 7197723 6911310 7787692

Fuente: (Trade map, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

Como se puede observar en la tabla 11, Estados Unidos de Ameérica es el pais que

mas importa de México con valores de 2016 al 2020 seguido de Canada respectivamente.
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2.28 Principales Proveedores de México

Tabla 12 Principales Paises Proveedores de México en miles de délares americanos

Mundo 387064500 | 420369150 | 464276595 | 455235784 | 382979896
Estados
Unidos de
Ameérica 179984302 | 194959416 | 216254331 | 206134038 | 168197311
China 69520669 74145291 83504748 83030832 73505513
Corea,
Republicade | 13612211 15756395 16726998 17644003 14706375
Japon 17751107 18184835 18193323 17956079 13892977

Fuente: (Trade map, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

Como se puede observar en la tabla 12, El principal proveedor de México es

Estados Unidos de América segun los datos de Trade Map, seguido de China

2.29 Relaciones Comerciales entre Ecuador y México

2.29.1 Exportaciones entre Ecuador y México

Tabla 13: Exportaciones en Peso neto y el valor FOB de Ecuador con México

2021

PAIS

DESTINO

MEXICO

TM (PESO
NETO)

74.048,6

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

FOB

150.208,5

En la tabla 13 se muestra el valor FOB y el peso neto de las exportaciones

Ecuador con México.
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2.29.2 Importaciones entre Ecuador y México

Tabla 14: Importaciones en Peso neto y el valor FOB de Ecuador con México

2021
PAIS TM (PESO
ORIGEN NETO) FOB CIF
MEXICO 274.691,6 630.217,9 657.205,3

Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)

En la tabla 14 se muestra el valor FOB, CIF Y el peso neto de las importaciones
entre Ecuador con México.

2.30 Marco Conceptual

La presente investigacion se realizara la provincia del Guayas, es una de las regiones méas
calidas de Ecuador y tiene una temperatura media diaria maxima de 31 grados
centigrados. La alta humedad y las altas temperaturas hacen que el clima sea
ocasionalmente agradable, pero también himedo en el trépico. Es un poblado agricola,
con extensiones de cultivos de soya y banano.
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Figura 6: Mapa de la provincia del Guayas, Elaborado por: Flores, J y Quifidnez, E (2022)
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Alianza del Pacifico

Es un proceso de integracion abierto e incluyente, constituido por paises con visiones
afines de desarrollo y promotores del libre comercio como impulsor de crecimiento.
(ACUERDO MARCO DE LA ALIANZA DEL PACIFICO)

Arancel

Un arancel es un impuesto o gravamen que se aplica sélo a los bienes que son importados
0 exportados. EI méas usual es el que se cobra sobre las importaciones; en el caso del Peru
y muchos otros paises no se aplican aranceles a las exportaciones. (MINISTERIO DE
ECONOMIA'Y FINANZAS)

Comercializacion

Se entiende por comercializacion, al conjunto de acciones efectuadas para llevar a cabo
la venta o comercializacion de un producto, bien o servicio. El fin que tiene la
comercializacion es: comprar, vender, transportar, almacenar, estandarizar, financiar,

correr riesgos y lograr informacion respecto al mercado. (RIVADENEIRA, 2012)
Comercio exterior

El comercio exterior representa el intercambio entre un pais y otro, en términos de bienes
y servicios con el fin de que las naciones involucradas puedan cubrir sus necesidades de

mercado tanto externas como internas. (COMERCIO Y ADUANAS, 2021)

Demanda

La demanda potencial es un nivel maximo de demanda alcanzable por un determinado
producto dada una serie de condiciones. En otras palabras, las probabilidades de éxito del

mismo en un mercado. (Javier Sanchez Galéan, 2020)
Exportacion

Es el régimen aduanero que permite la salida definitiva de mercancias en libre circulacion,
fuera del territorio aduanero ecuatoriano o a una Zona Especial de Desarrollo Econdémico,
con sujecion a las disposiciones establecidas en la normativa legal vigente. (SENAE,
2017)
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Factibilidad

Es el que hace una empresa para determinar la posibilidad de poder desarrollar un

negocio o un proyecto que espera implementar. (Myriam Quiroa)
Integracion Economica

La integracion economica es el proceso mediante el cual los paises van eliminando los
instrumentos o caracteristicas que les confieren tratamientos diferenciales entre ellos:
Disposicion de un abanico de medidas arancelarias y no arancelarias, desplazamiento e
intercambio de mercancias, de un pais a otro, no asi de factores productivos (trabajo y
capital), adopcion de politicas macro y micro con repercusion internacional, adopcion de
politicas monetarias y fiscales con efectos internos y externos y, una adopcién de
regimenes cambiarios que les permiten en mayor o menor medida hacer frente a sus

compromisos internacionales. (Juan Tugores Ques)
Importacion

Es la accion de ingresar mercancias extranjeras al pais cumpliendo con las formalidades
y obligaciones aduaneras, dependiendo del régimen de importacion al que se haya sido
declarado. (SENAE, 2017)

Oferta

La oferta o cantidad ofrecida, como "la cantidad de un bien que los vendedores quieren y
pueden vender. Ley de la oferta establece que existe una relacion directa entre la variacion

en la cantidad ofrecida, frente a la modificacion en el precio. (Mankiw, 2012)
Producto

Es todo aquello de lo cual se puede obtener un ingreso o una renta, como podria ser el
rendimiento porcentual que puede generar una inversion como un bono. (Tatiana Zanin,
2021)

Soya

Es una semilla oleaginosa, rica en proteina vegetal, que pertenece a la familia de las
leguminosas, siendo ampliamente consumida en dietas vegetarianas y en las dietas para

perder peso, debido a que es ideal para sustituir las carnes (Tatiana Zanin, 2021)
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Sustentabilidad

Consiste en la implementacion de estrategias rentables y practicas que mejoren el uso
racional de los recursos, y que a la vez maximicen los beneficios que brindan las

compafiias.
Viabilidad

Es la manera que un proyecto se pueda llevar a cabo, con una cierta continuidad en el
tiempo. Para ello debe tenerse en cuenta los recursos que precisa, los que tiene y la

capacidad para obtenerlos.

2.31 Marco Legal

2.31.1 Cdodigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversion (COPCI)

Seccion Il
Regimenes de Exportacion

Art. 154.- Exportacion definitiva. - Es el régimen aduanero que permite la salida
definitiva de mercancias en libre circulacion, fuera del territorio aduanero comunitario o
a una Zona Especial de Desarrollo Econdmico ubicada dentro del territorio aduanero
ecuatoriano, con sujecién a las disposiciones establecidas en el presente Codigo y en las
demas normas aplicables (COPCI, 2010)

2.31.2 Reglamento Codigo Orgénico de la Produccion, Comercio e Inversion
(RCOPCI)

Seccion Il
REGIMENES DE EXPORTACION
Subseccion |
EXPORTACION DEFINITIVA

Art. 158.- Exportacion Definitiva. (Reformado por el Art. 18 del D.E. 1343, R.0O. 9718,
271112017). Es el régimen aduanero que permite la salida definitiva de mercancias en libre

29



circulacion, fuera del territorio aduanero ecuatoriano o a una Zona Especial de Desarrollo

Econdmico, con sujecidn a las disposiciones establecidas en la normativa legal vigente.

La salida definitiva del territorio aduanero ecuatoriano de las mercancias declaradas para
su exportacion, deberd tener lugar dentro de los treinta dias siguientes a la aceptacién de
la Declaracion Aduanera de Exportacion. La Autoridad Aduanera o la empresa
concesionaria del servicio de Depdsito Temporal, registrara electronicamente el ingreso

a la Zona Primaria y la salida al exterior de las mercancias a ser exportadas.

Cuando por causas debidas al transporte de las mercancias por motivos de logistica no
pudiera cumplirse el plazo fijado en el inciso anterior, las autoridades aduaneras podran
prorrogar dicho plazo por una sola vez previo conocimiento de causa, que no seré superior
al periodo originalmente otorgado, sin perjuicio de las sanciones administrativas a que

hubiere lugar.

So6lo se podran exportar aquellas mercancias que hayan sido objeto de una Declaracién
Aduanera de Exportacion debidamente transmitida o presentada ante la Autoridad
Aduanera”, por la frase: “So6lo se podran exportar aquellas mercancias que estén
amparadas en una Declaracion Aduanera de Exportacién o Declaracion Aduanera
Simplificada debidamente transmitida o presentada ante la Autoridad Aduanera.
(RCOPCI, 2017)

2.31.3 Ley De Desarrollo Agrario

CAPITULO |
DE LOS OBJETIVOS
DE LA LEY

Art. 1.- ACTIVIDAD AGRARIA. - Para los efectos de la presente Ley, entiéndese por
actividad agraria toda labor de supervivencia, produccion o explotacion fundamentada en

la tierra. (Ley De Desarrollo Agrario, 2004)

Art. 2.- OBJETIVOS. - La presente Ley tiene por objeto el fomento, desarrollo y
proteccion integrales del sector agrario que garantice la alimentacion de todos los
ecuatorianos e incremente la exportacion de excedentes, en el marco de un manejo

sustentable de los recursos naturales y del ecosistema. (Ley De Desarrollo Agrario, 2004)
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Ley Organica de la Sanidad Agropecuaria

CAPITULO II
DE LA EXPORTACION

Art. 53.- De la exportacién de plantas y productos vegetales. - Las exportaciones y
reexportaciones de plantas, productos vegetales y articulos reglamentados, deberén
cumplir con los requisitos fitosanitarios y someterse a la inspeccion fitosanitaria
establecidos en la Ley y su reglamento, asi como el instrumento internacional pertinente;
y se realizaran Unicamente por los puntos de salida oficialmente designados por la
Autoridad Agraria Nacional. La Agencia, evaluard las condiciones fitosanitarias de
plantas, productos vegetales y articulos reglamentados previo al proceso de exportacion

y serd la encargada de la emision del certificado fitosanitario correspondiente.
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CAPITULO 111
METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

3.1 Metodologia de la Investigacion

En este capitulo se desarrolla el método que vamos a utilizar para la recopilacion de
informacion referente a la Alianza del Pacifico y su incidencia en la exportacion de la
soya ecuatoriana al mercado de México y los métodos que se utilizaran como el tipo de
investigacion, las técnicas e instrumentos para obtener el objetivo general planteado en la

presente investigacion.
3.2 Tipo de investigacién

3.2.1 Investigacion Descriptiva

El tipo de Investigacion del presente proyecto se realiza en base a un tipo de estudio
descriptivo ya que se va a determinar y analizar el comportamiento de la exportacion de
soya hacia el mercado de México y como ha tenido incidencia con la alianza del pacifico.

Segln (Roberto Hernandez Sampiere, 2010), Con los estudios descriptivos se busca
especificar las propiedades, las caracteristicas y los perfiles de personas, grupos,
comunidades, procesos, objetos o cualquier otro fendmeno que se someta a un analisis.
Es decir, Unicamente pretenden medir o recoger informacién de manera independiente o
conjunta sobre los conceptos o las variables a las que se refieren, esto es, su objetivo no

es indicar coémo se relacionan éstas.

3.3 Enfoque

El enfoque de investigacion del presente proyecto que se aplica es mixto tanto cuantitativo
como cualitativo por un lado el aspecto cuantitativo incluye informacién estadistica de
las exportaciones de soya hacia el mercado de México gracias a la incidencia que tiene la
Alianza del Pacifico con Ecuador, por otra parte el aspecto cualitativo incluyen analisis
de documentos e informacion bibliografica que ayuda a la comprension del marco

conceptual con la finalidad de ayudar con la comprension del tema de investigacion.

Segun (Baptista, Fernandez, & Hernandez, 2014), Los métodos mixtos representan un

conjunto de procesos sistematicos, empiricos y criticos de investigacion e implican la
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recoleccion y el andlisis de datos cuantitativos y cualitativos, asi como su integracion y
discusion conjunta, para realizar inferencias producto de toda la informacion recabada
(metain ferencias) y lograr un mayor entendimiento del fendbmeno bajo estudio.

3.4 Técnica e instrumentos

Las técnicas de investigacion a utilizar en este proyecto son la entrevista y la encuesta

estos son medios para recolectar informacion para llegar a un analisis de resultados.

Una de las técnicas es la entrevista que se lleva a cabo con preguntas abiertas sin tener un
orden preestablecido que nos ayuda a recolectar informacion sobre la empresa
exportadora de soya y asi obtener datos cualitativos y llegar a un analisis de resultados

que se especifican en el punto 3.7.1

Por otro lado, tenemos a la encuesta como instrumento de la recoleccion de datos, la cual
se desarrolld 2 tipos de cuestionarios con preguntas cerradas que se basan directamente
en las variables de investigacién con la finalidad que sean contestadas por los
importadores seleccionados en México, la cual se demostrara el analisis de resultado de

dichas encuestas se especificara en el punto 3.7.2.

3.5 Poblacion

La poblacién es el grupo de objetos o personas de los cuales se busca conocer una
informacidn para la investigacion. La poblacion o universo esta conformada por animales,
nacimientos, personas, muestras de laboratorios, registros médicos y otros. Cuando se
realiza la seleccion de la poblacion se deben considerar determinadas caracteristicas como
la homogeneidad, donde todos los elementos de la poblacién cuentan con las mismas

caracteristicas de acuerdo a las variables de estudio (Arias, Miranda, & Villasis, 2016).

Para el presente estudio se definiran dos poblaciones de estudio que cuentan con
caracteristicas decisivas como son: los colaboradores de la empresa exportadora de soya
entre ellos: jefe de operaciones, gerente general y jefe de administracion y finanzas. La
segunda poblacion de estudio son las empresas importadoras de soya en México, quienes
propondran su punto de vista acerca del proceso de importacion y los beneficios de la
Alianza del Pacifico. Cabe recalcar que en México existen 24 empresas importadoras de

soya (Trademap, 2021).
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3.6 Muestra

La muestra es la parte o subgrupo de la poblacién o universo de la que se realizara la
investigacion. Existen procesos para encontrar la cantidad de elementos que formaran
parte de la muestra como la légica, formulas y otros. Entonces la muestra es una
representacion de la poblacion (Baptista, Fernandez, & Herndndez, 2014).

Para encontrar la muestra, se realiza el muestreo como un método empleado para escoger
los elementos que formaran parte de la muestra sobre el valor completo de la poblacion.
En otras palabras, son los procedimientos, reglas y criterios, por medio de las cuales se
escoge un grupo de elementos de una poblacion que demuestra lo que sucede en la misma
(Baptista, Fernandez, & Hernandez, 2014).

El muestreo puede ser de dos tipos: probabilistico porque se basa en la equiprobabilidad,
es decir, que emplea herramientas, donde todos los elementos de la poblacion tienen la

misma posibilidad de ser escogidos para representarla (Carpio & Hernandez, 2019).

Una categoria del modelo probabilistico es el aleatorio simple, para este se deben
considerar todos los elementos que forman parte de la poblacion, donde a todos los
elementos se les establece un valor correlativo y después se emplea un método del azar
donde se selecciona a cada individuo hasta alcanzar el valor completo de la muestra
(Carpio & Hernandez, 2019).

Para esta investigacion se utilizard una muestra de poblacion finita, la cual esta
conformada por N que es el valor de la poblacion de estudio, Z que es el valor critico, p
que es la probabilidad de ocurrencia del fendmeno, q la posibilidad de que no ocurray d
la sensibilidad de la precisién (Aguilar, 2005). Al emplear esta férmula se obtuvo que las

encuestas deban realizarse a 18 empresas importadoras de soya en México.

B NZ%pq
" d2(N —1) + Z2pq

n

~ 24 % 1.962 X 0.95 X 0.05
"= 0.052(24 — 1) + 1.962 x 0.95 x 0.05

24 x 3.8416 x 0.0475
0.0575 + 0.182476

n=

4379424
"= 0239976
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3.7 Analisis de resultados

3.7.1 Resultados de la encuesta

De las encuestas realizadas a las empresas importadores de soya de México, se obtuvieron
los siguientes resultados:

Pregunta 1 ;Con qué frecuencia realiza las compras de lotes de soya?

La mayor parte de los encuestados realizan las compras de lotes de manera mensual, pero

un 26.3% y 21.1% compran semestral y anualmente las compras.

@ Mensualmente
@ Semestralmente
Anualmente

Figura 7 Pregunta 1 Encuesta, Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)

Pregunta 2 ¢ Durante cuantos afios se ha dedicado a la importacion de soya de paises de

la Alianza del Pacifico?

La mayor parte de los encuestados, 63.2% indican que se han dedicado a la importacién
de soya desde hace 1 a 3 afios, mientras el 26.3% han realizado las importaciones desde
hace 4 a 6 afios y un pequefio porcentaje del 10.5 han importado desde hace 6 afios o

mas
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@ De 1a3afios
@ De 4 26 afios
De 6 afios en adelante

Figura 8 Pregunta 2 Encuesta, Elaborado por: Flores, Jy Quifiénez, E (2022)

Pregunta 3 ;Cual considera que es su gasto promedio en la importacion de soya?

En promedio los importadores de soya gastan 38 mil dolares, sin embargo es necesario
analizar que existié un limite inferior de 800 ddlares y superior de 500 mil dolares.

Tabla 15 Gasto promedio

Gasto promedio

$1.000,00

$800,00

$20.000

$10.000,00

$3000

$500,00

$3000

$10,000

$825,00

$925,00

$6.000,00

$850,00

$2000

50.000,00

$1.000,00

$600,00

$1.000,00

$3.000,00
Elaborado por: Flores, Jy Quifidnez, E (2022)

Pregunta 4 ;Esta de acuerdo que su gasto ha disminuido en los ultimos afios debido al

ingreso de paises exportadores de soya a la Alianza del Pacifico?
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Al menos el 56% de los encuestados no se encuentran ni de acuerdo ni en desacuerdo

con que el gasto de las importaciones haya disminuido durante los Gltimos afios, es decir

que aparentemente no observan beneficios de los acuerdos comerciales de los paises de

la Alianza Pacifico.

10 (52,6 %)

7.5

50

25 3 (15,8 %) 3 (15,8 %)
2 (10,5 %)

1(5,3%
oo (5,3 %)

Figura 9 Pregunta 4 Encuesta, Elaborado por: Flores, Jy Quifiénez, E (2022)

Pregunta 5 ¢ Qué barreras u obstaculos ha/han tenido al momento de adquirir la soya en

el mercado nacional e internacional?

De manera repetida los encuestados indicaron que, al momento de adquirir la soya, los

principales inconvenientes fueron: las barreras comerciales y arancelarias, la falta de

productos o de ofertantes en el mercado y las variaciones en el precio de la soya, el cual

tiende a incrementar.

Tabla 16: Barreras y obstaculos de los encuestados

¢ Qué barreras u obstaculos ha/han tenido al momento de adquirir la soya en el

mercado nacional e internacional?

Barreras comerciales

Regimenes preferenciales

Falta de product

Actualmente la emergencia sanitaria

La limitada participacion del mercado de ella soya por paises desarrollados ya que
tienen segmentados sus mercados

Nacional: escasez

Internacional barreras arancelarias
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Barreras no arancelarias

El sobreprecio de los intermediarios

Barreras arancelarias

Aranceles

normas técnicas y certificaciones

La diversa competencia y la falta de ayuda por parte del gobierno nacional

Ninguna

Una de las principales barreras es el incremento constante del precio de la soya y sus
aranceles, entre los diferentes tipos de tratado entre los paises y la calidad del producto
claro.

Ninguna

Ninguna

Impuestos

Pocos ofertantes

Elaborado por: Flores, Jy Quifidnez, E (2022)

Pregunta 6 ;Como contribuiria usted para mejorar las condiciones en las cuales se

negocian los productos entre los paises de la Alianza del Pacifico?

De las respuestas recibidas, se puede concluir que para mejorar las condiciones de
negociacion de productos entre los paises de la Alianza del Pacifico se encuentran:
analizar el tamafio del mercado y en base a sus preferencias, negociar con los paises
importadores para ofertar el producto deseado; también, que los paises observadores
implementen estrategias para asegurar una mayor competitividad, una mayor inclusion
en el comercio y los flujos de inversion en tecnologia, impulsar el crecimiento de la
economia por medio de la disminucion de los requisitos arancelarios e incrementar los

convenios comerciales.
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Tabla 17: Condiciones para mejorar los negocios de productos segun encuestados

¢ Cémo contribuiria usted para mejorar las condiciones en las cuales se negocian

los productos entre los paises de la Alianza del Pacifico?

Es importante que encuentren un aliado comercial, que se encargue de todo el proceso
de importacidn, pero que cumpla con acuerdos comerciales

Examinar el tamafio del mercado y los gustos del consumidor e identificar las categorias
de consumidores que probablemente vayan a comprar el producto.

Variedad de productos

Mejorando la investigacion del mercado y la segmentacion del mismo

Sin duda la cadena de valor se ha convertido en vinculos importantes en las relaciones
entre la competitividad, el comercio, el crecimiento y el desarrollo. Asi como existen
Paises observadores que permitirdn una mayor competitividad, una mayor inclusion en
el comercio y los flujos de inversion, acceso a nuevos tipos de tecnologia de
produccion

Aprovechando la oportunidad que tiene Ecuador para generar mayor produccion de
soya Y realizar acciones conjuntas entre el Estado y la empresa privada

Disminuir requisitos pararancelarios

Mediante acuerdos

Impulsando el crecimiento econdmico entre los paises

Con los tratados de libre comercio ya que permiten reducir y en muchos casos eliminar
las barreras arancelarias y no arancelarias

mejorando la calidad del producto

Manejando una mejor planificacion y otorgando més facilidades en los pagos
Buscando un mayor impulso de un crecimiento constante de desarrollo y
competitividad de mercados de las economias que integran este tratado, mediante la
basqueda progresiva de la libre circulacion de bienes y servicios con mayores
facilidades de adquisicion, viéndose una necesidad también de ampliar el area
proyectada a nuevas regiones he integrar mas paises que quieran impulsar el area
agricola y explotar el potencial de producciédn en el intercambio de productos.

Bajar impuestos

Convenios

Elaborado por: Flores, Jy Quifidénez, E (2022)
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3.7.2 Resultados de la entrevista

De las entrevistas realizadas a los colaboradores de la empresa, se encontraron los

siguientes resultados:

e Todos los colaboradores conocen sobre las integraciones comerciales regionales

e A través de los afios de operacion, la empresa ha recibido beneficios de las
integraciones comerciales regionales

e Ellos consideran que Ecuador logro posicionarse con éxito en el mercado de los
paises de la Alianza del Pacifico debido a la alta calidad de los productos que
ofrecen las diversas empresas.

e Las perspectivas para el sector exportador de soya una vez que se firme el acuerdo
de Ecuador con la Alianza Pacifico son: La recuperacion en el sector exportador
de soya tras la pandemia del COVID 19, Tenemos expectativas altas, debido a que
esto es una gran iniciativa para dar a conocer ain méas nuestro producto y méas ain
en un pais que importa mucho la soya y sus derivados, y amplias posibilidades de
obtener beneficios para la comercializacién del producto.

e Los beneficios que el gobierno nacional le ha otorgado a los productores y
exportadores de soya en Ecuador son incentivar con 60% de pdliza de seguros
como apoyo a los productores disminucion de impuestos e incremento del crédito

econdmico
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CAPITULO IV
INFORME FINAL

4.1 Titulo de la Propuesta

La Alianza del Pacifico y su incidencia en la exportacion de soya ecuatoriana hacia el

mercado de México.
4.2 Desarrollo de la Propuesta
4.2.1 Seleccion del producto

En el presente proyecto el producto seleccionado es la soya debido a sus altos
grados de proteinas y que aporta un importante valor nutritivo, ademas posee propiedades
nutricionales, debido a esto la soya en grano es utilizada como materia prima para la

fabricacion de productos terminados como la leche de soya y derivados.
4.2.2 Propiedades de la soya
Entre las propiedades podemos mencionar las siguientes:

e Aminoacidos indispensables
e Aceite balanceado con &cidos grasos omega 3,6,9
e Vitamina E

e Fibra soluble e insoluble.

4.3 Selecciéon del mercado

La razon de la eleccién del mercado mexicano para la comercializacion de soya
es debido a que México es uno de los paises que mas importa soya a nivel mundial ya que
la mayoria de productos elaborados como la leche de soya, aceite y harina provienen del
grano de soya. Lo que esto conlleva que la demanda de soya sea alta ya que aportan un
estilo de vida saludable es por esto que en México existen varias tiendas donde se
comercializa la soya y sus derivados, también otros productos saludables. Razén por la

que se eligi6 este mercado.
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4.4 Marketing Mix
4.4.1 Producto

Un producto es un conjunto de caracteristicas y atributos tangibles (forma,
tamario, color) e intangibles (marca, imagen de empresa, servicio) que el comprador
acepta, en principio, como algo que va a satisfacer sus necesidades (MARKETING XXI,
2022). En el presente trabajo el producto a exportar es la soya, un producto con diferentes

propiedades nutricionales y un excelente valor nutritivo.
4.4.2 Precio

Para determinar el precio debemos tomar en cuenta aspectos importantes como
competencia, costos y el mercado, de tal manera que el precio de soya se determinara de
acuerdo a los costos de exportacion, gastos y entre otros procesos que se incluyen dentro
de la exportacion.

4.4.3 Plaza

Para la distribucién de la soya se toman aspectos como consumidores, el mercado

y sus recursos. En la siguiente tabla se muestra los posibles clientes a tener:

Tabla 18: Distribuidores de soya en el mercado de México

ADM México, S.A. de C.V. Ciudad De México
Adm México, S.A. De C.V. - Adm México, Ecatenec
S.A.De C.V. P
Bunge Comercial, S.A. de C.V. Ciudad De México
Cargill de México, S.A. de C.V. Ciudad De México
Compaifiia Scoular de México, S. de R.L. de

Zapopan
C.V.
Gavilon de México, S.A. de C.V. Encarnacion De Diaz
Glencore Agriculture México, S.A. de C.V. Ciudad De Mexico

Fuente: (Trade map, 2021)
Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)

Como se puede observar en la siguiente tabla en el mercado mexicano existe una gran
plaza de distribuidores de Soya y Ciudad de México es una de las cuidad con mas

potencial de comercializar la soya.
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4.4.4 Promocion

Para la promocion de nuestro producto se exportacion se utilizara una pagina web
para que los importadores tengan acceso a la informacion y ademas se promocionara por

distintas redes sociales.

4.5 Proceso de Exportacion.
4.5.1 Quien puede exportar

Pueden Exportar todas las Personas Naturales o Juridicas, ecuatorianas o
extranjeras radicadas en el pais que hayan sido registrados como exportador en el
sistema ECUAPASS y aprobado por la Servicio Nacional de Aduana del Ecuador.
(Aduana del Ecuador, 2021)

4.5.2 Registro de Exportador

Segun (Aduana del Ecuador, 2021) La persona natural o juridica que requiera
registrarse como Exportador ante el Servicio Nacional de Aduana del Ecuador,
deberd contar previamente con el Registro Unico de Contribuyente (RUC)
gestionado ante el Servicio de Rentas Internas, posteriormente debera seguir los

siguientes pasos:
Paso 1

Adquirir el Certificado Digital para la firma electronica y autenticacion, otorgado

por cualquiera de las siguientes entidades:
Registro Civil:

https://www.registrocivil.gob.ec/solicitud-de-emision-de-certificado-digital-

de-firma-electronica/

Security Data:

http://www.securitydata.net.ec/

Paso 2
Registrar en el portal web del ECUAPASS

e Registrar firma electronica
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Registro de Usuario de Representante de Comercio Exterior. (Aduana del
Ecuador, 2021)

4.5.3 Pasos previos a la exportacion

Pasos previos a la

o F Iﬁ
Exportacion b p——
m | Tramite de
; " \despacho  de

L!J Conocer restricciones EXPEHBCién

Obtencion del certificado

Digital para  firma
(Token)
Mediante:

Security data

Instalacion del Ecuapass

Para tal efecto se cuenta con un
navegador hasado en Mozilla
Firefox, permite instalar vy
configurar complementos
necesarios de JAVA, Flash Player
y PKI automaticamente, a fin de
poder acceder a Ecuapass de
manera inmediata.

 Registro de

Exportador en sistema
informatico aduanero

Las personas naturales
o juridicas,
ecuatorianas 0
extranjeras  radicadas
en el pais deben
registrarse como
exportador  en el
sistema Ecuapass.

de  productos a
exportar.

Para conocer si el
producto a exportar
esta sujeto a
restricciones o es de
prohibida exportacion,
se ingresa a la consulta
del arancel, ubicada en
el sistema Ecuapass.

mwv.securi;ydata.net.ec

https://www.aduana.goh.ec/se

nae-browser-descargas/

Registro Civil
www.registrocivil.gob.ec

Figura 10: Pasos previos a la exportacion, Fuente: (Aduana del Ecuador, 2021)

4.6 Etapa Pre Embarque

El proceso de exportacion inicia con la transmision electronica de la Declaracion
Aduanera de Exportacion (DAE) por parte del declarante a través del sistema informatico
ECUAPASS, la misma que es acompafiada de una factura comercial, proforma o
documento preliminar de la transaccion comercial y documentacién con la que se cuente
previo al embarque; dicha declaracion no es una simple intencion de embarque sino una
declaracion que crea un vinculo legal y obligaciones a cumplir con el Servicio Nacional

de Aduana del Ecuador por parte del exportador o declarante.

La transmision de la Declaracion Aduanera de Exportacion puede ser realizada por el
Exportador, Agente de aduana o Agente de Carga de Exportaciones. (Aduana del
Ecuador, 2021)

Los datos que se consignaran en la DAE son:
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Del exportador o declarante.

Descripcion de mercancia por item de factura.
Datos del consignante.

Destino de la carga

Cantidades

Peso; y demas datos relativos a la mercancia. (Aduana del Ecuador, 2021)

Los documentos digitales que acomparfian a la DAE a traves del ECUAPASS son:

Factura comercial original.

Autorizaciones previas (cuando el caso lo amerite)

Certificado de Origen electronico (cuando el caso lo amerite) (Aduana del
Ecuador, 2021)

Las actividades a seguir para realizar una exportacion son las siguientes:

A w0 np e

Transmision de DAE por parte del declarante a través del sistema Ecuapass.
Ingreso de mercancias al depdsito temporal y/o zona primaria.

Registro de Ingreso de mercancias por parte del dep6sito temporal.

Asignacion canal de aforo de la DAE a través del sistema Ecuapass, mismos que
pueden ser: Aforo Automatico, Aforo Documental, Aforo Fisico Intrusivo
(Aduana del Ecuador, 2021)

Salida autorizada: Corresponde a un estado de la DAE mediante el cual se autoriza
el embarque de las mercancias.

Embarque y transmision de los documentos de transporte: El transportista debe
trasmitir y asociar los documentos de trasporte a la DAE.

Solicitud de Correccion de la DAE: Constituye una herramienta mediante el cual
se permite al exportador corregir la declaracion y anexar la documentacion
definitiva. La solicitud de correccion es asignada a un funcionario aduanero para
su aprobacion o rechazo.

Regularizacién de DAE: Es el ultimo estado de la DAE mediante el cual se da por
culminado el proceso de exportacion. La regularizacion de la DAE es obligatoria
y esta a cargo de exportador, se debe regularizar la DAE dentro de los 30 dias
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posterior a la asociacion del ultimo documento de transporte asociado. (Aduana
del Ecuador, 2021)

4.7 Partes que intervienen en un proceso de exportacion.

Entre las principales partes que intervienen en un proceso de exportacion:

e Exportador

e Importador

e Banco del exportador

e Banco del importador

e Transportista o transitario
e Agente de aduanas

e Empresa de seguros

4.8 Clasificacion Arancelaria

La subpartida del producto Soya es la 1201.10.00 tal y como vemos a continuacion:

- . . Tari
Icahp |Dmpnuinhhllrm:h vp | TR
118 Habas ({porotos, frijoles. fréjoles) de soja (sova), incluso

i quebrantadas.
52

Tarifa
di ignacion de la M i UF .
|C 0 Designacion ercancia laria
1200.10.00.00 - Para siembra kg L
1200900000 - Las demas kg 15

Figura 11: Subpartida arancelaria, Fuente: Arancel Nacional
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4.9 Incoterms Seleccionado

El incoterm a utilizar para la exportacion de Soya al mercado de México es FOB. El
incoterm FOB, o “Free on Board”, es un incoterm exclusivo del transporte maritimo es
decir se realiza por barco es uno de los incoterms mas utilizados y el mas recomendado

al momento de la primera exportacion

INCOTERM FOB

FABR'CA PRIMER ALMACENAJE CARGA LLEGADA ALMACENAJE LLEGADA ALMACEN
ENVIO MERCANCIA MERCANCIA A DESTINO

OBLIGACION - OBLIGACION 6 TRANSFERENCIA
VENDEDOR COMPRADOR DE RIESGO

incoterms.online

Figura 12: Incoterms FOB, Fuente: (Incoterms, 2020)

FOB)

e d
[ ]
I@ oo 1]

4.10 Obtencidn de la Certificacion Organica
1. Crear y enviar el plan del sistema organico Las Regulaciones Organicas del
USDA requieren que los solicitantes completen un plan de sistema orgéanico que
describa sus practicas de produccién que demuestren la capacidad de cumplir con
las regulaciones. El paquete de solicitud de QCS incluye todo lo que necesitara
para crear su Plan de sistema orgéanico y solicitar la certificacion. (Quality
Certification Services, 2021)

Para obtener un paquete de solicitud de QCS, puede:

e Descargar una copia gratuita de nuestro sitio web www.qcsinfo.org

e Contactar a QCS y ordenar una copia impresa o electronica.

2. Revision Inicial Un coordinador de certificacion de QCS revisara su solicitud del
Plan del Sistema Organico para verificar que esté completo y para determinar si
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demuestra la capacidad de cumplir con el Reglamento Organico del USDA. QCS
se comunicara con usted si se necesita mas informacion para aclarar, completar o
modificar el plan. Las respuestas rapidas a las solicitudes de informacion de QCS
garantizaran la consideracion oportuna de la solicitud. Si QCS determina que el
plan demuestra la capacidad de cumplir, la aplicacion avanza a la siguiente etapa
del proceso de certificacion: la inspeccion. (Quality Certification Services, 2021)

3. Inspeccién Un inspector de QCS se comunicard con usted para programar una
inspeccion en el sitio de su operacion en el momento conveniente. El inspector
evalla la precision y la implementacion del plan del sistema organico observando
la operacion fisica y los registros relacionados, y evaluando los riesgos para la
integridad organica. El inspector resumira sus observaciones con el solicitante al
final de la inspeccion y presentara un informe estandar por escrito a QCS para su
revision final. (Quality Certification Services, 2021)

4. Revision Final Un coordinador de certificacién de QCS llevara a cabo la revision
final de la solicitud del Plan del Sistema Organico y el informe de inspeccidn antes
de tomar la decision de certificacion. Si se necesita informacion adicional para
demostrar el cumplimiento, un revisor se comunicara con usted con un plazo
razonable para la presentacion. Las operaciones que tienen problemas menores de
incumplimiento tienen la oportunidad de abordarlos. La certificacion organica se
otorga cuando el revisor final determina que un plan de sistema organico
compatible se aplica en papel y en la practica. (Quality Certification Services,
2021)

5. Certificacion Continuando La certificaciobn organica se basa en la
implementacién del plan del sistema organico acordado y aprobado por QCS. El
mantenimiento de la certificacion es un proceso continuo y no un solo evento: las
operaciones certificadas deben actualizar el plan del sistema orgénico cuando hay
cambios en las politicas, procedimientos, productos o insumos; y debe informar a
QCS de cualquier incidente que afecte la integridad organica de la operacién o los
productos que produce. Anualmente, las operaciones certificadas deben
proporcionar un plan de sistema organico actualizado, someterse a una inspeccion

in situ y pagar las tarifas correspondientes. (Quality Certification Services, 2021)

4.11 Certificadora Ecuatoriana de Estandares
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1. QUALITY CERTIFICATION SERVICES ECUADOR (QCS)

Telefono: 096 844 6172- 098 417 6587 - 095 916 0379
Direccion: Av. Edmundo Carvajal y Brasil, Edificio Robalino, oficina 202

E-mail: info@qgcsecuador.com

4.12 Logistica de Exportacion
4.14.1 Principales Puertos en México

En México existen alrededor de 102 puertos y 15 terminales distribuidos en sus 11,500

kildbmetros de territorio nacional. Entre ellos sus dos principales puertos que son:
1. Puerto de Manzanillo

El puerto de Manzillo cuenta con una Terminal Especializada para contenedores,
carga general, graneles agricolas y minerales, asi como vehiculos, perecederos y

cruceros.

Los principales productos que se comercializaron a través del Puerto de Manzanillo,
en materia de importacion correspondié a madera, paneles, autopartes, granola, trigo,
soya, entre otros; mientras que en materia de exportacion fue la cerveza, linea blanca,
concentrado, televisores y loseta de ceramica. (Informacion Maritma de

Latinoamerica, 2022).

Figura 13: Puerto de Manzillo, Fuente: (Informacion Maritma de Latinoamerica,
2022)
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2. Puerto de Veracruz

El puerto de Veracruz es un puerto de altura y el puerto comercial mas importante del
Golfo de México, se ha aprovechado al maximo su posicion geografica estratégica y
sus conexiones con los principales mercados, a fin de que las empresas importadoras
y exportadoras lo consideren como la mejor opcion para el movimiento de sus

mercancias.

Figura 14: Puerto de Veracruz, Fuente: (Informacion Maritma de Latinoamerica,
2022)

4.12.2 Tiempo de transito

Distancia fisica y geografica desde Ecuador es de 3.726,91 km

AMERICA

@
v

Figura 15: Tiempo de transito, Fuente: (Searates)
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4.12.3 Empaque y Embalaje

Se exportara la soya en bolsas polipropileno con microperforado en formato de 50
Kg. Bolsa nueva sin vestigio de suciedad, libre de plagas ademas el producto

debera ser colocado sobre pallets o tarimas para evitar el contacto con el piso.
4.13 Andlisis del mercado mexicano

Actualmente la cantidad de empresas importadoras de soya en México es baja, sin
embargo, es una oportunidad para el negocio si el pais se integra a la Alianza del Pacifico.
Al evaluar el Producto Interno Bruto (PIB) per capita, México se encuentra por debajo de
Rusia y Brasil, pero es superior a la India y China. Sin embargo, si se realiza una
comparacion entre el poder adquisitivo de los paises, entonces México cuenta con el PIB
mas alto de los paises en comparacion. Ademas, las importaciones realizadas por México
demuestran una elevada dependencia de los bienes que se importan en relacion al

crecimiento de la economia mexicana.

COMPARACION DE MEXICO + PAISES BRIC. 2010

B PIB per cépita a precios de mercado
16.000 15760
’ B PIB per capita US$ a la PPA

14000
12,000 C 1,420
< / 10,950 “

10440
10,000 9,200

7.800
8.00(
4520
4000 3,540
2,000 1,460
MEXICC BRASIL RUSIA INDIA CHINA

Figura 16 Comparacion economia de México, Fuente: Forbes (2013)

Otro aspecto que se debe comparar es el grado de apertura del comercio, porque
México ha aplicado politicas estatales y federales con el objetivo de atraer inversién
extranjera. Por ello, entre los paises analizados México ha suscrito la mayor cantidad de

tratados comerciales.
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Figura 17 Comparacion tratados comerciales de México, Fuente: Forbes (2013)

Por otro lado, México importa el 95% de la soya que se consume, es decir
aproximadamente 1800 millones de dolares; sin embargo, la importacion es de
aproximadamente 5 millones de tonelada cuando el consumo es de 4.750,000 millones.
Esto ocurre porgue el pais produce poca soya debido a la variedad de su climay a la falta

de incentivos por parte del gobierno para el cultivo y produccion de esta oleaginosa.

4.14 Beneficios

Entre los beneficios que se obtendran por la exportacion de soya a México gracias
a la Alianza del Pacifico, se encuentran: incentivo a la produccion nacional, por medio de
la motivacién para desarrollar modelos de negocios nuevos. Ademas, el beneficio de la
implementacién tecnoldgica para llevar la produccién y exportacién de soya con una
calidad éptima y con un producto altamente competitivo. También el potencial
tecnoldgico se emplea para la extraccion de los beneficios que tiene la soya, porque este
producto se vendera de manera facil debido a su potencial de industrializacion por la

fertilizacion, cultivos y riego (Trujilla, 2014).

En caso de formar parte de la Alianza del Pacifico, la empresa recibirad los
incentivos del gobierno para que los exportadores incrementen su volumen de ventas,
mantengan capacitado al capital humano o compartan los conocimientos tecnoldgicos

para que la empresa incremente sus ventas y desarrolle su capital fisico.

EL principal beneficio, incluso de acuerdo a lo mencionado por los colaboradores
de la empresa, esta Alianza contribuira con la disminucion de las barreras arancelarias de
productos como la soya, aprovechando la ventaja competitiva con otras naciones y

empresas exportadoras de soya a nivel mundial. Y a su vez, la empresa podra relacionarse
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y asociarse con otras empresas que se dedican a la misma actividad a nivel regional y

mundial.
4.15 Forma de Pago

La forma de pago a utilizarse seré la Carta de Crédito ya que es uno de los métodos méas

comunes y a la vez més seguro al momento de exportar.

Lo mas recomendable en una primera exportacion es llegar a un acuerdo con el comprador
para negociar como forma de pago la carta de crédito ya que interviene como mediadora

una entidad bancaria que va a garantizar el pago del producto a exportar.

4.16 Analisis Financiero
4.16.1 Calculo para obtener el precio base por gramo

Tabla 19: Calculo para el precio de la soya

Gramos (1KG) P.V.P P.V.P/ 1KG PRECIO X 250
GRAMOS
1000 $14,00 0,014 3,50

Elaborado por: Flores, J y Quifiénez, E (2022)

Como se puede observar en la tabla 19, se detalla el calculo para obtener el
precio base por gramo de la soya la cual resulto con un valor de 3,50 ddlares americanos

el cual seria nuestro costo unitario.

4.16.2 Valor de Exportacion de la soya

El envié de la mercaderia al mercado de México generara costos los cuales deben ser
asumidos por el exportador por el INCOTERMS ELEGIDO (FOB) dentro de esos
tenemos el transporte interno, entre otros costos que incurren para que la mercaderia sea

enviada al pais destino

A continuacion, se detalla los costos
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Tabla 20: Detalle de costos

COSTOS DE EXPORTACION SOYA
Cantidad $ 4000, 00
Costo Unitario $3,50
Toneladas por 4000,00 fundas de 250 gr 1
TOTAL, COSTO $ 14000,00
Flejes de Polietileno $ 60,00
Cajas de cartén $ 60,00
Bolsas polipropileno $ 250, 00
Transporte interno $ 200,00
Emision del certificado $ 10, 00
Sellos $ 20, 00
Emision certificado fitosanitario $ 25, 00
Emision certificado de origen $ 10, 00
Inspeccion re embarque $ 150, 00
Envi6 documentacion a México $ 50, 00
Custodia por contenedor $ 250, 00
TOTAL, GASTOS DE EXPORTACION $1085, 00
TOTAL UNIFICADO $15085,00

Elaborado por: Flores, J y Quifionez, E (2022)




CONCLUSIONES

La soya es un producto reconocido en el Ecuador por sus nutrientes y por todas
las vitaminas que aporta, a nivel internacional es el producto primario para varios
productos que derivan de este, tales como aceites, harinas y més. A nivel internacional
mercados como Reino Unidos, Asia, Estados Unidos y México las apetecen en gran

manera.

La integracion al mercado internacional de los cultivos los convierte en una
importante fuente de ingresos de divisas, pese a esto, por ser mercados tradicionales
regulados por la oferta y demanda mundial, los ingresos por exportaciones dependen de

los precios internaciones los cuales son inestables y con tendencia decreciente.

Creemos necesario tener una asamblea general para que se puedan reunir y
sesionar a establecer estrategias de negociacion y captacion de nuevos clientes ya que en
Ecuador se la comercializa méas para consumo interno, pero se puede buscar estrategias
para que los exportadores incrementen sus ventas al exterior. EI contar con un reglamento
interno que les garantice las aportaciones, cuotas y ganancias es relevante para el
desarrollo y buen desempefio de esta.

Actualmente la cantidad de empresas importadoras de soya en México es baja, sin
embargo, es una oportunidad para el negocio si el pais se integra a la Alianza del Pacifico.
Al evaluar el Producto Interno Bruto (PIB) per capita, México se encuentra por debajo de
Rusia y Brasil, pero es superior a la India y China. Sin embargo, si se realiza una
comparacion entre el poder adquisitivo de los paises, entonces México cuenta con el PIB
mas alto de los paises en comparacidon. Ademas, las importaciones realizadas por México
demuestran una elevada dependencia de los bienes que se importan en relacion al

crecimiento de la economia mexicana.

Como lo mencionamos anteriormente México importa el 95% de la soya que se
consume, es decir aproximadamente 1800 millones de ddlares; sin embargo, la
importacion es de aproximadamente 5 millones de tonelada cuando el consumo es de
4.750,000 millones. Esto ocurre porque el pais produce poca soya debido a la variedad de
su climay a la falta de incentivos por parte del gobierno para el cultivo y produccion de

esta oleaginosa.
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Una vez siendo parte de la Integracion del Ecuador en la Alianza del pacifico,
obtendremos muchos beneficios para no solo para los exportadores sino también para los
productores del grano. Esto es de gran oportunidad de crecimiento para el pais.
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RECOMENDACIONES

Ecuador al integrarse con los paises de la Alianza del Pacifico tiene las puertas
abiertas al libre comercio y a los mercados internacionales, 1o que nos da una
oportunidad de crecimiento econdmico para abrirse al mundo e intercambiar

nuestros productos.

Realizar un estudio de mercado para establecer alianzas con cadenas de
supermercados con amplia participacion de mercado en México con el fin de
Ilegar a una mayor cantidad de clientes potenciales para lograr el posicionamiento

del producto

Se recomienda establecer estrategias de negociacién ya que en Ecuador se la
comercializa mas para productos interno, pero se puede buscar estrategias para

que los exportadores incrementen sus ventas al exterior

Se recomienda a la empresa tener un manual de procedimientos logisticos para la
exportacién de la soya a hacia México con el propésito de volver a tener

participacion en los mercados que forman parte de la Alianza del Pacifico.
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ANEXOS

ANEXO 1 ACUERDO MARCO DE LA ALIANZA DEL PACIFICO

ACUERDO MARCO
DE LA
ALIANZA DEL PACIFICO

FREAMBULD

' La Hepiblica de Colombia, la Remiblics de Chile, los Estadas
”""-|!I"°" Monicanos y In Repibdica del Pemi, en adelante dempmimadas ~las
e,

INSFIRAIAS en ln Declaracion Prezidencial de Lima del 28 de abol de 2011,
pear B vl sg cetaldecid In Alianza del Pacifiens para Ly conformacion de nm irea
de tlepraciin profunds, que basca avanaar propresivamente hacin la ik
circulacicn o beones, servicis, capitales v porsonas;

|'ﬂ."-i-"-|"'|n" EM CUENTA o Declaracion Presidencial de bderica def 4 de
dicwiubre de 2001, en paricular, el comproimiso de suscribir un irsinde
cunsatutivg de I Aliarea del Pacifico;

CONVENCIDAS que la imegracion econdimica repsomz] constitiuye e de o
msrbmentes gsencmales para que los Estades de Amenca Lating avances en su
desarolle onamsen ¥ social sostenible, promosienda uss mejor cabicad de
wicka | sus puchlns y comtribuygnda a resalver los problemas que in alectan a
In H-u.m"-. cuani 5o [ pobreen, b exeluswn y b desigualdad soctnl peraisienles,
IVEA ill'I'II]"'L":- a foralecer bos diferenies esqueemas de mlegracion en Amdéricn
Latirgs, comn espacios de concerlacion y convergencia, orientadas a fomendor ¢l
repropalisma abigne, que mserte o las Pares elicicntemente en ¢l mundo
"||:4'--‘||I-'-Id'-'l ¥ las vincube a oiras inicistivas de regronalizacion;

CONSCIENTES de que esie precesn de inepracion tendrd como hase los
acucidos econdmicos, comerciales y de inlegracion vigentes entre las Paries b
inivel|bilateral, reginnal ¥ |||m|l||.1|!|:u| v g deberd contribuir o profundizar sus
r|-|-ll-|-'lll¢*~ CedENITGES ¥ comercinles;

HEAFIRMANDY los dereches v obligaciones derivados el Acuerdn de
kech por o que se establece la Orgonizscidn Mundial ded Comercie
{OR, del ‘Tracedo de Momtevideo 1980, asi como de Ies scucrdos de Bl
camgin ¥ e mtegracian entre b Partes, bos mismes que offeeen uma excebente
panabisinn que Geilin y progicia la miegracion de mesias coomanias;

|
CONSIDERANDO la condicion de Paises Micimbros de Ia Comanidad Anding
e In B epablicn de Colambia y de ls Repablica del Peni, v los compromisas que
cle &l |-l.- idierrvim para cslos Estadog;

|

|
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COMPROMETIDAS 2 ofrecer o bos agentss esondmicos un marco Juricice
previsible para el desarrodlo del comercio de bienes y servicios, v de ka inversidn,
a fin de propiciar su paricipacian active en lo relacionss ceondmicas ¥
cumiciales entre Ls Partes;

DECIDDAS o establecer reglas clams y de beneficio mutsa entre las etes,
que | propicicn las condiciones necesarias para un mayor crecimientn v la
diverslicacion de lag corrientes del comercio, el desarroflo v la competitividsd
un IIFEl:I:lnl:llniusq

CONVENCIDAS de 1o importancia de facilitar el libre movimienio de peersiias
emirg lag Partes, como un mecanismo que coadyuve & crear mojores condicianes
de cpmpetitividad v desarrollo scondmico;

CONSCIENTES de bs necesidad de impailzar la cooperacicn internackonal para
ol desarralle ccondmico de los Pames y para la mejorn de su capacidod
CiHmpEcLitivag

CONSIDERANDOD los avances de lns Partes en mteda de dessirollo y
wreciimivnto econdmica inclusivo v ¢ [orialecimienta de los valores v (=T
dernbeniticns comunes;

]
k":f'i FIRMANDO como requisilos esenciales para la participacitn en la Alians
del Pacifico | vigencia del Fstado de Derecho v de los respectives drdenes
constiscionales, la separacion de los Poderes del Estado, y la promocicn,
prodgecion, respeto vy garantia de bos derechos humones v las libertades
fincknmmiales;

CONFIRMANDO |0 voluntod de constituie b Alianen del Pacifice como un
espatio de cONCriaciin ¥ converpencla, asi como un mecanismo de didlogo
politice ¥ de proyeccidn hacin la regién de Asia Pacifico; ¥

RESUELTAS n reafirmar los lazos cspeciales de amisiad, solidaridad v
coaperieiin £ntng sus puchlas
ACUERDAN Lo siguicime:

Articubs 1
Comstitweion de la Alianza del Pacifico

Las Partes constituyen ks Alianza del Pacifico coma un drea de inlegraciin
regidnal,
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Articuln
Demncracin v Estado de Derecha

Lais Partes eatablecen coma requisiios esenciales para ln pasticspacion en la

et el Pacifies los spmentes;

i vigencia el Fetado de Derecho, de la Democracia v de las respectivis
dnderes coesliluciongles,

lr separacion de bos Podercs del Estado; y

la protoccion, la promocidn, respels v gamntia de 1os derechios lumanos v
lns libemades lundamentales,

Articuln 3
i e,

=

Aliaiea del Pacifica tigne coma chietivas los sipuicntes:

coostrnr, de manera panicipaliva y consensuada, un drea de intagracicn
profunda parn avanzar progresrvamente hacis la libee corculacsan do
beones, seracios, capitales y porsonss;

mipulsze um mayor crecumento, desamollo v compattividad de las
ccononiing de las Partes, eon miras o lograr wn mayer biceesiar, fa
supwrackm de la desigualded sococcondmica v la inclusidn social de sus
haibtanbes:, v

convertirse en e plataforma de anliculacién politicn, de inlepracion
ecamionica y comercial, y de provescion al manda, con especial énfasis al
fusna Pagificn

il alcanzar los objelivos selialados en este anticaln desarvollarin, emre
Faa, las sipenbss ACCICIMES

| liberalizss el indercambio comercesl de bienes v servicios, con mirms o
|| codsedickar una mona de libre comencie enire bas Panes;

i| Avaiar haci la libre circulacidn de capitabes v In promocion de las

iversinics enlne las Paries;

desarrodlar acciones de facilitagion del comercia y asuntos adunicros,

| pramever Ly cooperaciin entre las anondades migratarins v corsulares ¥

Facilitar el movimiente de personas v el transito migraborio i ¢l lermione
de lns Pomos
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comidinar [a prevencidn ¥ contencidn e la delincusncia arganizada
tramsnacional para fortabecer las instancins de seguridad poblica v de
pre<wcumician de justicla de las Pares; y

contribuir 4 la integracidn de las Pares mediante el desamolle de
mecanismas de conperacian e impulsar k& Platalorma de Cooperacion del
Pacilico suscrita en diciembre de 2011, e las dreas ahi definidas,

Articuln 4
El Consejo de Ministros

a5 Partes establecen el Consejo de Ministros, inteprado por los Ministras de
claciomes Exteriores y los Ministros responsables de Cemercio Exterior, o
I guieres éstns desipren,

A Consejo de Minisiros tendrd ks siguientes atribuciones:

adoptar decisiones que desarrallen ks objelives v acciones especificas
previstas en ¢l preseie Acuerdo Marcs, &si como, en las declarcianes
presidenciales de la Alianza del Pacifico:

velar por el cumplimients ¥ o correctn aplicacion de sus decisiones
adopladas de conlormidad con 2 literal 4) de este numeral;

evaluar periddecaments los resultasdes logrados en la aplicacion de sus
decisiones alepiadas de comformidad con el liseral o) de esie nemeral;

modificar sus decisiones adopendas de conformidad con el literal 8) de csie
nusmeral, teviendo en cuenta los objetivos de la Aliznza del Pacifico;

aprobar ks progeamas de actividedes de la Alsanza del Pacifico, con
fechas, sedes v agenda de Ins reuniones;

| defimir hos lincamientos politicos de la Alisnza del Pacifice en su selicion

con Lerceras Estadns o eaueinas de inlegraciing

comvacar al Gripa do Alte Mivel (GAN) establecido en la Declaracion
Presidencial de Lima, cuando bo consdders adecuada;

establecer los grupos de trabajo que considere slecuados para la
comsecucion e |os obietives y la realizacsdin de las acciones de la Alianza
chzl Paciligo; v

adoptar cdras acciones y medidas que astguren la consscucian de bos
ohjctivas de la Alianzs del Pacifico.

}.- H-'l Consjo de Minisires establecerd sus reglas v procedimbentas v adoplasd

slta decisiones de confarmidad con 2l Articulo 5 {Aprobacitn de decisiones ¥
L1l hin

= acverdng de la &linnen dsl Panifien dod neemerie Acowrde Marnen
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4.~ Las reuniones ondinarias del Consejo de Ministros tendran lugar una vez al

S-E

iran

del

o, pudiendo convocarse a reaniones extraordinarias a peticion de alguna de

135 Partes

Consejo de Ministros scsionard con la presencia de todas las Partes.

Articulo 5
Aprobacion de decisiones y otros aceerdos de Ia Alianza del Pacifico

Las decisiones del Consejo de Ministros y otros acuerdos en ¢l dmbito de

ientos yio modalidades para la consecucion de los objetivos de lo Alianza
cifica,

In A’\Euua del Pacifico se adeptarin por consenso y podrin contemplar dilerenses

Articulo 6

Naturaleza de las decisiones v otros ucuerdos de la Alianza del Pacifico

Las decisiones del Consejo de Ministros y otros acuerdos adaptados en el

ambio de la Alianza del Pacifico, en desarrolin del presente Acuerdo Marco,
sernir] pane inegrante del ondenamiento juridico de la Alianza del Pacifico,

Articulo 7
La Presidencia Pro Tempore

L L Presidencia Pro Tempore de la Alianza del Pacifico scri cjercida

il

cesivamente por caca una de las Pactes, en arden alfabético, por periodos

aduales iniciados en encro.

1

3

h

J U

San atribuciones de 1a Presadencin Pro Tempore:

neganizar y ser sede de s reumion de Presidentes;

coordinar las reuniones del Cansejo de Ministros y del GAN de la Alianza
del Pacifico,

wantener el registro de las actss de las reuniones ¥ de los demis
documentos,

presentar a consideracion del Conscjo de Ministros los programas de
actividondes de la Aliarza del Pacifico, con fechas, sedes y agendn de las
reuniones,

represontar a la Alianza del Pacifico en Jos asumtos y actos de interes
comun, poe encango oe las Partes; v

ejercer las demas aribuciones que expresamente le confiera el Consejo de
Ministros,
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Articulo 8§
Relacion con otros acuerdos

| s decisiones del Consejo de Ministras y otros acuerdos adoptaxdos en ¢l

o e la Alianza del Pacifico no reemplazardn, ni modificaran los peuerdos

picos, comerciabes v de integracion bikaterales, regionsles o multilaterales
les entre las Partes.

Articule 9
Redackones con Tercerns

Lif Alsanza del Pacifico promoverd micestivas v lineamicntos de acciin sobee
Iefas de meerés regsanal o intemacsonal y buscard consolidss inecanisimos de
vieubacion con Estadis v orpanizaciones intermacionales

I'revin docissin del Consejo de Ministros, las organtzacivnes intenacsonales
pégliin apoyar y contribuir en ka consecucion de los objetivos de tx Alianza
i Pacifica.

Articulo 10
Estadas Ohservadores

Estados que soliciten su participaciton coma Estados Observadores de 1n
anza del Pacifico, podrdn ser admitidos con 1a apeobacion por snanimidad
def Cansejo de Ministros.

All momento de oforgar B condicion de Observadar a favor de un Estado
wpatante, el Conseie de Minstras  defierd  las  condiciones de su
HTicipaciion,

Articulo 11
Adhesion de Noevos Estades Parte

Eljpresente Acoerdo Marco quedari abierto a la adhesian de los Estados que
1l soliciten y teagan vigente wn acuerdo de kibre comercio con cada una de
Yanes. La aceplacion de fa adhesson estach sujeta a la aprobacian por
wipmimidad del Cotsejo de Ministros

EljAcuerdo Marco entrard en vigor para ¢l Estado adberenic scsentn (60) dias
coptindos & parter de la fecha del depdsito del instrumento de adhesion
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| Articuln 12
Solucidn de Diferencias

I |.L Pastcs realizarin lmi-:u los esfuerzos, mediante consultas u ctres medics,
para aleanzar una solucia sabisfactoria, ante cualquier diferencin sobre la
interpretacian o aplicacion de las disposickones de este Acserdo Mareo.

2 s"-{ s tardar seis [6) meses contados 8 parti de la fecha de suscripeion de
egle Avierdo Marco, las Partes imiciardn negociaciones de un régimen de
siflucidin cle diferencazs aplicable n los decisones del Comsejo de Ministros ¥
|:-l:|i'-ll.'=. scucidod adoptados en el dmbito de la Alamea del Pacifico

|

i

| .

i Articuln 13
| Entrada en Viger
i
|

El presente Acuerdo Marce entrard en vigor sesenta (60) dins despids de
Ea fedha de depisitn del dltima metrumento de mifessica de k= Pares

|

|

i Articulo 14

| D pesitario

j El Getnerna de Calombia aeisard coime Depesitaric del presenic Acuerda

Warce

|

§ Articulo 15

[ Enmicmilas

|
I Cyakquicr Parte padrd prapomer enmicndas al presente Acuerdp Marco, Las
prepeslas de cnmiersda sern commvicadas a kb Presidencia Pro Témpars que
. notificard a ks demis Partes para su conshderacian en el Conseji de
Miniairos.
1

2 J.t _:r:uli-zm:l;s aprobadas por & Consero de Ministros entrarsn en vigen
siguienchy ¢l procedimiento establecide en o Arigula 13 (Enimda en Vigar) v
comstituiran parte mtegrante del presente Acwerda Marco

|
|

I Artlicals 16

| Yigencia y Denuncia

| F-'!IWHIIN Acuerdo Marco fendrd ura vigence indefinida,
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3 Bl presente Acverdo podri ser denunciado por cuslquienn de las Pares

ccdianic nodificacion eserita al Depesitrio, que comunicars dichs denurcia

Ihs demas Partes

o
k

4 denuncia siticd efeclos una vez transcurrido el plazo de seis (6] meses
skt la lecha en que ks notificacion haya side recibida por ¢l Deposilars,

Articulo 17
Articulo Final

[
i Al momenta de la entrada en vigor del preseste Acuerda Marco, g
Replibhica de Panams v la Repaiblica de Costa Rica forman parle ¢ la Alianza

ol Bucilice en calidad de Fatados Observadores.

:-i-q:-iru an Paranal, Antofagasta, Repiblica de Chile, el & de junia de 2012, en
un gjemplar original en el idioma casellang que queda bago custodin del

Degsitario, el cual proposciomana copins debidamente aulesticsdns BEERCIE
Acaigilo Marca a tndas las Panes }/

F

| i

; PR LA mn_jh j’.-’ !

REFUBLICA BE COLOMBIA n:r-r.m.-t:r bE CcHILE

| il - o
. /

-
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ANEXO 2 ACUERDO DE INTEGRACION COMERCIAL ENTRE ECUADOR Y
CHILE

Asamblea Nacional Ratifico Acuerdo de Integracion Comercial Entre Ecuador y
Chile

Con 87 votos afirmativos el Pleno de la Asamblea Nacional ratificd el Acuerdo de Integracién Comercial
{AIC) entre Ecuador y Chile, lo que constituye un gran avance en el proceso de |a incorparacion del pais
en la Alianza del Pacifico (AP), ademds de complementar el marco preferencial de acceso al mercado
chileno.

El acverdo incluye nuevas materias, enfocadas a la modemizacién de la relacién bilateral, incorporando
estandares adicionales en facilitacién de comercio, aspectos regulatorios, servicios, compras plblicas,
telecomunicaciones, comercio electrénico, entre otras. Asimismo, para lograr un nivel mas profundo de
integracidn, contiene materias con enfoque Inclusivo como género, pequefias y medianas empresas,
medio ambiente, asuntos laborales y otras.

El AIC entrard en vigor 90 dias después de que ambos palses notifiquen a Ia Asociacidn Latinoamericana
de Integracién (ALADI) que terminaron sus tramites internos de ratificacién. Luego de ese plazo se prevé
un crecimiento de las exportaciones en el 5%, beneficiando aproximadamente a 16 mil empleos directos
de los sectores agricolas e industrial, y 2 710 empresas que expartan a Chile por un monto de USD 1.614
millones.

Como resultado del aprovechamiento total de los contingentes y preferencias alcanzadas mediante el
acuerdo, se estima un incremento de aproximadamente USD 12.6 millones en las exportaciones
ecuatorianas hacia este mercado.

También, se lograran beneficios unilaterales a favor del Ecuador como 1a exclusién de materias primas
CoOmO arroz y maiz, protegiendo la produccidn ecuatoriana lo que garantiza el ingreso al mercado
chileno en periodos de desgravacion de 5 aflos, asimismo el acceso para todas las subpartidas de azdcar,
con un contingente anual de 21 mil TM, Igualando las condiciones del pals. La ratificacion de este
acuerdo acerca al pais a alcanzar beneficios para impulsar 1as exportaciones de servicios profesionales,
Informaticos y de apoyo a empresas, asi como también condiciones favorables en el la apertura del
sector de compra gubernamentales.
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ANEXO 3: ENCUESTAS

{Con qué frecuencia realiza las compras de lotes de soya?

O Mensualmente
O Semestralments

O Anualmente

{Durante cuantos anos se ha dedicado a la importacion de soya de paises de la
Alianza del Pacifico?

() De1as3 afios
O De 4 a 6 afios

O De 6 afios en adelante

iCual considera que es su gasto promedio en la importacion de soya?

Tu respuesta

iEsta de acuerdo que su gasto ha disminuido en los dltimos afios debido al
ingreso de paises exportadores de soya a la Alianza del Pacifico?

1 2 3 4 5

Muy en desacuerdo O O O O O Muy de acuerdo

;i Que barreras u obstaculos ha/han tenido al momentoe de adquirir la soya en el

mercado nacional & internacional?

Tu respuesta

JComo contribuiria usted para mejorar las condiciones en las cuales se negocian

los productos entre los paises de |la Alianza del Pacifico?

Tu respuesta



ANEXO 4: RESULTADO DE LA ENTREVISTA

Pregunta 1 ¢ Usted conoce sobre las integraciones comerciales regionales?

Si
Si
No

Pregunta 2 ¢La empresa ha recibido beneficios de las integraciones comerciales

regionales?

Si
Si
Si

Pregunta 3 ;Conoce como Ecuador logré posicionarse con éxito en el mercado de los
paises de la Alianza del Pacifico?

Si
Si

Debido a la calidad del producto

Pregunta 4 En base a su opinidn, ¢cudles son las perspectivas para el sector exportador de

soya una vez que se firme el acuerdo de Alianza Pacifico?

La recuperacion en el sector exportador de soya tras la pandemia del COVID 19

Tenemos expectativas altas, debido a que esto es una gran iniciativa para dar a conocer
aun mas nuestro producto y mas aun en un pais que importa mucho la soya y sus

derivados.

Pregunta 5 ¢Cudl ha sido el aporte que el gobierno nacional le ha otorgado a los

productores y exportadores de soya en Ecuador?
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El aporte del gobierno ha sido considerar estrategias para incentivar al sector industrial

a absorber la produccién nacional

A través del proyecto Agroseguro, incentiva con un 60% de poliza como apoyo a los
productores.
Baja en impuestos y crédito Economico

Pregunta 6 ¢ Cuales han sido las ventajas y desventajas que se han manifestado en el sector

de la soya? Y que se puede hacer para corregir esta situacion.

Una de las desventajas es la financiacion, de asistencia técnica y altas tasas de tipo de
interés, en semillas de variedad que presente mayor resistencia al clima y rendimiento.
Una de sus ventajas es que no existe un elevado grado de especialidad en su cultivo
Para esto se debe proyectar adecuadamente el tiempo que se dedicara a impulsar la
produccidn de soya con variedades resistentes con el fin de cumplir con las expectativas

de los importadores

Una de las ventajas es que este grano es uno de los mas cotizados en el mundo y
podemos expandirnos mas, siempre y cuando los productores tengan el apoyo necesario
para seguir produciendo.

Mayor control, para evitar corrupcion a nivel tributario.
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