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CAPITULO I 

INTRODUCCION             

1.1-EL TEMA 

La creciente demanda mundial de productos  semi-elaborados a base de cacao genera para 

el Ecuador oportunidades de expansión comercial, potenciando la materialización de estas 

oportunidades debido al reconocimiento internacional del cacao ecuatoriano. Ante ello la 

promoción y comercialización orientada a organizaciones  internacionales implica una 

estrategia potencialmente rentable que permitirá al Ecuador generar un incremento en sus 

exportaciones y con esto permitir grandes cantidades en el ingreso de divisas y tener 

mayores  oportunidades  de empleo en el ámbito de comercio exterior. 

El título del proyecto de investigación es:  

"Fomento de las  exportaciones ecuatorianas de Licor de cacao con organizaciones 

internacionales privadas, periodo 2013" 

1.2.-DIAGNÓSTICO: ÁMBITO/CONTEXTO 

El detalle del ámbito se plantea en los siguientes puntos. 

 1.2.1.- SÍNTOMAS DEL PROBLEMA 

Comprendemos como síntoma lo siguiente:  

 Aceptación y demanda creciente de la Masa / Pasta de Cacao de origen 

ecuatoriano a nivel internacional. 

La aceptación y demanda creciente del Licor de cacao ecuatoriano por parte de  

organizaciones internacionales genera un incremento en las probabilidades de 

exportaciones sostenibles con mercados de altos consumos de derivados de cacao.  
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Actualmente el Ecuador tiene  tres grandes mercados: Europa Occidental, América del 

Norte (Estados Unidos y Canadá) y el Japón. 

En el siguiente estudio realizado por el Banco Central del ecuador en el 2006 las 

exportaciones de los derivados del cacao ecuatoriano tuvieron un incremento en especial el 

licor de cacao., en la tabla siguiente, detalla las exportaciones totales del semi-elaborado de 

cacao en toneladas métricas y los ingresos en miles de dólares FOB. 

La participación  total de los semi- elaborados de cacao en porcentaje tenemos al  licor del 

cacao con  un 35%, seguido del 31 % de la manteca de cacao, polvo de cacao el 25% y 

chocolate el 9%.   

Las exportaciones de cacao y sus elaborados durante el período 2006-2010 están dirigidas 

principalmente a 2 mercados que en el 2010 abarcaron más del 40% de las exportaciones 

totales los siguientes destinos: El primer país importador del cacao ecuatoriano es los 

Estados Unidos, con una participación en el 2010 de 20.8% y una TCPA durante 2006-

2010 de 26.8%. Le sigue de cerca Holanda con una participación en el mismo año de 

21.8% y con una TCPA mayor de 30.9%.  

El comprador que ha mantenido el mayor crecimiento en sus importaciones durante el 

período analizado es México con una TCPA de 12.96% y una participación en el 2010 de 

12.4%.  

Las importaciones mundiales de cacao y sus elaborados han crecido durante los últimos 10 

años, registrando una TCPA en 2002-2010 de 13%. El año 2009 fue el año que cayeron  
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ligeramente las importaciones en -1% con relación al 2008, debido a la crisis financiera 

mundial, sin embargo para el 2010 aumentaron en un 16% registrando USD 

39,149,849,000. 

Podemos observar q los principales nichos que nos favorece por la corta distancia- logística  

son Colombia con el 9.76% de participación en el 2010, seguido de Chile 3.28%. 

 Baja disponibilidad de  variedades en el mercado internacional. 

La baja disponibilidad de variedades de Licor de cacao ecuatoriano en el mercado 

internacional, se daría por los cambios en gustos y preferencias de sus consumidores 

debido a la falta de promoción comercial lo que tendría como consecuencia. Uno de los 

factores que influye en la producción del cacao ecuatoriano se encuentra ligada a las 

condiciones del 

Ecosistema, lo que determina un rendimiento diferente al de otros países productores se 

encuentra la mala distribución de las lluvias; escasas horas de luz; enfermedades: la 

monilla y escoba de bruja; insectos des foliadores; edad avanzada de los árboles; pérdida de 

fertilidad del suelo; falta de zonificación del cultivo; problemas de comercialización interna 

(no se cumple las clasificaciones establecidas por la Norma INEN 176); entre otros. 

 

Así, el tipo genético del cacao, el medio donde se desarrolla el cultivo, el manejo integral 

del mismo, así como sus métodos de fermentación y almacenamiento son factores que 

influyen  en la calidad del producto. La calidad del cacao es controlada a través de técnicas 

de muestreo. 

 

 Interés de nuevos mercados por la Pasta de Cacao ecuatoriano. 

En la 85 reunión del Consejo de la Organización Internacional del Cacao (ICCO) indicó 

que el Ecuador está en séptimo lugar, con el 4,5% de la producción mundial de cacao". “En  
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el subsector del cacao fino de aroma representa el Ecuador  el 62%, son las dos terceras 

partes de lo que se produce mundialmente”.  

En esta reunión se mencionó que Alemania y Holanda son los principales consumidores de 

cacao ecuatoriano, pero un dato que sería una oportunidad para nuevos mercados en que el 

sector de cacaotero con el producto Licor de cacao ecuatoriano  podría aprovechar como es 

el Japón han ingresado al mercado ecuatoriano. 

Otro punto q se menciona es que uno de los  principales nichos que nos favorece por la 

corta distancia- logística  son Colombia con el 9.76% de participación en el 2010, seguido 

de Chile 3.28%. 

 

 Buenos sistemas de información: oferta - demanda del producto. 

Los grupos de productos (partidas arancelarias a nivel de 4 dígitos) más exportados a nivel 

mundial durante el período analizado fueron: chocolate y demás preparaciones que 

contengan cacao, que obtuvo en el 2010 el 48% de participación en las exportaciones 

mundiales de este producto; le sigue el cacao en grano, con el 26% de participación; la 

manteca de cacao con el 11%. La pasta de cacao ha registrado un mayor crecimiento 

durante este período, con una TCPA de 17.5%. En cuanto a los precios promedios para la 

exportación de cacao en grano y semi-elaborados en el caso del estudio Licor de Cacao, ha 

tenido un pequeño crecimiento en relación a otro producto semi-elaborado como es la 

manteca de cacao, cuyo incremento es 59.27 puntos de diferencia. 

 

 Innovación y reconocimiento del producto ecuatoriano a nivel mundial. 

Para conseguir un reconocimiento y posicionamiento del Licor de cacao ecuatoriano es 

necesario analizar las tendencias de los gustos de los mercados potenciales enfocados  al 

consumo creciente de productos orgánicos, y a exigir que estos productos cumplan con las 

certificaciones internacionales como: el etiquetado y la certificación orgánica.  
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Estas tendencias son muy visibles en el mercado europeo donde el cuidado de la salud, el 

medio ambiente y aspectos sociales (comercio justo) suelen ser factores importantes al 

momento de comprar productos para conseguir este objetivo es necesario  una certificación 

de calidad en que se aplica  la trazabilidad del producto, que es un conjunto de acciones, 

medidas y procedimientos técnicos que permite identificar y registrar cada producto desde 

su origen hasta el final de la cadena de comercialización. De esta manera, los sistemas de 

certificación que garantizan la sostenibilidad en la cadena de suministro, tales como el 

Comercio Justo (Fairtrade), UTZ, Orgánico y Alianza para Bosques (Rainforest Alliance), 

se han vuelto sellos importantes con un segmento de clientes creciente. Asimismo, la 

demanda ha ido incrementándose para productos de alta calidad, procedentes de 

proveedores que son socios estables de los importadores, y capaces de satisfacer todas las 

necesidades del mercado. 

Tanto el mercado de los Estados Unidos, como el de Europa, muestra una tendencia de 

"comercio hacia abajo", es decir, que desean un chocolate de calidad, pero van a favor de 

un producto premium de menor precio, mientras que el mercado japonés muestra un 

consumidor extremadamente pendiente de las garantías y seguridad de sus alimentos. 

Recientes escándalos en la industria alimenticia han creado la necesidad de un mercado 

alimentario seguro y confiable. Igualmente, el consumidor no responde (o no ha sido 

expuesto) al mismo sistema de mercadeo que sus similares europeos o estadounidenses, y 

sigue sin cultura de tomar la bebida del chocolate; igualmente, cuenta con una población 

adulta carente de tradición y conocimiento sobre los beneficios del cacao. 

Las empresas reconocen el impacto que los nuevos beneficios para la salud pueden 

significar para el negocio. En Japón, por ejemplo, esperan reactivar la industria a través de 

nuevos esfuerzos promocionales sobre beneficios para la salud y de un nivel de 

verificación del aspecto eco-social. 
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1.2.2 CAUSAS DEL PROBLEMA 

Las causas es el hecho generador del síntoma: 

 Variedades  de precios, calidad y empaque. 

La calidad es uno de los aspectos de mayor importancia en el proceso productivo cacaotero 

y el nivel que se logre conseguir de la misma, determinará la mayor o menor demanda que 

tenga en el mercado. La obtención de cacao de alta calidad exige que se cumpla con una 

serie de requisitos que se inician con la escogencia del sitio de siembra y los suelos que lo 

caracterizan, hasta la aplicación de una tecnología pos-cosecha adecuado y preciso. La 

calidad del cacao se manifiesta a través de las características físicas (tamaño, peso, grosor 

de cáscara, color, contenido de grasa), y por medio de este análisis obtenemos el valor 

semanal. 

 Cambios en los gustos y preferencias del mercado. 

 

La industria chocolatera internacional realiza mezclas de los diferentes tipos de cacao 

(ASE, CCN51, ASS, ASSS) que adquiere, con el fin de poder obtener los gustos 

específicos con los cuales se identifican los diferentes productos que colocan en el 

mercado. No siempre están acordes entre ellos mismos con respecto a cuál es la mejor 

mezcla, puesto que cada uno genera un producto característico muy definido, para el cual 

existe una demanda del consumidor, ya identificado con lo que adquiere. 

 

 Por la aceptación de mercados competitivos en la Pasta de Cacao. 

La aceptación de mercados competitivos en el Licor de cacao ecuatoriano se da por la 

acogida que tenga en su consumidor final, gustos y preferencias influyen grandemente  en 

la demanda que tenga el producto.  
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 Existencias de convenios favorables que beneficien   ambas partes. 

 

Por medio de convenios que beneficien tanto al exportador como el importador se podrá 

tener un crecimiento y ganar terreno en el ámbito internacional, convenios existentes como: 

Promociones y contratos anuales de exportación, envíos de presentaciones del producto 

antes de cada exportación. 

 

 Mejor estilo de vida mediante la generación de nuevas fuentes de empleo. 

 

Mediante el incremento de las exportaciones de Licor de cacao  ecuatoriano con 

organizaciones internacionales, como es Japón y Chile; será beneficioso para la economía 

del país y con esto se generaran más fuentes de empleo para los ciudadanos mejorando así 

su estilo de vida y el de su familia. 

 

 Estrategias para dar a conocer el producto a nuevos mercados. 

Las estrategias para dar a conocer el producto a nuevos clientes en si se basa en la 

participación de ferias y eventos internacionales con exposiciones y muestras del producto  

y así  puedan ver de cerca el producto ecuatoriano y haya interés por el mismo 

 

 Sucursales del país exportador en diferentes partes del mundo. 

Las sucursales son importantes en toda exportadora multinacional ya que por medio de 

tales se puede negociar con mercados potenciales y exigentes  
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1.2.3 PRONOSTICO 

 

El pronóstico del problema es el siguiente: 

 

La falta de un plan estratégico repercutirá en la pérdida de oportunidades en los ingresos de 

divisas al Ecuador, para evitar dicha problemática es necesario establecer negocios de 

venta del licor de cacao ecuatoriano  con Organizaciones Internacionales. 

 

El Ecuador no dispone con la suficiente  oferta exportable para aprovechar la demanda de 

las organizaciones internacionales por la falta de la suficiente producción de materia prima 

(Licor de cacao) que implicará pérdidas en la competitividad del Ecuador en la 

diversificación de su oferta exportable y posicionamiento en el mercado internacional. 

 

1.2.4 CONTROL  AL PRONÓSTICO 

 

El control al pronóstico se plantea a continuación: 

 

El establecimiento de un plan estratégico para negociar licor de cacao ecuatoriano con  

Organizaciones Internacionales mejorará la competitividad internacional del Ecuador. 

 

1.2.5 DELIMITACIÓN DEL CONTEXTO 

La delimitación es la siguiente:  

Campo: Comercio Exterior 

 

Área: Ampliación de nuevos mercados para las exportaciones inversiones y turismo. 

 

Periodo: 2013 

 

Marco espacial: Organizaciones Internacionales 
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1.3.- DEFINICIÓN DEL PROBLEMA DE INVESTIGACIÓN 

El problema general de la investigación es el siguiente: 

 

¿Cómo  incrementar la frecuencia de relaciones comerciales del Ecuador con 

organizaciones internacionales en base a productos  Semi-elaborados de Cacao? 

 

El aumento de relaciones comerciales con organizaciones internacionales genera para el 

Ecuador nuevas oportunidades en mercados competitivos y exigentes en el ámbito de 

Comercio exterior  y a su vez como resultado de esto las exportaciones serán el mayor 

ingreso para el país, gracias a la oferta y demanda que tiene este semielaborado de  cacao 

ecuatoriano. 

 

Los subproblemas de la investigación se plantean a continuación:  

 

 ¿De qué forma es factible conocer anticipadamente los requerimientos de 

producción, calidad y logística de los organismos internacionales? 

 

Demanda mundial crece a un ritmo sostenido, registrando una TCPA durante 2002-2010 de 

13%, según el estudio realizado por Proecuador en el producto de cacao ecuatoriano hasta 

julio 2011. 

 

Los precios internacionales en el 2011 se registraron en el mes de febrero USD 3,471 por 

TM, en junio el precio decayó a 3,015 por TM.  

 

Las exportaciones de sector ecuatoriano han registrado un crecimiento constante durante el 

período 2006-2010, alcanzando una Tasa de Crecimiento Promedio Anual (TCPA) de 

25.45%. 

La producción nacional de cacao en grano ha registrado una TCPA de 10% durante el 

2002-2009. 
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 ¿Cómo conocer la disponibilidad de Licor de Cacao en el mercado ecuatoriano? 

 

En el periodo 2009 se registró una producción de cacao a nivel nacional de 120,582 TM, 

con una superficie plantada de 468,840 Has. y una superficie cultivada de 398,104 Has16.  

También se debe anotar que más del 50% de la superficie plantada está asociada a otras 

especies frutales o maderables, lo que significa que el cacao es una especie que contribuye  

a la conservación de los recursos naturales y la biodiversidad; así como también protege la 

erosión de los suelos, sobre todo en el pie de monte (estribaciones de cordillera), 

convirtiéndose en barreras vivas que detiene el arrastre de tierra de las zonas altas en la 

etapa invernal. El cacao está en manos de 94,855 UPAS (familias); de ellas, 55,499 (59%) 

son pequeños productores de menos de 10 Has.; 28,960 UPAS (31%) están entre el 11 y 50 

Has.; y, 10,936 UPAS (11%) son productores de más de 50 Has17.  

 

Para una mejor comprensión se ha elegido el mapa de sabores realizado por  ANECACAO, 

el cual se divide: 

 

El norte y oriente de Esmeraldas (zona montañosa) se registra una hibridación de cacao 

Criollo con Nacional. Suave toque de flores tipo yerbaluisa, jazmín y rosas y ligeros 

aromas frutales. Cuerpo medio. 

 

En occidente, centro y sur de Esmeraldas existe perfil plano. 

Leves sabores a flores con especias, nueces y almendras. Cuerpo de baja intensidad. 

 

Norte de Manabí y Santo Domingo de los Tsáchilas, fuerte sabor de almendras y nueces, 

en ocasiones a frutas frescas. Buen cuerpo.  

 

Occidente de Pichincha, La Concordia y norte de Santo Domingo débiles notas de 

flores y frutas. Fuerte aroma a maní.  
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Otros aromas pobres. Oriente y sur de Manabí, Los Ríos, norte de Guayas y 

estribaciones de la Cordillera Occidental: fuerte perfil floral. Notas de rosas, jazmín, 

azahares, yerbaluisa, bergamota y cítricos (según la hibridación). Cuerpo intenso 

Amazonía: fuerte perfil de frutas tropicales, Carece de un buen cuerpo, es decir, se 

desvanece el aroma muy rápido en el paladar.  

 

Sur del Guayas, El Oro, occidente de Cañar y Azuay: ligera fragancia de flores. Notas 

frutales medianas (especias dulces) Mayor acidez del país (combinación con cacao 

trinitario y/o venezolano) 

 

 ¿De qué manera podemos conocer las necesidades y preferencias de nuestros 

clientes? 

 

Mediante un estudio de población y muestra en el que se reflejen que porcentaje consumen 

semi-elaborados de cacao ecuatoriano, analizar edades, sexo, clase social, etc. 

Para el Licor de Cacao ecuatoriano existen amplias oportunidades  de exportación en 

Estados Unidos, Alemania Bélgica, los principales países importadores, Rusia, Italia y 

Suiza han aumentado la demanda de este producto en los últimos años considerablemente. 

Con relación al precio, resultan atractivos los mercados de Rusia, Suiza, Canadá y Japón. 

 

 ¿Cómo poder realizar un estudio exacto del ingreso per-cápita de los países 

donde están ubicadas estas organizaciones? 

 

El consumo de cacao en los diferentes países no solo se ha venido expandiendo en términos 

absolutos de la mano del crecimiento de la población, sino que también lo ha hecho en 

términos per cápita, pasando de 0,95 kg por persona en el período 1996/97 a 1,04 en 

2004/05. 
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1.4.-JUSTIFICACIÓN 

El mercado mundial del cacao reconoce dos grandes categorías de cacao en grano: cacao 

“fino o de aroma” y el cacao “al granel” o “común”. El 95% de la producción mundial 

anual es cacao al granel, el cual se produce en su mayor parte en el África, Asia y Brasil. El 

restante 5%, corresponde a cacao fino o de aroma, En el caso de Ecuador existe un tipo de  

cacao único en el mundo conocido con el nombre de “Nacional”, el cual se lo reconoce por 

tener una fermentación muy corta y dar un chocolate suave de buen sabor y aroma, por lo 

que es reconocido a nivel mundial con la clasificación fino o de aroma. Su importancia en 

la economía radica en que el cacao en el 2010, fue el quinto producto más exportado por el 

Ecuador. 

A partir de las semillas del cacao se obtienen varios productos como el cacao en grano y 

productos intermedios, el cual resalta para este estudio: el licor de cacao. Este es utilizado  

en la producción de cosméticos y en el área farmacéutica, también  en la elaboración de 

chocolates.  

La región que concentra la mayor superficie cosechada de cacao es la región Costa, que en 

el 2009 registro el 80% de la superficie total a nivel nacional. Las provincias que cuentan 

con una mayor superficie cosechada de cacao son Manabí, Los Ríos y Guayas, también 

tiene una participación Esmeraldas, mientras que en la región sierra tiene un 13% y la 

región oriental tiene un 7% según Encuesta de Superficie y Producción Agropecuaria 

Continua (ESPAC) 2009. 

Durante el mismo período se  registró una Tasa de Crecimiento Promedio Anual (TCPA) 

de 25.45%. En el 2010, las exportaciones ecuatorianas de este producto fueron de USD 

423,211.000 y para julio de 2011 ya se registran USD 278, 062,000. Las exportaciones 

ecuatorianas al mundo fue de  23% Otro producto representativo es licor de cacao, que 

presenta una TCPA de 32.2% y una participación en las exportaciones del  5%. La 

exportación del Licor de cacao /FOB en el 2009 (4.9%), 2010 (5.0%), hasta julio 2011 

(6.8%). 
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Las exportaciones de cacao y sus elaborados durante el período 2006-2010 están dirigidas 

principalmente a dos mercados que en el 2010 abarcaron más del 40% de las exportaciones 

totales. El primer país importador del cacao ecuatoriano es  Estados Unidos, con una 

participación en el 2010 de 20.8% y una TCPA durante 2006-2010 de 26.8%. Le sigue de 

cerca Holanda con una participación en el mismo año de 21.8% y con una TCPA mayor de  

 

30.9%. El comprador que ha mantenido el mayor crecimiento en sus importaciones durante 

el período analizado es México con una TCPA de 129.6% y una participación en el 2010 

de 12.4%.   

 

Según un estudio realizado por el BCE. Hasta mayo del 2011 se ha visto una oportunidad  

de incremento en mercado japonés del 3.25%, seguido del mercado chileno del 3.28%. 

1.5.-OBJETIVOS: GENERAL 

El objetivo general de la investigación es el siguiente: 

 

Incrementar el reconocimiento y posicionamiento del semi-elaborado Licor de cacao 

ecuatoriano en el contexto de las organizaciones internacionales. 

Ecuador cuenta con las suficientes tierras y factores para la siembra y cosecha del cacao, 

pero en los últimos años los semi-elaborados han despertado el interés y expectativas  de 

gran parte de clientes en las organizaciones internacionales porque ven en esta materia 

prima ecuatoriana un nivel de crecimiento en la demanda del producto, esta oferta es  
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importante para el país porque se ganara espacio en el ámbito internacional y es una 

oportunidad para el incremento anual de las exportaciones.  

1.5.1.-OBJETIVOS: ESPECIFICOS 

Los objetivos específicos se plantean a continuación:  

 Establecer mecanismos que nos permitan generar mayor inversión económica 

con la exportación del Licor de Cacao. 

Determinar el potencial de negocios a nivel mundial y materia prima que se cuenta para la 

producción del semi- elaborado para cumplir con las expectativas y requerimientos de 

nuestros clientes en el exterior. 

 Cumplir con cada uno de los requisitos establecidos por el cliente tales  como: 

cantidades, documentos y presentaciones. 
 

Los requisitos exigidos en el exterior e impuestos en instrucciones de las cartas de crédito 

es un punto indispensable para el cumplimiento y exigencias de los clientes, con el fin de  

evitar reclamos y retrasar el pago de la exportación. 
 

 Posesionar el Licor de Cacao ecuatoriano en las mejores organizaciones a nivel 

mundial. 
 

El posicionamiento del Licor de cacao ecuatoriano en las  mejores organizaciones 

Internacionales es un objetivo a mediano plazo con el fin de un reconocimiento mundial del 

producto y exportaciones fijas anuales.   

 

 Tener una mayor inversión para cumplir con futuros pedidos de empresas 

multinacionales. 

Con una mayor inversión en la compra de hectáreas para la cosecha del cacao en diferentes 

partes del país se podrá contar con materia prima suficiente para cubrir con las exigentes 

cantidades que tienen cada uno de los clientes. 
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CAPITULO II 

MARCO TEORICO 

2.1 ESTADO DEL CONOCIMIENTO 

El cacao es un árbol originario de las selvas de América Central y del Sur, su nombre 

científico es Theobroma, es una fruta de origen tropical. Su altura es de 5-8 metros. Las 

hojas de forma alargada y de color verde oscuro. Las flores son pequeñas y los pétalos son 

largos. El tamaño, el color y la forma de los frutos del cacao es variable, aunque la mayoría 

tiene unos 30 cm. La cáscara es gruesa y de una consistencia similar al cuero. 

 

El cacao es el producto de exportación más antiguo del Ecuador, durante la época colonial 

y luego durante la República, la economía de lo que hoy constituye el Ecuador ha estado 

fuertemente ligada a la producción del cacao. La producción del cacao representa uno de 

los principales rubros del Sector Agropecuario ecuatoriano, al menos hasta cuando se inició 

el auge bananero (1969) y el petrolero (1972), generando recursos y empleo, contribuyendo 

al desarrollo y progreso de la economía ecuatoriana, sobre todo en los inicios del siglo XX 

y hasta el año 1920 cuando las plantaciones de cacao fueron devastadas por la escoba de 

bruja, que mermó la producción de la denominada “Pepa de oro”. 

Theobroma cacao. Es el nombre científico que recibe el árbol del cacao o cacaotero, 

planta de hoja perenne de la familia Malvaceae. Theobroma significa en griego «alimento 

de los dioses»;  

La palabra puede hacer referencia a tres conceptos muy relacionados entre sí: 

1. Cacao puede referirse, en primer lugar, al fruto del cacaotero, similar a la palmera, 

entendido este bien como la mazorca que crece directamente de su tronco, bien como las 

semillas contenidas en ese fruto. 
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2. En segundo lugar, el cacao es también el producto que resulta de la fermentación y 

el secado de esas semillas (o habas o maracas) del fruto del árbol del cacao. El cacao, 

entendido así, es el componente básico del chocolate. 

3. Por último, se denomina además cacao al polvo seco que se obtiene moliendo los 

granos y extrayendo, total o parcialmente, la grasa o manteca de cacao. 

4. Theobroma cacao es el nombre del árbol del cacao (o cacaotero). Comenzó en la 

Amazonia Sudamericana y se extendió hasta el sur de México por las rutas comerciales 

que mantenían las diferentes civilizaciones aborígenes. El Xocolatl, nombre con el cual se 

lo conoce comúnmente hoy en día es originario de la lengua Nahua de México y así luego 

sería introducido al viejo continente por los españoles (Chocolate). 

5. El cacaotero es un árbol que necesita de humedad y de calor. Es de hoja perenne y 

siempre se encuentra en floración, crece entre los 6 y los 10 m de altura. Requiere sombra 

(crecen a la sombra de otros árboles más grandes como cocoteros y plataneros), 

protección del viento y un suelo rico y poroso, pero no se desarrolla bien en las tierras 

bajas de vapores cálidos. Su altura ideal es, más o menos, a 400 msnm. El terreno debe 

ser rico en nitrógeno y en potasio, y el clima húmedo, con una temperatura entre los 

20 °C y los 30 °C . 

6. Árbol caulífloro (flores y frutos nacen directamente del tallo y ramas). Sus pequeñas 

flores de color rosa y sus frutos crecen de forma inusual: directamente del tronco y de las 

ramas más antiguas. Las flores son polinizadas por unas pequeñas mosquitas. El fruto es  

http://es.wikipedia.org/wiki/Fermentaci%C3%B3n
http://es.wikipedia.org/wiki/Chocolate
http://es.wikipedia.org/wiki/Cacao_en_polvo
http://es.wikipedia.org/wiki/Grasa
http://es.wikipedia.org/wiki/Manteca_de_cacao
http://es.wikipedia.org/wiki/Perennifolio
http://es.wikipedia.org/wiki/Metro
http://es.wikipedia.org/wiki/Msnm
http://es.wikipedia.org/wiki/Nitr%C3%B3geno
http://es.wikipedia.org/wiki/Potasio
http://es.wikipedia.org/wiki/Grado_Celsius
http://es.wikipedia.org/wiki/Color_rosa
http://es.wikipedia.org/wiki/Tallo
http://es.wikipedia.org/wiki/Diptera
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una baya denominada maraca o mazorca, que tiene forma de calabacín alargado, se 

vuelve roja o amarillo purpúrea y pesa aproximadamente 450 g cuando madura (de 15 

a 30 cm de largo por 7 a 12 de ancho). Un árbol comienza a rendir cuando tiene 4 ó 5 

años. En un año, cuando madura, puede tener 6.000 flores pero sólo 20 maracas. A 

pesar de que sus frutos maduran durante todo el año, normalmente se realizan dos 

cosechas: la principal (que empieza hacia el final de la estación lluviosa y continúa 

hasta el inicio de la estación seca) y la intermedia (al principio del siguiente periodo de 

lluvias), y son necesarios de cinco a seis meses entre su fertilización y su recolección. 

Países  productores. 

El cacao se cultiva principalmente en África del Oeste, América 

Central, Sudamérica y Asia. Según la producción anual, recogida por la UNCTAD para 

el año agrícola 2005/06, los ocho mayores países productores del mundo son: Costa de 

Marfil (38%), Ghana (19%), Indonesia (13%), Nigeria (5%), Brasil (5%), Camerún  

(5%), Ecuador (4%) y Malasia (1%). Estos países representan el 90% de la producción 

mundial. 

Los principales productores son también los mayores exportadores, con excepción 

de Brasil y Malasia cuyo consumo interno absorbe la mayor parte de su producción. 

En América Latina, por ejemplo, las exportaciones de cacao de República 

Dominicana superan a las de Brasil. 

 

http://es.wikipedia.org/wiki/Baya
http://es.wikipedia.org/wiki/Calabac%C3%ADn
http://es.wikipedia.org/wiki/Gramo
http://es.wikipedia.org/wiki/Metro
http://es.wikipedia.org/wiki/Cacao
http://es.wikipedia.org/wiki/Sudam%C3%A9rica
http://es.wikipedia.org/wiki/Asia
http://es.wikipedia.org/wiki/UNCTAD
http://es.wikipedia.org/wiki/Costa_de_Marfil
http://es.wikipedia.org/wiki/Costa_de_Marfil
http://es.wikipedia.org/wiki/Ghana
http://es.wikipedia.org/wiki/Indonesia
http://es.wikipedia.org/wiki/Nigeria
http://es.wikipedia.org/wiki/Brasil
http://es.wikipedia.org/wiki/Camer%C3%BAn
http://es.wikipedia.org/wiki/Ecuador
http://es.wikipedia.org/wiki/Malasia
http://es.wikipedia.org/wiki/Pa%C3%ADses
http://es.wikipedia.org/wiki/Brasil
http://es.wikipedia.org/wiki/Malasia
http://es.wikipedia.org/wiki/Am%C3%A9rica_Latina
http://es.wikipedia.org/wiki/Rep%C3%BAblica_Dominicana
http://es.wikipedia.org/wiki/Rep%C3%BAblica_Dominicana
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 América del Norte: México 

 América Central: Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, República 

Dominicana, Panamá, Jamaica, Nicaragua, Granada y las Antillas. 

 América del Sur: Brasil, Ecuador, Bolivia, Colombia, Perú y Venezuela (véase Chuao). 

 África: Camerún, Costa de Marfil, Ghana, Nigeria, y Santo Tomé y Príncipe. 

 Asia: Indonesia (Java y Sumatra, principalmente), Sri Lanka y Malasia. 

 Oceanía: Samoa y Nueva Guinea. 

 

CLASIFICACIÓN DE LOS TIPOS DE CACAO 

 

 Cacao Criollo: Corresponde a una planta de poco vigor y bajo rendimiento, 

destacándose la alta calidad de sus semillas. Este tipo de cacao es de color entre marfil 

pardusco y castaño muy claro, con un olor de cacao dulce unido a un aroma delicado 

característico. Los países que lo cultivan son: Venezuela, en el Caribe y Nueva Guinea. 

 

 Cacao Forastero: Tiene mayor tolerancia a las enfermedades que el cacao Criollo. 

Representa aproximadamente un 95% de la producción mundial, proveniente de los países 

de África Occidental y Brasil. 

 

 Cacao Trinitario: Es más resistente y productivo que el cacao “Criollo” pero de 

inferior calidad. Es el resultado del cruce entre el cacao “Forastero” y el “Criollo”. Es 

producido en Granada, Jamaica, Trinidad y Tobago, Colombia, Venezuela y América 

Central. 
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 En el caso de Ecuador existe un tipo de cacao único en el mundo conocido con el nombre 

de “Nacional”, el cual se lo reconoce por tener una fermentación muy corta y dar un 

chocolate suave de buen sabor y aroma, por lo que es reconocido a nivel mundial con la 

clasificación fino o de aroma. Así mismo, desde el siglo XIX el cacao era cultivado en 

zonas de la cuenca alta de los ríos Daule y Babahoyo, los cuales forman el Río Guayas y 

era trasportado hasta el puerto de Guayaquil para su exportación, razón por la cual se le dio 

el nombre de “cacao arriba”.    

DESCRIPCIÓN GENERAL DEL PRODUCTO 

 

El Licor de Cacao es el producto obtenido del cacao sin cáscara ni germen que se obtiene 

de vainas de cacao de calidad comerciable, que ha sido limpiado y liberado de la cáscara 

del modo técnicamente más completo posible, sin quitar ni añadir ninguno de sus 

elementos constituyentes. También se le denomina Pasta de cacao o Masa de Cacao. 

A partir de la fermentación, tostado y refinado de las semillas de cacao se obtiene un 

líquido llamado licor de cacao o licor de chocolate. El licor de cacao es chocolate puro en 

forma líquida y está compuesto de dos ingredientes principales, la mantequilla o grasa de 

cacao y el cacao seco. Este licor es la base para hacer todo tipo de chocolates y a pesar de 

su nombre, no contiene alcohol. 

El licor de cacao que se destina a la transformación en manteca de cacao y torta se refina 

hasta obtener partículas muy pequeñas, pero si su destino es la fabricación de chocolate, no 

es necesario molerlo tan finamente; el cual debe pasar por unas prensas hidráulicas que 

extraen un porcentaje de manteca de cacao. 

Como norma general el licor de cacao se crea en las propias fábricas de chocolate, de 

manera que se obtiene un control de la calidad y sabor del producto. Sin embargo, algunos 

productores a pequeña escala prefieren comprar el producto ya hecho para evitar el largo  
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proceso de hacer el chocolate. Una vez fabricado el licor, se prensa y se separa la grasa del 

polvo. Los ingredientes separados se pueden entonces mezclar en diferentes cantidades con 

otros ingredientes, como el azúcar y la leche para hacer tabletas de chocolate o por 

separado para elaborar el polvo de cacao y el chocolate blanco. 

Proceso De Obtención Del Licor De Cacao 

Se describe el proceso de obtención del licor de cacao, a partir de los granos de cacao. 
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Recepción de la materia prima 

El cacao que ingresa se lo ubica  en la bodega de almacenamiento y para que este sea 

utilizado en el proceso se debe tener en cuenta los siguientes parámetros y consideraciones: 

- Su humedad en la etapa de recepción está alrededor del 7 %. 

- La cantidad de granza, palos, piedras, etc., debe de ser mayor al 50% de una muestra 

representativa 

- El peso promedio de las 100 pepas no debe de ser inferior a 105 g., (optimo 115g.). 

Secado 

El cacao pasa por esta etapa, solo si la humedad es mayor al 8%. El secado de sólidos 

consiste en separar pequeñas cantidades de agua de un material sólido con el fin de reducir 

el contenido de líquido residual hasta un valor aceptable (8%), el tiempo de secado 

dependerá del porcentaje de humedad. 

Limpieza de las habas de cacao 

Las habas de cacao en estado natural contienen gran cantidad de impurezas, debido a que 

luego de las fermentaciones realizadas en las haciendas, estas son tendidas en el piso para 

secarlas,  allí se contaminan con restos de piedras, sogas, pelos de  animales, pedazos de 

metal, etc. 

Este primer proceso tiene como objetivo retirar la mayor parte de las impurezas que pueden 

afectar los procesos posteriores o introducir sabores extraños al licor. 

Se realiza una separación mecánica utilizando tamices vibratorios a través de los cuales se 

hace pasar un flujo continuo de habas de cacao, separando en los distintos tamices todos  
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aquellos elementos extraños, granza, palos, pelotas y deja pasar el cacao a otro tamiz más 

pequeño, que separa el cacao quebrado. 

Tostado 

El cacao crudo ingresa a una cámara de precalentamiento, el objetivo de  tostar el cacao es 

bajar el contenido de humedad del 8% a 1.5  - 2% con temperatura de 140°C por siete 

minutos y desarrollar el aroma y sabor. 

Con este tratamiento térmico se elimina la mayor parte de la carga microbiana y se 

producen  reacciones químicas (tipo maillard), que originan los precursores del sabor y le 

dan ese olor y sabor característicos, además se eliminan gran cantidad de ácidos volátiles 

(ácido acético) que pueden afectar el perfil sensorial del licor de cacao.  

La reacción de maillard está directamente relacionada con el desarrollo del aroma y sabor 

del chocolate, es una reacción de pardeamiento no enzimático que se divide en tres etapas: 

El paso inicial y que mejor ha sido estudiado y comprendido, es la unión de los azucares 

reductores  y los aminoácidos, formando compuestos llamados glucosaminaso 

fructosilaminas, dependiendo del azúcar reductor inicial.  

En el paso intermedio, se forman y reaccionan muchos compuestos, que dan numerosas 

notas de sabor, los aldehídos, ketonas y otros carbonilos, reaccionan a la forma de 

pyrazinas, furanos y otros compuestos encontrados en el chocolate. 

De la etapa final es donde proviene el  término “reacción de pardeamiento”, pues aquí se 

producen pigmentos insolubles llamados melanoidinas, que dan el tono pardo. 
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Descascarillado 

En la descascaradora se produce la operación de rotura de  las habas de cacao, en donde se 

separa la cáscara y su interior (Nibs),  el cual es usado en el proceso productivo de 

transformación de cacao. 

Molienda gruesa y molienda fina 

Los nibs de cacao tostados, pasan a una primera  molienda en un molino de pines, (pre 

molino) este recibe los nibs, lo premuele, a una finura de 85 %.El producto resultante  de 

este proceso es el licor corriente grueso. 

Este contiene todavía partículas demasiado “grandes” para los procesos siguientes, por lo 

que se  somete a una segunda molienda en molinos de bola, el cual reduce el tamaño de 

partículas hasta alcanzar una finura de 98.5 %  - 90 %. 

La humedad del licor en esta etapa es menor a 1.5%, este valor es importante pues la 

humedad y viscosidad están íntimamente relacionados, mientras mayor humedad tenga, 

más difícil es bombear el  licor de cacao, a la siguiente etapa 

El calor generado durante la molienda, derrite la grasa contenida en la almendra, de ahí el 

nombre de “licor de caco”. También se denomina “pasta de cacao”, “pasta de chocolate”, 

masa de cacao o  por ejemplo en las normas de identificación de alimentos de los Estados 

Unidos, simplemente “chocolate”. Cuando está aún más refinado se le denomina también 

“chocolate repostero no edulcorado”. 

Esterilización 

El licor se esteriliza durante 15 horas, dentro de los Esterilizadores que posee agitación 

mecánica. La temperatura dentro de estos tanques es de 94°C  inicialmente, esto se logra  
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debido a que se encuentran recubiertos por camisas por donde circula aceite térmico a ºT de 

100  – 130°C. El tiempo de esterilización es de 5 horas a temperatura constante de 112°C. 

La finalidad de este proceso térmico es la de bajar la carga microbiana, para obtener licor 

de cacao dentro de parámetros establecidas por normas de calidad. 

 Exportaciones mundiales  

Las exportaciones mundiales de cacao y elaborados, como se muestra en el siguiente 

gráfico, han registrado un crecimiento importante, alcanzando en el 2010 USD 40, 782, 

498,000. Los grupos de  

productos (partidas arancelarias a nivel de 4 dígitos) más exportados a nivel mundial 

durante el período analizado fueron: chocolate y demás preparaciones que contengan 

cacao, que obtuvo en el 2010 el 48% de participación en las exportaciones mundiales de 

este producto; le sigue el cacao en grano, con el 26% de participación; la manteca de cacao 

con el 11%. La pasta de cacao ha registrado un mayor crecimiento durante este período, 

con una TCPA de 17.5%. 

 

Los principales países exportadores de cacao y elaborados dependerán del tipo de producto, 

es decir, si se habla de cacao en grano se identifican a los países en desarrollo, mientras que 

si es el producto elaborado como el chocolate, los principales exportadores son países en 

desarrollo. En este sentido, los principales exportadores en el 2010 de cacao en grano son: 

Costa de Marfil (29%), Ghana (19%), Indonesia (11%), Ecuador se ubica como séptimo 

exportador con una participación en las exportaciones mundiales en el 2010 de 3%.Los 

principales exportadores de chocolate son: Alemania (17%), Bélgica (12%) y Francia (7%). 

Con relación a los exportadores de manteca de cacao, los principales exportadores en el 

2010 fueron: Holanda (31%), Malasia (14%), Francia (9%). 
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Contactos comerciales 

 

 Principales ferias y eventos para ese sector 

Las ferias más importantes del sector son:  

 

 Salón del Chocolate, París-Francia 

El Salón del Chocolate es un evento que los apasionados del chocolate no se pueden perder 

.Es el link entre los productores de cacao y los consumidores de chocolate. Aquí se 

encuentran cultivadores de cacao, chocolates, exhibiciones, recetas y demostraciones. 

Página Web: www.salonduchocolat.fr 

 

 ISM, Colonia- Alemania 

ISM es la Feria más importante del mundo de la industria de confitería. Ofrece la 

plataforma perfecta para conocer a toda la industria innovadora de confitería, las tendencias 

y temas de interés  

del mercado. Es un lugar ideal para conocer a posibles compradores de chocolate y dulces. 

Fecha: 29 de enero al 1 de febrero 2012 Página Web: www.ism-cologne.de 

 

 Chocolate Show Nueva York- Estados Unidos 

El Salón del Chocolate en Nueva York es el más grande del mundo dedicado al 

Chocolatiers, al igual que los demás Salones de Chocolate en otras partes del mundo. 

Página web: www.chocolateshow.com/salon_intro.aspx  

 
 

 Chocolate Week, Londres – Reino Unido 

Es una de estas festividades más importantes del chocolate, por seguro, la presencia de 

diferentes Chocolatiers provenientes de diferentes partes del mundo, darán a conocer lo 

nuevo en el gustoso mundo del Chocolate. Dirección de Inteligencia Comercial e 

Inversiones Septiembre 2011 Pagina Web: www.chocolateweek.co.uk 

http://www.salonduchocolat.fr/
http://www.ism-cologne.de/
http://www.chocolateshow.com/salon_intro.aspx
http://www.chocolateweek.co.uk/
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 Aromas del Ecuador, Guayaquil-Ecuador 

Con miras a promocionar el Café y del Cacao ecuatoriano se realizará la primera Feria 

anual del Café y Cacao “Aromas del Ecuador”. Se ha diseñado una manera innovadora e 

interactiva de participación para la Expo-Feria. En el marco del evento se organizarán 

rondas de negociones con homólogos internacionales, los que visitarán las haciendas que 

producen café y cacao en el país, lo cual permitirá al invitado experimentar el proceso del 

café y el cacao desde su selección hasta su empaquetado. La feria también incluirá 

presentaciones artísticas musicales, culturales y culinarias del Ecuador. Página Web: 

www.proecuador.gob.ec  

 

 Euro chocolate, Perugia-Italia 

 

El Festival Euro chocolate en Perugia, es un evento anual famoso en todo el mundo, 

durante esos días en que se realiza el evento, Perugia, la capital de Umbría se transforma en 

un sueño para los amantes del chocolate.  

Página Web: www.eurochocolate.com/perugia2011 

 

 Salón del Chocolate, Tokio-Japón 

Es un evento que atrae muchas empresas líderes de Japón y de todo el mundo en donde 

promueven y venden sus productos. Fecha: enero 2012 

 

ACCESO A MERCADOS 

Barreras arancelarias 

El Ecuador es beneficiado de preferencias arancelarias gracias a una serie de acuerdos 

suscritos, en entre los cuales están: Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) y SGP 

Plus aplicado por los países desarrollados a productos provenientes de países en desarrollo; 

Los Estados Unidos otorga al Ecuador preferencias arancelarias mediante el SGP y la Ley  

 

http://www.eurochocolate.com/perugia2011
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de Promoción Comercial Andina y Erradicación de Drogas (ATPDEA), sin embargo el 

SGP expiró en diciembre de 2010 y el ATPDEA expiró en febrero del 2011.  

 

En el mes de octubre 2011 el ATPDEA fue renovado, por lo que las exportaciones 

ecuatorianas gozan de preferencias arancelarias en los productos sujetos a dicho 

mecanismo al momento de ingresar a los EEUU. Preferencias arancelaria andinas, aplicado 

por los países miembros de la Comunidad Andina Acuerdos Comercial con Chile, 

MERCOSUR, Cuba, México. 

 

A continuación se presentan una Tabla con los aranceles aplicados al cacao y elaborados 

provenientes de Ecuador por los principales países importadores: 

2.2  Fundamentación teórica 

2.2.1 Marco teórico 

 Exportación: Las exportaciones en economía hacen referencia a cualquier bien o 

servicio vendido o enviado con fines comerciales a un país extranjero. 

En otras palabras, la exportación es el tráfico de bienes y servicios propios de un país con 

el fin de ser usados o consumidos en otro país. Este tráfico puede generar numerosos y 

variados fenómenos fiscales dado que, cualquier producto enviado más allá de las fronteras 

de un país, está sometido a diversas legislaciones y puede estar sometido a acuerdos 

específicos que dan lugar a condiciones concretas según el país de destino. 

Componentes de las Exportaciones 

Los componentes de las exportaciones pueden variar de un país a otro. Pueden ser 

cualquier tipo de bien tangible (por ejemplo, maíz, petróleo, vehículos, etc.) o servicios 

(por ejemplo servicios bancarios o de transporte). 
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Importancia 

Las exportaciones han ido creando una robusta industria que ha ido incrementando su 

importancia en el crecimiento económico de un país. Por lo general, un volumen alto de 

exportaciones es considerado bueno para el país y su economía pues se traduce en más 

empleo a mayor demanda externa de productos nacionales. A mayor número de personas 

con empleo, más dinero en manos del consumidor que puede llevar a un aumento de la 

actividad económica lo que al fin repercute en un aumento del PIB. 

 Importación: El término importación deriva del significado conceptual de introducir 

bienes y servicios en el puerto de un país. El comprador de dichos bienes y servicios se 

conoce como "importador", que tiene su sede en el país de importación, mientras que el 

vendedor con base en el extranjero se conoce como "exportador". 

En otras palabras, una importación es cualquier bien (por ejemplo, materias primas) o 

servicio traído de un país extranjero de una forma legítima por lo general para su uso 

comercial. Las mercancías o servicios de importación son proporcionados a los 

consumidores nacionales por los productores extranjeros. Una importación en el país 

receptor es una exportación en el país de origen. 

Las importaciones, junto con las exportaciones, son la base del comercio internacional. La 

importación de bienes normalmente requiere la participación de las aduanas, tanto en el 

país de importación como en el país de exportación y son a menudo sujetos a cuotas de 

importación, aranceles y acuerdos comerciales. Las variables macroeconómicas referidas 

como "importaciones" normalmente representan el valor económico del conjunto de bienes 

y servicios importados en su conjunto durante un determinado período de tiempo, 

generalmente un año. La importación consiste, por tanto, en transacciones de bienes y 

servicios desde un país extranjero a nuestro país, pero no tienen por qué ser vendidos por 

otro país y comprados por nuestro país pues además de la compra/venta incluye trueques,  

http://www.efxto.com/diccionario/e/3698-exportaciones


“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

29 

 

regalos o donaciones. La definición exacta de las importaciones en las cuentas nacionales 

incluye algunas delimitaciones a estas transacciones para considerarlas o no como una 

importación. Una delimitación general de las importaciones en las cuentas nacionales es la 

siguiente: 

 Carta de Crédito:Es un instrumento de pago, sujeto a regulaciones internacionales, 

mediante el cual un banco (Banco Emisor) obrando por solicitud y conformidad con las 

instrucciones de un cliente (ordenante) debe hacer un pago a un tercero (beneficiario) 

contra la entrega de los documentos exigidos, siempre y cuando se cumplan los términos y 

condiciones de crédito. 

 

En otras palabras, es un compromiso escrito asumido por un banco de efectuar el pago al 

vendedor a su solicitud y de acuerdo con las instrucciones del comprador hasta la suma de 

dinero indicada, dentro de determinado tiempo y contra entrega de los documentos 

indicados. Este instrumento es uno de los documentos más sencillos en su forma y de los 

más complejos en cuanto a su contenido. Llamada también "Crédito Comercial", "Crédito 

Documentario", y en algunas ocasiones simplemente crédito. 

Los créditos documentarios, también llamados cartas de crédito o letter of credit, facilitan 

los pagos internacionales y proporcionan seguridad, tanto al exportador vendedor como al 

importador comprador. 

 

 El vendedor se asegura el pago si puede demostrar que ha embarcado la mercancía 

estipulada en el contrato; y el comprador se asegura que el banco no pagará a menos que el 

vendedor cumpla los requisitos que él ha establecido. 

 

Los usos internacionales referentes a las cartas de crédito se regulan mediante un conjunto 

de normas creadas por la Cámara de Comercio Internacional (CCI), conocidas como las 

RUU 500 (Reglas y Usos Uniformes relativos a los Créditos Documentarios). 

 

http://www.monografias.com/trabajos11/bancs/bancs.shtml
http://www.monografias.com/trabajos11/sercli/sercli.shtml
http://www.monografias.com/trabajos14/comer/comer.shtml
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Los créditos documentarios reducen los riesgos del importador y del exportador de manera 

sustancial. La carta de crédito es un documento emitido por el banco del importador, por el 

que se compromete a pagar al exportador si cumple correctamente con los requisitos 

documentales. De aquí el término "crédito documentario": el pago, aceptación o 

negociación del crédito se realizan cuando el vendedor presenta todos los documentos 

especificados. 

 

Estos documentos (el conocimiento de embarque, la factura, el certificado de inspección, 

etc.) sirven como prueba, hasta cierto punto, que la mercancía estipulada fue enviada 

correctamente al importador. Por supuesto, siempre hay la posibilidad de que los 

documentos sean incorrectos o fraudulentos. 

 Cobranza: La Cobranza es la operación comercial mediante la cual un 

REMITENTE, generalmente un Banco, actuando por cuenta, orden y riesgo de un cliente 

(el GIRADOR); por regla general; por intermedio de otro banco COBRADOR tramita el 

cobro de valores ante un deudor (el GIRADO) sin más compromiso, ni responsabilidad que 

ejecutar las instrucciones de su MANDANTE (o su cliente o girador).  

La operatoria de la cobranza excluye de todo compromiso o responsabilidad legal a los 

bancos intervinientes en lo que se refiere al pago o a la aceptación. El compromiso y las 

responsabilidades del levantamiento de los documentos o la aceptación de letras y/o pagos 

corren exclusivamente a cargo del (deudor-importador) sin ninguna clase de 

responsabilidad para los bancos intervinientes que solo actúan aquí en calidad de 

Mandatarios. 

 Comercio Internacional: Comercio internacional es el intercambio de bienes 

económicos que se efectúa entre los habitantes de dos o más naciones, de tal manera, que 

se dé origen a salidas de mercancía de un país y entradas de mercancías procedentes de 

otros países. 
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 Puerto: Un puerto marítimo es un área de tierra y mar, unida al mar por una conexión 

navegable, siendo considerada en esencia una entidad con sus medios o instalaciones 

naturales y artificiales. 

En segundo lugar, un puerto marítimo constituye un medio cuyas funciones básicas son 

proporcionar refugio a los barcos y permitir que personas y / o mercancías sean 

transbordadas de un modo de transporte a otro, siendo normalmente uno de ellos una nave 

oceánica. 

Diversidad de Puertos Marítimos: Una investigación detallada sobre los puertos 

marítimos muestra que, pese a sus dos funciones básicas comunes (refugio y transporte), 

hay aspectos en los que se diferencian mucho. La causa de ello reside en el marco dentro 

del cual el puerto desempeña sus tareas.  

Localización respecto al mar: Tiene relación con la localización del puerto en relación con 

las principales arterias del comercio marítimo mundial. 

Localización respecto a la costa: Tiene relación a la localización del puerto en relación con 

su acceso a la navegación y la protección contra condiciones meteorológicas adversas. 

Localización respecto a las regiones interiores: Tiene relación a la localización del puerto 

en relación con las áreas potenciales de producción y consumo. 

 Conocimiento  de embarque: Conocimiento de embarque o B/L (Bill of loading) es 

un documento propio del transporte marítimo que se utiliza como contrato de transporte de 

las mercancías en un buque en línea regular. La finalidad de este contrato es proteger al 

cargador y al consignatario de la carga frente al naviero y dar confianza a cada parte 

respecto al comportamiento de la otra. 

 

 

 

http://es.wikipedia.org/wiki/Transporte_mar%C3%ADtimo
http://es.wikipedia.org/wiki/Contrato_de_transporte
http://es.wikipedia.org/wiki/Buque
http://es.wikipedia.org/w/index.php?title=Consignatario&action=edit&redlink=1
http://es.wikipedia.org/wiki/Naviero
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 Organizaciones Internacionales: Las organizaciones internacionales las definimos 

como unas asociaciones voluntarias de estados establecidos por acuerdo internacional, 

dotadas de órganos permanentes propios e independientes, encargados de gestionar unos 

intereses colectivos y capaces de expresar una voluntad jurídicamente distinta de la de sus 

miembros. 

Caracteres que diferencian las Organizaciones Internacionales de otras entidades 

afines 

- Una composición esencialmente interestatal. 

- Base jurídica generalmente convencional. 

- Estructura orgánica permanente e independiente. 

- Una autonomía jurídica. 

 Arancel Aduanero: Un arancel es el impuesto o gravamen que se aplica a los 

bienes, que son objeto de importación o exportación. El más extendido es el que se cobra 

sobre las importaciones, mientras los aranceles sobre las exportaciones son menos 

corrientes, también pueden existir aranceles de tránsito que gravan los productos que entran 

en un país con destino a otro. Pueden ser "ad-valorem" (al valor), como un porcentaje del 

valor de los bienes, o "específicos" como una cantidad determinada por unidad de peso o 

volumen. Cuando un buque arriba a un puerto aduanero, un oficial de aduanas inspecciona 

el contenido de la carga y aplica un impuesto de acuerdo a la tasa estipulada para el tipo de 

producto. Debido a que los bienes no pueden ser nacionalizados (incorporados a la 

economía del territorio receptor) hasta que no sea pagado el impuesto, es uno de los 

impuestos más sencillos de recaudar, y el costo de su recaudación es bajo. El contrabando 

es la entrada, salida y venta clandestina de mercancías sin satisfacer los correspondientes 

aranceles. 

 

http://es.wikipedia.org/wiki/Impuesto
http://es.wikipedia.org/wiki/Importaci%C3%B3n
http://es.wikipedia.org/wiki/Exportaci%C3%B3n
http://es.wikipedia.org/wiki/Buque
http://es.wikipedia.org/wiki/Aduana
http://es.wikipedia.org/wiki/Contrabando
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Tipos de aranceles 

A continuación se señalan los tipos de aranceles: ad-valorem, específicos,  mixtos y 

compuestos. 

 Ad-valórem: Términos porcentuales del valor en aduana de la mercancía. 

 Arancel Específico: Términos monetarios por unidad de medida. 

 Arancel Mixto: Un arancel expresado como la combinación de un derecho “ad-

valorem” y de derecho “específico según las condiciones, mediante la aplicación de 

uno de ellos por debajo de un límite y la aplicación del otro por encima de ese 

límite. 

 Arancel Compuesto: Un arancel expresado como la combinación de un derecho 

“ad-valorem” y de un derecho “específico”, sumando, o restado uno del otro. 

  Muestra sin valor comercial: Son las mercancías declaradas, preparadas 

exclusivamente para fines de promoción comercial exposición o consumo, en razón 

de su naturaleza, cantidad, presentación y valor. También se consideran muestras sin 

valor comercial aquellas mercaderías cuyo empleo como muestra implica su 

destrucción por degustación, ensayos, análisis, tales como productos alimenticios, 

bebidas, perfumes, productos químicos, farmacéuticos y otros productos análogos, 

siempre que se presenten en condiciones y cantidad, peso, volumen u otras formas 

que demuestren inequívocamente su condición de muestras sin valor comercial. 

 Incoterms: 

Los Incoterms son un conjunto de reglas internacionales, regidos por la Cámara de 

Comercio Internacional, que determinan el alcance de las cláusulas comerciales incluidas 

en el contrato de compraventa internacional. Los Incoterms también se denominan 

cláusulas de precio, pues cada término permite determinar los elementos que lo componen. 

La selección del Incoterm influye sobre el costo de la mercadería. El propósito de los 

Incoterms es el de proveer un grupo de reglas internacionales para la interpretación de los 

términos más usados en el Comercio internacional. 
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El objetivo fundamental de los incoterms consiste en establecer criterios definidos sobre la 

distribución de los gastos y la transmisión de los riesgos entre la parte compradora y la 

parte vendedora en un contrato de compraventa internacional. Los incoterms son de 

aceptación voluntaria por las partes, o sea, no son un esquema jurídico obligatorio; el 

tratado jurídico obligatorio para los 71 países que lo han ratificado es el CISG, mencionado 

más arriba. Su principal ventaja consiste en haber simplificado mediante 11 

denominaciones normalizadas un cúmulo de condiciones que tienen que cumplir las dos 

partes contratantes. Gracias a esta armonización o estandarización, la parte compradora y la 

parte vendedora saben perfectamente a qué atenerse. 

 

 Los trámites de documentos aduaneros: en general, la exportación es 

responsabilidad del vendedor; sólo existe un incoterm sin despacho aduanero de 

exportación: EXW (Ex Works, En fábrica), donde el comprador es responsable de la 

exportación y suele contratar los servicios de un transitorio o un agente de aduanas en el 

país de expedición de la mercancía, que gestione la exportación. Los restantes incoterms 

son «con despacho»; es decir, la exportación es responsabilidad del vendedor, que algunas 

veces se ocupa también de la importación en el país de destino; por ejemplo, DDP 

(Delivered Duty Paid, Entregada derechos pagados). 

 

Listado y resumen de Incoterms usados en la actualidad: 

Reglas para cualquier modo o modos de transporte 
 

 EXW (En fábrica, Ex Works): El comprador es el encargado de asumir los gastos 

asociados al retiro y traslado de la mercancía desde la ubicación del vendedor. Los daños 

que puedan ocurrir antes de este traslado corren por cuenta del vendedor. O sea la 

responsabilidad del vendedor es tener disponibles los bienes en su propia planta o fábrica. 

 

 FCA (Franco Transportista - Free Carrier): El exportador debe tener la mercancía 

disponible en un lugar acordado entre ambas partes. La responsabilidad de cargar la   
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mercadería puede corresponder a cualquiera de las dos partes, dependiendo de la 

modalidad acordada. 

 

 CPT (Transporte pagado hasta – Carriage Paid to): El exportador (vendedor) es 

responsable del transporte hasta el destino en cuestión (acordado). El comprador solo 

asume los riesgos al recibir la mercancía. 

 

 CIP (Transporte y seguro pagados hasta - Carriage and Insurance Paid To): 

Similar a la modalidad CPT, pero el vendedor además debe contar con un seguro con las 

condiciones de CIF. 

 

 DAT (Entregada en terminal - Delivered al terminal): Remplaza DEQ. Sirve para 

todo tipo de Transporte. Se refiere a la entrega en el puerto de destino, después de 

descargarlo. 

 

 DAP (Entregada en lugar - Delivered at Place/Point): Reemplaza DAF, DES y 

DDU. Sirve para todo tipo de transporte. Se refiere a entregas en el país de destino en un 

lugar acordado. Permite una mayor flexibilidad respecto al punto de entrega. 

 

 DDP (Entregada derechos pagados): “Entregada Derechos Pagados” significa que la 

empresa vendedora entrega la mercancía cuando ésta se pone a disposición de la 

compradora, despachada para la importación en los medios de transporte de llegada, 

preparada para la descarga en el lugar de destino designado.  
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Reglas para transporte marítimo y vías navegables interiores 

 

 FAS (Franco al costado del buque - Free Alongside Ship): Tal como se usa con 

FOB, debe ir seguido del puerto de embarque. El vendedor es responsable de los gastos 

hasta que la mercancías e encuentre al costado del barco en el puerto convenido. Se usa por 

ejemplo para el transporte de gráneles por vías acuáticas interiores. 

 

 FOB (Free on Board - Libre a bordo): Va seguido del puerto de embarque, ej. FOB 

significa que la mercadería es puesta a bordo del barco con todos los gastos, derechos y 

riesgos a cargo del vendedor hasta que la mercadería haya pasado la borda del barco, con el 

flete excluido. Exige que el vendedor despache la mercadería de exportación. Este término 

puede usarse solamente para el transporte por mar o vías acuáticas interiores. 

 

 CFR (Coste y flete - Cost and Freight): El vendedor es responsable de los costos 

hasta que la mercancía esté en el puerto de destino. El seguro lo paga el importador; el 

exportador responde por los daños hasta que la mercancía sobrepase la borda del barco en 

el puerto de origen. 

 

 CIF (Coste, seguro y Flete - Cost, Insurance and Freight): El exportador es 

responsable del transporte de la mercancía hasta que esta se encuentre en el puerto de 

destino, junto con los seguros involucrados. El importador solo debe adquirir un seguro con 

cobertura mínima. 

 

 Verificadora: Proveen asistencia operativa y técnica en Supervisiones de Comercio 

Exterior, verificando cantidades y condición de los bienes comercializados; así como 

verificación de precios y su correcta clasificación aduanera, lo que permite una correcta 

aplicación de los impuestos aduaneros. 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

37 

 

 Materia prima: Materia no transformada, utilizada para la producción de un bien. Los 

procesos productivos alteran su estructura original.  

Las materias primas son los materiales extraídos de la naturaleza o que se obtienen de ella 

y que se transforman para elaborar bienes de consumo.  También se puede definir como 

producto no elaborado utilizado en la primera fase del proceso de producción.  

 Naviera: Empresa naviera a aquella persona física o jurídica que, utilizando buques 

mercantes propios o arrendados, se dedica a la explotación de los mismos, aun cuando ello 

no constituya su actividad principal, bajo cualquier modalidad admitida por los usos 

internacionales.Se denomina así a las empresas que manejan el tráfico marítimo de 

mercadería. Por  

lo general son propietarias de flotas de buques para el transporte de contenedores con 

destino a todas partes del mundo. 

 

 Contrato: El contrato es un acuerdo de voluntades, verbal o escrito, manifestado en 

común entre dos, o más, personas con capacidad (partes del contrato), que se obligan en 

virtud del mismo, regulando sus relaciones relativas a una determinada finalidad o cosa, y a 

cuyo cumplimiento pueden realizarse de manera recíproca, si el contrato es bilateral, o 

llegar a un acuerdo ambas partes, si el contrato es unilateral. 

 

 Certificado de Origen: El Certificado de Origen es un documento que acredita que 

las mercancías a ser despachadas son originarias de un determinado país o territorio. 

El origen viene determinado por el país o territorio donde ha sido fabricado el producto o 

donde ha sufrido la última transformación sustancial. 

El Certificado de Origen sirve para acreditar el origen de las mercancías que se importan o 

exportan, condicionando el tratamiento arancelario y/o comercial que se dé a las mismas en 

el momento de su entrada en un territorio aduanero, ya que se aplican tipos arancelarios, 

controles aduaneros, sanitarios y comerciales diferenciados según el país de origen. 

 

http://es.wikipedia.org/wiki/Buque_mercante
http://es.wikipedia.org/wiki/Buque_mercante
http://es.wikipedia.org/wiki/Capacidad_jur%C3%ADdica
http://es.wikipedia.org/wiki/Contrato_bilateral
http://es.wikipedia.org/wiki/Contrato_unilateral
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Tienen que reunir una serie de condiciones:  

 Haber sido expedido por una autoridad u organismo que ofrezca las garantías 

necesarias y esté debidamente facultado para ello en el país en el que se expide 

dicho certificado. 

 Contener todas las indicaciones necesarias para la perfecta identificación de la 

mercancía, entre otras, las siguientes: naturaleza de la mercancía, número de bultos, 

peso bruto y neto, nombre del expedidor, etc. 

Certificar sin ambigüedad que la mercancía a la que se refiere es originaria de un país 

determinado. 

2.2.2 Marco legal 

En la exportación de semi-elaborados de cacao existen disposiciones legales establecidas  

por el país exportador y también restricciones por el importador en la cual se detallaran a 

continuación: 

 Certificado de calidad, emitido por la Agencia Ecuatoriana de Aseguramiento de la 

Calidad.  

 Certificado de fumigación de la materia prima para la producción del  licor de cacao 

(Requisito exigido en el país importador). 

 

 Certificado apto para el consumo humano (Requisito exigido en el país importador). 

 

 Certificado de producción en la cual lo emite el propio exportador. 

 

 Certificado fitosanitario, emitido por la Agencia Ecuatoriana de Aseguramiento de la 

Calidad.  

 

 Certificado de inspección, condición y cantidad, emitido por la respectiva compañía 

verificadora. 
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2.2.3  Marco conceptual 

 

 Arancel Impuesto o derecho de aduana, que se cobra sobre una mercancía cuando 

ésta se importa o exporta.  

 

 Área Aduanera Es la parte del territorio político limitada por la línea aduanera, en la 

cual, para que tenga acceso la mercancía procedente del exterior y también para franquear 

la salida a las del país, se hacen efectivos los preceptos de la legislación específica 

aduanera y, cuando procede, los derechos o impuestos del arancel o tarifa, que es 

consecuencia natural de aquella legislación. 

 

 Balanza Comercial: Conjunto de transacciones comerciales realizadas por un país 

con el exterior, en un periodo determinado (un año), consistentes en la importaciones y 

exportaciones de mercancías consideradas en su conjunto, exteriorizándose el resultado de 

tres maneras distintas, conforme a los resultados de los valores totales intercambiados, 

puede ser: Balanza comercial nivelada ( cuando la importación y la exportación se 

equilibran), deficitaria o favorable ( exceso de importación sobre exportación) y, favorables 

o con superávit ( exceso de exportación sobre importación). 

 

 Banco Corresponsal: Dentro de la carta de crédito, es el banco que recibe la 

notificación de la apertura de una carta de crédito y las condiciones del mismo. Comunica 

esto al exportador. 

 

 Cámara de Comercio: Asociación o institución que a nivel local, provincial, 

nacional o internacional, agrupa a los comerciantes (sean importadores, exportadores, 

industriales, mayorista, minoristas, etc.) con el objeto de proteger sus intereses, mejorar sus 

actividades comerciales sobre la base de la mutua cooperación y promover su prosperidad, 

así como también la de la comunidad en la cual se halla asentada. 
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 Carta de Crédito: Medio de pago por el cual el Banco Emisor se compromete, por 

petición del importador, a pagarle al exportador una suma de dinero, previamente 

establecida, a cambio de que éste haga entrega de los documentos de embarque dentro de 

un período de tiempo dado. 

 

 Declaración de Aduana: Se denomina así al formulario impreso, debidamente 

cumplimentado por el importador/exportador que tiene como objetivo principales: permitir 

la liquidación y el cobro de los derechos, impuestos u otros gravámenes que se deba pagar 

por las mercancías, y fiscalizar la importación/exportación de mercancías sujetas a 

limitaciones y/o protecciones (flora, fauna) y/o prohibiciones y/o exenciones (derechos). 

 

 Depósito Aduanero: Son recintos, bajo el control de la Aduana en el que las 

mercancías no abonan derechos de importación. Se usan sobre todo cuando un importador 

no sabe cuál será el destino final de la importación. Se permiten las mismas operaciones 

que en las Zonas Francas. 

 

 Póliza de Seguro: Documento en que constan las condiciones estipuladas entre 

asegurador y asegurado con respecto al contrato de seguro. Las primas aplicables se 

calculan en función del tiempo de vigencia de los contratos, del valor asegurado y las de 

los riesgos propios de la carga y de los riesgos corridos durante su manipuleo y transporte. 

 

 Transbordo: Transferencia de la carga de un vehículo a otro, pertenezca o no a un 

mismo modo de transporte (vía férrea, ruta, vía de agua, oleoductos, etc.). Se distinguen los 

transbordos hechos bajo el régimen de contrato de transporte o fuera de ese régimen. 

 

 Valor en Aduana: Para calcular los derechos Aduaneros que hay que aplicar, la 

Aduana define el concepto de Valor en Aduana, que es el de la mercancía más todos los  
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gastos (seguro, transporte, etc.) que se hayan producido hasta el momento de pasar la 

aduana. Sobre este valor en aduana, se aplicará el tipo de arancel a que esté sometida la 

mercancía. El arancel a aplicar depende de la mercancía y el país de origen. Al resultado de 

aplicar el arancel al valor en aduana, se aplica el IVA correspondiente. Este valor es el 

Valor de la Mercancía.  

2.3  Hipótesis o anticipaciones hipotéticas 

La hipótesis general se plantea a continuación: 

El diseño de políticas de comercialización, marketing  y promoción del Licor de cacao 

ecuatoriano  en las  organizaciones internacionales permitirá incrementar la cuota de 

participación en mercados potenciales. 

Las hipótesis particulares se presentan a continuación: 

 Con el incremento del envío de muestras bajo un nuevo formato  en diseño de 

empaque e identidad de marca maximizará las campañas promocionales, esto incrementará 

el conocimiento y participación  de nuevos canales de distribución - potenciales en 

mercados  internacionales.   

 

 Con la incursión en Ferias Internacionales donde se presente los procesos de 

elaboración, investigación y desarrollo de valores agregados en el Licor de Cacao 

ecuatoriano fomentará las degustaciones de expertos y líderes de opinión que influenciará 

en el ingreso de la cadena de distribución y de futuros clientes multinacionales en los 

mercados no tradicionales. 

 

 Con la implementación de campañas de capacitación continua a los productores 

cacaoteros, desde la siembra, producción, almacenamiento, logística y comercialización, 

esto mejorará la calidad del producto (Aroma, peso, humedad, etc.)  basados en Normas 

Internacionales de Calidad demandadas por  los mercados o targets.   
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 Con la implementación de políticas enfocadas en  el análisis continuo  de hábitos de 

consumo de los mercados internacionales, minimizará el riesgo de inversión de los 

exportadores del Licor de cacao ecuatoriano y las barreras de entrada de dichos mercados.  

2.4 Variables de investigación 

Consideramos como variable independiente de la hipótesis general el diseño de esquema 

para comercializar con organizaciones internacionales, la variable dependiente es el 

incremento de la actividad comercial y  reconocimiento del licor de cacao ecuatoriano  con 

las organizaciones internacionales. 

Las variables  independientes de las hipótesis particulares son: 

 Envío de muestras con nuevo diseño 

 Participación en ferias y eventos  

 Prácticas agro-productivas novedosas y sustentables. 

 Cadenas productivas que apoyen a la economía de  los socios productores. 

Las variables dependientes de las hipótesis particulares son: 

 Conocimiento del producto con nueva presentación. 

 Futuras ventas a nuevas organizaciones Internacionales. 

 Productos que cumplen con los estándares de calidad. 

 Apertura de nuevos mercados en otros países. 
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2.5 Indicadores 

Los indicadores de las variables de la hipótesis general son los siguientes: 

Variable independiente: 

     

Variable dependiente:  

  

Los indicadores de las variables independientes   de las hipótesis particulares se detallan a 

continuación: 
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Variable Titulo 

Indicador 

Indicador 

 

Envío de 

muestras 

con nuevo 

diseño 

 

 

 

 

 

 

Participació

n en ferias y 

eventos 

 

 

 

 

 

Prácticas 

agro 

productivas 

novedosas y 

sustentables. 

 

 

 

 

 

 

Cadenas 

productivas 

que apoyen 

a la 

economía de  

los socios 

productores. 

 

 

 

 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

45 

 

 

Los indicadores de las variables dependientes de las hipótesis particulares se detallan a 

continuación: 

Variable Titulo 

Indicador 

Indicador 

Conocimiento del 

producto con nueva 

presentación. 

 

 

 
 

Futuras ventas a 

nuevas 

organizaciones 

Internacionales. 

 

 

 
 

 

Productos que 

cumplen con los 

estándares de 

calidad 

 
 

Apertura de nuevos 

mercados en otros 

países 
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CAPITULO III 

METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION 

3.1 Métodos de la investigación 

El método que se utilizara en el proyecto es el deductivo, cuya función primordial es la de 

comercializar y dar a conocer el Cacao y sus derivados, que se tiene como objetivo 

destinarlo a las mejores  Organizaciones Internacionales, logrando así un buen de nivel de  

competitividad y crecimiento económico para el país. 

En términos absolutos representa una población de 53 empresas involucradas de las cuales 

se ha seleccionado una muestra de 1 persona por cada empresa, teniendo un total de 53 

personas naturales, distribuidas en: 

 

 Empresas exportadoras de Cacao 

 Productores cacaoteros  

 Instituciones involucradas en el comercio exterior 
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Método de muestreo 

El método de muestreo utilizado fue un muestreo aleatorio simple, para lo cual se emplea la 

fórmula de tamaño de muestra a continuación: 

PQZNe

PQNZ
n

22

2

)1(
 

Se trabajó con un nivel de confianza del 95% y un error máximo permisible del 5%, con lo 

cual se tendrían los siguientes valores de entrada para la fórmula:  

 P = 0,9 

 Q = 0,1 

 Z = 1,96 

 e = 0,05 

 N = 83 

 

Empresas e 

Instituciones Tamaño Tamaño Método/ Mecanismos 

 

Población Muestra Técnica Exposición 

 

        

Empresas Exportadoras  de 

Cacao 20 13 Encuesta Gráficos 

 

Productores cacaoteros 53 34 Encuesta Gráficos 

Instituciones involucradas en 

el Comercio Exterior 10 6 Encuesta Gráficos 

 

 83 53   
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Finalmente, el cálculo de tamaño de muestra sería, como se muestra a continuación: 

 

53

1,09,0)96,1(82)05,0(

831,09,0)96,1(

)1(

22

2

22

2

n

n

PQZNe

PQNZ
n

 

De la fórmula aplicada de acuerdo al procedimiento estadístico obtuvimos como Tamaño 

de Muestra un total de 53 personas encuestadas. 

3.2.  REQUISITOS Y TRÁMITES PARA EXPORTAR  

PROCEDIMIENTOS PARA EXPORTAR DESDE ECUADOR. 

 

Las personas naturales o jurídicas para poder realizar exportaciones requieren cumplir con 

los siguientes requisitos: 

1.- Obtener el Registro Único de Contribuyente (RUC) en el Servicio de Rentas Internas 

(SRI) 

2.- Registrarse como exportador a través del sistema Ecuapass, previa la obtención del 

TOKEN (firma digital)  

3.- El Comité de Comercio Exterior  (COMEX) estableció que los exportadores 

adicionalmente se registren con el Ministerio de Industrias y Competitividad cuando se 

refieran a:  

Exportaciones de chatarra y desperdicios metales ferrosos y no ferrosos. Resolución 400 

del 13 de septiembre de 2007 y publicada en el Registro Oficial Suplemento 233 del 17 de 

diciembre de 2007.  

Exportaciones de cueros y pieles. Resolución 402 del 13 de septiembre de 2007 y 

publicada en el Registro Oficial 222 del 29 de noviembre de 2007.   
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DOCUMENTOS PARA EXPORTAR:  

 

 CONOCIMIENTO DE EMBARQUE: Se utiliza para el transporte marítimo y es el 

título que representa la propiedad de la mercadería, además de ser la prueba del contrato de 

transporte y prueba de recibo de la mercadería a bordo.  

 

Los datos que contiene son:  

 

• Datos del cargador.  

• Datos del exportador.  

• Datos del consignatario.  

• Datos del importador.  

• Nombre del buque.  

• Puerto de carga y de descarga.  

• Indica si el flete es pagadero en destino o en origen.  

• Importe del flete.  

• Marcas y números del contenedor o de los bultos.  

• Número del precinto.  

• Descripción de mercaderías, pesos bruto y neto, volumen y medidas.  

• Fecha de embarque.  

 

 Factura proforma: Generalmente se utilizan hojas con membrete para 

confeccionarla; la descripción debe ser lo más detallada posible y los datos que debe 

contener son los siguientes:  

• Datos del Exportador  

• Nombre,  

• Dirección  

• Teléfono  

• Factura Pro Forma N°  
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• Fecha y lugar de emisión  

• Datos del Importador  

• Nombre  

• Dirección  

• Teléfono  

• Cantidad y descripción de la mercadería Precio unitario Precio total  

• Condiciones de entrega, plazo y forma de pago, incluyendo el Incoterm.  

• Plazo de validez.  

• Firma del exportador.  

Nota: No es imprescindible cumplir con ningún tipo de formalidad establecida por el SRI  

 

 Factura comercial: Es emitida por el exportador, y contiene:  

• Los nombres del Exportador e Importador, con sus respectivas direcciones y datos.  

• Los detalles técnicos de la mercadería  

• Fecha y lugar de emisión  

• La unidad de medida  

• Cantidad de unidades que se están facturando  

• Precio unitario y total de venta  

• Moneda de venta,  

• Condición de venta,  

• Forma y plazos de pagos,  

• Peso bruto y neto,  

• Marca,  

• Número de bultos que contiene la mercadería y  

• Medio de transporte  

• Firmada al pie por alguna persona responsable de la empresa o del sector de Comercio 

Exterior.  
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 Lista de empaque – packing list: Su finalidad es informar el contenido, peso bruto 

y neto de la mercadería a ser exportada, de acuerdo a como se encuentra embalada; la 

emite el exportador en hoja membrete de la empresa, y los principales datos que figuran 

en ella son:  

 

• Datos del exportador.  

• Datos del importador.  

• Marcas y números de los bultos.  

• Lugar y fecha de emisión.  

• Modo de embarque  

• Cantidad de bultos y descripción de la mercadería.  

• Total de los pesos brutos y netos.  

• Tipo de embalaje.  

• Firma y sello del exportador.  

• Habitualmente, este documento no es muy exigido en las operaciones de comercio 

internacional, dependiendo este factor de la naturaleza de las mercaderías.  

• Por lo general, se lo solicita en grandes embarques, o en aquellos donde existen variedad 

de tipos de mercadería.  

• Si el embarque contiene un solo tipo de mercadería, este documento puede ser obviado.  

 

• Certificados:  

La exportación de ciertos productos requiere un registro del exportador, autorizaciones 

previas o certificados entregados por diversas instituciones. Entre los certificados tenemos:  
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TRÁMITES OBLIGATORIOS 

 

 

Producto Trámite Tramitación 

Café Código de la Organización 

Internacional del Café, 

OIC 

MIPRO (Dirección de 

Comercio Exterior o 

Subsecretarías Regionales). 

Café Inscripción del exportador COFENAC 

Café (excepto 

industrializado) 

Contribución Agrícola: 2% 

del valor FOB (Ley Especial 

del Sector Cafetalero). 

Pago en Banco Fomento 

Café Certificado de Calidad y 

Variedad de Café 

MAGAP, ANECAFE y 

COFENAC 

Cacao en grano y derivados Certificado de Calidad ANECACAO 

Cacao y derivados (licor, 

pasta, manteca, torta, polvo 

de cacao, otros). 

Certificado de calidad Corporación Bolsa Nacional 

de productos Agropecuarios 

Productos del mar y 

acuícolas, a USA. 

Certificado de Aplicación de 

Normas de la 

Reglamentación HACCP. 

Instituto Nacional de Pesca 

Productos del mar para 

empresas empacadoras 

Clasificarse en la Dirección 

General de Pesca como 

productor-exportador 

Instituto Nacional de Pesca 

Sector maderero Permiso especial de 

transporte (Guía Forestal) 

Distrito Forestal 

Banano y plátano Aportación para 

reconstrucción de carreteras: 

0.7% 

 

CORPECUADOR 
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TRÁMITES OBLIGATORIOS: AUTORIZACIONES O LICENCIAS 

PREVIAS 

Organismo Producto 

MAGAP, a través del INEFAN Vida silvestre en proceso de extinción o 

sus productos, cuando la exportación se 

realiza con fines científicos, educativos o 

de intercambio. 

Ministerio de Defensa Nacional Para armas, municiones, explosivos, etc. 

Consejo Nacional de Control de 

Sustancias Estupefacientes 

O Psicotrópicas, CONSEP 

Para plantas, sustancias estupefacientes o 

psicotrópicas, insumos, componentes, 

preparados, derivados, etc. u otros 

productos químicos. 

Comisión de Energía Atómica Para minerales radioactivos 

Directorio del Instituto Nacional de 

Patrimonio Cultural de la Nación  

 
 

MAGAP 

 

 

 

MAGAP/MIPRO 

 

 

 

Comisión Nacional Automotriz 

Para bienes pertenecientes al Patrimonio 

Nacional que son exportados con carácter 

temporal para exhibición u otros fines 

Exportaciones de productos químico-

biológicos y demás, de uso veterinario. 

Exportaciones de madera rolliza, productos 

forestales semielaborados, gomas, resinas, 

cortezas, frutos, bejucos, raíces, leña, 

carbón. 

Exportaciones del sector automotriz 

MIPRO/Subsecretaría de Recursos 

Pesqueros y/o Dirección General de 

Pesca 

Especies marinas en vías de extinción, 

aletas de tiburón. 
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TRÁMITES COMPLEMENTARIOS: CERTIFICADOS NO EXIGIBLES 

PARA EL TRÁMITE.  

PUEDEN SER SOLICITADOS POR EL IMPORTADOR 

Certificado de Calidad 

Instituto Nacional de Pesca Productos del mar y derivados  

Instituto Ecuatoriano de Normalización 

Respectivos Programas Nacionales 

Conservas alimenticias 

Café y cacao 

Certificado de Origen 

Garantiza el origen de los productos a fin de que, gracias a las preferencias arancelarias existentes 

entre ciertos países; el importador pueda justificar la exoneración total o parcial de los impuestos 

arancelarios. 

COFENAC  

Cámara de Acuacultura 

MIPRO 

Cámaras de la Producción: Artesanía, 

de Comercio, de Industriales, de Pequeños 

Industriales y FEDEXPOR. 

MIPRO/Subsecretaría Rec. Pes. 

MIPRO/ Embajada de EUA 

Café en grano y soluble 

Para ALADI y CAN 

Camarón 

Sector automotor 

Otros productos 

Con preferencia arancelaria (SPG y LPAA) 

Productos pesqueros 

Otros productos 

Certificados sanitarios 

Departamento de Sanidad Vegetal del 

MAGAP 

AGROCALIDAD, o Inspector de 

Cuarentena Vegetal en puertos, aeropuertos 

y aduanas.  

Certificado fitosanitario: para productos de 

origen vegetal no industrializados. 

 

AGROCALIDAD Certificado de residualidad de plaguicidas: 

para flores naturales exportadas a Uruguay 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

55 

Instituto Nacional de Higiene Leopoldo 

Izquieta Pérez 

Certificado sanitario: para exportar frutas y 

hortalizas frescas a la UE 

AGROCALIDAD Certificado zoosanitario: para exportar 

animales, productos y subproductos de 

origen animal. 

Veterinario acreditado  Certificado de vacunación y/o salud: para 

exportar animales vivos. 

Instituto Nacional de Pesca 

 

Certificado ictosanitario: para productos 

del mar y derivados. 

Instituto Izquieta Pérez Certificado sanitario: para exportar 

productos del mar frescos a la Comunidad 

Económica Europea 

Registro sanitario 

Productos alimenticios industrializados, aditivos, medicamentos 

o materia prima para elaborarlos, productos farmacéuticos, productos de tocador, 

plaguicidas. Se solicita registro para exportación, adjuntando documentos y muestras 

al Instituto de Higiene Leopoldo Izquieta Pérez. 

Certificado de libre venta en el país 

Aplicable a medicinas, alimentos, productos de higiene o cosméticos, 

plaguicidas, material médico quirúrgico 

Trámite en el Ministerio de Salud Pública 

Certificado de elegibilidad de cuotas 

Para exporta azúcar a Estados Unidos. 

Trámite en la Embajada de Estados Unidos y el MIPRO 

Factura o visa consular 

Pueden exigirla en Argentina, Colombia, Haití, Honduras, Panamá, Paraguay, Perú, República 

Dominicana, Uruguay, Venezuela, Portugal, Nigeria. 
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Declaración de Exportación ante el SENAE a través del Ecuapass    

Todas las exportaciones deben presentar electrónicamente la Declaración Aduanera de 

Exportación (DAE) en el nuevo sistema implementado por el SENAE. 

Las declaraciones de exportación se respaldan con la información que contienen de los 

siguientes documentos:  

• Factura comercial original.  

• Licencias/Autorizaciones previas (cuando el caso lo amerite).  

• Certificado de Origen (cuando el caso lo amerite).  

• Documento de Transporte (Copia No Negociable)   

Cabe indicar que hoy en día los documentos de acompañamiento y de soporte de las 

declaraciones de exportación se presentan en formato digitalizado, y su presentación física 

solo amerita cuando la autoridad aduanera lo considere. 

Trámite en Aduana (operatividad)   

El Trámite de una exportación al interior de la aduana hoy en día se hace de forma 

simplificada y ágil en aplicación de las bondades del nuevo sistema de aduana llamado 

Ecuapass.  

Se inicia con la transmisión electrónica de la DAE por parte del exportador o su agente de 

aduana, elaborada la DAE se procede con el ingreso de la carga a Zona Primaria, cabe 

indicar que para poder ingresar la carga a Zona Primaria se debe realizar u obtener el AISV 

(Autorización de Ingreso y Salida de Vehículos)  documento electrónico que es necesario 

para poder ingresar la carga que se va exportar, es decir el ingreso al recinto portuario; el 

AISV como tal se maneja en Contecon, en los demás Puertos Privados manejan un 

documento muy parecido, en todo caso dichos documentos tienen como labor principal  
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registrar la carga y medio de transporte que ingresa o sale de Zona Primaria en el puerto de 

embarque. La DAE finaliza con el ingreso al Ecuapass de la información que contiene el 

documento de transporte, por parte de las empresas navieras y consolidadoras de carga. 

En el ART. 154 del Libro V del COPCI se define claramente que es una exportación 

definitiva, el cual textualmente dice: 

Es el régimen aduanero que permite la salida definitiva de mercancías en libre circulación, 

fuera del territorio aduanero comunitario o a una Zona Especial de Desarrollo Económico 

ubicada dentro del territorio aduanero ecuatoriano, con sujeción a las disposiciones 

establecidas en el presente Código y en las demás normas aplicables.  

En el  ART. 158 del Reglamento del Libro V del COPCI que es la concordancia de lo 

que indica la Ley define lo siguiente: 

Es el régimen aduanero que permite la salida definitiva de mercancías en libre circulación, 

fuera del territorio aduanero ecuatoriano o a una Zona Especial de Desarrollo Económico, 

con sujeción a las disposiciones establecidas en la normativa legal vigente.  La salida 

definitiva del territorio aduanero ecuatoriano de las mercancías declaradas para su 

exportación, deberá tener lugar dentro de los treinta días siguientes a la aceptación de la 

Declaración Aduanera de Exportación. La Autoridad Aduanera o la empresa concesionaria 

del servicio de Depósito Temporal, registrará electrónicamente el ingreso a la Zona 

Primaria y la salida al exterior de las mercancías a ser exportadas.   

Cuando por causas debidas al transporte de las mercancías por motivos de logística no 

pudiera cumplirse el plazo fijado en el inciso anterior, las autoridades aduaneras podrán 

prorrogar dicho plazo por una sola vez previo conocimiento de causa, que no será superior 

al periodo originalmente otorgado,  sin perjuicio de las sanciones administrativas a que 

hubiere lugar.  Sólo se podrán exportar aquellas mercancías que hayan sido objeto de una 

Declaración Aduanera de Exportación debidamente transmitida o presentada ante la  
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Autoridad Aduanera. El ingreso a la Zona Primaria Aduanera de las mercancías destinadas 

a la exportación será realizada de acuerdo a los procedimientos que para el efecto dicte la 

Dirección General del Servicio Nacional de Aduana del Ecuador.   

En el ART. 66 del Reglamento del Libro V del COPCI se establece el plazo para 

presentar la DAU de exportación, el cual textualmente indica en la parte pertinente lo 

siguiente:  

Para las exportaciones, la Declaración Aduanera podrá presentarse hasta 24 horas antes del 

ingreso de las mercancías a zona primaria, debiendo presentar los documentos de 

acompañamiento,  de soporte y correcciones a la declaración hasta 30 días posteriores al 

embarque de las mercancías.    

Para las exportaciones por vía aérea de productos perecibles en estado fresco podrá 

presentarse una sola Declaración Aduanera, para varios embarques hacia un mismo 

destino, realizados dentro de un mismo mes.  

Esta declaración deberá presentarse 3 días hábiles antes del inicio de cada mes y sus 

documentos de acompañamiento, de soporte y correcciones podrán presentarse hasta 30 

días posteriores a la finalización del mes.    

 Si por causas debidas al transporte de las mercancías, no pudiera cumplirse el plazo 

mencionado en este inciso, el Director Distrital podrá prorrogar dicho plazo conforme a las 

necesidades del exportador, sin perjuicio de la aplicación de la sanción por falta 

reglamentaria respectiva.   

El Director General podrá disponer plazos distintos a los mencionados en este artículo 

cuando  por necesidades operativas debidamente justificadas se lo considere pertinente.   
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3.3 Estructura de la comercialización del licor de cacao 

Comercialización.- 

La comercialización de cacao se ha realizado históricamente bajo tres  sistemas: la junta 

de comercialización, la caja de estabilización y el libre mercado. De estos, el que rige de 

forma prácticamente generalizada en la actualidad es el de libre mercado; no obstante, a 

continuación se describen, a modo informativo, cada uno de ellos1: 

a) Junta de comercialización: Este sistema se ha usado principalmente en los países 

productores de habla inglesa en África, como Ghana y, hasta 1986, Nigeria. Se caracteriza 

por la presencia de un organismo estatal que ejerce un monopolio sobre la 

comercialización interna y externa del producto. 

Una vez que el cacao se compra al productor se convierte en propiedad de la junta de 

comercialización y es manejado por la junta en todas las etapas de la cadena. Los precios 

se determinan por la junta y se fijan para toda la campaña. 

La fijación del precio permite reducir la vulnerabilidad de los productores frente a las 

fluctuaciones mundiales de precios. 

b. Caja de estabilización: A pesar de que presenta similitudes con la junta de 

comercialización (determina los precios internos y posee la propiedad del cacao dentro de 

la cadena de comercialización), existe menos intervención por parte del estado que en el 

sistema anteriormente mencionado. El manejo físico del producto, desde el productor 

hasta los puntos de exportación, es llevado a cabo por agentes privados. 
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3.3.1 Subpartida arancelaria 

Las partidas arancelarias que se utilizaron para la realización del presente estudio fueron 

aquellas comprendidas dentro del Capítulo 18 del Sistema Armonizado, las cuales se 

describen a continuación: 

 

18.01.00.19.00: Cacao en grano, entero o partido, crudo o tostado 

1802: Cáscara, películas y demás residuos de cacao 

18.03.10.00.00: Pasta de cacao incluso desgrasada 

1804: Manteca, grasa y aceite de cacao 

1805: Cacao en polvo sin adición de azúcar ni otro edulcorante 

 

3.3.2 El valor FOB 

Agrocalidad semanalmente emite un precio referencial, el precio es por tonelada, para 

hallar el verdadero valor FOB, se deberá multiplicar el precio referencial por el total de 

toneladas declaradas en la factura comercial, a continuación se detalla la fórmula para el 

cálculo referencial del valor FOB: 

Precio unitario de agrocalidad * 22.046 =   precio tonelada unitario  *   Total de 

toneladas en factura = VALOR FOB 

JAPON: 

Precio FOB 

 

$105.00 mínimo referencial de pasta de cacao al año 

 

$105.00 * 22.046 =  $2,314.83 precio por tonelada 
 

$2,314.83*20 TON = $46,296.60 
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Estiba de la carga 

2 Contenedores semanales de 20 TON cada uno. 

8 Contenedores mensuales 

96 Contenedores anuales de 20 TON cada uno 

1era presentación: La presentación al mercado Japonés, son en cajas de 25Kg. Netos, en 

la cual se estibaran trece filas de 57 cajas y una fila de 59 cajas; dando un total de 800 cajas 

por contenedor 20´DV. 

2da presentación: La presentación al mercado Japonés, son en cajas de 20Kg. Netos, 

dando un total de 1000 cajas por contenedor 20´DV. 

Días de transito: 32 días.  

Puerto de trasbordo: Manzanillo – México. 

 

Principales competidores 

 

Entre los principales países que le exportan semielaborados al mercado japonés tenemos a 

Holanda y Costa de Marfil con un precio por tonelada de 2000EUROS referencial. 

 

CHILE: 

 

$105.00 mínimo referencial de pasta de cacao al año 

 

$105.00 * 22.046 =  $2,314.83 precio por tonelada 

 

$2,314.83*18 TON = $41,666.94 

Estiba de la carga 

 

2 Contenedores cada 2 semanas de 18 TON cada uno. 

4 Contenedores mensuales  

48 Contenedores anuales de 18 TON cada uno 
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La presentación al mercado chileno, son en fundas de 25Kg. Netos, en la cual se estibaran 

ocho filas de 90 fundas; dando un total de 720 fundas por contenedor 20´DV. 

Días de transito: 6 días. 

Recorrido directo. 

 

Principales competidores 

 

Entre los principales países que le exportan semielaborados al mercado chileno tenemos a 

República dominicana y Brasil con un precio por tonelada de $2,500.00 referencial. 

 

3.3.3.-  Determinación de Gastos Internos de Exportación 

(Por valores) 

Los gastos internos de exportación son los siguientes: 

 Gastos por inspecciones de Agrocalidad 
 

 Emisión B/L 
 

 THC (Handling) 

 

 THC (Costos navieros) 
 

 THC (Ingreso terminal portuario) 
 

 Sello para contenedor 

 

 Costos administrativos 
 

 Inspección, condición y cantidad 

 

 Transporte terrestre de contenedores 

 

 Custodio por contenedores 
 

 Empapelado y nordics por contenedor 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

63 

 

Documentos a presentar.- 

Las exportaciones deberán ser acompañadas de los siguientes documentos: 

1. Carta de cobranza. 

2. Factura comercial original. 

3. B/L. 

4. Certificado de Origen. 

5. Certificado Fitosanitario. 

6. Certificado COA (Certificate of Authenticity). 

7. Reporte de producción de exportación. 

8. Certificado de inspección. 

Es obligatorio la intervención del agente afianzado de aduanas en los siguientes casos: 

• Para exportaciones efectuadas por entidades del sector público. 

• Para los regímenes especiales. 

3.3.4.- Embalaje y Etiquetado 

Tienen diferentes tipos de embalaje: 

Cajas: 

 Presentación en Bloques de 20kg 

 Presentación en Bloques de 25kg 

Fundas: 

 Presentación en producto troceado de 25 kg 

 Presentación de nibs de 30kg. 
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El etiquetado contiene: 

 El lote en el cual se distingue el producto 

 Nombre del exportador 

 Numeración del producto 

 La fecha de elaboración del producto 

 La fecha de caducidad del producto 

 Código de barra del producto  

Ejercicio de  cálculo de la carga que entra en un contenedor según su presentación. 

 Fundas de Licor de Cacao (25 KN – 25.40 KB)  

Chile - Interiores del Contenedor: 20`DV  

5.90 Largo 

2.35 Ancho 

2.39 Alto 

Dimensiones Fundas de Licor de Cacao: 

72cm Largo 

42cm Ancho 

15cm Alto 

Calculo: 

5.90 / 72 cm = 8 Filas (Largo) 

2.35 / 42 cm = 5.60 > 6 Fundas (Ancho) 

2.39 /0.15 cm = 15.93 > 16 Fundas (Alto) 

6 Ancho X 16 Alto = 96 Fundas (Columnas) 

96 fundas X 8 Filas = 720 Fundas estibadas en un contenedor de 20`DV para el mercado 

chileno  
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 Cajas de Licor de Cacao (25 KN – 25.78 KB) 

Japón -  Interiores del Contenedor: 

5.90 Largo 

2.35 Ancho 

2.39 Alto 

Dimensiones Cajas de Licor de Cacao: 

42cm Largo 

33cm Ancho 

0.29cm Alto 

Calculo: 

5.90 / 42 cm = 14.05 > 14 Filas (Largo) 

2.35 / 33 cm = 7.12 > 7 Cajas (Ancho) 

2.39 /0.29cm = 8.24 > 8 Cajas (Alto) 

7 Ancho X 8 Alto = 56 Cajas x Columna 

56 Cajas X 14 Filas = 800 Cajas en contenedor de 20`DV Destino Japón  

 

 Cajas de Licor de Cacao (20 KN – 21.10 KB) 

Interiores del Contenedor: 

5.90 Largo 

2.35 Ancho 

2.39 Alto 

Dimensiones Cajas de Licor de Cacao: 

48cm Largo 

45cm Ancho 

13cm Alto 
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Calculo: 

5.90 / 48 cm = 12.29 > 12 Filas (Largo) 

2.35 / 45 cm = 5.22 > 5 Cajas (Ancho) 

2.39 /0.13 cm = 18.38 > 18 Cajas (Alto) 

5 Ancho X 18 Alto = 90 Cajas (Columnas) 

90 Columnas X 12 Filas = 1000 Cajas (Cuando el mercado Japonés requiere en esta 

presentación pero lleva igual 20 TON) 

Imagen de Contenedor de 20` (Carga seca) 

 

 

 

3.4 TRATAMIENTO A LA INFORMACIÓN, PROCESAMIENTO Y ANÁLISIS. 

Los resultados de las encuestas y las entrevistas  se detallan a continuación: 

 

OBJETIVO: RECOLECTAR INFORMACION SOBRE EL NIVEL DE CONSUMO 

DEL LICOR DE CACAO.  

 

3.4.1 ENCUESTA APLICADAS. 

Encuestas aplicadas a los posibles consumidores de licor de cacao. 

 

OBJETIVO: Recolectar información sobre el nivel de consumo de licor de cacao. 
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1.- ¿CONOCE USTED ACERCA DE LOS DIFERENTES TIPOS DE  CACAO QUE SE 

PRODUCEN EN EL ECUADOR?   

SI   (    ) 

 

NO (    ) 

 

2.- ¿CREE USTED QUE SERÍA MÁS BENEFICIOSO PARA EL ECUADOR LA 

EXPORTACIÓN DE PRODUCTOS O SEMIPRODUCTOS DERIVADOS DEL 

CACAO? 

SI   (    ) 

 

NO (    ) 

 

3.- ¿CREE USTED QUE CON LA EXPORTACIÓN DE LOS SEMIELABORADOS DE 

CACAO SE PODRÁN APERTURAR NUEVOS MERCADOS? 

SI   (    ) 

 

NO (    ) 

 

4.- ¿CONSIDERA USTED QUE CON LA EXPORTACIÓN DE LICOR DE CACAO SE 

INCREMENTARAN NUEVAS FUENTES DE TRABAJO?                  

SI   (    ) 

 

NO (    ) 

 

5.- ¿CREE USTED QUE LA EXPORTACIÓN DE LICOR DE CACAO TENDRÁ 

BUENA ACOGIDA Y CAUSARA IMPACTO EN EL MERCADO INTERNACIONAL? 

SI   (    ) 

 

NO (    ) 
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6.- ¿CONSIDERA USTED QUE LAS EMPRESAS EXPORTADORAS DE DERIVADOS 

DEL CACAO SON MÁS COMPETITIVAS EN EL EXTRANJERO QUE LAS QUE 

EXPORTAN CACAO EN GRANO? 

SI   (    ) 
 

NO (    ) 
 

7.- ¿SATISFACER EN MAYOR CANTIDAD LA DEMANDA DEL PAÍS 

IMPORTADOR PERMITIRÁ QUE NUESTRO PAÍS MEJORE EL INGRESO DE  

DIVISAS? 

SI   (    ) 
 

NO (    ) 
 

8.- ¿CREE UD QUE NUESTRO PAÍS CUENTA CON LA CAPACIDAD INSTALADA 

NECESARIA PARA PRODUCIR ESTE SEMI-ELABORADO? 

SI   (    ) 
 

NO (    ) 
 

9.- ¿CREE UD QUE CON UNA MAYOR PRODUCCIÓN Y EXPORTACIÓN  DE 

LICOR DE CACAO SE REDUCE EL DÉFICIT DE LA BALANZA COMERCIAL DEL 

PAÍS? 

SI   (    ) 
 

NO (    ) 
 

10.- ¿PRODUCIR Y EXPORTAR MÁS LICOR DE CACAO PROVOCARA UN MEJOR 

PERFIL INTERNACIONAL COMO EXPORTADORES DE BIENES CON VALOR 

AGREGADO? 

SI   (    ) 
 

NO (    ) 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

69 

 

REPRESENTACIÓN GRÁFICO DE LAS ENCUESTAS: 

1.- ¿CONOCE USTED ACERCA DE LOS DIFERENTES TIPOS DE  CACAO QUE SE 

PRODUCEN EN EL ECUADOR?  

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 31 58 

No 22 42 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres. 

 

 

58%
42%

Nº Encuestados

SI

NO

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 58% de los encuestados tienen 

conocimiento de los diferentes tipos de cacao mientras que el 42% no tiene conocimiento 

acerca de los tipos de cacao que se produce en el Ecuador. Lo cual quiere decir que el 

Ecuador tiene una variedad en cuanto a cacao se refiere. 

 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

70 

 

2.- ¿CREE USTED QUE SERÍA MÁS BENEFICIOSO PARA EL ECUADOR LA 

EXPORTACIÓN DE PRODUCTOS O SEMIPRODUCTOS DERIVADOS DEL 

CACAO? 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 41 77 

No 12 23 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres 

 

 

77%

23%

NºEncuestados

SI

NO

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 77% de los encuestados considera 

que sería beneficioso para el país la exportación de productos o semiproductos derivados 

del cacao mientras que el 23% opina que la exportación de éstos semielaborados no sería 

muy beneficioso. Lo cual quiere decir que, el Ecuador tiene que buena aceptación en el 

mercado extranjero con la exportación de este semiproducto derivado del cacao. 
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3.- ¿CREE USTED QUE CON LA EXPORTACIÓN DE LOS SEMIELABORADOS DE 

CACAO SE PODRÁN APERTURAR NUEVOS MERCADOS? 

 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres 

 

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 77% de los encuestados considera 

que con la exportación de los semielaborados del cacao se podrán aperturar nuevos 

mercados, mientras que el 23% opina lo contrario. Lo cual quiere decir que, gracias a la 

exportación de este producto habrá mayor apertura hacia distintos mercados. 

 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 41 77 

No 12 23 

Total 53 100% 
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4.- ¿CONSIDERA USTED QUE CON LA EXPORTACIÓN DE LICOR DE CACAO SE 

INCREMENTARAN NUEVAS FUENTES DE TRABAJO? 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 42 79 

No 11 21 

Total 53 100% 

           

Fuente: Departamento de Producción 

 Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres 

 

 

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 79% de los encuestados considera 

que sería beneficioso para el país la exportación del licor de cacao ya que se generarían 

mayores fuentes de empleo para los ciudadanos, mientras que el 21% opina que con  la 

exportación del licor de cacao no habría mayor cambio en cuanto a plazas de trabajo se 

refiere. Lo cual quiere decir que con la exportación de este semielaborado sería de gran 

beneficio para el país y sus habitantes. 
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5.- ¿CREE USTED QUE LA EXPORTACIÓN DE LICOR DE CACAO TENDRÁ 

BUENA ACOGIDA Y CAUSARA IMPACTO EN EL MERCADO INTERNACIONAL? 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 40 75 

No 13 25 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres  

 

 

 

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 75% de los encuestados considera 

que sería beneficioso para el país la exportación de productos o semiproductos derivados 

del cacao mientras que el 25% opina que la exportación de éstos semielaborados no tendrá 

acogida. Lo cual quiere decir que el Ecuador tendría una buena aceptación en el mercado 

extranjero con la exportación de este semiproducto derivado del cacao. 
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6.- ¿CONSIDERA USTED QUE LAS EMPRESAS EXPORTADORAS DE DERIVADOS 

DEL CACAO SON MÁS COMPETITIVAS EN EL EXTRANJERO QUE LAS QUE 

EXPORTAN CACAO EN GRANO? 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 35 66 

No 18 34 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres  

 

 

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 66% de los encuestados considera 

que las empresas exportadoras de derivados del Cacao son más competitivas en el 

extranjero, mientras que el 34% opina que las exportan cacao en grano son más 

competitivas. Lo cual quiere decir que las empresas exportadoras de derivados del Cacao 

son más competitivas en el extranjero que las que exportan cacao en grano. 
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7.- ¿SATISFACER EN MAYOR CANTIDAD LA DEMANDA DEL PAÍS 

IMPORTADOR PERMITIRÁ QUE NUESTRO PAÍS MEJORE EL INGRESO DE  

DIVISAS? 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 37 77 

No 16 23 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres  

 

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 77% de los encuestados considera 

que satisfacer en mayor cantidad la demanda del país importador ayudara a que se mejore 

nuestra balanza comercial, mientras que el 23% opina que con cumplir con los pedidos 

solicitados por el país importador, no será suficiente. Lo cual quiere decir que satisfacer en 

mayor cantidad la demanda del país importador permitirá que nuestro país mejore el 

ingreso de  divisas. 
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8.- ¿CREE UD QUE NUESTRO PAÍS CUENTA CON LA CAPACIDAD INSTALADA 

NECESARIA PARA PRODUCIR ESTE SEMI-ELABORADO? 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 12 23 

No 41 77 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres  

 

77%

23%

NºEncuestados

SI

NO

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 77% de los encuestados considera 

que nuestro país no cuenta con la cantidad suficiente de maquinarias para producir en 

mayor cantidad este semielaborado, mientras que el 23% opina que Ecuador si cuenta con 

los recursos necesarios. Lo cual quiere decir que nuestro país no cuenta con la capacidad 

instalada para su producción. 
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9.- ¿CREE UD QUE CON UNA MAYOR PRODUCCIÓN Y EXPORTACIÓN  DE 

LICOR DE CACAO SE REDUCE EL DÉFICIT DE LA BALANZA COMERCIAL DEL 

PAÍS? 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 26 49 

No 27 51 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres  

 

 

49%51%

NºEncuestados

SI

NO

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 51% de los encuestados considera 

que con el mayor envío de exportaciones de este semielaborado se reduciría la carencia 

económica que existe, mientras que el 49% opina que sería de gran ayuda para que exista 

una mejoría en la economía del país. Lo cual quiere decir con una mayor producción y 

exportación  de licor de Cacao se disminuiría el déficit de la balanza comercial del país. 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

78 

 

10.- ¿PRODUCIR Y EXPORTAR MÁS LICOR DE CACAO PROVOCARA UN MEJOR 

PERFIL INTERNACIONAL COMO EXPORTADORES DE BIENES CON VALOR 

AGREGADO? 

 

 

Variables 

 

N/o Encuestados 

 

Total 

Si 32 60 

No 21 40 

Total 53 100% 

 

Fuente: Departamento de Producción 

Elaborado por: Sara Nieto y Miguel Torres  

 

60%

40%

NºEncuestados

SI

NO

 

Análisis: 

En el presente gráfico de pastel, se puede observar que el 60% de los encuestados considera 

que con la mayor producción y exportación de licor de cacao ocasionara para el país un 

mejor perfil con mercados extranjeros, mientras que el 40% no considera ni opina lo 

mismo. Lo cual quiere decir que producir y exportar más Licor de Cacao provocara un 

mejor Perfil Internacional como exportadores de bienes con valor agregado. 
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ACTIVIDADES 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 

1 

PRESENTACION 

DEL DISEÑO 

TESIS                     

2 

APROBACION 

DEL TEMA A 

INVESTIGAR                     

3 

DIAGNOSTICO  

DEL PROYECTO Y 

DEFINICION DEL 

PROBLEMA 
                    

3 

JUSTIFICACION/ 

DESARROLLO 

OBJETIVOS                     

4 

 

INTENCIONALIDA

D DE LA 

INVESTIGACION 

                    

5 
DESARROLLO 

DEL CAPITULO II                     

6 
DESARROLLO 

DEL CAPITULO III                     

7 
DESARROLLO 

DEL CAPITULO IV                     

8 
DEFENSA DEL 

PROYECTO                     
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3.5 VIABILIDAD 

La investigación a realizarse es factible puesto que está respaldada por la empresa Torres 

Nieto S.A. la misma que proporcionara las respectivas facilidades para visitar sus 

instalaciones y conocer el proceso de producción hasta el proceso final de la elaboración 

del Licor de cacao, de esta manera se podrá diseñar la propuesta para exportar al mercado 

chileno – japonés y así tener mayores posibilidades de competir con nuevos mercados. 

CAPITULO IV 

4.1 FORMULACIÓN Y EVALUACIÓN DE LA PROPUESTA 

DESARROLLO DE LA PROPUESTA 

4.1.2 TITULO DE LA PROPUESTA 

"Logística Integral en la exportación e internacionalización del Licor de cacao 

ecuatoriano" 

4.1.3 JUSTIFICACIÓN DE LA PROPUESTA  

Mejorar el incremento de las exportaciones del Licor de cacao ecuatoriano enfocado en el 

éxito competitivo de las empresas exportadoras, estás deberán poseer una ventaja 

competitiva ya sea a través de costes inferiores o mediante productos diferenciados que 

obtengan precios superiores resaltando la oferta de productos y servicios de calidad 

superior basados en  procesos más eficientes de producción. Estas acciones impactarán 

directamente en el crecimiento de la productividad, el cual para ser sostenido la 

diferenciación estratégica es la capacidad de brindar a los mercados potenciales y no 

tradicionales un valor superior y singular en términos de calidad, características especiales 

y servicio posventa del producto donde todos los miembros del  grupos de interés salgan 

beneficiados con las políticas de comercialización y promoción del Licor de cacao. 

En si la propuesta en este proyecto se basa en ganar competitividad en el mercado 

internacional con la exportación de los derivados de cacao, con el fin de aprovechar la 
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ventaja que tiene la materia prima ecuatoriana a nivel mundial en su sabor y olor 

característico, sacar el máximo provecho y con esto mejorar las exportaciones por año, con 

la apertura de nuevos mercados, y mejorando la calidad del producto a la exigencia dada 

por cada uno de los clientes. 

Invertir en cursos de capacitación a operadores y técnicos de calidad para una mejor 

preparación, llenado y etiquetado de licor de cacao, presentación de mayor calidad. 

Incentivar al gobierno en la implementación de trasbase a áreas de cultivo sin utilizar, 

debido a la falta de agua no se puede cosechar ni producir en esas hectáreas especialmente 

en tierras de la península. 

Sembrío de la planta original Cacao arriba, este es apetecido en el mercado internacional 

por su real aroma y en el Ecuador esta materia prima por el tiempo de cosecha (Hasta 12 

años)  está en proceso de extinción por los productores.   

4.2 FUNDAMENTACION 

Nos resulta necesario conocer los acuerdos ambientales multilaterales que este bloque 

económico exige para que nuestro semielaborado de cacao cumpla con las exigencias y se 

les permita el ingreso a este mercado. 

Tomando en cuenta que nuestro proyecto de investigación tiene como finalidad determinar 

las potencialidades de producción y exportación del Licor de cacao hacia el mercado 

chileno y japonés; con el fin de conservar la biodiversidad y generar nuevas oportunidades 

de ingresos a las comunidades del país. 

Otros aspectos que enfocan nuestro proyecto de investigación es que le permitirá a la 

empresa Torres Nieto S. A. establecer planes de acción efectiva, así como también la 

identificación de debilidades y fortalezas internas, determinación de amenazas y 

oportunidades externas, establecimiento de misiones, fijación de objetivos, desarrollo y 

análisis de estrategias alternativas y poder decidir cuál alternativa de exportación sería la 

más conveniente. 
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4.3 OBJETIVOS 

4.3.1 GENERAL: 

Analizar las estrategias de exportación del Licor de cacao ecuatoriano hacia el mercado 

chileno y  japonés, con el fin de facilitar su aplicación en la empresa Torres Nieto S. A.  

4.3.2 ESPECIFICOS: 

Mantener las exportaciones de Licor de cacao a mercados exigentes y abrir nuevos puertos 

aprovechando el sabor y aroma apetecido en el extranjero que tiene nuestra materia prima 

ecuatoriana. 

4.4 IMPORTANCIA: 

Nuestro proyecto parte del reconocimiento de que la actividad del campo de la agro-

exportación del Ecuador representa una opción económica actual y promisoria para los 

productores y micro productores del país, tanto por las condiciones existentes en el país 

para su desarrollo, como por la existencia de mercados crecientes y deficitarios, tanto 

nacionales como internacionales. Además constituye una opción rural social importante al 

permitir valorar día a día el principal patrimonio con que cuentan los agricultores: la tierra. 

4.5 UBICACIÒN SECTORIAL Y FISICA 

Mediante el análisis realizado de la actividad agro-exportación del Licor de cacao 

ecuatoriano y principalmente la consulta con os actores de la producción, agentes de apoyo 

e informantes calificados, permitió identificar una serie de potencialidades que podrían 

favorecer el desarrollo de la actividad de exportación. 

4.6 FACTIBILIDAD 

Para efectos de la ejecución de este trabajo, se consideraron las condiciones actuales de los 

procesos de exportación, las cuales nos permitieron determinar una descripción real de  la 

situación actual de la empresa Torres Nieto S. A. y a su vez conocer la situación de 

mercado del Ecuador frente a la exportación de este producto industrializado tradicional,  
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como lo es el Licor de cacao ecuatoriano, con el fin de establecer parámetros de acción 

dirigidos a la promoción de acciones y procesos de la gerencia, que permitan alcanzar los 

objetivos previstos. A través de esta investigación, se espera contribuir a proporcionar las 

herramientas a la empresa en mención que empieza a incursionar en el ámbito de la 

exportación de productos nacionales tradicionales, lo que les va a permitir conocer los 

requisitos  características de dicho proceso de exportación, que no están conformados por 

excesivos requerimientos, sino más bien se consideran una oportunidad de expansión.   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

84 

 

 

4.7 PARTE FINANCIERA DEL PROYECTO 

 

 

ACTIVOS  NO CORRIENTES – PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 

 

DETALLE DE ACTIVOS NO CORRIENTES 

 

COSTO TOTAL 

 

ACTIVOS FIJOS TANGIBLES 

 

$ 276,352.26  

EQUIPO DE COMPUTACIÒN $ 4,800.00   

EQUIPO DE OFICINA $ 4,500.00   

MAQUINARIA Y EQUIPOS 150,000.00   

UTILES DE OFICINA $ 1,500.00   

MUEBLES Y ENSERES $ 7,000.00   

 VEHÌCULO $ 52,169.40   

INSUMOS $ 56,382.86   

 

ACTIVOS FIJOS INTANGIBLES 

 

$ 5,500.00  

GASTOS DE CONSTITUCIÒN $ 3,500.00    

ESTUDIO DE MERCADO $ 2,000.00    

 

TOTAL 

  
 

$ 281,852.26  

 

 

 

 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

85 

SUELDOS AÑO 1 
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GASTOS DE PAPELERIA 

     

DETALLE CANT. 
VALOR 

UNITARIO 
TOTAL 

MENSUAL 
TOTAL ANUAL 

HOJAS MEMBRETADAS 360  $                 0.20   $               72.00   $           864.00  

GUIAS DE REMISION (1 X 50) 6  $                 7.00   $               42.00   $           504.00  

FACTURAS EN BLOCK (1 X 50) 6  $               11.00   $               66.00   $           792.00  

TOTAL 372  $               18.20   $             180.00   $        2,160.00  
 

GASTOS DE VENTA 

     

DETALLE CANT. 
VALOR 

UNITARIO 
TOTAL 

MENSUAL 
TOTAL ANUAL 

ENVIO DE MUESTRAS 7  $               14.00   $               98.00   $        1,176.00  

PAGINA WEB 1  $             600.00   $             600.00   $           600.00  

PUBLICIDAD SEMESTRAL 2  $             300.00   $             600.00   $        1,200.00  

TOTAL 10  $             914.00   $          1,298.00   $        2,976.00  
 

GASTOS DE EMPAQUE Y DE EMBALAJE 

DETALLE 
COSTO 

UNITARIO 

UNIDADES A  PRODUCIR  VALOR  

ANUALMENTE TOTAL 

  ANUAL 

EMPAQUE CAJAS  $      1.05  76800 CAJAS ANUALES  $     80,716.80  

EMBALAJE PARA CAJAS  $      1.48  768 CINTAS ANUALES  $       1,136.64  

VALOR TOTAL CAJAS 
   

 $     81,853.44  

EMPAQUE FUNDAS  $      0.31  34560 FUNDAS ANUALES  $     10,713.60  

EMBALAJE PARA FUNDAS  $  582.28    SELLAD/COSED/MANT.  $          582.28  

ETIQUETA PARA FUNDAS    $    23.79  112 ROLLOS ANUALES  $       2,664.48  

VALOR TOTAL FUNDAS 
   

 $     13,960.36  

VALOR TOTAL EMPAQUE Y EMBALAJE  $     95,813.80  

      
EL VALOR DE EMBALAJE PARA LAS FUNDAS SE DESGLOZA EN EL VALOR POR AÑO DE LA 

SELLADORA - COSEDORA  

Y EN EL MANTENIMIENTO DE CADA UNA DE ESTOS EN EL AÑO. 
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GASTOS PORTUARIOS 

     

DETALLE 
CANTIDAD VALOR  VALOR  

ANUAL UNITARIO ANUAL 

EMSION BL DESTINO JAPON 48 BLS  $      56.00   $     2,688.00  

SELLO DE NAVIERA 96 CONT  $      39.20   $     3,763.20  

THC HANDLING 96 CONT  $      50.40   $     4,838.40  

MANEJO DE TRANSFERENCIA 96 CONT  $      14.00   $     1,344.00  

THC COSTOS NAVIEROS 48 THC  $    135.00   $     6,480.00  

THC (ING. TERM. PORTUARIO) TPG 96 CONT  $      85.72   $     8,229.12  

INSPECCION ANTINARCOTICO 6 OCASIONES  $    124.04   $        744.24  

TOTAL    $   28,086.96  

EMSION BL DESTINO CHILE 24 BLS  $      50.40   $     1,209.60  

POR ASIGNACION DE CONT. 48 CONT  $      33.60   $     1,612.80  

THC HANDLING 48 CONT  $      44.80   $     2,150.40  

MANEJO DE TRANSFERENCIA 48 CONT  $      16.80   $        806.40  

THC COSTOS NAVIEROS 24 THC  $    130.00   $     3,120.00  

THC (ING. TERM. PORTUARIO) CONT. 48 CONT  $      86.52   $     4,152.96  

INSPECCION ANTINARCOTICO 4 OCASIONES  $    126.02   $        504.08  

TOTAL    $   13,556.24  

INSPECCION - COND - CANT. 144 CONT  $      28.00   $     4,032.00  

TRANSPORTE INTERNO 144 CONT  $    210.00   $   30,240.00  

CUSTODIO 72 CUSTODIO  $    151.20   $   10,886.40  

SELLOS INTERNOS 5 CAJAS  $      11.09   $          55.45  

ASESORIA EN EXPORTACION 72 ASESORIAS  $      89.60   $     6,451.20  

TOTAL 
   

 $   51,665.05  

TOTAL GASTOS PORTUARIOS 
   

 $   93,308.25  
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INSUMOS 

    

DETALLE CANTIDAD 
VALOR MONTO 

UNITARIO ANUAL 

PALLETS PLASTICOS 100  $               53.70   $           5,370.00  

SEPARADORES DE PALLETS 100  $                 1.10   $              110.00  

MONTACARGA 1  $        45,920.00   $         45,920.00  

BATERIA DE MONTACARGA 1  $          3,920.00   $           3,920.00  

FUMIGACION DE BODEGA 2  $               21.83   $                43.66  

RADIOS INSDUSTRIALES 7  $             145.60   $           1,019.20  

TOTAL 
  

 $         56,382.86  

 

CAPITAL DE TRABAJO 

  

DETALLE  VALOR 

SUELDOS Y SALARIOS $          331,044.13 

GASTOS DE PAPELERIA $              2,160.00 

GASTOS DE VENTA $              2,976.00 

GASTOS GENERALES $            18,840.00 

GASTOS DE EMPAQUE Y EMBALAJE $            95,813.80 

GASTOS PORTUARIOS $            93,308.25 

SEGURO $              3,651.86 

INSUMOS $            56,382.86 

TOTAL $          604,176.90 
 



“FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES ECUATORIANAS DE LICOR DE CACAO CON 

ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PRIVADAS, PERIODO 2013” 

89 

INVERSIONES DEL PROYECTO 

    INVERSIONES 

DETALLE VALOR 

ACTIVOS NO CORRIENTES  $                 276,352.26  

EQUIPO DE COMPUTACION    $              4,800.00  

  

EQUIPO DE OFICINA    $              4,500.00  

MAQUINARIA Y EQUIPO    $          150,000.00  

UTILES DE OFICINA    $              1,500.00  

MUEBLES Y ENSERES  $              7,000.00  

VEHICULO  $            52,169.40  

INSUMOS  $            56,382.86  

ACTIVOS FIJOS INTANGIBLES  $                     5,500.00  

GASTOS DE CONSTITUCION  $              3,500.00  

  ESTUDIOS DE MERCADO  $              2,000.00  

CAPITAL DE TRABAJO  $                 604,176.90  

TOTAL  $                 886,029.16  

 

FINANCIAMIENTO DEL PROYECTO 

INVERSION TOTAL  $          886,029.16  

ACTIVOS FIJOS  $          281,852.86  

CAPITAL DE TRABAJO  $          604,176.90  

  

INVERSION TOTAL  $          886,029.16  

FINANCIAMIENTO  $          310,110.21  

APORTE PROPIO  $          575,918.95  

 

APORTACIONES   DE LOS SOCIOS 

ACCIONISTAS CAPITAL PARTICIPACION 

ACCIONISTA 1 $ 316,755.42 55% 

ACCIONISTA 2 $ 259,163.53 45% 

TOTAL $ 575,918.95 100% 
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TABLA DE AMORTIZACION 

  
Capital  $    310,110.21  

Tasa de interés anual 0.105 

Tasa de interés trimestral 0.02625 

Plazo en años 3 

Forma de pago Trimestral 

Total de periodos 12 

Periodos de gracia 1 

Periodos normales 11 

Valor de dividendo $ 32,824  

 

 

No de dividendo Valor de intereses 
Amortización de 

Capital 
Valor de 

dividendo 
Saldo de 
Capital 

0       310110.21 

1 8140 0 8140 310110 

2 8140 24683 32824 285427 

3 7492 25331 32824 260096 

4 6828 25996 32824 234100 

5 6145 26678 32824 207422 

6 5445 27379 32824 180043 

7 4726 28097 32824 151945 

8 3989 28835 32824 123110 

9 3232 29592 32824 93519 

10 2455 30369 32824 63150 

11 1658 31166 32824 31984 

12 840 31984 32824 0 

Totales 59089 310110 369199 1940906 
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ESTADO DE SITUACIÓN INICIAL 
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COSTOS FIJOS Y VARIABLES 
 

  

FIJOS VARIABLES 

MATERIA PRIMA      $               5,090,400.00  

MANO DE OBRA DIRECTA       

  OPERADORES    $                    23,552.40  

  ESTIBADORES    $                    34,033.63  

MANO DE OBRA INDIRECTA       

  JEFE DE COMPRAS  $           18,885.00    

  ASISTENTE DE COMPRAS  $           11,776.20    

  JEFE DE SEGURIDAD  $           22,598.40    

  MONTACARGISTAS  $           13,014.00    

  SUPERVISOR  DE PRODUCCION  $           19,203.00    

  JEFE DE PRODUCCION  $           18,885.00    

  ASISTENTE DE LABORATORIO  $           15,489.60    

  GUARDIAS  $           11,776.20    
SEVICIOS BÀSICOS        

DEPARTAMENTO 
EXPORTACIÒN       

  LUZ  $                130.00    

  AGUA  $                  30.00    

  TELEFONO  $                150.00    

  INTERNET  $                  80.00    

  COMBUSTIBLE  $                  80.00    

  PAPELERIA  $             2,160.00    

DEPARTAMENTO 
PRODUCCIÒN       

  LUZ  $                280.00    

  AGUA  $                140.00    

  TELEFONO  $                  70.00    

  INTERNET  $                  50.00    

  COMBUSTIBLE  $                  40.00    

DEPARTAMENTO DE 
SEGURIDAD       

  LUZ  $                150.00    

  AGUA  $                  60.00    

  TELEFONO  $                100.00    

  INTERNET  $                  60.00    

  COMBUSTIBLE  $                150.00    

PROMOCIÒN       
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PERSONAL ADMINISTRATIVO       

  GERENTE GENERAL  $           31,263.00    

  JEFE FINANCIERO  $           18,885.00    

  JEFE DE LOGISTICA  $           18,885.00    

  ASISTENTES DE LOGISTICA  $           15,489.60    

  JEFE DE RRHH  $           18,885.00    

  ASISTENTE DE RRHH  $           13,014.00    

  RECEPCIONISTA  $             5,888.10    

  ASISTENTES CONTABLES  $           13,014.00    

  MENSAJERO  $             6,507.00    

COSTO DE LA ENVOLTURA   ETIQUETA    $                      2,664.48  

DEL PRODUCTO EMPAQUE Y EMBALAJE    $                    93,149.32  

        

EQUIPO COMPLEMENTARIO       

        

  PALLETS PLASTICOS  $             5,370.00    

  SEPARADORES DE PALLETS  $                110.00    

  MONTACARGA  $           45,920.00    

  BATERIA DE MONTACARGA    $                      3,920.00  

  FUMIGACION DE BODEGA 
 

 $                           43.66  

  RADIOS INSDUSTRIALES  $             1,019.20    

        

AMORTIZACION    $         106,611.02    

        

IINVESTIGACIÒN  DE 
MERCADO    $             2,000.00    

        

DOCUMENTOS POR 
COBRANZA     $           13,412.40    

CARGA Y ESTIBA DEL 
CONTENEDOR      $                      4,032.00  

COSTES NAVIEROS      $                    28,086.96  

COSTES PORTUARIOS   
 

 $                    12,382.08  

INSPECCIÒN 
ANTINARCOTICOS      $                      1,248.32  

SELLOS DEL CONTENEDOR   
 

 $                           55.45  

HONORARIOS AGENTE DE 
ADUANA      $                      6,451.20  

CUSTODIO   
 

 $                    10,886.40  

TRANSPORTE INTERNO      $                    30,240.00  

TOTAL    $         451,630.72   $               5,341,145.90  
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COSTOS 
 

COSTOS FIJOS + COSTOS VARIABLES = COSTO TOTAL 

 $                     451,630.72  +  $                5,341,145.90  =  $                        5,792,776.62  

COSTO TOTAL  / 
CAN. PROD. 

PRODUCIDOS = COSTO TOTAL UNITARIO 

 $                  5,792,776.62  / 2784 =  $                               2,080.74  

UTILIDAD TOTAL / 
CAN. PROD. 

PRODUCIDOS = UTILIDAD UNITARIA 

 $                  2,229,568.32  / 2784 =  $                                  800.85  

COSTO TOTAL UNITARIO + UTILIDAD UNITARIA = PRECIO DE VENTA 

 $                         2,080.74     $                            800.85  =  $                               2,881.59  

COSTO TOTAL VARIABLE / UNIDADES A PRODUCIR = COSTO VARIABLE UNITARIO 

 $                  5,341,145.90  / 2784 =  $                               1,918.52  

PRECIO DE VENTA - 
COSTO VARIABLE 

UNITARIO = MARGEN DE CONTRIBUCIÓN 

 $                         2,881.59  -  $                         1,918.52  =  $                                  963.07  
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Planilla de cálculo del precio de exportación FOB 

   

AÑO 1 

    RUBROS VALORES 

1.  Costos de Producción   

    1.1.         Materias primas e insumos    

    1.1.1.      Materia Prima Nacional   $         5,090,400.00  

    1.1.2.      Materia Prima Extranjera   

    1.2.         Mano de obra directa y cargas sociales 57,586.03 

    1.3.         Costes Directos de fabricación/producción/ preparación 56,382.86 

    1.4          Costes Financieros  y de Operación 106,611.02 

    1.5.         Otros costos relacionados 131,627.40 

       1.6.         Subtotal Rubro 1                       $         5,442,607.31  

2. Gastos de administración y comercialización   

    2.1.  Departamento de exportación ( costes operativos) 

 $                 

3,730.00  

    2.2.  Investigación de mercados 2,000.00 

    2.3.  Publicidad en el exterior   

    2.4.  Otros gastos 141,830.70 

      2.5.         Subtotal Rubro 2                   $            147,560.70  

3.  Gastos Ex Fábrica ( EX WORKS)   

    3.1.  Costes de envases y etiquetas 

 $                 

2,664.48  

    3.2.  Coste de Empaques y Embalajes 93,149.32 

      3.3.         Subtotal Rubro 3                   $              95,813.80  

4.  Gastos de exportación   

    4.1.  Inspección, Condición y Cantidad de contenedor 4,032.00 

    4.2. Costes Navieros ( THC Origen) 28,086.96 

    4.3. Costes Portuarios ( THC Puerto Origen) 12,382.08 

    4.4. Manipuleo Inspección Antinarcóticos ( Pago a Puerto) 878.72 

    4.5. Sellos contenedor ( Pago a Puerto) 369.60 

    4.6. Honorarios Agente de Aduana 6,451.20 

    4.7 Documentos de Cobranza 13,412.40 

    4.8. Otros Rubros 41,181.85 

      4.9.         Subtotal Rubro 4                     $            106,794.81  

5.  UTILIDAD   

    5.1. Utilidad sobre los Costos de producción (40%) 2,177,042.92 

    5.2. Utilidad sobro los rubros del 2 al 4 (15%) 52,525.40 

6.  PRECIO FOB   

    6.1.   Precio FOB Total ( sumatoria del rubro 1 al 4) 8,022,344.94 

    6.2.   Precio FOB por tonelada 2,881.59 
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Planilla de cálculo del precio de exportación FOB 

   

AÑO 2 

    RUBROS VALORES 

1.  Costos de Producción   

    1.1.         Materias primas e insumos    

    1.1.1.      Materia Prima Nacional   $         5,599,440.00  

    1.1.2.      Materia Prima Extranjera   

    1.2.         Mano de obra directa y cargas sociales 63,344.63 

    1.3.         Costes Directos de fabricación/producción/ preparación 62,021.15 

    1.4          Costes Financieros  y de Operación 117,272.12 

    1.5.         Otros costos relacionados 144,790.14 

       1.6.         Subtotal Rubro 1                       $         5,986,868.04  

2. Gastos de administración y comercialización   

    2.1.  Departamento de exportación ( costes operativos)  $                 4,103.00  

    2.2.  Investigación de mercados 2,200.00 

    2.3.  Publicidad en el exterior   

    2.4.  Otros gastos 156,013.77 

      2.5.         Subtotal Rubro 2                   $            162,316.77  

3.  Gastos Ex Fábrica ( EX WORKS)   

    3.1.  Costes de envases y etiquetas  $                 2,930.93  

    3.2.  Coste de Empaques y Embalajes 102,464.25 

      3.3.         Subtotal Rubro 3                   $            105,395.18  

4.  Gastos de exportación   

    4.1.  Inspección, Condición y Cantidad de contenedor 4,435.20 

    4.2. Costes Navieros ( THC Origen) 30,895.66 

    4.3. Costes Portuarios ( THC Puerto Origen) 13,620.29 

    4.4. Manipuleo Inspección Antinarcóticos ( Pago a Puerto) 966.59 

    4.5. Sellos contenedor ( Pago a Puerto) 406.56 

    4.6. Honorarios Agente de Aduana 7,096.32 

    4.7 Documentos de cobranza 14,753.64 

    4.8. Otros Rubros 45,300.04 

      4.9.         Subtotal Rubro 4                     $            117,474.30  

5.  UTILIDAD   

    5.1. Utilidad sobre los Costos de producción (40%) 2,394,747.22 

    5.2. Utilidad sobro los rubros del 2 al 4 (15%) 57,777.94 

6.  PRECIO FOB   

    6.1.   Precio FOB Total ( sumatoria del rubro 1 al 4) 8,824,579.44 

    6.2.   Precio FOB por tonelada 3,169.75 
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Planilla de cálculo del precio de exportación FOB 

   

AÑO 3 

    RUBROS VALORES 

1.  Costos de Producción   

    1.1.         Materias primas e insumos    

    1.1.1.      Materia Prima Nacional   $         6,159,384.00  

    1.1.2.      Materia Prima Extranjera   

    1.2.         Mano de obra directa y cargas sociales 69,679.09 

    1.3.         Costes Directos de fabricación/producción/ preparación 68,223.27 

    1.4          Costes Financieros  y de Operación 128,999.33 

    1.5.         Otros costos relacionados 159,269.15 

       1.6.         Subtotal Rubro 1                       $         6,585,554.84  

2. Gastos de administración y comercialización   

    2.1.  Departamento de exportación ( costes operativos)  $                 4,513.30  

    2.2.  Investigación de mercados 2,420.00 

    2.3.  Publicidad en el exterior   

    2.4.  Otros gastos 171,615.15 

      2.5.         Subtotal Rubro 2                   $            178,548.45  

3.  Gastos Ex Fábrica ( EX WORKS)   

    3.1.  Costes de envases y etiquetas  $                 3,224.02  

    3.2.  Coste de Empaques y Embalajes 112,710.68 

      3.3.         Subtotal Rubro 3                   $            115,934.70  

4.  Gastos de exportación   

    4.1. Inspección, Condición y Cantidad de contenedor 4,878.72 

    4.2. Costes Navieros ( THC Origen) 33,985.23 

    4.3. Costes Portuarios ( THC Puerto Origen) 14,982.32 

    4.4. Manipuleo Inspección Antinarcóticos ( Pago a Puerto) 1,063.25 

    4.5. Sellos contenedor ( Pago a Puerto) 447.22 

    4.6. Honorarios Agente de Aduana 7,805.95 

    4.7 Documentos de cobranza 16,229.00 

    4.8. Otros Rubros 49,830.04 

      4.9.         Subtotal Rubro 4                     $            129,221.73  

5.  UTILIDAD   

    5.1. Utilidad sobre los Costos de producción (40%) 2,634,221.94 

    5.2. Utilidad sobro los rubros del 2 al 4 (15%) 63,555.73 

6.  PRECIO FOB   

    6.1.   Precio FOB Total ( sumatoria del rubro 1 al 4) 9,707,037.39 

    6.2.   Precio FOB por tonelada 3,486.72 
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Planilla de cálculo del precio de exportación FOB 

   

AÑO 4 

    RUBROS VALORES 

1.  Costos de Producción   

    1.1.         Materias primas e insumos    

    1.1.1.      Materia Prima Nacional   $         6,775,322.40  

    1.1.2.      Materia Prima Extranjera   

    1.2.         Mano de obra directa y cargas sociales 76,646.99 

    1.3.         Costes Directos de fabricación/producción/ preparación 75,045.60 

    1.4          Costes Financieros  y de Operación 141,899.26 

    1.5.         Otros costos relacionados 175,196.07 

       1.6.         Subtotal Rubro 1                       $         7,244,110.32  

2. Gastos de administración y comercialización   

    2.1.  Departamento de exportación ( costes operativos)  $                 4,964.63  

    2.2.  Investigación de mercados 2,662.00 

    2.3.  Publicidad en el exterior   

    2.4.  Otros gastos 188,776.67 

      2.5.         Subtotal Rubro 2                   $            196,403.30  

3.  Gastos Ex Fábrica ( EX WORKS)   

    3.1.  Costes de envases y etiquetas  $                 3,546.42  

    3.2.  Coste de Empaques y Embalajes 123,981.75 

      3.3.         Subtotal Rubro 3                   $            127,528.17  

4.  Gastos de exportación   

    4.1.  Inspección, Condición y Cantidad de contenedor 5,366.59 

    4.2. Costes Navieros ( THC Origen) 37,383.75 

    4.3. Costes Portuarios ( THC Puerto Origen) 16,480.55 

    4.4. Manipuleo Inspección Antinarcóticos ( Pago a Puerto) 1,169.58 

    4.5. Sellos contenedor ( Pago a Puerto) 491.94 

    4.6. Honorarios Agente de Aduana 8,586.55 

    4.7 Documentos de cobranza 17,851.90 

    4.8. Otros Rubros 54,813.04 

      4.9.         Subtotal Rubro 4                     $            142,143.90  

5.  UTILIDAD   

    5.1. Utilidad sobre los Costos de producción (40%) 2,897,644.13 

    5.2. Utilidad sobro los rubros del 2 al 4 (15%) 69,911.31 

6.  PRECIO FOB   

    6.1.   Precio FOB Total ( sumatoria del rubro 1 al 4) 10,677,741.12 

    6.2.   Precio FOB por tonelada 3,835.40 
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Planilla de cálculo del precio de exportación FOB 

   

AÑO  5 

    RUBROS VALORES 

1.  Costos de Producción   

    1.1.         Materias primas e insumos    

    1.1.1.      Materia Prima Nacional   $         7,452,854.64  

    1.1.2.      Materia Prima Extranjera   

    1.2.         Mano de obra directa y cargas sociales 84,311.69 

    1.3.         Costes Directos de fabricación/producción/ preparación 82,550.16 

    1.4          Costes Financieros  y de Operación 156,089.19 

    1.5.         Otros costos relacionados 192,715.68 

       1.6.         Subtotal Rubro 1                       $         7,968,521.36  

2. Gastos de administración y comercialización   

    2.1.  Departamento de exportación ( costes operativos)  $                 5,461.09  

    2.2.  Investigación de mercados 2,928.20 

    2.3.  Publicidad en el exterior   

    2.4.  Otros gastos 207,654.34 

      2.5.         Subtotal Rubro 2                   $            216,043.63  

3.  Gastos Ex Fábrica ( EX WORKS)   

    3.1.  Costes de envases y etiquetas  $                 3,901.06  

    3.2.  Coste de Empaques y Embalajes 136,379.93 

      3.3.         Subtotal Rubro 3                   $            140,280.99  

4.  Gastos de exportación   

    4.1.  Inspección, Condición y Cantidad de contenedor 5,903.25 

    4.2. Costes Navieros ( THC Origen) 41,122.13 

    4.3. Costes Portuarios ( THC Puerto Origen) 18,128.61 

    4.4. Manipuleo Inspección Antinarcóticos ( Pago a Puerto) 1,286.54 

    4.5. Sellos contenedor ( Pago a Puerto) 541.13 

    4.6. Honorarios Agente de Aduana 9,445.21 

    4.7 Documentos de cobranza 19,637.09 

    4.8. Otros Rubros 60,294.34 

      4.9.         Subtotal Rubro 4                     $            156,358.30  

5.  UTILIDAD   

    5.1. Utilidad sobre los Costos de producción (40%) 3,187,408.54 

    5.2. Utilidad sobro los rubros del 2 al 4 (15%) 76,902.44 

6.  PRECIO FOB   

    6.1.   Precio FOB Total ( sumatoria del rubro 1 al 4) 11,745,515.26 

    6.2.   Precio FOB por tonelada 4,218.94 
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PROYECCIÓN DE VENTAS 
 

DETALLE DE VENTAS 

VTA MENSUAL  VTA ANUAL   PRECIO UNITARIO 

232 TN 2784 TN  $             2,881.59  

  
   

  

VENTAS ANUALES PRIMER AÑO 
  

 $     8,022,346.56  

  
   

  

  
   

  

TONELADAS A PRODUCIR : INCREMENTO DEL 10% A PARTIR DEL SEGUNDO AÑO 

  
   

  

AÑO 1 AÑO 2 AÑO 3 AÑO 4 AÑO 5 

2784 3062 3369 3706 4077 

  
   

  

UNIDADES MONETARIAS A OBTENER EN CADA AÑO DEL PROYECTO 

  
   

  

AÑO 1 AÑO 2 AÑO 3 AÑO 4 AÑO 5 

 $ 8,022,346.56   $    9,705,769.49   $   11,746,770.46   $   14,213,975.79   $   17,200,598.32  
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ESTADO DE RESULTADO 
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DEPRECIACIÒN  
   

     

 

DEPRECIACION ANUAL 
   

 

EDIFICIO 5% 
   

 

MAQUINARIA Y EQUIPO 10% 
   

 

MUEBLES Y ENSERES 10% 
   

 

HERRAMIENTAS 10% 
   

 

VEHICULO 20% 
   

 

COMPUTADORAS 33% 
    

ACTIVOS COSTO 
% 

DEPRECIACION 
TOTAL ANUAL 

EQUIPO DE COMPUTACION  $         4,800.00  33.30%  $         1,598.40  

EQUIPO DE OFICINA  $         4,500.00  10%  $            450.00  

MAQUINARIA Y EQUIPO  $     206,382.86  10%  $       20,683.29  

UTILES  DE OFICINA  $         1,500.00  0%  $                   -    

MUEBLES Y ENSERES  $         7,000.00  10%  $            700.00  

VEHICULO  $       52,169.40  20%  $       10,433.88  

GASTOS DE CONSTITUCION  $         3,500.00  0%  $                   -    

ESTUDIO DE MERCADO  $         2,000.00  0%  $                   -    

TOTAL  $     281,852.26     $       33,865.57  
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FLUJO DE CAJA 
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BALANCE GENERAL 

      

DESCRIPCIÒN  Año 1 Año 2  Año 3  Año 4 Año 5 

ACTIVOS  $     655,261.85   $  1,204,990.90   $  2,298,370.07   $  4,206,929.83   $  7,011,124.33  

CORRIENTES 
 

  
 

    

CAJA-BANCOS  $     154,916.98   $     704,646.03   $  1,798,025.20   $  3,706,584.96   $  6,510,779.46  

INVENTARIOS  $     500,344.87   $     500,344.87   $     500,344.87   $     500,344.87   $     500,344.87  

ACTIVO FIJO  $     315,690.83   $     349,556.40   $     383,421.97   $     417,287.54   $     451,153.11  

NETO 
 

  
 

    

ACTIVOS FIJOS  $     281,825.26   $     281,825.26   $     281,825.26   $     281,825.26   $     281,825.26  

(DEPRECIACION  $      (33,865.57)  $      (67,731.14)  $    (101,596.71)  $   (135,462.28)  $   (169,327.85) 

ACUMULADA) 
 

  
 

    

TOTAL DE  $     970,952.68   $  1,554,547.30   $  2,681,792.04   $  4,624,217.37   $  7,462,277.44  

ACTIVOS 
 

  
 

    

PASIVOS  $     206,666.00   $     108,683.00  0 0 0 

PATRIMONIO  $     663,345.11   $  1,058,157.18   $  1,601,807.30   $  2,416,987.89   $  3,312,622.63  

APORTE FUTURA  $     508,428.13   $     508,428.13   $     508,428.13   $     508,428.13   $     508,428.13  

CAPITALIZACION 
 

  
 

    

UTILIDAD DEL  $     154,916.98   $     549,729.05   $  1,093,379.17   $  1,908,559.76   $  2,804,194.50  

EJERCICIO 
 

  
 

    

UTILIDADES  $                    -     $     154,916.98   $     704,646.03   $  1,798,025.20   $  3,706,584.96  

RETENIDAS 
 

  
 

    

PASIVO +  870011.11 1166840.18 1601807.3 2416987.89 3312622.63 

PATRIMONIO  $     870,011.11   $  1,166,840.18   $  1,601,807.30   $  2,416,987.89   $  3,312,622.63  
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VALOR ACTUAL NETO (VAN) 
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TASA INTERNA DE RETORNO ( TIR) 
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GRAFICACION  DEL PUNTO DE EQUILIBRIO AÑO 1 

    

CUENTAS  VALORES CM 

VENTAS 8,022,346.56   

FIJOS 451630.72 0.67 

VARIABLES 5,341,145.90 9.33 

TOTALES 5792776.62 10 

ESCALA1 CM 802,234.66   
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GRAFICACION  DEL PUNTO DE EQUILIBRIO AÑO 2 

    
CUENTAS  VALORES CM 

VENTAS 9,514,766.94   

FIJOS 496793.79 0.61 

VARIABLES 5,875,260.49 8.48 

TOTALES 6372054.28 9.09 

ESCALA1 CM 951,476.69   
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GRAFICACION  DEL PUNTO DE EQUILIBRIO AÑO 3 

    

CUENTAS  VALORES CM 

VENTAS 11,515,612.59   

FIJOS 546473.17 0.56 

VARIABLES 6,462,786.54 7.71 

TOTALES 7009259.71 8.26 

ESCALA1 CM 1,151,561.26   
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GRAFICACION  DEL PUNTO DE EQUILIBRIO AÑO 4 

    
CUENTAS  VALORES CM 

VENTAS 13,934,263.52   

FIJOS 601120.49 0.51 

VARIABLES 7,109,065.19 7.01 

TOTALES 7710185.68 7.51 

ESCALA1 CM 1,393,426.35   
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GRAFICACION  DEL PUNTO DE EQUILIBRIO AÑO 5 

    

CUENTAS  VALORES CM 

VENTAS 16,862,105.07   

FIJOS 661232.54 0.46 

VARIABLES 7,819,971.71 6.40 

TOTALES 8481204.25 6.86 

ESCALA1 CM 1,686,210.51   
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CONCLUSIONES 

 

 Debido a que en los últimos diez años las  exportaciones de  semielaborados 

de cacao (licor de cacao) se han incrementado a  mercados internacionales, 

nos llevara a  mejorar  la economía del Ecuador ayudando a que exista  un 

déficit menor en la balanza comercial.  

 Una mayor inversión con la  implementación de maquinarias que promuevan 

la suficiente producción de materia prima para la obtención del Licor de 

Cacao y de esta manera implicara menos pérdidas en la competitividad del 

Ecuador, en la diversificación de su oferta exportable y posicionamiento en el 

mercado internacional. 

 Es por ello que sería factible para el Ecuador establecer negociaciones en 

mayores cantidades de semielaborados de cacao en el exterior. 
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RECOMENDACIONES 

 Buscar estrategias para dar a conocer el Semielaborado de cacao a nuevos 

clientes potenciales, lo que en si se basa en la participación de ferias y eventos 

internacionales con exposiciones y muestras del producto  y así  puedan ver de 

cerca el producto ecuatoriano y exista interés por el mismo. 

 Una mayor  ayuda del gobierno para el establecimiento de una planta 

procesadora de cacao,  que permita una mayor producción de Semielaborados 

de Cacao y satisfacer las necesidades de nuestros clientes.  

 Ejercer un estricto control de calidad de las características del grano de cacao, 

buscando minimizar el grado de enmohecimiento, germinación, impurezas, 

humedad y olores extraños, esto con el fin de  tener  una elaboración de 

semielaborados de Cacao y una calidad de primera línea. 

 Realizar talleres de capacitación sobre la comercialización del cacao y manejo 

gerencial del cultivo, dirigido fundamentalmente a las organizaciones de 

productores cacaoteros. 
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Anexos 

Anexo 1.1  
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Anexo 1.1.2 
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Anexo 1.2 

Proceso de obtención de Licor de Cacao 
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Anexo 1.2.1 

 

Anexo 1.2.2 

 

Anexo 1.3 Instalaciones de una Exportadora de Cacao 
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Anexo 1.3.1 

 

Anexo 1.3.2 

 

Anexo 1.3.3 
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Anexo 1.3.4 

 

Anexo 1.3.5 

 

Anexo 1.3.6 
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Anexo 1.3.7 

 

Anexo 1.3.8 

 

Anexo 1.4 Maquinarias para el proceso de Licor de Cacao 
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Anexo 1.4.1 

 

Anexo 1.4.2 

 

Anexo 1.4.3 
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Anexo 1.4.4 

 

Anexo 1.4.5 

 

Anexo 1.4.6 
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Anexo 1.4.7 

 

Anexo 1.4.8 

 

Anexo 1.4.9 
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Anexo 1.4.10 

 

Anexo 1.4.11 

 

Anexo 1.4.12 
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Anexo 1.5 

Aceptación y demanda creciente de la Masa / Pasta de Cacao de origen 

ecuatoriano a nivel internacional. 

 

Anexo 1.5.1 

Buenos sistemas de información: oferta - demanda del producto. 
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Anexo 1.5.2 

Exportación por grupos de productos (Grafico No 3) 

 

Anexo 1.5.3 

Grafico No 4 
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Anexo 1.5.4 
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Anexo 1.5.5 
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Anexo 1.5.6 Acceso a mercados 
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Anexo 1.5.7 

 
 

Anexo 1.6 Principales ferias y eventos para ese sector 

 

 

www.salonduchocolat.fr 

http://www.salonduchocolat.fr/
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www.ism-cologne.de 

 

www.chocolateshow.com/salon_intro.aspx 

 

www.chocolateweek.co.uk 

 

www.proecuador.gob.ec 

http://www.chocolateshow.com/salon_intro.aspx
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www.eurochocolate.com/perugia2011 

 

Anexo 1.6.1 Requisitos para exportar  Cacao y sus derivados 

 

www.proecuador.gob.ec 

 

http://www.eurochocolate.com/perugia2011
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Anexo 1.6.1 Contenedor de 20 DV  

 

 

 

Anexo 1.6.2 Estiba de Licor de cacao 
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Anexo 1.6.3 Presentación Licor de cacao – destino Chile 

 

 

 

Anexo 1.6.4 Imagen de Producto despachado 
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Anexo 1.6.5 Imagen de contenedor sellado 
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Anexo 1.7 Documentación necesaria para desaduanización en destino (Chile) 
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1.8 Anexos destino Chile 
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Anexo 1.12 Documentacion Completa Japon 
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1.14 THC Entrada Terminal Portuario Destino Japón 

 

 

 


